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Obroty faktoréw zrzeszonych
w PZF w | kwartale 2021r.

L.p. |Firma Obroty ogélne
po | kwartale
2021 r.(wmin zt)

1 Pekao Faktoring 17 261

2 BNP Paribas 11059
Faktoring

3 ING Commercial 10082
Finance

4 Santander 8071
Factoring

5 mFaktoring 6688

6 Bank Millennium 6487

7 Coface Poland 5512
Factoring

8 PKO Faktoring 4221

9 Citi Handlowy 2884

10 | HSBC Bank Polska 1203

11 | Eurofactor Polska 1033

12 | BOSBank 909

13 | KUKE Finance 859

14 | Bibby Financial 855
Services

15 | IFIS Finance 626

16 | UBI Factor 545

17 | Alior Bank 327

18 | BPS Faktor 306

19 | Idea Money 215

20 | PragmaGO 206

21 | BFF Polska 175

22 | eFaktor 51

23 | Faktorzy 26

Zrédto: PZF

Faktoring powracit na droge
dwucyfrowego wzrostu

Pierwszy kwartat 2021 r. przynidst zdecydowany
wzrost obrotéw branzy faktoringowej w Polsce. Firmy
zrzeszone w Polskim Zwigzku Faktorow nabyly w tym

okresie wierzytelnosci o facznej wartosci 79,6 mld zt. To
o prawie 12 proc. wiecej niz rok wczesniej, kiedy wynik
ten siegat 71,2 mld zt. Z ustug faktoringowych korzysta
obecnie 17,6 tys. krajowych przedsiebiorstw. Przekazaty

one do sfinansowania 4,7 min faktur.
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Polski Zwiazek Faktoréw (PZF) zrze-
sza wigkszo$¢ podmiotéw $wiadeza-
cych ustugi faktoringowe w Polsce.
Skupia obecnie 5 bankéw komercyj-
nych i 20 wyspecjalizowanych firm
udzielajacych finansowania. Nalezy

AN

%

do niego takze 6 podmiotéw o statu-
sie partnera.

— Branza faktoringowa weszta w rok
2021 bardzo dynamicznie. Mimo
trwajacej pandemii i szeregu jej eko-

nomicznych skutkéw, objelismy
finansowaniem wickszg liczbe przed-
sibiorcow oraz przyjeliémy znacznie
wicksza liczbe faktur. To potwierdza,
ze nasza ustuga sprawdza si¢ nie tylko
w okresie prosperity, ale takze w cza-
sie recesji. Dobre wyniki branzy na
poczatku tego roku, a zwlaszcza bli-
sko 12-procentowy wzrost obrotéw,
traktujemy tez jako zapowiedz zbli-
zajacego si¢ powrotu do normalnosci,
czyli do dynamicznego, konsckwent-

nego i systematycznego rozwoju
branzy w kolejnych kwartatach, tak
jak miato to miejsce przed wybuchem
pandemii — méwi Jarostaw Jaworski,
przewodniczacy komitetu wykonaw-
czego PZE

Z ustug firm nalezacych do PZF
korzysta obecnie 17,6 tys. przed-
sicbiorstw.  Wystawily one bli-
sko 4,7 mln fakeur, na podstawie
ktérych krajowi faktorzy udzielili

finansowania.
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7 ushug firm nalezacych
do PZF Korzysta
obecnie 17,6 tys.
przedsi¢biorstw.
Wystawily one blisko
4,7 mln faktur, na
podstawie ktorych
krajowi faktorzy

udzielili finansowania.

— Za nami bardzo trudny czas. Spo-
dziewamy si¢ jednak, ze to, co najgor-
sze juz minglo. Widzimy to cho¢by
po wskaznikach sprzedazy poszcze-
golnych kategorii ustug faktoringo-
wych. W czasie pandemii widoczne
byly anomalie, takie jak spadek za-
interesowania faktoringiem petnym
oraz faktoringiem mi¢dzynarodo-
wym. Sytuacja zmuszala bowiem
jednych przedsigbiorcéw do wigk-

I kwe. 2021

Ponadto wzrosto zainteresowanie
faktoringiem mi¢dzynarodowym.
Obecnie stanowi on ponownie bli-
sko 20 proc. obrotéw branzy, fakto-
ring krajowy za$ — 80 proc. W czasie
pandemii finansowanie eksporteréw
oraz importeréw spadio do poziomu
ponizej 17 proc. ogélnych obrotéw
naszej branzy. Powrét do poziomu
ok. jednej piatej $wiadczy o tym, ze
przedsigbiorcy uczestniczacy w $wia-
towej wymianie handlowej ponownie
zwigkszyli swoja aktywnos¢ bizne-
sowa — dodaje Jarostaw Jaworski.

Z ustug firm faktoringowych w uje-
ciu sektorowym najczesciej korzy-
staja przedsi¢biorstwa produkcyjne.
Stanowig blisko potowe klientow
siggajacych po t¢ form¢ finanso-
wania. Natomiast jedna trzecia to

Struktura obrotdw faktordw zrzeszonych w PZF
w ujeciu sektorowym w | kwartale 2021 r.
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Produkcja
Dystrybucja
Detal !. 4,1%
Transport [W/2,9%
ustugi 12,1%
Budownictwo | 0,8%
Pozostate [ETN|

sz¢j ckspozycji na ryzyko, a innym,
jak chocby eksporterom, utrud-
niata prowadzenie normalnego biz-
nesu. Dzi§ widzimy, ze faktoring
petny ponownie zyskal znaczaca
przewage nad niepelnym (54 proc.
wobec 46 proc.), co jest charaktery-
styczng cecha rynkéw rozwinietych.

dystrybutorzy débr i produkeéw.
Utrzymanie plynnosci finansowej
w przypadku tych dwdch sektoréw
decyduje o ich dalszym rozwoju. Fak-
toring umozliwia im zachowanie do-
brej kondycji ekonomicznej, a przez
to — stabilnej pozycji rynkowej i prze-
wagi konkurencyjnej.

Pozadana ptynnosc

Jednym ze sposobéw, jakie wybie-
raja firmy MSP by si¢ chroni¢, jest
siegniccie po narzedzia wspiera-
jace plynno$¢ finansowa. Jak poka-
zuje badanie KRD i NFG, 60 proc.
przedsiebiorstw w pandemii rozwaza
skorzystanie z takich mozliwosci, wie-
1z4¢, ze zagwarantuja im one zdolnos¢
do terminowej splaty zobowiazari
iwywiazywania si¢ z uméw. Co druga
firma chce w tym celu skorzysta¢
z pomocy rzadowej, a 36,2 proc. za-
mierza baczniej sprawdzaé klien-
6w przed nawigzaniem wspétpracy.
— Firmy z sektora MSP powoli do-

strzegaja potrzebe weryfikacji kon-
trahentéw. Szkoda tylko, ze dopiero
teraz, w pandemii. W odréznieniu od
nich duze firmy robig to od lat. Dzigki
temu wiedza, ze jesli klient, z kedrym
zamierzaja wsp6ltpracowad, notorycz-
nie zwleka z opfatami lub ma pro-
blemy finansowe, to w ich wypadku
réwniez nie bedzie placi¢ w terminie.
Moga wéwczas podjaé decyzje, czy
mimo wszystko chcg z nim wspol-
pracowaé, a jedli to tak, to na jakich
zasadach — uwaza Adam Eacki, pre-
zes zarzadu Krajowego Rejestru Dhu-
géw Biura Informacji Gospodarczej.

Dynamika obrotéw firm faktoringowych | kwartat 2020 r.

do | kwartat 2021 r

Lp. | Firma Obroty ogélne Obroty ogdlne Zmiana proc.
polkwartale2021r. | polkwartale 2020r.
(wmlinzl) (wminzt)
1 PragmaGO 206 132 56,06
2 Coface Poland 5512 4263 29,30
Factoring
3 Bank Millennium 6487 5208 24,56
4 Pekao Faktoring 17 261 13922 23,98
5 Citi Handlowy 2884 2376 21,38
6 Eurofactor Polska 1033 907 13,89
7 ING Commercial 10082 8902 13,26
Finance
8 mFaktoring 6688 5934 12,71
9 KUKE Finance 859 784 9,57
10 Santander Factoring 8071 7424 8,71
1 IFIS Finance 626 585 7,01
12 BOS Bank 909 887 2,48
13 Bibby Financial 855 839 1,91
Services
14 BPS Faktor 306 302 1,32
15 UBI Factor 545 538 1,30
16 BNP Paribas Faktoring 11059 11003 0,51
Zrédto: PZF
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EUROFACTOR POLSKA SA
ul, Zwirki i Wigury 18A

# komunikatywnosc,

« elastyczne podejscie.

Dziekujemy za zaufanie.

10-lat na rynku i 90% Klientéw poleca
faktoring w Eurofactor

Klienci szczegdlnie podkreslajg we wspotpracy z nami:

tel, +48 22 560 74 20
www.eurcfactor.pl
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ZA CZY PRZECIW FAKTORINGOWI

Prowadzenie wiasnej dziatalnosci gospodarczej
zawsze wigze sie z ryzykiem. Niekiedy, tak jak
w okresie pandemii, pojawiaja sie dodatkowe
problemﬁ, zwigzane chociazby z finansami

i

przedsie

orstwa. Przedsiebiorcy zaczynaja

wtedy szuka¢ dodatkowych zrédet
wspomagajacych budzet. Mozliwosci jest sporo
- kredyt, leasing lub faktoring. Jakie zalety

i wady ma ta ostatnia opcja?
Krzysztof Wojtas
prezes zarzadu, BrainSHARE IT

Wedtug badania ,Plynnos¢ finan-
sowa MSP w pandemii”, przepro-
wadzonego przez Krajowy Rejestr
Dtlugéw oraz firm¢ NFG, prawie
35 proc. przedsigbiorstw wystawia
obecnie mniej faktur niz przed
pandemia. Powodem jest stab-
szy popyt na niektdre produkty
oraz ustugi, ograniczenia narzu-
cone wskutek obostrzen, a takze
problemy finansowe klientéw.
Wszystkie te czynniki sprawiaja,
ze dziatalno$¢ firm czesto nie prze-
biega po mysli whascicieli.

Czym jest faktoring?

Faktoring to ustuga pozwala-
jaca przedsi¢biorcom odbloko-
wac $rodki finansowe zamrozone
w wystawionych, ale nieuregu-
lowanych jeszcze fakturach. Ko-
rzystajac  z takiego sposobu

finansowania, dziatalno$¢ gospo-
darcza moze szybko uzyskad nie-
zbedna do jej funkcjonowania
gotéwke. Zazwyczaj na faktoring
decyduja si¢ przedsigbiorcy, ked-
rzy wystawili, czesto wskutek nie-
sprzyjajacych okolicznosci, faktury
z dtuzszym terminem platnosci.
Tymczasem szybko okazuje sig,
ze $rodki sa niezbedne — finanso-
wane sg z nich pensje pracowni-
kéw, comiesieczne zobowiazania
badz konieczne inwestycje. W sy-
tuacji, gdy pojawiaja si¢ naleznosci
wymagajace szybkiego oplacenia,
przedsigbiorcy wykorzystuja rézne
opcje finansowania. Nie kazda
firma moze pozwoli¢ sobie na kre-
dyt czy leasing, przeszkoda bywa
chociazby zbyt krétki okres funk-
cjonowania na rynku. W tym przy-
padku pomoze faktoring, ktéry
w 2020 r. zyskal na popularnosci,
o czym informowal miedzy in-
nymi Polski Zwiazek Faktoringu.
Aby ufatwi¢ skorzystanie z niego

przedsi¢biorcom wystawiajacym
faktury w naszym programie,
wprowadzili§my w systemie funk-
cj¢ faktoringu. Udostgpniamy ja
W porozumieniu z naszym part-
nerem, firma Brutto. Firmy fak-
toringowe zwykle oferuja takze
dodatkowe ustugi, takie jak od-
zyskiwanie zalegtych naleznosci
badz sprawdzanie wiarygodnosci
kontrahentow.

Dla kogo?

Z tego typu ustug korzystajg za-
zwyczaj mikro, male i $rednie
przedsicbiorstwa. Zwykle jest to
dla nich fatwo dostepne rozwia-
zanie, poniewaz firmy faktorin-
gowe czesto nie biora pod uwage
dtugosci funkcjonowania dzia-
talnosci, a takze branzy, w ktérej
dziata. Komu faktoring optaca si¢
to najbardziej? Gléwnie przedsic-
biorstwom, ktére sprzedaja towary
z odroczonym terminem platnosci
statym kontrahentom. Niemniej,
co warto podkresli¢, to réwniez
dobra opcja dla mniejszych oraz
$rednich dzialalnosci gospodar-
czych majacych przejsciowe pro-
blemy zwiazane z wydluzonymi
terminami platnosci. Takie roz-
wigzanie sprawdzi si¢ chociazby
w przypadku branz sezonowych
oraz przy dtugotrwatej wspétpracy
z zaufanymi kontrahentami.

Dlaczego na tak?

Gléwna zaleta korzystania z fakto-
ringu jest przede wszystkim szybka
poprawa plynnosci  finansowej.
Warto zaznaczy¢, ze niekiedy firmy
nie majg dostgpu do pieniedzy za-
mrozonych na fakturze nawet przez
kilka miesigcy. Ustuga faktoringu po-
zwala uzyska¢ dodatkowe finansowa-
nie, chroniac miedzy innymi przed
nieprzyjemnymi w skutkach zato-
rami platniczymi. Prostota catego
procesu to kolejny argument przema-
wiajacy za faktoringiem. Skorzystaé
z niego moga firmy, ktdre nie zbudo-
waly jeszcze wystarczajacej wiarygod-
nosci kredytowej, na przyklad maja
zbyt krétki staz funkcjonowania na
rynku. Procedury nie sg skompliko-
wane i nie wymagaja miedzy innymi
badania historii zadtuzenia.

— Nalezy spetni¢ kilka warunkéw,
aby faktura zostata objeta opcja fak-
toringu. Dokument nie moze by¢
oplacony, nie moze by¢ tez do niego
wystawiona korekta. Procedura zo-
stala zredukowana do minimum,
wystarczy klikniecie jednego przyci-
sku, aby przejé¢ do strony, na ktérej
mozna zlozy¢ odpowiedni wnio-
sek. Potwierdzeniem rosnacego za-
interesowania faktoringiem jest to,
ze funkcje dodalismy pod koniec
2020 r. i obecnie sa juz pierwsze
firmy, kedre zdecydowaly sie skorzy-

sta¢ z tej mozliwosci.

Stabsze strony faktoringu

Czy faktoring w takim razie ma ja-
kie§ wady? Zanim si¢ na niego zde-
cydujemy, nalezy przemysle¢, czy
taki sposob finansowania bedzie
rzeczywiscie korzystny dla przedsie-
biorstwa. Skorzystanie z ustug firmy
faktoringowej, podobnie jak w przy-
padku kredytu, wiaze si¢ z pewnymi
kosztami. Wydatki moga si¢ jed-
nak rézni¢, w zaleznosci od wyboru
firmy oraz rodzaju finansowania.
W ramach faktoringu przedsie-
biorca otrzymuje pewne ustugi do-
datkowe, ktére niejednokrotnie
tacza si¢ z prowizjami, na przyktad
przygotowawcza, operacyjna, oraz z
odsetkami za finansowanie.

Wielu whascicieli dziatalnosci go-
spodarczych obawia si¢ réwniez
pogorszenia relacji biznesowych
z kontrahentami. Firma faktorin-
gowa odbiera bowiem naleznosci
w imieniu przedsigbiorstwa. Taka
sytuacja bywa traktowana jako sy-
gnat o niewyplacalnosci firmy ko-
rzystajacej z faktoringu badz brak
zaufania do kontrahent6w.
Decydujac si¢ na faktoring w firmie,
nalezy dokladnie przeanalizowaé jej
sytuacje i poznaé wszystkie mozliwo-
§ci. Jesli okaze si¢, ze taki sposob fi-
nansowania przyniesie spodziewane
korzysci, a przedsicbiorstwo fakto-
ringowe jest godne zaufania, warto na
pewno zainteresowac si¢ taka opcja.

Faktoring pozwala utrzymad ptynnos¢ i terminowo
realizowac zobowigzania

Za nami bardzo trudny rok. Mimo pandemii i jej
negatywnego wplywu na niemal wszystkie dziedziny
gospodarki, branza faktoringowa z kryzysu wyszta

obronna reka.

Stanistaw Atanasow

prezes zarzadu, Eurofactor Polska

W ubiegtym roku jako branza na-
bylismy wierzytelnosci krajowych
przedsiebiorcow o tacznej warto-
$ci ponad 290 mld z, co oznacza
3 proc. wzrost rok do roku. W pierw-
szym kwartale tego roku dynamika
na rynku ustug faktoringowych wy-
niosta12 proc. To oznacza, co czesto
podkreslamy, méwiac o zaletach
faktoringu, Ze jest to ustuga dobra
jednakowo w czasach prosperity,
ale réwniez w okresie spowolnie-
nia gospodarczego.

Firmy czesciej siegaly

po faktoring

Pandemia spowodowata zabu-
rzenie przeptywéw finansowych
w catej gospodarce, nie tylko

w branzach bezposrednio dotknie-
tych lockdownem, ale réwniez
we wszystkich aspektach. Poja-
wily sie zatory ptatnicze, szczegdl-
nie grozne dla matych i $rednich
przedsiebiorstw, ktdre nie dyspo-
NuUja znacznymi rezerwami finan-
sowymi. Tarcza finansowa wsparta
przedsiebiorstwa i uchronita je od
powaznych probleméw, niemniej
zapewnienie ptynnosci finansowe;j
pozostato jednym z najwazniej-
szych zadan przedsiebiorcow.

Dlatego tez, aby zabezpieczy(¢ sie
przed jej utratg, firmy czesciej sie-
gaty po faktoring, ktory w obec-
nym czasie nabrat szczegdlnego
znaczenia. Jest on bowiem wspar-
ciem dla firm, ktére maja problem
z wydtuzonymi terminami pfat-
nosci swoich naleznosci lub uzy-
skaniem terminowych sptat od
swoich odbiorcéw. Dzieki faktorin-
gowi przedsiebiorca ma natych-
miastowy dostep do finansowania,
o sprawia, ze nie musi juz czekac
na zaptate ze strony kontrahentow.
Srodki otrzyma od faktora nawet
w dniu wystawienia faktury. W ten
spos6b poprawia swojg ptynnosé

finansowa i moze na biezaco regu-
lowac wiasne zobowigzania.
Ustuga skierowana jest do wszyst-
kich tych przedsiebiorcéw, ktorzy
sprzedaja swoje towary lub ustugi
z odroczonym terminem pfatno-
$ci, udzielajac kredytu kupieckiego
swoim odbiorcom, w szczegélno-
$ci przedsiebiorcom, ktorzy nie sa
w stanie sami finansowac odroczo-
nych pfatnosci i ktérym opdznie-
nie w ptatnosciach od odbiorcéw
powoduje luke finansowa. Fakto-
ring zabezpiecza ich przed utratg
ptynnosci, spowodowang diugimi
terminami ptatnosci od kontrahen-
tow firmy.

Faktoring taczy w sobie wiele
ustug, takie jak: finansowanie, prze-
jecie nafaktora ryzyka braku sptaty
od odbiorcy (w faktoringu petnym),
zarzadzanie naleznosciami i moni-
torowanie spfat od odbiorcéw, in-
formowanie klienta na biezaco
(najczesciej online) oraz przygo-
towanie wszelkich raportéw na
zyczenie klienta, ponaglanie oraz
podejmowanie czynnosci prowa-
dzacych do odzyskania ptatnosci,
réwniez w drodze windykacji.

Klienci maja do wyboru

rézne rodzaje faktoringu

Ponad 50 proc. wierzytelnosci wy-
kupionych i sfinansowanych przez

faktoréw byto w faktoringu bez re-
gresu, czyli z przejeciem na faktora
ryzyka braku zaptaty od odbiorcy
(tzw. faktoring petny). Ustuga ta
zawiera w sobie wszystkie stan-
dardowe elementy faktoringu, ta-
kie jak finansowanie, zarzadzanie
wierzytelnosciami, ale gtéwna jej
zaletg jest fakt przejecie ryzyka,
w ramach nadanych przez faktora
limitéw kredytowych odbiorcom.
Faktoring z regresem, czyli ina-
czej faktoring bez przejecia ryzyka
(niepetny), polega na finansowa-
niu naleznosci krétkoterminowych
od odbiorcow wraz z zarzadza-
niem naleznosciami. Korzystaja
z niego klienci, ktérych odbiorcy
sq dobrymi ptatnikami, a dla kt6-
rych najwazniejsze jest uzyskania
szybko finansowania za sprzedane
towary lub ustugiizapewnienie so-
bie ptynnosci.

Faktoring eksportowy réwniez
staje sie coraz bardziej popularny,
umozliwia bowiem finansowa-
nie naleznosci wobec odbiorcéw
zagranicznych wraz z przejeciem
ryzyka przez faktora niewyptacal-
nosci dtuznika zagranicznego.

Z kolei faktoring odwrotny zapew-
nia finansowanie przez faktora zo-
bowiazarn handlowych wobec
dostawcow, co pozwala uzyskac
rabaty za wcze$niejszg spfate na-

leznosci. Ustuga, ktéra od nie-
dawna jest dostepna na rynku, jest
faktoring portfelowy, zapewnia-
jacy efektywne finansowanie do-
wolnie duzych wolumendw faktur,
ijest przeznaczony dla podmiotow
charakteryzujacych sie szerokim
portfelem drobnych odbiorcéw.
Decyzja, z jakiej formy skorzysta
klient i jaka forma jest najbardziej
dostosowana do jego potrzeb, na-
lezy do klienta.

Podsumowujac: faktoring zapew-
nia przedsiebiorstwu staty przy-
ptyw gotéwki, niezaleznie od
stosowanych odroczonych termi-
now ptatnosci, pozwalajac przed-
siebiorcom utrzymac ptynnos¢,
terminowo realizowac zobowig-
zania czy nawet pfaci¢ wczesniej
dostawcom, co pozwoli uzyskac
rabaty. Z ustugi faktoringu ko-
rzystajg zarowno MSP, jak i firmy
duze oraz korporacje. Ustuga ta
jest kompleksowa, przedsiebiorca
otrzymuje, poza finansowaniem,
pakiet takich ustug, jak zarzadza-
nie naleznosciami, czy tez docho-
dzenie spfat. Te czynnosci warto
powierzy¢ profesjonalistom, a nie
rozbudowywac wiasne struktury
wewnetrzne, ktore sa kosztowne.
To wiasnie te cechy przekonuja co-
raz wiecej polskich przedsiebior-
cow do skorzystania z faktoringu.
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Poprawic ptynnosc finansowg

Podstawowym walorem wynikajacym z wykorzystania
faktoringu w realiach funkcjonowania przedsiebiorstwa
jest poprawa ptynnosci finansowej. Dzieki faktoringowi,
do takiej poprawy dochodzi poprzez przyspieszenie
cyklu naleznosci firmowych, a wiec poprzez

radykalne skrécenie okresu, w ktorym wierzytelnosci

z wystawionej faktury za sprzedaz towaréw lub ustug
zamieniaja sie w zainkasowang gotowke w kasie firmy.

Jarostaw Grygiel

dyrektor krajowy, Billecta

Méwimy wige tu o tym, jak fak-
toring jako ustuga finansowa, zde-
cydowanie inna niz kredyt czy
pozyczka, bo nie oparta na za-
dtuzaniu si¢, wplywa na inten-
syfikacje cyrkulacji pieniadza,
czyli paliwa napedowego kazdego
przedsiebiorstwa.

To, ze firmy rzadko maja nieprze-
rwany komfort samofinansowania
swojej dziatalnosci, to oczywi-
sto$¢. Zatory platnicze, opdznie-
nia w rozliczeniach, ale i sam fake
odroczenia terminu zaplaty za zre-
alizowane dostawy, potrafig si¢
bolesnie da¢ we znaki nawet naj-
bardziej dochodowym firmom
o wysokiej marzy handlowej.

Zabezpieczy¢ przedsi¢biorstwo

Faktoring sprowadza si¢ do wy-
kupienia przez wyspecjalizowana
firme faktoringowsa wierzytelnosci
handlowej przedsigbiorstwa i jej
niezwlocznego spieni¢zenia w za-

mian za relatywnie nieduza cene,
wyrazong dyskontem od warto-
§ci brutto wskazanej na wysta-
wionej przez to przedsigbiorstwo
fakturze VAT. Blyskawiczne zain-
kasowanie kwoty, ktéra w innej
sytuacji bylaby platna za miesiac,
dwa lub powiedzmy trzy miesiace,
daje klientowi mozliwos¢ akeele-
racji obrotéw handlowych, a takze
zakupienia nowych towaréw lub
materialéw i terminowego opta-
cenia podatkéw, wynagrodzen
dla pracownikéw, sktadek ZUS,
ustug podwykonawcéw. Fakto-
ring sprzedazowy w wykonaniu
nowoczesnych agencji fakeorin-
gowych jest fatwo dostgpny w ka-
nale online i realizowany w sposéb
nieporéwnywalnie szybszy i prost-
szy w poréwnaniu do tradycyj-
nych procedur bankowych. Co
wigcej, faktoring to sprzedaz ak-
tywa o umiarkowanej ptynnosci
— a wigc wierzytelnosci handlowej,
a nie zadtuzanie si¢ poprzez kredyt
obrotowy czy pozyczke pienigzng
na dzialalno$¢ operacyjna.

Z drugiej strony skorzystanie
z ustugi faktoringowej moze za-
bezpieczy¢ przedsicbiorstwo przez
negatywnymi skutkami nietermi-
nowego wywiazania si¢ przez od-
biorce dostawy, czyli platnika
faktury, z jego zobowiazan. Wsréd
produktéw oferowanych przez

agencje faktoringowe znalezé bo-
wiem mozna faktoring z ograni-
czonym lub wylaczonym regresem,
dzigki ktéremu wigkszo$¢ ryzyk
zwiazanych z druga strona rozli-
czenn handlowych przechodzi na
faktora. W tym wlasnie zasadza si¢
asekuracyjny walor faktoringu.
Istnieja natomiast przypadki, gdy
firma z réznych wzgledéw nie chee
angazowal swojego kontrahenta
w bezposredni przebieg transak-
¢ji faktoringowej. Jest tu moz-
liwe zastosowanie szczegdlnego
podtypu ustugi faktoringu nieno-
tyfikowanego, opartego na cesji
cichej, a wicc bez zawiadamiania
odbiorcy faktury o przejsciu praw
do platnosci z faktury na agencje
faktoringowa. Woéwczas platnosé
za wystawiong FV trafi w termi-
nie jej zaplaty do jej wystawcy,
a ten niezwlocznie przekaze otrzy-
mane $rodki agencji faktoringowej,
ktdra juz t¢ fakeure spienigzyta. Ta
wygodna i dyskretna wersja fakto-
ringu jest formalnie mozliwa do
zastosowania, o ile tylko strony
rozliczed handlowych nie umé-
wily si¢ uprzednio na zakaz cesji
naleznosci.

W odpowiednim terminie

Na skorzystanie z faktoringu sprze-
dazowego jest jednak czas, gdy ter-
min platnosci wystawionej faktury
VAT jeszcze nie nadszedl. Dla-
tego tez nie warto czekaé do ostat-
niego momentu. W odniesieniu
do faktur przeterminowanych na-
lezy raczej rozwazy¢ szybka reakcje
w postaci wynajecia profesjonal-
nej firmy windykacyjnej, kedra po-
moze na drodze polubownej, a gdy
trzeba réwniez i sadowej, wyegze-

kwowa¢ zaleglo$¢ od opieszatego
klienta.

Co réwnie wazne, ptynno$¢ finan-
sowa mozna tez polepszaé w innej
sferze dziatalnosci przedsigbiorstwa
— po stronie zakupowe;j. Statystycz-
nie rzecz biorac, zdecydowana
wigkszo$¢ firm na tle ogétu przed-
sigbiorcéw aktywnych w Polsce,
badz to nie odracza terminéw za-
ptaty swoim kontrahentom, badz
w ogéle nie realizuje obrotéw
B2B. Wtasnie z mysla o nich ofe-
rowany jest specjalny wariant fak-
toringu — faktoring odwrotny,
zwany tez zakupowym. Jak sama
nazwa wskazuje, wzmacnia on
plynnoé¢ finansowa przedsiebior-
stwa w zakresie wydatkéw handlo-
wych, to jest zakupéw lub importu
towaréw i ustug. Konieczno$¢ za-
opatrzenia firmy w aktywa obro-
towe potrafi wydrenowaé wszelkie
plynne $rodki w ramach gospo-
darki whasnej, a o ile dostawca nie
wspomoze kupujacego odpowied-
nio dlugim kredytem kupieckim,
to nabywca moze mie¢ trudnosci
w realizacji zamierzonych obrotéw.
Fakrtoring odwrotny to ustuga bli-
ska kredytowi celowemu, w kto-
rym to agencja faktoringowa
w zastgpstwie nabywcey pokryje ca-
tos¢ lub uméwiona czeé¢ kosztéw
dostawy stwierdzonej faktura VAT,
w zamian za$ za prowizj¢ odroczy
i roztozy koszt takiego zakupu na
odpowiednio dtugi czas, nawet do
sze$ciu miesiecy. W tym okresie
nabywca bedzie w stanie spienig-
zy¢ zakupione aktywa, a z wygene-
rowanych przychodéw rozliczy¢ sig
z faktorem w uméwionym okresie.
Ten wariant faktoringu jest wiec
nie do przecenienia zwlaszcza dla

firm handlowych, ale i producen-
téw oraz importeréw. Niezwykle
trudno znalez¢ na rynku produke
bardziej dostosowany do potrzeb
tych przedsi¢biorcéw, u ktérych
cykl handlowy, od zaméwienia to-
wardw z zagranicy, az po ich petne
spieni¢zenie w drodze dystrybugji
wiréd rozproszonych odbiorcéw,
trwa kilka miesi¢cy. Bez faktoringu
odwrotnego takie firmy badz to nie
moga sprzedawaé na miare istnie-
jacego popytu, badz to ryzykuja
utrate plynnosci w miedzycza-
sie lub salwuja si¢ finansowaniem
dtuznym, o ktére nie zawsze tatwo.
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Plynnosc finansowa
mozna tez polepszac
w innej sferze
dzialalnosci
przedsiebiorstwa - po
stronie zakupowej.
Statystycznie rzecz
biorac, zdecydowana
wigkszos¢ firm na tle
ogolu przedsiebiorcow
aktywnych w Polsce,
badz to nie odracza
terminow zaplaty
swoim kontrahentom,
badz w ogole nie
realizuje obrotow B2B.
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Faktoring eksportowy coraz bardziej popularnym rozwigzaniem

Przedsiebiorcy planujacy rozpocza¢ wspotprace

z odbiorcami na rynkach zagranicznych czesto maja
wieksze obawy co do ich wyptacalnosci niz co do
wspotpracy z krajowymi odbiorcami. Decydujac sie na
ustuge faktoringu eksportowego, firmy maja mozliwos¢
przeniesienia na faktora czynnosci zwigzanych

z zarzadzaniem ich naleznosciami, w szczegélnosci
takimi jak: ocena i weryfikacja odbiorcéw zagranicznych,
finansowanie naleznosci, przejecie ryzyka op6znien
ptatniczych i niewyptacalnosci prawnej, jak rowniez
monitoring terminowosci zaptaty naleznosci.

Katarzyna Bielecka

dyrektor dziatu obstugi klienta
w Coface

Jarostaw Poloczek

zastepca dyrektora handlowego
ds. faktoringu w Coface

Jest to rozwigzanie zaréwno dla przed-
sichiorcéw, ktdrzy zamierzaja po-
szerzy¢ rynki zbytu poza granicami
Polski, jak réwniez dla tych, kedrzy
planuja rozwija¢ wspdtprace z obec-
nymi kontrahentami eksportowymi.
Fakroring eksportowy to ustuga pole-
gajaca na nabywaniu przez wyspecja-
lizowana instytucje faktoringowa lub
bank wierzytelnosci eksportowych
z odroczonym terminem platnosci,
keore to faktor finansuje, wyplaca-

jac przedsicbiorcy pierwsza cze$¢ ceny
stanowigca od 80 do 90 proc. warto-
éci nabytej wierzytelnoci, zwanej za-
liczka. Natomiast pozostata cz¢$¢ ceny,
tak zwany fundusz gwarancyjny, jest
wyplacana przez faktora w momen-
cie splaty przez odbiorcg swojego
zobowiazania.

Dlaczego warto korzysta&

e Fakoring eksportowy moze wply-
na¢ na poszerzenia kregu odbioréw,
gléwnie poprzez mozliwos¢ udzie-
lenie dluzszych terminéw platnosci
czy oceng wiarygodnosci kontrahen-
téw zagranicznych. W réznych kra-
jach przedsigbiorcy moga napotkaé
si¢ z réznego rodzaju obostrzeniami,
regulacjami prawnymi czy nieprze-
widzianymi procedurami, a faktor
korzystajac ze swojego miedzynaro-
dowego do$wiadczenia, moze udzieli¢
informacji o obyczajach handlowych
obowiazujacych na danym rynku za-
granicznym, a takze wspomdc klienta
w wyjasnieniu ewentualnych spordw
z odbiorca.

* Poréwnujac faktoring do tradycyj-
nych form finansowania krétkoter-
minowego, migdzy innymi takich jak
kredyt obrotowy, mozna stwierdzi¢, ze
faktoring wyrdznia si¢ duzq elastycz-
noscig oraz mozliwoscia dostosowa-
nia poziomu gotéwki do aktualnego

poziomu sprzedazy i zapotrzebowa-
nia firmy.

Korzystajac z faktoringu, przedsic-
biorca ma do dyspozyqji $rodki fi-
nansowe w ciagu zaledwie jednego
do maksymalnie dwéch dni od mo-
mentu wystawienia przez niego
faktury i to sam przedsi¢biorca de-
cyduje o tym, w jaki sposéb wyko-
rzysta uzyskane z fakcoringu $rodki.
Dodatkowo faktoring z przejeciem
ryzyka, czyli tak zwany fakeoring
petny, nie powoduje zwickszenia
zadtuzenia przedsi¢biorstwa (od-
wrotnie niz w przypadku kredytu)
i w konsekwengji poprawia wskaz-
niki plynnosci i zadtuzenia. Srodki
otrzymane od faktora, przedsie-
biorca moze przeznaczyé na splate
zobowiazania w stosunku do swo-
ich dostawcéw, zmniejszajac zadhu-
zenie. W konsekwencji wplynie to
korzystnie na strukture bilansu, co
z kolei przetozy si¢ na zwigkszenie
zdolnosci kredytowej firmy, wzrost
zaufania ze strony instytucji finan-
sowych, jak réwniez kontrahentéw
oraz inwestorow.

o Naleiy zwrdci¢ uwage na to, ze
w przypadku sprzedazy z odro-
czonym terminem platnosci moze
pojawi¢ si¢ ryzyko kursowe dla przed-
sicbiorcy bedacego eksporterem.
Polega ono na tym, ze ptatnosé za-
graniczna wyrazona w walucie obcej
wplywajaca na rachunek na przyktad
po 90 dniach od zrealizowanej sprze-
dazy, po przewalutowaniu na zlo-
téwki moze okazaé sie nizsza, niz
w czasie wystawiania fakeury. Dzigki
zastosowaniu faktoringu eksporto-
wego firma, sprzedajac naleznosci do
faktora, otrzymuje platnos¢ gotéw-
kowa i natychmiast moze dokonad jej
wymiany. Z drugiej strony naleznos¢
faktora w walucie obcej zostanie spta-

cona w catosci, w tejze walucie przez
zagranicznego kontrahenta.

e Faktoring moze takze pefni¢ funk-
cj¢ gwarancyjng (inaczej del credere),
polegajaca na przejeciu przez fak-
tora ryzyka niewyptacalnosci kontra-
henta. Podobnie jak majatek trwaly
czy zapasy, naleznosci S3 waznym
sktadnikiem aktywéw, ktdry nalezy
zabezpieczy¢. Nigdy nie mamy pew-
nosci, ze nasz kontrahent ureguluje
nalezno§¢, a praktyka pokazuje, ze
bankrutujq nawet najbardziej wia-
rygodni partnerzy handlowi. Sko-
rzystanie z ustugi przejecia ryzyka
niewyplacalnosci kontrahentéw po-
zwala zabezpieczy¢ przedsigbiorce
przed skutkami braku zaptaty przez
kontrahentéw, kt6re wynikaja z prze-
wleklych opéznien, upadtosci czy tez
bankructw.

* Dodatkowo faktor od momentu na-
bycia wierzytelnosci od przedsigbiorcy
przejmuje na siebie petne nimi zarza-
dzanie, co oznacza, ze klient jest réw-
niez informowany o przebiegu zdarzeri
w zakresie regulowania platnosci
przez kontrahentow, a w przypadku
ich braku wysylaniu odpowiednich
monitéw. Czasem upominanie si¢
o niewielkie zaleglosci w sytuacji ne-
gocjowania wickszych dostaw jest dos¢
trudnym zadaniem dla firmy. Po stro-
nie faktora pozostaje dyscyplinowanie
odbiorcow, wysylanie monitéw czy
odpowiednich wezwari do zaplaty.
Dodatkowo klient na biezaco jest in-
formowany o aktualnym saldzie, po-
ziomie finansowych wierzytelnosci czy
pozostajacych do dyspozycji wysoko-
éci limitéw finansowania odbiorcéw.

Na co zwréci¢ uwage?

Faktoring ze wzgledu na szereg dodat-
kowych ustug, z kiérych moze korzy-
sta¢ firma, jest ustugg drozsza niz np.

kredyt. Natomiast nie s to w zasadzie
produkty poréwnywalne, stad tez taka
analiza nie jest najbardziej trafna. Fi-
nansowanie kredytowe, kt6re zwicksza
zadtuzenie przedsigbiorstwa i jedno-
cze$nie nie posiada zadnej funkgji do-
datkowej, nie moze by¢ poréwnane
7z finansowaniem naleznosci, w ktd-
rej to faktor wspomaga przedsigbiorce
réwniez w procesie dochodzenia
diugu od diuznika, kiedy ten zwleka
z zaplata. Klient, wybierajac fakrora,
keory bedzie swiadczyt ustugg, przede
wszystkim powinien bra¢ pod uwage,
co si¢ wydarzy w sytuacji, kiedy bedzie
onzmuszony do skorzystaniaz funkgji
tego produktu, wykraczajacych poza
samo finansowanie. W tego typu sy-
tuacjach, w szczegdlnosci, kiedy mo-
wimy o, chociazby braku ptatnosci od
odbiorcy zagranicznego, nalezy wzia¢
pod uwage czy faktor jest w stanie re-
alnie nas wesprze? Czy faktor w tym
wypadku $wiadczy ustugi na lokal-
nych rynkach i czy ma doswiadczenie
w obstudze dotyczacej zagranicznych
zlecent o charakrerze windykacyjnym?
To o tyle istotne, ze w przypadku ryn-
kéw odleglych wsparcie w tego typu
procesach bywa krytyczne oraz co
wazne, potrafi do§¢ znaczaco ograni-
czy¢ koszty takich operacji (jak np.
ustugi wsparcia prawnego). To samo
dotyczy ustugi ubezpieczeniowej
w przypadku kiedy faktoring jest fak-
toringiem bez regresu (petny). W tego
typu sytuacjach klient musi zadecydo-
wac przy wyborze faktora, czy samo
ubezpieczenic ma mie¢ charakeer
ogdlny (podstawowe produkty), czy
tez bardziej dostosowany do profilu
dziatalnosci klienta (faktoring petny
oparty na oddzielnych ustugach finan-
sowania oraz ubezpieczenia). Dlatego
tez istotna kwestia jest weryfikacja me-
rytoryczna oferty faktora.

Zalety produktéw faktoringowych

Faktoring jest forma krotkoterminowego finansowania
dla przedsiebiorstw, stosujacych odroczone terminy
ptatnosci wobec swoich Kontrahentéw. W praktyce
ustuga polega na nabywaniu i finansowaniu
wierzytelnosci Faktoranta. To wygodny i szybki sposob
finansowania dziatalnosci biezacej, pozwalajacy
efektywniej zarzadzac portfelem wierzytelnosci, bez
koniecznosci angazowania majatku Faktoranta na
zabezpieczenie, co daje rowniez mozliwo$¢ rownolegtego
finansowania za pomoca kredytu bankowego, dzieki
czemu Faktorant moze bez przeszkéd dynamicznie
rozwijac swoj biznes oraz ptynnie regulowac biezace
zobowiazania (np. wynagrodzenia, podatki, ZUS).

Oprécz tego, ze faktoring zwiek-
sza plynnos¢ finansowa, popra-
wia réwniez strukture bilansu
oraz wskazniki finansowe przed-
siebiorstwa, co powoduje wzrost
wiarygodnosci przedsiebiorstwa
w oczach partneréw bizneso-
wych oraz kredytodawcéw (fak-
toring petny nie obcigza zdolnosci
kredytowej). Jest ustuga przyjazna
przedsiebiorcy, ktéra poza pod-
stawowa funkcjg finansowania
dziatalnosci daje szereg dodat-
kowych korzysci, jak: weryfikacja

wiarygodnosci Kontrahentoéw,
profesjonalne administrowanie
naleznosciami, rozliczanie i mo-
nitoring portfela wierzytelno-
4ci, dochodzenie naleznosci, ale
rowniez przejecie ryzyka niewy-
ptacalnosci Odbiorcéw w opar-
Ciu 0 ubezpieczenie naleznosci
(faktoring petny). Jednoczesnie
jest rozwigzaniem, ktére popra-
wia kulture pfatniczg Kontrahen-
téw oraz pozwala przedsiebiorcy
skupic sie na prowadzeniu dziatal-
nosci, uwalniajgc go od skompli-

kowanych czynnosci zwigzanych
z administrowaniem nalezno-

JFaktoring jest idealnym rozwia-
zaniem dla przedsiebiorstw, ktore
poszukuja szybkiego dostepu do
$rodkéw pienieznych w oparciu
o elastyczne finansowanie dopa-
sowane do poziomu realizowa-
nej sprzedazy - szczegdlnie tam,
gdzie wystepuje powtarzalny
obrét z grupg Odbiorcéw. Pan-
demia koronawirusa znaczaco
uderzyta w polska gospodarke
oraz sytuacje ptynnosciowg
uczestnikobw obrotu gospodar-
€zego, ograniczajac jednoczesnie
dostepnos¢ finansowania dtuz-
nego, przez co wielu przedsiebior-

BPS Faktor S.A. jest sp6tka produk-
towga Banku Polskiej Spétdzielczosci
S.A. utworzong w 2011 roku. Spétke
tworza profesjonalisci z wieloletnim
doswiadczeniem w branzy faktorin-
gowej, posiadajacy eksperckie po-
dejscie do swiadczonych ustug.
Nasza oferta skierowana jest do sze-

$ciami, gdyz obstuge wierzytel-
nosci przejmuje na siebie Faktor

céw odczuwa negatywne skutki
zatoréw ptatniczych. Faktoring
rozwigzuje szereg problemoéw
finansowych sektora mikro-,
matych i srednich przedsiebiorstw,
ale przede wszystkim umozli-
wia natychmiastowy dostep do
finansowania dziatalnosci bieza-
cej, poprawia bezpieczenstwo
obrotu handlowego,

wspiera  rozwoj .
sprzedazy ekspor-
towej, pozwala
uzyska¢ rabaty |
u Dostawcéw oraz
zwieksza konkuren-

-
rokiego grona podmiotéw gospo-
darczych na terenie catego kraju
w ramach sieci placowek Banku
Polskiej Spotdzielczosci oraz zrze-
szonych w Grupie BPS Bankdéw
Spotdzielczych. W oparciu o kom-

pleksowos¢ i elastycznos¢ ofe-
rujemy ustugi dopasowane do

(optymalizacja czasu pracy oraz
kosztow Faktoranta).

cyjnos¢ w relacjach biznesowych,
dzieki mozliwosci wydtuzenia ter-
mindéw ptatnosci Kontrahentom.
Jego sifg jest wysoka skutecznos¢
W rozwigzywaniu codziennych
probleméw przedsiebiorcow,
dlatego Klienci Banku Polskiej
Spotdzielczodci oraz zrzeszonych
Bankéw Spoétdzielczych coraz po-
wszechniej korzystaja z ustug fak-
toringowych $wiadczonych
przez BPS Faktor i doceniajg
je" - powiedziat Tomasz
Szurmak, prezes zarzadu
Spotek BPS Faktor S.A. oraz
BPS Leasing S.A.

indywidualnych potrzebi skali dzia-
talnosci Klientdw.

Wiecej informacji o aktualnej
ofercie BPS Faktor na stronie:
www.BPSFaktor.pl.

Kontakt: tukasz Bogusz,

tel.: (+48) 697223533

MATERIA PARTNERA
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Biznes w pandemii potrzebuje doptywu gotowki

W 2020 r. przedsiebiorcy zostali odcieci od kredytow

- zaciagneli ich o prawie 1/3 mniej niz rok wczesniej
(dane BIK). Dostep do finansowania byt jednak wazny jak
nigdy - wg danych Polskiego Instytutu Ekonomicznego
w grudniu 79 proc. firm utrzymato w ujeciu miesiecznym
poziom finansowania biezacej dziatalnosci srodkami
zewnetrznymi. Biznes w pandemii potrzebuje doptywu
gotéwki, ale to nie banki, a ustugi faktoringowe leczyty

i utrzymywaly przy zyciu firmy dotkniete COVID-19.

W tym roku bedzie podobnie.

Marek Sikorski

dyrektor sprzedazy, Finea

Wg danych Biura Informacji Kre-
dytowej (BIK) w 2020 r. przedsie-
biorcy zaciagneli o prawie jedna
trzecia kredytéow mniej niz rok
wezesniej. Od stycznia do listopada
2020 r. banki udzielity mikroprzed-
sigbiorcom 119,5 tys. kredytéw, czyli
0 32,2 proc. mniej niz w 2019 r. Ich
taczna warto$¢ wyniosta 15,8 mld zt,
0 27 proc. mniej niz przed rokiem.
W stabilnej gospodarczo sytuacji
pierwszym adresem, pod ktdry
firmy udaja si¢ po pieniadze, sa
banki. Wg Zwiazku Bankéw Pol-
skich (ZBP) w czasach dobrej ko-
niunktury gospodarczej kredyt
w banku wymieniany jest jako naj-
bardziej powszechne zewngtrzne
zrodlo  finansowania dziatalno-

§ci biznesu. Tak twierdzi 53 proc.
$rednich firm oraz 43 proc. mikro-
i matych przedsicbiorstw (badania
22018 r.). W pandemii to si¢ zmie-
nia. Pod koniec sierpnia 2020 roku,
wg Polskiego Instytutu Ekonomicz-
nego, z kredytu korzystato juz tylko
35 proc. badanych firm.

Nowy model finansowania

w pandemii

Spadfa dostgpnos¢ kredytow, a po-
zyskiwanie $rodkéw bylo dla firm
wazne jak nigdy wezesniej. Pod ko-
niec 2020 r. az 79 proc. firm utrzy-
malo w ujeciu miesiccznym poziom
finansowania biezacej dziatalno-
$ci $rodkami zewngtrznymi. Tak
wynika z badania PIE oraz Banku
Gospodarstwa Krajowego, prze-
prowadzonego na poczatku stycz-
nia 2021 r. Przedsiebiorcy zaciekle
walcza o utrzymanie swoich firm,

o zachowanie stanu zatrudnienia
i pozycji rynkowej. Do tego po-
trzebna jest wysoka plynno$¢ i obieg
pieniadza. Trafiaja do nas setki przed-
siebiorcéw, ktérzy w bankach usty-
szeli odmowe. Ci, ktdrzy wezesniej
mogli liczy¢ na finansowanie ban-
kowe, teraz réwniez otrzymuja brak
zgody na zwigkszenie obecnego fi-
nansowania lub zostaje ono ograni-
czone. W pewnym sensie faktoring
staje si¢ szpitalem dla firm, miej-
scem, gdzie znajduja tlen, czyli
finansowanie. Faktoringiem w pan-
demii interesuje si¢ coraz wigksza
grupa firm — liczba zgloszen wzrosta
u nas w ubieglym roku o kilkadzie-
siat procent. Ta forma finansowania
sprawdza si¢ w trudnych czasach le-
piej niz kredyt, bo przy ocenie ry-
zyka najwazniejsze sq perspektywy
biznesowe, a nie zdolno$¢ kredytowa
firmy. W ostatnich miesiacach to sie
potwierdzito — przedsi¢biorcy po-
dejmowali przemyslane i odpowie-
dzialne decyzje, a mimo to stali si¢
zbyt ryzykowni dla systemu banko-
wego. Zmieniaja wigc adresata i ida
po pomoc do faktoréw. Skréce-
nie cyklu rotagji naleznoéci otwiera
przed nimi nowe mozliwosci, np.
udziatu w przetargach czy inwesto-
wania w rozwéj firmy, a takze regulo-
wania swoich biezacych zobowiazan.

Przedsi¢biorcy musza

przetrwaé pierwszy kwartat

Po wybuchu pandemii banki ogra-
niczyly akeje kredytowa. Zapowie-
dzialy, ze uruchomia j3 ponownie
jesienig zeszfego roku. Druga fala
pandemii rozbita w pyt te zapew-
nienia. W dodatku szef Zwiazku
Bankéw Polskich  spodziewa
si¢ w tym roku wzrostu liczby
tzw. zlych kredytéw, na kedre
banki musza uwazaé. Nie wrézy
to dobrze firmom, ktére beda szu-
ka¢ finansowania.

Przedsicbiorstwa weszly w 2021 r.
w do§¢ trudnych warunkach
— w grudniu 2020 r. 48 proc. firm
odnotowato nizsza wartos¢ sprzedazy
w poréwnaniu do listopada. Spadku
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Faktoring oparl
si¢ niekorzystnym
dla biznesu
tendencjom
ograniczania
finansowania

w styczniu spodziewa si¢ jeszcze wigcej
firm (52 proc. — dane PIE). Poczatek
tego roku bedzie obfitowat w sytuacje
kryzysowe. Na wyrazne polepszenie
si¢ sytuacji gospodarczej trzeba po-
czekad do drugiej potowy roku. Pro-
blem w tym, ze przedsigbiorcy tego
czasu juz nie maja. Podczas ubieglo-
rocznego zamrozenia gospodarki
wielu z nich wykorzystato rezer-
wowe $rodki, wigc nie moga w nie-
skoriczono$¢ czekaé, az sytuacja sig
poprawi. Szukaja wigc finansowa-
nia poprzez faktoring. Oczywiscie,
aby mdc skorzysta¢ z faktoringu,
firma musi sprzedawaé. Faktur
w obrocie jest mniej, ale te, keére
s3 obecnie wystawiane majg jeszcze
wieksze znaczenie.

Faktoring opart si¢ niekorzystnym
dla biznesu tendencjom ogranicza-
nia finansowania. Dodatkowy na-
ped w postaci gwarancji wartych
11,5 mld zt. otrzymat w potowie
zeszlego roku od Banku Gospo-
darstwa Krajowego. Ten model po-
zwala firmom zachowa¢ plynnos¢
i tagodzi konsekwencje nawar-
stwiajacych si¢ w gospodarce zato-
réw platniczych. Nie obcigza przy
tym zdolnosci kredytowej, a nie-
ke6rzy faktorzy przyjmuja do finan-
sowania nawet pojedyncze faktury
(zamiast pakietdw).

Rola faktoringu w niestabilnych czasach

Jednym z gtéwnych wyzwan, przed jakim staja
przedsiebiorcy w czasie pandemii, jest zapewnienie
stabilnosci finansowej swojej firmy. W tak trudnym
czasie mnoza sie obawy o zachowanie ptynnosci,
wyptacalnos$¢ odbiorcéw czy podejscie instytucji
finansowych do udzielanych kredytéw.
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Tomasz Kaminski

dyrektor Departamentu
Faktoringu, Bank Ochrony
Srodowiska

Dodatkowym utrudnieniem stat
sie ostatnio rowniez niedobdr su-
rowcéw czy produktéw niezbed-
nych do funkcjonowania danego
przedsiebiorstwa.

Swietnym orezem w walce
0 sprostanie powyzszym pro-
blemom moze by¢ faktoring.
Nie od dzi$ wiadomo, ze ten pro-
dukt jest najlepszym sposobem
na bardzo efektywne wykorzy-
stanie aktywow w postaci na-
leznosci do poprawy ptynnosci.
Czy jednak sprawdza sie réw-
niez w tak wyjatkowej sytuacji,
z jakg mamy do czynienia obec-
nie? Przeciez w trudnym okresie
obroty czesto spadaja, a instytu-
cje finansowe niechetnie finan-

sujg wierzytelnosci, ktére nie sg
sptacane w terminie.
Korzystajac z faktoringu, nie
trzeba obawiac sie drastycznych
cie¢ w finansowaniu, a umowy
faktoringowe zakfadaja mozli-
wos¢ opdznienia ptatnosci przez
odbiorce. Nie oznacza to jednak,
ze faktor nie monitoruje sytuacji
partneréw biznesowych swoich
klientéw, co jest kolejng war-
toscig dodana tego produktu.
Faktorant zawsze moze liczy¢
na ostrzezenie przed nierzetel-
nym kontrahentem, co w ciez-
kim okresie bywa kluczowe dla
jego dalszej dziatalnosci.

Wsparty klient

Instytucje faktoringowe wspie-
rajg swoich klientéw w kaz-
dym czasie, dlatego nie s3 takze
sktonne do gwattownego obni-
zania dostepnego limitu wobec
klienta, ktéremu pogorszyta sie
sytuacja finansowa. Wynika to
z tego, ze faktoring klasyczny
W ujeciu matematycznym jest
funkcja sprzedazy, zatem wyko-
rzystanie srodkéw jest zawsze
adekwatne do poziomu reali-
zowanej sprzedazy, a co za tym
idzie - potrzeb klienta. W przy-

padku spadku obrotéw natu-
ralnie dostosowuje sie réwniez
wykorzystanie faktoringu, jed-
nak klient ma pewnos¢, ze po-
ziom ten bedzie proporcjonalny
do jego aktualnego zapotrzebo-
wania. Dzieje sie tak, poniewaz
mechanizm ten dziata réwniez
w druga strone i przy powrocie
na Sciezke wzrostu faktorant ma
automatyczny dostep do wiek-
szych srodkow, bez oczekiwa-
nia na sprawozdania finansowe,
ktére udowodnig ten fakt.
Faktoring to jednak nie tylko
wsparcie sprzedazy, ale réw-
niez zakupéw. Po tej stronie
nietrudno przeciez o kryzysowe
zmartwienia. Mogg one przy-
bra¢ posta¢ ograniczonych kre-
dytow kupieckich ze wzgledu
na nizsze limity ubezpiecze-
niowe czy wymadg szybszych
ptatnosci do dostawcdw, ktory
wymusza mniejsza dostepnos¢
niezbednego asortymentu. Tu-
taj z pomocg przychodzi fakto-
ring odwrotny, ktéry doskonale
zastapi lub wydtuzy wspo-
mniany kredyt kupiecki. Dzieki
niemu bardzo szybko uregu-
lujemy nasze zobowigzanie
handlowe, a faktor cierpliwie
poczeka na odroczong sptate.
Obecne wsparcie tego produktu
gwarancjami ptynnosciowymi
Banku Gospodarstwa Krajo-
wego dodatkowo przekfada
sie na wiekszg elastycznosc
tego rozwigzania.

Kryzys to jednakze nie

tylko problemy

Jak wskazywat juz John F. Ken-
nedy, Chinczycy zapisujg stowo
kryzys dwoma znakami, z ktérych
jeden oznacza zagrozenie, a drugi
szanse. Dlatego ostatni rok to
réwniez okres wielkich wzrostow
dla niektérych przedsiebiorcéw,
ktérzy w bardzo krétkim czasie
mogli np. z niewielkiej firmy pro-
dukujacej srodki dezynfekcyjne
stac sie rynkowymi potentatami.
Taki skok jest praktycznie niemoz-
liwy bez odpowiedniego wspar-
cia finansowania zewnetrznego.
Dla tego rodzaju firm znakomi-
tym wyjsciem okazuje sie finan-
sowanie fancucha dostaw, ktére
jest umiejetnym potaczeniem
faktoringu odwrotnego z kla-
sycznym. Ten pierwszy zaopatrzy
w niezbedne produkty i pomoze
rozwijajacym sie firmom w budo-
waniu wizerunku u dostawcéw
poprzez terminowe ptatnosci.
Faktoring klasyczny natomiast
zapewni finansowanie nalezno-
$ci bez wzgledu na to, jak szybko
rosna ich obroty i co pokazuje po-
ziom przychodéw za poprzedni
rok. Kombinacja obu rodzajéw
faktoringu sprawdzi sie réowniez
w przypadku odbicia gospo-
darki, kiedy to czesto sprawnos¢
dziatania i zaplecze finansowe na
kazdym etapie dziatalnosci zde-
cyduje, jaka pozycje zajmiemy na
odradzajacym sie rynku. Wszystko
wskazuje na to, ze pandemia do-

biega konca, i tak jak szczepienia
pomagajag nam w zachowaniu
naszego zdrowia niezaleznie od
czasu, w jakim sie znajdujemy, tak
faktoring moze by¢ panaceum na
problemy z kondycja naszych biz-
neséw. Najlepiej w dwoch daw-
kach - klasycznym i odwrotnym.
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Faktoring to jednak

nie tylko wsparcie
sprzedazy, ale rowniez
zakupow. Po l¢j

stronie nietrudno
przeciez o kryzysowe
zmartwienia. Moga

one przybrac postac
ograniczonych
kredytow kupieckich
ze wzgledu na nizsze
limity ubezpieczeniowe
czy wymog szybszych
platnosci do dostawcow,
ktory wymusza
mniejsza dostepnosc
niezbednego
asortymentu.




