B BIZNES RAPORT

GAZETA FINANSOWA

19 - 25 listopada 2021 r.

RYNEK FAKTORINGU
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Przedsiebiorcy stawiajg na faktoring

Coraz wiecej firm, chcac poprawic¢ swoja ptynnos¢,
wykorzystuje faktoring. Cztonkowie Polskiego Zwigzku
Faktorow obstuzyli w ciagu 9 miesiecy tego roku 22,6 tys.
podmiotéw gospodarczych. To o 34 proc. wiecej niz przed
rokiem. Obok duzych, a takze matych i srednich firm,

po faktoring siega coraz wiecej mikroprzedsiebiorstw.
Rownie szybko rosng obroty podmiotéw zrzeszonych

w PZF. W ciaggu trzech kwartatéw 2021 r. sfinansowaly one
dziatalnos$¢ krajowych przedsiebiorstw na taczng kwote
256,8 mld zt. Kolejny wiec raz branza zanotowata wzrost

o ponad 24 proc.

Polski Zwiazek Faktoréw (PZF) zrze-
sza wigkszo$¢ podmiotéw $wiadcza-
cych ustugi faktoringowe. Skupia
obecnie 5 bankéw komercyjnych
i 20 wyspecjalizowanych firm udzie-
lajacych finansowania. Nalezy do
niego takze 6 podmiotéw o statusie
partnera.

Firmy nalezace do PZF osiagnely
w ciagu trzech kwartatéw 2021 r.
wzrost obrotéw o 24,3 proc., finan-
sujac dziatalno$¢ krajowych przedsie-
biorstw na taczna kwote 256,8 mld 1.
— Rynek faktoringu z nawiazka odbu-
dowat swoja pozycje sprzed pandemii.

Przez kilkanascie miesiecy wspierali-
$my przedsicbiorcow w przetrwaniu
trudnych czaséw, udzielajac szyb-
kiego finansowania w oparciu o wy-
stawione przez nich faktury, a krétki
czas oczekiwania na gotowke byt dla
nich szczeg6lnym atutem w trudnych
czasach. Istotnym wsparciem byt i na-
dal jest program gwarancji limitéw
faktoringowych, dedykowany dla na-
szych klientéw — fakcorantow, kedry
nasz rynek realizuje wspdlnie z Ban-
kiem Gospodarstwa Krajowego. Pro-
gram znaczaco podniést elastycznos¢
cztonkéw PZF w utrzymaniu dotych-

czasowych limitéw faktoringowych
i udzielaniu nowego finansowa-
nia w ramach faktoringu z regresem
oraz faktoringu odwrotnego. Mig-
dzy innymi dlatego do grona klien-
téw korzystajacych z ustugi dofacza
coraz wigcej mikrofirm. Takze i one
cheg poprawi¢ swoja ptynno$¢ finan-
sowa 1 zwigksza¢ konkurencyjnos¢.
Z wielka satysfakcja obserwujemy,
jak polscy przedsiebiorcy z sukcesem
wychodza z klopotéw i wracaja do
swojego tradycyjnego trybu realizacji
zaméwien zaréwno w kraju, jak i za
granica. Nasze elastyczne podejécie
w pandemii oraz nowe rozwiazania
spotkaly si¢ z duzym uznaniem i ro-
snacym zainteresowaniem naszymi
ustugami — méwi Konrad Klimek,
przewodniczacy komitetu wykonaw-
czego PZE

— Ten rok dobitnie pokazuje, ze fak-
toring jest ustuga odporna na kry-
zys. Spadek obrotéw zanotowala
niewielka liczba naszych czonkéw,
a zdecydowana wickszo$¢ z nich juz
dawno przefamata chwilowy impas,

bedacy skutkiem kryzysu w catej go-
spodarce. Szczegélnie silny wzrost
notujemy w faktoringu miedzynaro-
dowym. Dowodzi to z jednej strony,
ze eksporterzy wrécili po pandemii
do wzmozonej realizacji zaméwien,
zdrugiej za$ — ze faktoring jest im nie-
zbedny do prawidlowego zarzadza-
nia finansami. Pozwala zabezpieczy¢
plynnoé¢ finansowa, zniwelowa¢ ry-
zyko niewyplacalnosci kontrahenta,
a takze zminimalizowa¢ ryzyko nie-
korzystnych réznic kurséw walut
w handlu migdzynarodowym — do-
daje Konrad Klimek.

Z ustug firm nalezacych do PZF ko-
rzysta obecnie 22,6 tys. przedsie-
biorstw. Wystawily one ponad 15 mln
faktur, na podstawie keérych faktorzy
udzielili finansowania.

— Fakroring stat si¢ ustuga, bez ktd-
rej wielu przedsigbiorcéw i menedze-
réw nie wyobraza sobie sprawnego
funkcjonowania firmy. To mie-
dzy innymi dzigki ich zaufaniu na-
sza ustuga blyskawicznie oddalita
widmo kryzysu i powrdcita na drogg

dynamicznego rozwoju. Wielu sta-
tych klientéw kontynuuje wspot-
prace z faktorami, przedstawiajac
coraz wigcej faktur do sfinansowania.
Przybywa tez nowych, ktdrzy szybko
zauwazaja korzysci wynikajace z fak-
toringu. Natychmiastowy dostep do
gotéwki, optymalizacja ryzyka i za-
spokojenie najpilniejszych potrzeb
s kluczowymi warunkami pomysl-
nego rozwoju biznesu — dodaje Kon-
rad Klimek.

Po faktoring najczesciej siegaja pro-
ducendi i dystrybutorzy débr i towa-
réw. Podmioty z tej grupy stanowia
az o$miu na dziesieciu klientéw ko-
rzystajacych z finansowania w opar-
ciu o faktury. Sa to najczesciej faktury
na wysokie kwoty i z dtuzszymi ter-
minami platnosci, dlatego istotne
z punktu widzenia klientéw jest
ich natychmiastowe ,,odmrozenie”.
Dzigki temu moga bez zakt6ceri pro-
wadzi¢ dziatalno$¢, regulujac na bie-
zaco swoje zobowigzania, a takze
oferowa¢ kontrahentom atrakcyjne
warunki wspétpracy.
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Mikroprzedsiebiorcy a faktoring

Zjawisko, ktore eksperci obserwowali od dawna,
uwidocznita pandemia. Rosnaca produkcja,

przyzwoity wolumen sprzedazy i elastyczne terminy
ptatnosci - siegajace nawet 180 dni. Brzmi jak recepta na
podbdj rynku? Niekoniecznie. Dla matej firmy moze by¢ to

przepis na...

utrate ptynnosci finansowej. Chcac uniknagé

stresu, zastoju w dziataniu lub dtugéw, JDG i mate spotki
z 0.0. coraz chetniej rozgladaja sie za faktoringiem.

Alicja Matek

Brak $rodkéw stat si¢ szczeg6lnie
dotkliwy w okresie obostrzen i dla
wielu przedsi¢biorstw skutkowat
do$¢ prozaicznie — niezaptaconym
podatkiem do Urzedu Skarbowego,
a takze brakiem funduszy na dzia-
talnos¢ czy odbidr zaméwionego to-
waru. Na szczedcie, brak plynnosci
to klopot mozliwy do uniknigcia.
Z pomocg przychodzi faktoring.

Wedtug danych Polskiej Agencji
Rozwoju Przedsigbiorczosci wio-
sng 2021 r. w kraju dziatato 2,2 mln
firm'. 97 proc. z nich to mikro-
przedsicbiorstwa. Dane wskazuja,
jak znaczna cze$¢ rynku zajmuja te
podmioty. Zazwyczaj to whasciciel
wykonuje w nich czg§¢ pracy ope-
racyjnej. Oznacza to nawiazywa-
nie kontakeéw B2B, rozwigzywanie
probleméw czy szukanie finansowa-

nia dla firmy, dzi¢ki ke6rej utrzyma-
nie ma cata rodzina. Co ma zrobi¢
przedsigbiorca, gdy kontrahent,
ktdremu dostarczono towar, zaptaci
za 60, 90 lub 180 dni? Gdzie szu-
ka¢ pomocy, kiedy stos rachunkdéw
nagli, towar dawno opuscil maga-
zyn, a pienigdzy na koncie brak?
Nie w windykacji, gdyz wszystko
jest zgodne z umowa.

Zeby doda¢ dramaturgn moghby—
$my napisa¢, ze nowy kontrahent juz
sklada zapytanie ofertowe, tylko naj-
pierw trzeba by byto wykupic te ma-
terialy z hurtowni. ..

Faktoring — $rodki juz w dniu
wystawienia faktury
Chcac odpowiedzie¢ na pytanie,
na jaki problem odpowiada fakto-
ring, przyjrzyjmy si¢ twardym licz-
om. Sredni czas oczekiwania na
platnosé, wg raportu Euler Hermes,
wynosi w branzy odziezy i obuwia
120 dni, w sektorze spozywezym 55
dni, a w dziedzinie napojéw dla Ho-
ReCa 90 dni.
Przede wszystkim faktoring to cla-
styczne finansowanie biezacej dzia-
talnosci firmy. Faktor (instytucja
finansujaca) wykupuje od klienta

fakeury przed terminem, wplaca-
jac zaliczke na konto bankowe. Wy-
soko$¢ przelewu wynosi ustalona
cze$é, zazwyczaj 90 proc. faktury
brutto. Dla firm o 3-miesigcznym
terminie platnosci jest to atut nie
do przeszacowania.

Kto ma szanse na finansowanie?
Przedsigbiorstwa, majace najwick-
sze widoki na skorzystanie z fakro-
ringu, to te prowadzace dziatalno§¢
przez min. 18 miesiccy, oferujace od-
roczone terminy platnosci plus ma-
jace co najmniej 3 powtarzalnych,
wyplacalnych odbiorcéw. Zazwy-
czaj, jak wynika z prakeyki, sg to
firmy, zajmujace si¢ produkeja, dys-
trybucja, transportem, ustugami lub
budownictwem. Zaréwno na rynku
krajowym, jak i zagranicznym.

Bezpieczetistwo i rozwéj dzigki
dyscyplinowaniu odbioréw
Zajrzyjmy do rejonu, kedry stabil-
no$¢ i bezpieczeistwo stawia na
pierwszym miejscu. Szwajcaria to
kraj, gdzie bankowos¢ taczy si¢ z tra-
dycjami, siggajacymi setek lat. Hel-
weckie firmy, na pewnym poziomie
ogdlnosci, maja si¢ zauwazalnie le-
piej niz polskie. Oczywiscie, moze
wynikac to ze specyfiki kraju, dhuz-
szej tradycji oszczgdzania badz prze-
wagi technologicznej. Jednoczesnie,
jest takze inny czynnik, prowadzacy
Szwajcaréw do sukeesu. To weryfika-
cja kontrahentéw. Swoim zakresem
obejmuje ona wyplacalnos¢, histo-
ri¢ regulowania naleznosci i ogélne

zwyczaje w branzy. Faktoring, ofe-
rowany w Polsce, jest ogromnym
krokiem w strone alpejskich stan-
dardéw. Medycy mowia, ze lepiej
zapobiega¢ niz leczy¢. To powiedze-
nie dotyczy tez finansoéw i bankowo-
§ci, gdzie sytuacja jest analogiczna.
Otéz w sytuacji, kiedy przedsie-
biorca decyduje si¢ na korzystanie
z fakeoringu, jego kontrahent zo-
staje o tym fakcie poinformowany.
Faktor sprawdza w tym czasie, czy
kontrahent jest wiarygodny pod ka-
tem plactniczym. A jesli si¢ wystraszy
migkkiej windykacji, zerwie wspét-
prace lub zacznie grozi¢ odejsciem?
Moze daé to przedsigbiorcy sporo do
my$lenia, prawda? A to ledwie jedna
z zalet faktoringu.

Pieniadze na koncie — przewaga
nad konkurentami

Co moze zrobi¢ mikroprzedsie-
biorca, ktdry czeka na porcje prze-
lewéw od odbiorcow? W zasadzie
niewiele. Jezeli 90 lub 180-dniowy
termin platnosci jest zawarty
w umowie, w zasadzie nie moze
tego przyspieszy¢. Dla wielu firm
oznacza to paraliz dziatalnosci.
Przestawiajg si¢ na ,tryb awaryjny”
az do czasu, kiedy $rodki na konto
wplyna. Metoda jest dywersyfikacja
odbiorcéw, tj. ich liczba wynoszaca
minimum 3-4. Kiedy ten waru-
nek jest spetniony, firma ma spore
szanse na to, ze faktoring zostanie
jej przyznany. Dodatkowym wa-
lorem tej ustugi jest ubezpieczenie
naleznosci — faktor ubezpiecza limit

kupiecki. Odtad ryzyko oraz poten-
cjalne czynnosci windykacyjne leza
po jego stronie.

Dwa warianty, rézna skala ryzyka
Najkrocej piszac, istnieja dwa roz-
wiazania dla firm zdecydowanych
na fakroring. Pierwsze z nich to fak-
toring niepelny (z regresem). Jesli
kontrahent nie sptaci wierzytelnosci,
klient zobowigzany jest do zwrotu
zaliczki. W drugiej opgji faktoringu
petnego (z ubezpieczeniem), faktor
przejmuje na siebie ryzyko niewy-
placalnosci kontrahenta. W obrocie
krajowym i zagranicznym maksy-
malna kwota siega wysokosci za-
liczki, . 90 proc. faktury brutto.

Otwarto$¢ na ustugi dodatkowe
Faktoring czy kredyt, jak tu wy-
glada sytuacja? Przewagy faktoringu
jest wicksza liczba dostgpnych opdji
oraz mniej formalnosci. O ile kredyt
ogranicza mozliwo$¢ zaciagania in-
nych pozyczek, o tyle faktoring nie.
Dodatkowy atut — kompleksowe
zarzadzanie nalezno$ciami — jest
czgsto podkreslany przez przedsie-
biorcéw. Chodzi o monitorowanie,
raportowanie i mickka windyka-
cj¢ — przedsi¢biorca nie musi tego
robi¢ samodzielnie.

Reasumujac: bezpieczeristwo, pie-
niadze na koncie i zaufani kontra-
henci sa tym, co firm¢ napedza.
Warto mieé te §wiadomos¢, zasta-
nawiajac si¢ nad faktoringiem dla
mikrofirmy.

Pekao Faktoring chce namieszac na rynku faktoringu dla firm z segmentu
ma’fego biznesu, czyli sita zubra w potaczeniu z nowymi technologiami

Czy faktoring jest dla firm

z segmentu mikro?
Zdecydowanie tak. Jeszcze kilka lat
temu faktoring byt dostepny tylko
dla wiekszych firm, proces byt bar-
dziej ztozony, a wymogi doku-
mentowe wysokie. W ciaggu kilku
ostatnich lat to sie jednak zmie-
nito, wida¢ to po liczbie powsta-
tych firm, ktére zajmuija sie obstuga
mikroprzedsiebiorcdw nazwanych
u nas klientem biznesowym. Prosze
pamieta, jak istotny jest segment
matego biznesu w naszej gospo-
darce i dlatego zdecydowanie za-
stuguje na objecie nasza opieka.

Rozmowa z Ewa Matecka,
dyrektor odpowiedzialng
za projekt mikrofaktoringu
w Pekao Faktoring.

Czego mozemy sie

spodziewag, jezeli chodzi

o segment mikrofaktoringu

w Pekao Faktoring?

Jest to nowy segment w dzia-
talnosci Pekao Faktoring. Nasza
spotka w dotychczasowej histo-
rii skupiata sie na obstudze klien-
téw z wyzszych segmentdw. Kilka
lat temu postanowilismy wykorzy-
stac nasze doswiadczenie, wspie-
rajac takze klientow MSP, i produkt
dla tych klientéw cieszy sie te-
raz ogromnym zainteresowaniem
oraz uznaniem.Od pewnego czasu
obserwujemy rynek i badamy po-
trzeby mniejszych klientéw. Dzi$
jesteSmy pewni, ze nie mozemy
zostawic ich bez pomocy, gdyz jest
to kluczowa cze$¢ przedsiebiorcow
w Polsce, ktéra w aktualnej rzeczy-
wistosci potrzebuje stabilnego
i silnego partnerstwa oraz opieki
duzych instytugji finansowych.

Klient biznesowy w naszym ro-
zumieniu z zatozenia nie posiada
rozbudowanej administracji i do-
kumentacji finansowej, dlatego
mikrofaktoring w Pekao Fakto-
ring przygotowalismy w oparciu
0 zautomatyzowany proces on-
-line. Przygotowanie oferty dla
klienta zostanie wsparte zesta-
wem algorytméw decyzyjnych na
podstawie tzw. czynnikéw beha-
wioralnych, pozwalajacych w re-
zultacie dopasowac oferte do
potrzeb Klienta w mozliwie naj-
krétszym czasie.

Ruszyliscie z kampania
informacyjna duzydlamalego.
pl, skad takie hasto?

Nalezymy do najwiekszej grupy
kapitatowej w naszym regionie.
Czujemy odpowiedzialnos¢ na
nas spoczywajaca oraz site na-
szych mozliwosci. Zgodnie z na-
szym mottem: ,od zawsze rolg
duzego byto opiekowanie sie
mniejszymi’, naszym kluczowym
celem jest wskazanie kierunkéw
innowacyjnego finansowania
z wykorzystaniem naszej 23-let-

niej praktyki oraz wyposazenie
w narzedzia pozwalajace na roz-
woj biznesu takze mikroprzedsie-
biorcéw. Po pierwsze, aby mogli
zwiekszy¢ rentownos¢ poprzez
zwiekszenie sprzedazy i pozy-
skanie nowych kontraktéw oraz
odbiorcéw, po drugie, aby zrobili
to jak najbezpieczniej wraz z wy-
korzystaniem niskiego udziatu
wiasnych kapitatéow, po trze-
cie, aby nasi przedsiebiorcy nie
czekali na ptatnosci im nalezne,
zyskali czas dla siebie i swoich ro-
dzin oraz spokdj i poczucie sta-
bilnosci. Dzieki tym wartosciom
mikroprzedsiebiorcy beda mo-
gli skupic sie na swoich pasjach
- swoich biznesach, zostawiajac
dbatos¢ o finanse w najlepszych
rekach - naszych rekach.

Dla pierwszych klientéw przygo-
towalismy specjalng propozycje,
na tym etapie nie chce zdradzac za
duzo szczegotéw, ale moge zapew-
ni¢, ze rozwigzanie zaspokoi po-
trzeby najbardziej wymagajacych.

Jaki wplyw na rozwadj biznesu
ma przynaleznosc do grupy

kapitatowej Banku Pekao/PZU,
w ktorej dziatacie?

Dostrzegamy szereg synergii ply-
nacych z przynaleznosci do naszej
grupy kapitatowej. Kontynuujac mo-
tyw opieki, naszego mikroprzedsie-
biorce wspdtpracujacego z nami
wyposazymy dodatkowo w bez-
ptatny voucher obejmujacy klu-
czowe badania lekarskie, wraz z ich
analiza. Dbajac o naszych klientow,
chcemy nie tylko eliminowac zatory
ptatnicze na ich drodze biznesowej,
ale wesprzec¢ich takze w profilaktyce
i kontroli stanu zdrowia. Prowadze-
nie wiasnych dziatalnosci nie nalezy
do najprostszych, a nasi przedsie-
biorcy czestokro¢ sami obstuguja
w swoich firmach kilka stanowisk.
Ponadto klienci Banku Pekao beda
mogli otrzymac wsparcie w postaci
finansowania faktur w procesie nie-
wymagajacym dodatkowych do-
kumentéw zgodnie ze strategia
naszej grupy ,paperless’, ale pra-
gne podkresli¢, ze nowa ustuga
bedzie kierowana do wszystkich
mikroprzedsiebiorcéw, nie tylko
aktualnych klientéw naszej grupy
kapitatowej.
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Faktoring ustuga odporng na kryzys

Czy faktoring to dobre zrédto finansowania w czasach
kryzysu? Cechy tego instrumentu finansowego
pozwalaja odpowiedzie¢ na to pytanie twierdzaco.
Podstawowa funkcja faktoringu jest wsparcie
przedsiebiorstw w zakresie ptynnosci finansowe;j.
Pienigdze nie sa zamrazane w fakturach, oczekiwanie
na ptatnosci nie blokuje biezacej dziatalnosci, a i ryzyko
braku zaptaty moze by¢ znacznie zredukowane.

Pawet Starczak

Sales Development Manager,
Billecta Poland

W czasach kryzyséw — jak pokazuja
to doswiadczenia z ostatnich kilku-
nastu lat — pojawia si¢ tez problem
z dostgpem do finansowania kre-
dytowego; banki zaostrzaja kryteria
przyznawania finansowania, co szcze-
gblnie mocno moze uderzaé w firmy
dziatajace krécej czy tez takie, ktdre
nie moga zaoferowaé kredytodaw-
com twardych zabezpieczen.

Oferta dostosowana do potrzeb

Przyktadowo, firma rozpoczynajaca
dziatalno$¢ moze by¢ zmuszona do
zmierzenia sie z brakiem $rodkéw
w obrocie, bedacym wynikiem dtu-
gich terminéw platnosci stosowa-

Obroty faktoréw zrzeszonych
w PZF po 3 kwartatach 2021r.

Firma Obroty
ogélne
(wminzt)
1 | Pekao Faktoring 51338
2 | ING Commercial Finance | 36 906
3 | BNP Paribas Faktoring 36589
4 | Santander Factoring 25529
5 | mFaktoring 21552
6 | Bank Millennium 19952
7 | Coface Poland Factoring | 18502
8 | PKO Faktoring 15252
9 | Citi Handlowy 8150
10 | Eurofactor Polska 4304
11 | HSBCBank Polska 4084
12 | BOS Bank 3205
13 | KUKE Finance 2895
14 | Bibby Financial Services | 2762
15 | IFIS Finance 1659
16 | Alior Bank 1096
17 | BPS Faktor 752
18 | PragmaGO 692
19 | Idea Money 678
20 | BFF Polska 583
21 | eFaktor 229
22 | Faktorzy 121
23 | Fandla Faktoring 10
Razem 256 840
Zrédto: PZF

nych w rozliczeniach z odbiorcami,
kedrzy szczegdlnie w czasie kryzysu
nie beda chetni do placenia natych-
miast po wykonaniu ustugi czy od-
biorze towaru. Mimo dobrej jakosci
dostarczanych débr czy ustug z po-
wodu niewielkiego stazu rynkowego
taki podmiot ma zamknieta drogg do
finansowania w postaci kredytu. Jesli
jednak posiada odbiorcéw o dobrej
pozydji rynkowej, a jej naleznosci sg
rozsadnej jakosci, moze skorzysta¢
z faktoringu. Poziom finansowania
bedzie rést wraz ze wzrostem sprze-
dazy. Ryzykowne jest w tym wypadku
sigganie po oferte faktoringows zawie-
rajaca obostrzenia zwigzane z mini-
malng liczba odbiorcéw lub sztywno
ustalonym limitem finansowania.
Przedsi¢biorstwa mogace pochwa-
li¢ si¢ dtuzszym okresem dziatania
takze si¢gaja po faktoring. Terminy
platnosci stosowane w rozliczeniach
zaréwno z dostawcami, jak i odbior-
cami, nie sg przeciez ustalane raz na
zawsze, a zmiany w danej branzy
moga wymusi¢ rozwazenie siegnic-
cia po faktoring, tak aby zachowac
konkurencyjno$¢ i nie przegra¢ ryn-
kowej rywalizacji. Firmy walcza bo-
wiem o swoich klientéw réwniez
dtugoscia udzielanego kredytu ku-
pieckiego, ale to z kolei ostabia ich
plynnos¢ finansowa.

Dobre rozwiazanie

Fakrtoring moze by¢ tez dobrym roz-
wigzaniem dla tych przedsigbiorstw,
kedrych sytuacja finansowa z réznych
przyczyn pozostawia sporo do zycze-
nia. Funkcjonowanie w czasie kry-
zysu bywa trudne nawet dla dobrze
zarzadzanych przedsigbiorstw — prze-
rwanie tacuchéw dostaw, braki ka-
drowe, dodatkowe obostrzenia moga
szybko odbi¢ si¢ na wynikach finan-
sowych. Brak zysku, zaleglosci pu-
blicznoprawne, wpis do ewidendji
dtuznikéw — wszystkie te elementy
skutkuja utrudnionym dostgpem
do finansowania kredytowego, ale
nie zamykaja drogi do skorzystania
z fakroringu. Poszczegdlni faktorzy
stosuja rézne kryteria brzegowe, decy-
dujac o udzieleniu finansowania da-
nemu przedsi¢biorcy, ale dostgp do
faktoringu nie jest zamknigty nawet
dla firm z poteznymi zaleglosciami,
a nawet z zajeciami komorniczymi.
Co wigcej, czgs¢ faktoréw stosuje spe-
cjalne rozwiazania dedykowane takim
klientom, wspierajac ich w regulowa-
niu zaleglych zobowiazan i wychodze-
niu na prosta.

Jesli chodzi o przedmiot dziatania da-
nego przedsicbiorstwa, polski rynek
faktoringu oferuje rozwiazania dla
kazdego scktora gospodarki. Nawet
podmioty zajmujace si¢ dziatalnoscia

tradycyjnie postrzegang jako trudna
do wspierania faktoringiem (jak na
przykltad branza budowlana) moga
liczy¢ na finansowanie po spetnieniu
podstawowych warunkéw.

Duza warto$cia dodang faktoringu
jest réwniez ocena sytuadji finansowej
kontrahentéw przed przyznaniem na
nich limitéw. Faktorzy w tym zakresie
wspotpracuja np. z wywiadowniami
gospodarczymi i w sposob profesjo-
nalny sa w stanie oceni¢ ryzyko zwia-
zane z danym odbiorca.

Jaki faktoring najlepszy?

W przypadku faktoringu bez re-
gresu faktor bierze na siebie ryzyko
braku zaptaty przez odbiorcg krajo-
wego lub zagranicznego. Takie roz-
wiazanie pozwala w ramach jednej
umowy z faktorem zapewni¢ firmie
finansowanie, zarzadzanie i monito-
wanie naleznosci oraz przejecie ry-
zyka braku zapfaty, co jest szczeg6lnie
wazne dla eksporteréw, keérym trud-
niej niz wyspecjalizowanej instytucji
finansowej, oceni¢ ryzyko braku za-
platy czy prowadzi¢ windykacje.
Swietnym pomystem dla niekt6rych
firm jest signiecie po faktoring za-
kupowy. Ta forma finansowania
pozwala regulowaé zobowiazania
wobec dostawcéw w korzystnym
terminie, przy zachowaniu dtuzszego
okresu sptaty wobec firmy fakcorin-
gowej, ktéra udostepnita srodki na
zaptat¢ dostawcy. Po to rozwiaza-
nie szczegdlnie chetnie siggaja im-
porterzy, ktdrzy dzigki faktoringowi
zakupowemu, zwanemu tez odwrot-
nym, sa w stanie znaczaco podnie$é
swoja konkurencyjnos¢. Nierzadko
bywa tak, ze rabaty uzyskane u do-
stawcOw za szybsza niz wezedniej
platno$¢ pozwalaja pokry¢ koszt tej
ustugi. Faktoring odwrotny zapew-

nia przy tym plynno$¢ finansowa
firmy nie tyle po stronie odroczo-
nych w czasie przychodéw, jak to
ma miejsce w przypadku faktoringu
klasycznego, ile po stronie wydatkow
firmowych, ktére dzigki danej ustu-
dze mozna przesunaé w czasie i do-
godnie rozterminowac.

Wiele przeprowadzanych ostatnio ba-
dari pokazuje, ze dla firm najbardzie]
odczuwalnymi  skutkami kryzysu
s spadek popytu, zatory platnicze,
utrudniony dostep do kredytu. Fak-
toring poprzez wicksza dostgpnosé
do finansowania niz np. kredyt,
a takze ustugi dodatkowe (zwiazane
z oceng ryzyka braku zaplaty lub
przejecie tego ryzyka, a takze sku-
teczne prowadzenie migkkiej windy-
kacji) jest rozwiazaniem, ktére firmy
powinny wzia¢ pod uwage, planujac
swoje najblizsze dzialania, poniewaz
kryzys i jego skutki beda odczuwalne

jeszeze dtugo.

Faktoring uzytecznym narzedziem
niezaleznie od wielkosci i branzy
Ze wzgledu na swojg elastycznosé
faktoring moze by¢ uzytecznym
narzedziem niezaleznie od wielko-
§ci i branzy danego przedsigbior-
stwa. Kluczem jest tu pojawienie
si¢ potrzeby poprawienia plynno-
§ci i skrécenia cyklu rotacji nalez-
nosci, a wybdr odpowiedniej oferty
i firmy faktoringowej powinien by¢
wynikiem analizy odnoszacej si¢ do
sytuacji danej firmy. Dobrze do-
brana oferta moze sta¢ si¢ cennym
narz¢dziem wspierajacym codzienne
dziatanie firmy — zle wybrane roz-
wigzanie bedzie bezuzyteczne, irra-
cjonalnie kosztowne lub — co gorsza
— popsuje relagje z kontrahentami,
na przyktad zbyt wezesnie wszezy-
najac procedury windykacyjne.
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Duza wartoscia
dodana faktoringu
jest rowniez ocena
sytuacji finansowej

kontrahentow
przed przyznaniem
na nich limitow.
Faktorzy

w tym zakresie
wspolpracuja np.

7 wywiadowniami
gospodarczymi

i wsposob
profesjonalny sg

w stanie oceni¢

ryzyko zwiazane
z danym odbiorca

Ze wzgledu na swoja elastycznosé
faktoring moze by¢ uzytecznym
narzedziem niezaleznie od etapu
rozwoju danego przedsigbiorstwa.
Kluczem jest tu pojawienie si¢ po-
trzeby zastrzyku gotowki do kapita-
16w obrotowych przedsigbiorstwa,
a wybdr odpowiedniej oferty
i firmy faktoringowej powinien by¢
wynikiem analizy odnoszacej si¢ do
sytuacji danej firmy.



