12

GAZETA FINANSOWA 2 -8 GRUDNIA 2022 R

BIZNES RAPORT

RYNEK FAKTORINGU

Mate firmy podnosza ceny

Firmy z sektora MSP zajmujace sie sprzedaza
B2B, przyznaja, ze w ostatnich miesigcach pod-
niosty ceny towaréw i ustug. Sredni deklarowany
wzrost cen to 21 proc. Jednoczesnie sprzedajacy
skarza sie na spadek liczby zamowien oraz na to,
ze klienci czesciej opozniaja ptatnosci - wynika

z badania NFG ,,Zakupy firmowe”. Najbardziej
stratne sg przedsiebiorstwa handlowe.

Emanuel Nowak

ekspert, NFG

Ostatnie miesigce da]fy sie we znaki
mikro i malym firmom prowadza-
cym sprzcdai produktéw i uslug
w segmencie B2 B: 39 proc. z nich
musialo zmierzy¢ sie ze spadkiem
1iczby klientow, a 38 proc. ze spad—
kiem wartosci sprzedazy. Jeszcze
wiccej, bo 43 proc. badanych firm,
doswiadezylo spadku liczby sprze-
danych produktow i ustug,

W podziale na branze najwigksz%
stratg notuja firmy handlowe, za-
réwno pod Wzglgdcm 1iczby Kklien-
tow i zlecen (44,7 proc.), jak i wo-
lumenu (54,1 proc.) czy wartosci
sprzedaiy (45,9 proc.). Po przeciw-

nej stronie znalazly si¢ natomiast
ﬁrmy us}ugowe7 ktore w WifngZOS,Ci
nie dostrzegaj;% negatywnej zmiany
lub odnotowaly WZIOSLY.

Pozytywne odezyty wyraznie wi-
doczne sa w firmach wickszych
(Zatrudniaj%cych od 10 do 49 pra-
cownikow), a negatywne w mikro-
firmach (zatrudniaj:icych od 1 do

9 pracownikow).

W pu}apce mys']cnia

krotkoterminowego

Jednoczesnie trzy czwarte dostaw-
cow podniosto w ostatnich mie-
sigcach ceny swoich produktow
i uslug, przy czym srednia WYyso-
kos¢ podwyzki oscylowata wokot
21 proc. Zdaniem ckspertow, jest
to jednak rozwigzanie na krot-
k% mete. Nie gwarantuje wzrostu
sprzedaiy, a Wrecz moze spowodo—
wac odplyw klientéw oraz trudno-
sci z terminowym rcgulowanicm
zobowigzan  przez  kupujgcych.
— Ucieczka do przodu w postaci
podwyick cen moze co prawda

w krotkim czasie zminimalizowac
negatywne skutki inﬂacji, ale na
dluzszg mete nie poprawi sprzeda-
zy w firmie. Moze tez zniechecic¢ do
Zakupéw wielu klientow: Wymusié
negocjacje cen po stronie kupuja-
cych, zmniejszenie zamowien lub
op(')inianie p}atnos'ci. A]tematywa(
dla takiej sytuacji jest wprowadze-
nie rozwigzania, keore quzic 7a-
chetg dla kupujacych i przyniesie
korzyéci w dlugicj pcrspcktywic
czasu. Takim rozwigzaniem s3g na
przyklad elastyczne formy zapla-
ty, keore umoZliWiQ kupuj;}cemu
dokonanie zakupu na raty, a sprze-
dajgcemu zagwarantujg pienigdze
w terminie i wickszg sprzedaz. We-
dlug réznych analiz, inflacja ma
z nami zostac co najmnic;j do po-
lowy przyszlego roku, a nie da sic
w nieskonczonos¢ podnosic cen,
bo gdzieé jest przeciez ten prég
bolu. Mozna jednak sprawi¢, ze
kupujzgcy bgdz} do nas chgtnic wra-
ca¢, gdy umozliwimy im zaplace
w dogodnej formie i w dogodnym
terminie. Takiej mozliwosci, jak
pokazuje badanie NFG, oczekuja
od sprzedajgcych glownie klienci

w handlu i w budownictwie.

Problemem sg ptatnosci

O tym, ze platnosci i wysokie
ceny s3 duzym problemem dla
kupuja(cych, s’wiadczac tez inne
odezyty badania ,Zakupy firmo-
we”: 82 proc. firm sprzedaj%cych

B2B zauwath) W ciggu ostatnich
6 miesiecy zmiany w prcfcrcn—
cjach i zwyczajach zakupowych
swoich klientow. Klienci czesciej
negocjowali ceny i sktadali mniej-
sze zamOwienia (po 43 proc. firm),
jak rowniez opozniali platnosci
(36 proc.). Mikroﬁrmy istotnie
czgsciej  motowaly  zmniejsze-
nie zamowien od kupujaccych
(48 proc. w por. do 37 proc. wsrod
matych) oraz odwolywanie przez
nich zlecen (27 proc. w por. do
18 proc.), podezas gdy male fir-
my czgécicj zgiaszzﬁy negocjacje
dluzszych  terminow  platnosci
(26 proc. w por. do 18 proc.).
Zmiany te byly bardziej lub mniej
widoczne w zaleznosci od branzy.
W handlu, czgécicj niz w innych
sektorach, klienci skladali mniej-
sze zamowienia (55,3 proc. wzgle-
dem np. 30 proc. w transporcic).
W budownictwie powszechne sta-
to si¢ negocjowanie cen (57,5 proc.
wzgledem np. 34,1 proc. w prze-
mysle) oraz odwlekanie zakupow
W czasie z uwagi na niewystarcza-
jace srodki finansowe (41,1 proc.
wzgledem 23,1 proc. w transpor-
cie). Z kolei w transporcie klien-
i czesciej opdzniali platnosci
(46,2 proc. wzgledem 30,7 proc.

w ustugach).

Trudna trojka
Jak pokazujg listopadowe dane
Krajowego Rejestru Diug(')w, Wiqk—

sz08¢ branz w Polsce wrocila juz
do formy po Covidzie, ale w han-
dlu, transporcie i budownictwie
zadluzenie weiaz notuje wielomi-
liardowe wartosci. Te trzy sektory
gospodarki generuja 53 proc. cale-
go dlugu przcdsigbiorstw. Opéi—
nianie platnosci lub tez catkowity
brak zaplaty od kontrahentéw to
glowne przyczyny zatorow plat-
niczych w calej gospodarce. Ale
to w tych branzach ich skucki sg
najbardziej dotkliwe. W naszym
badaniu co dziesigty sprzedaja-
cy uskarza si¢ na brak zap}aty od
klientow, a w transporcie juz co
sz0sty. Jesli transakeje handlowe
maja byé zrodlem dochodu, a nie
przyczyng bankrucewa, przedsic-
biorcy muszg lcpicj chroni¢ swo-
je interesy przed nierzetelnymi
platnikami. Takg dobrg forma
zabezpieczenia p}atnoéci jest fak-
toring, w ktorym wystawiajgc fak-
ture z odroczonym terminem, od
razu gwarantujemy sobie wyp]fatq,
W sytuacji, gdy rocznie kilkaset
firm oglasza upadlos¢, a kilkaset
tysicey popada w dlugi, ochrona
whlsncj plynnoéci ﬁnansowcj jest
po prostu priorytetem.

* Ogolnopolskie badanie ,Zakupy
firmowe” zostalo prchrowadzonc
w sierpniu 2022 1. przez IMAS In-
ternational na zlecenie firmy fakeo-
ringowej NFG na grupie 462 mikro
i malych przedsi¢biorstw, technikg
mieszang CAWI oraz CATL
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Zamiana faktur na gotowke coraz popularniejsza

Faktoring w Polsce zyskuje w oczach przedsie-
biorcow, a oferujacy go faktorzy bija kolejne
rekordy wysokosci udzielonego finansowania.
W ciaggu trzech kwartatow 2022 r. firmy zrze-
szone w Polskim Zwigzku Faktorow wykupity
wierzytelnosci o wartosci zblizonej do uzy-
skanej w catym 2021 r. Dziewie¢ miesiecy tego
roku przyniosto im obroty blisko 345,6 mld zt,
tj. o prawie 35 proc. wiecej niz rok temu. Fak-
tury na gotowke zamienito 23,6 tys. przed-
siebiorstw. Przekazaty one do sfinansowania
prawie 16,3 min faktur.

Polski Zwiazek Fakcorow (PZF)
7170874 Wiql{szoéé podmiotéw
swiadczgeych  ustugi  fakeorin-
gowe w Polsce. Skupia obecnie
5 bankow komercyjnych i a1 wy-
specjalizowanych firm udziela-

jacych finansowania. Nalezy do
niego takze 6 podmiotéw 0 sta-
tusie partnera. — Ostatnie lata
byly dla przedsi¢biorcow bardzo
trudne. Gospodarka przechodzila
od jednego kryzysu do drugiego,

Obroty faktoréw zrzeszonych w PZF po Il kwartale 2022 r.
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co wzbudzalo i nadal wzbudza
uzasadnione obawy o przyszlos¢
zarowno konsumentow, jak i pro-
wadzacych dziatalnos¢ gospodar-
cz3. Trudnosci z utrzymaniem
plynnosci finansowej moga do-
prowadzié ﬁrmy do upadios’ci.
Dlatego w obawie o swoja wy-
placalnos¢, wielu zarzadzajacych,
chc%c poprawié sWo0ja sytuacje,
decyduje sic na skorzystanie 7 ze-
wnetrznego finansowania firmy
w postaci fakcoringu. Pozwala
on zamieni¢ biezace faktury na
gotéwkq, ktér% nastgpnie mozna
przeznaczyé na realizach zobo-
wi%zaﬁ platniczych — mowi Kon-
rad Klimek, przewodnicz%cy ko-
mitetu wykonawczego PZF.

Z uslug firm naleZ%cych do PZF
korzysta obecnie 23,6 tys. przed-
sigbiorstw. Przckaza}y one do sfi-
nansowania 16,3 mIn fakcur o tyez-

nej wartosci 345,6 mld zt. — Naszg

11 kw. 2021

1 kw. 2022

rola jest wspicranie polskich
przcdsigbiorcéw i pomaganie im
w utrzymywaniu plynnosci, roz-
wijaniu biznesu czy poszukiwaniu
nowych rynkow.  Finansowanie
fakcorantéw taczymy z podno-

szeniem bezpieczenstwa obrotéw
handlowych, m.in. poprzez ba-
danie kontrahentow, monitoring
i inkaso fakcur, a takze ubezpie-
czenie naleznosci. Nasze kom-
pleksowe podejscie do kliencow
powodujc, Ze Wcigz rosnie grono
przedsi(zbiorcéw siqgajz}cych po
ustugi firm faktoringowych, a co
za tym idzie, liczba fakcur czy
wartos¢ obrotow faktoringowych
— dodaje Konrad Klimek.

Z ustug firm faktoringowych naj-
czgsciej korzystajg firmy, keore wy-
stawiajq faktury na Wysokic kwoty
i z dluzszymi terminami platnosci.
Sg to na ogol firmy produkeyjne
i dystrybucyjne. Utrzymanie plyn-
nosci w ich przypadku decyduje
0 rozwoju lub przetrwaniu. Fak-
toring umozliwia im zachowanie
dobrej sytuacji finansowej, a przez
to — stabilnej pozycji rynkowej
i przewagi konkurencyjnej.

Struktura obrotéw faktoréw zrzeszonych w PZF
w ujeciu sektorowym po lll kwartale 2022 r.
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Oferta skrojona na potrzeby przedsiebiorcéw,

czyli jak zaspokoic indywidualne potrzeby firm

Ptynnosc finansowa jest kluczowa dla dobrej
kondycji przedsiebiorstwa. Najczesciej wystepu-
jaca przyczyna problemow finansowych w bizne-
sie jest nieprawidtowe zarzadzanie naleznoscia-
mi. Jednym z elementow dobrego zarzadzania
naleznosciami s prawidtowo dobrane do po-
trzeb przedsiebiorstwa ustugi faktoringowe. Jak
jednak odnalezc sie w ggszczu ofert tych ustug?
Najbezpieczniej skorzystac z doradztwa brokera,
specjalizujgcego sie w zarzadzaniu naleznoscia-
mi. Dlaczego?

W ustudze faktoringu przedsie-
biorca otrzymuje pieniagdze za
fakture juz nastepnego dnia po
jej wystawieniu. Dzieki temu fir-
ma dostaje natychmiast zaptate
i nie musi przejmowac sie egze-
kwowaniem naleznosci. Ten me-
chanizm zabezpiecza dostawce
przed utrata ptynnosci. Jednocze-
$nie dzieki faktoringowi przedsie-
biorca moze by¢ bardziej konku-

rencyjny w zakresie oferowanych
terminéw pfatnosci, a taczac to
z ubezpieczeniem naleznosci
ogranicza ryzyko handlowe. Jest
to réwniez dobra alternatywa dla
kredytu obrotowego.

Ofert i rodzajéw faktoringu jest
na rynku bardzo duzo. By wy-
bra¢ wiasciwa propozycje warto
skorzystac z ustug brokera, ktéry
moze powigzac faktoring z inny-

mi ustugami, ktére zabezpiecza
w catosci naleznosci firmy.
.Broker faktoringowy peti role
posrednika pomiedzy firmq a fak-
torem. Ma on za zadanie znalez¢
firme faktoringowgq, ktéra bedzie
finansowac faktury na najlep-
szych dla danego klienta warun-
kach. Broker jest niezalezny od
firm faktoringowych. Reprezentuje
wytqcznie interesy klienta. Na-
szym zadaniem jest analiza, jaki
rodzaj faktoringu sprawdzi sie naj-
lepiej w danej sytuacji. Negocjuje-
my takze w imieniu klienta szcze-
goty oferty z faktorami. Do tego
dochodzi wsparcie na etapie kom-
pletowania dokumentacji oraz
ostatecznego podpisania umowy
faktoringowej. Dzieki temu
nasi  klienci  unikajq
sytuacji, w ktérej do
umowy trafiajq nieko- H
rzystne z ich punktu
widzenia zapisy. Opty- ‘
malizujemy réwniez juz

N

istniejgce programy faktoringowe
- tutaj réwniez mozna osiqgac
znaczne korzysci” - ttumaczy
Bartosz Dobecki, prezes
zarzadu Grupy UNITY.
Dobry broker faktoringo-
wy powinien mie¢ réwniez
kompetencje w zakresie
ubezpieczen naleznosci.
LAngazujqc nasz wiasny dziat
oceny ryzyka jestesmy w stanie
negocjowac z ubezpieczycielami
naleznosci wyzszy poziom limi-
tow kredytowych i tym samym
zwieksza¢ zakres finansowania.
Jednoczesnie wykorzystujqc na-
sze relacje z faktorami i ubezpie-
czycielami prezentujemy klien-
tom nowatorskie rozwiqzania
w konkurencyjnych cenach”
- dodaje tukasz Baranski,
cztonek zarzadu Grupy
UNITY.
Roli brokera faktoringo-
wego nie da sie przecenic.
Zajmuje sie on nie tylko po-

o

I‘i lao

N\ wy

$rednictwem pomiedzy przedsie-
biorstwem, a faktorem,
ale takze pomaga za-
tatwi¢ wszelkie for-
malnosci  zwiagzane
z podpisaniem umo-
faktoringowej.
Kontrolujac  kluczowe
ryzyka oraz optymalnie
zarzadzajgc  finansami, tworzy
solidny fundament pod stabilng
Sciezke wzrostu spotki w dtugim
horyzoncie czasowym. Jedno-
czesnie zapewnia odpowiednie
wspotdziatanie faktoringu z in-
nymi ustugami finansowymi, np.
wspomnianym wyzej ubezpie-
czeniem naleznosci.
https://unitygrupa.pl/

{ UNITY

Grupa Brokerska

MATERIAL PARTNERA
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Dlaczego przedsi¢biorcy NIE korzystaja z faktoringu,
czyli o mitach narostych wokot oferty faktorow

Jako sprzedawca/praktyk przytocze i obale
kilka najczesciej spotykanych mitéw, narostych

wokot faktoringu.

Izabela Btoniska

ekspert w Departamencie
Faktoringu i Finansowania Handlu,
Bank Millennium

+Faktoring jest drogi”

W ostatnich latach finansowanie
faktoringowe oferowane jest prak-
tycznie na tych samych marzach,
co fmansowanie obrotowe kredy-
towe. Przy tym, kalkulujgc ceng
finansowania, na]eiy Wziz%é pod
uwage fake, ze fakcoring klasyczny
ﬁmkcjonujc na Zabczpicczcniu we-
kslowym oraz cesji jawnej, keore nie
generujg kosztow dla firmy, kredyty
natomiast czesto wymagaja zabez-
pieczen rzeczowych czyli tez m.in.
wyceny przcdmiotu zabczpicczcnia
czy polisy, a tu dodatkowe kosz-
ty si¢ pojawia. Pamictajmy jednak
przede Wszystkim, 7e Faktoring
to kompleksowe narzedzie, keore
oprocz  fmansowania, dostarcza
firmie dodatkowe us}ugi, pozwa]a—
jace w sposob efektywny gospoda-
rowa¢ naleznosciami. S3 to uslugi
zZwigzane z administrowaniem na-
lesnosciami, cwidcncjonow:micm
i rozliczaniem wierzytelnosci, mo-

nitorowaniem kontrahentdw, a na-
wet przejeciem ryzyka braku splaty
naleznosci. Co do zasady wiec musi
zawieraC Wyceng ww. Czynnosci

w dodatkowych prowizjach.

wFaktor popsuje relacje
wypracowane z kontrahentem
przez dziatania monitujgce

i windykacyjne”

Faktor, bgd;}c whascicielem wierzy-
telnosci, ma prawo podejmowac
czynnoéci polcgaj%cc na wyegze-
kwowaniu p}atnos'ci od kontra-
henta. Najczqéciej $3 o monity te-
lefoniczne i pisemne. Zakres tych
dziatan zalezy jednak od formuly
rozwiazania — czy jest to faktoring
niepelny czy np. pelny oraz ustalen
z klientem. Oczywiscie mozliwe sg
negocjacje w zakresie odroczenia
w czasie/ Czasowego zawieszenia po-
naglania duznika przez fakcora.
Na]eiy jednak pamiqac’, 7€ upo-
minanie si¢ o nalezng plamos¢ jest
standardowym  dzialaniem  ryn-
kowym, a opoznianie jej obcigza
moralnie dluznika, nie odwrotnie.
\X/idzimy, 7e podejécie firm pod
tym wzgledem si¢ zmienia, coraz
wiccej z nich priorytetowo traktuje
regulowanie platnosci, dba tez o ich
splyw, powierzajac egzekwowanie
naleznosci np. faktorom.

W mojej ocenie taka firma w oczach
kontrahenta jedynie zyskuje, ponie-
waz korzystajgc z faktoringu po-

Najwieksi faktorzy wg obrotéw po Ill kwartatach 2022 r.

twierdza SW0ja gospodarnos'é i sta-

. 1! 14 o .
bilnos¢ we wspolpracy w dlugiej
perspekeywie.

»Nie mam problemu

z naleznosciami, moi kontrahenci
nie opozniaja sie, odezwe si¢ jak
nie quq még1 odzyskaé platnoéci ”
Czes¢ klientow postrzega faktoring
jedynie jako remedium na nierze-
telnych kontrahentéw. OCZ)Wis'cie
jedng z funkcji fakcoringu jest po-
prawa dyscypliny platniczej kon-
trahentow. Jak pokazuje prakeyka,
kontrahenci priorytetowo traktuja
sphltq do fakeora, tuz za Zobowiqza—
niami publicznoprawnymi. Rzetel-
ni kontrahenci, placgcy terminowo,
sa w transakcjach fakcoringowych
podstawa. To wlasnie na nich budu-
je sie najbardzicj liberalne dla ﬁrmy
parametry finansowania np. wysoki
poziom koncentracji limitu na kon-
trahenta, wysoki poziom zaliczki,
clastyezne podejscie w weryfikacji
faktur do wykupu, cesje cicha ete.
Zdrowe naleznosci pozwalajg takze
wynegocjowa¢ najlepsza cene fi-
nansowania faktoringowego.
Warto jednak mie¢ przede wszyst-
kim na uwadze fake, iz zachowania
planicze kontrahentow mogg ulec
pogorszeniu w kontekscie np. spo-
wolnienia gospodarczego, nieocze-
kiwanych zdarzen, takich jak np.
pandemia Covid—19. Warto miec

WOWCZAs narzqdzie, keore pozwo]i
zachowa¢ plynnos¢ firmy. Dlatego
powierzenie portfcla naleznosci
faktorowi i dzialania zapobiegajace
niesciggalnosci platnosci trzeba po-
dejmowaé zanim pojawia sie klopo—
ty, analogicznie jak z polisg ubezpie-
czeniowy, w przypadku ktércj nike
nie ubezpieczy p}on%cego domu czy
ukradzionych zapaséw.

»Mam dobrg kondycje
finansows, faktoring jest dla
stabych ekonomicznie firm”
To historycznie pokutujace prze-
swiadczenie. F irmy, majgc potrzcbq
finansows, siegaly po kredyt obro-
towy, poniewaz zadluzenie si¢ w tej
formie bylo jedynym dostepnym
zrédlem  finansowania  majgtku
obrotowcgo. Faktoring nie by} roz-
powszechnionym rozwigzaniem,
rynek ustug faktoringowych zaczgl
rozwi]'aé sie w Polsce po 2000 T.,
Polski Zwigzek Faktorow powstal
W 200L. Pocz;}tkowo ofbl‘owany by}
jako finansowanie celowe skore-
lowane z osiggnietym przez firme
obrotem- bezpieczniejsze i rzeczy-
wiscie osiagalne dla stabszych kon-
dycyjnie firm.
Obecnie diametralnie zmienilo sic
podejscie zardéwno instytucji fi-
nansujacych, w keorych faktoring
jest jednym z wiod: }gygh produk-
tow, jak i firm, postrzegajacych ten

L.p. | Firma Obroty ogétem Obroty ogétem
po Il kwartatach 2022 . po Il kwartatach 2021 r.
1 Pekao Faktoring 139193 119937
2 BNP Paribas Faktoring 111992 84237
3 ING Commercial Finance 94751 83 894
4 Santander Factoring 58 924 59129
5 mFaktoring 52 644 49792
6 PKO Faktoring 48105 34725
7 Coface Poland Factoring 45926 42516
8 Bank Millennium 40 853 46 391
9 Citi Handlowy 17 902 19184
10 | Eurofactor Polska 13828 9641
11 | BOS Bank 8939 7319
12 | KUKE Finance 8731 6649
13 | HSBCBank Polska 8557 9371
14 | Bibby Financial Services 6277 6379
15 | IFIS Finance 3683 3944
16 | Alior Bank 3183 2519
17 | Faktoria 2523 hd
18 | PragmaGO 2029 1590
19 | BPSFaktor SA 1609 1810
20 | BFF Polska 1340 1341
21 | Idea Money 1100 1571
22 | eFaktor 884 509
23 | Faktorzy 580 268
24 | MARR 21 bd

g

Najbardziej dynamiczni faktorzy kwartat do kwartatu

(Il kwartaty 2021 r. do 1l kwartatéw 2022 r.)

Lp. | Firma Obroty ogétem Obroty ogétem Dynamika
po lll kwartatach 2022 r. | po lll kwartatach 2021r. | obrotéw
1 | Faktorzy 580 268 116,42
2 | eFaktor 884 509 73,67
3 | Eurofactor Polska 13 828 9641 43,43
4 | PKO Faktoring 48105 34725 38,53
5 | BNP Paribas Faktoring 111992 84237 32,95
6 | KUKE Finance 8731 6649 31,31
7 | PragmaG0 2029 1590 27,61
8 | Alior Bank 3183 2519 26,36
9 | BOS Bank 8939 7319 22,13
10 | Pekao Faktoring 139193 119937 16,06
11 | ING Commercial Finance 94751 83 894 12,94
12 | Coface Poland Factoring 45926 42516 8,02
13 | mFaktoring 52 644 49792 573

Zrédto: Polski Zwigzek Faktordéw, opracowanie: CBSF

alternatywny sposob finansowania
jako komplementarny do kredytu,
a nickicdy zastepujacy jego miej-
sce. Mozna to tatwo zidentyfiko-
wac sledzgc gieldowe relacje inwe-
storskie prestiiowych korporacji
i sprawozdania zarzgdow wiclu
wyroznionych za efekeywnosc eko-
nomiczng firm z segmentu duzych,
srednich i malych. Pokusze si¢
o stwierdzenie, ze to dzigki fak-
toringowi wskazniki sprawnosci
dzialania tych firm sa jeszeze lep-
sze, a miejsca w rankingach £0Spo-
darczych coraz wyzsze.
Ekonomicznie uzasadnione i bez-
pieczne wydaje si¢ by¢ dywersy-
fikowanie finansowania na krtd\t
i fakcoring. Finansowanie otwar-
te kredytowe zawsze odnoszone
jest do generowanych obrotow
i w oparciu o nic odnawiane na
kolejne okresy. W' czasach trud-
nych i nieprzewidywalnych, prze-
stojow produkeyjnych, zachwia-
nych lancuchow dostaw, wahan
cen surowcow, obecnie rosnacych
kosztéw energii, wysokiej inflacji,
poziom przychodéw moze ulegaé
zmianie, ulec zmianie moze wiec
tez wysokos¢ kredytu, a niekie-
dy moze zaistnie¢ koniecznose
czesci jego splacy. W przypadku
fakcoringu poziom finansowania
koreluje z saldami naleznosci i au-
tomatycznie spada przy spadku
sprzedaiy.

Na koniec: ,,Faktoring jest
skomplikowany operacyjnie,
musze zatrudni¢ dodatkowe
osoby do obslugi”
W obecnej, szybko zmieniajgce]
. L §
si¢ rzeczywistosci, automatyzacji
i d%ltahmc obstuga faktoringu
rowniez staje si¢ zautomatyzowa-
na. Coraz wiccej kliencow korzysta
z web serwisow integrujz}cych sys-
tem finansowo ksiggowy z banko-
wym i faktoringowym. Jezeli jednak
firma nie posiada tak zaawansowa-
nych rozwiqzaﬁ informatycznych
najczesciej wszystkie operacje do-
konywane sg na zasadzie eksportu
i importu danych do systemu, a fir-
ma jest pod btal% 0p1ek% pracowni-
kow i doradcow fakeora.

Podsumowanie;

7 perspektywy 12-letniego  do-
swiadczenia w obszarze faktoringu
i finansowania handlu mogg stwier-
dzi¢, ze podejscie przedsiebiorcow
ewaluuje z roku na rok na korzys¢
faktoringu. Ma to odzwicrciedlenie
w stale rosngeym rynku fakcoringo-
wym. Dynamika wzrostu obrotow
faktorow po 2 kw. 2022 1. przekro-
Czyla 30 proc. t/r. i juz 23,6 tys. kra-
jowych przedsi¢biorstw  korzysta
z uslug fakcoringowych (dane wg
PZF). Praca cdukacyjna, ktérq wy-
konujemy jako fakcorzy, ale przede
wszystkim  korzysci samego roz-
wigzania przemawiaja do przedsiq—
biorcéw, ambasadorow faktoringu
wérod firm bgdzic wiec przybywac’.
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platnos$¢ sie wydluza

$redni czas na wykonanie przelewu, zapisany

na fakturach wiosna, wyniést w sektorze MSP
13,2 dnia. Najkrocej na zaptate faktury czeka sie
w firmach zajmujacych sie obstuga rynku nieru-
chomosci - srednio 9,7 dnia. Najdtuzej, ponad
dwa razy dtuzej niz w nieruchomosciach, czekaja
pracujacy w firmach zwigzanych z transportem

i gospodarka magazynowg - az 21 dni.

W Polsce jest okolo 2,25 mln firm
z kategorii MSP. Wiele z nich to
jednoosobowe dziatalnosci gospo-
darcze. Sekeor MSP stanowi ponad
99 proc. firm dzialajgcych w Polsce.
Wg PARP, generuje on prawie po-
lowe PKB, a najwickszy, bo blisko
30 proc. udzial w jego tworzeniu
majg mikroprzedsi¢biorstwa. Ana-
lityey fakeurapl sprawdzili czas na
zaplate fakeury zapisany na doku-
mentach wystawianych na tej plat-

formie (ponad 600 tysiecy fakeur
wystawianych rocznie) przez male
i $rednie ﬁrmy w poszczcgélnych

grupach branz.

Kto placi najszybciej,

kto najwolniej

Najszybciej placg odbiorey ustug
od firm zajmujacych si¢ obsluga
nieruchomosci. Wiosng bylo to
srednio 9,7 dnia. W tej braniy czas
oczekiwania na zaplate zmniejsza

sic. W 2020 1. wiosng bylo to 13
dni, w ciggu ubieg}ego roku czas sie
skracal, a od pazdziernika 2021 1.
oscyluje wokot 10 dni. Inne bran-
ze z krotkimi terminami zaplaty
to pozostala dzialalnos¢ ustugowa
(10,4 dnia), dzialalnos¢ Zwigzana
z zakwaterowaniem i uslugami ga-
stronomicznymi (10,6 dnia) oraz
edukacja (10,9 dnia). Na drugim
biegunie sa firmy zajmujace sie
transportem i gospodarkg maga-
zynowy. Tutaj wystawiajge fakeure,
w rubrycc termin zapiaty ﬁgurujc
srednio 21,3 dnia.

— Sa to oczywiscie srednie terminy
zliczone z kilkudziesiqciu tysiecy
fakeur. Naturalnie zarobione pie-
ni%dzc kaidy chcialby otrzymaé
fizycznie jak najszybciej po wyko-
nanej pracy, zatem nawet te 13 dni
to duzo. Z drugiej strony mozna
powiedzie¢, ze u odbiorcow, keore

dostajg pienigdze po 10 dniach czy
nawet 21 dniach plynnos¢ finanso-
Wwa jest niezagrozona, to duiy kom-
fort. Niestety, to jednak wierzcho-
lek géry 10d0wcj. W praktycznic
wszystkich branzach liczne s przy-
padki, gdzie kupujacy ustuge czy to-
war stawia twardy warunck zaplacy
za 30 lub wiecej dni. W przypadku
braniy transportowej 45 proc. fak-
tur ma termin p1atn0§ci miesiac
lub dluzej. Wystawcy takich fakeur
z sektora MSP rzadko moga sobie
pozwoli¢c na twarde negocjacje
i brak zgody na tak dlugi termin na
Zap}atg. Zazwyczaj Zgadzaj% sie na
takie zadania i czekajg na pienigdze
tygodniami - komcntujc Grzegorz
Grodek, prezes faktura.pl.

— Dane prezentowane przez fakeu-
ra.pl nie s3 dla nas zaskoczeniem.
Branza charakteryzuje si¢ dhugimi
terminami platnos'd, CZESto jesz-
cze przecigganymi w stosunku do
zapisanej na fakturze daty. Pozo-
staje to w opozycji z mozliwoscia-
mi firm transportowych, ktore
potrzcbuj% zaplaty 72 SW0ja uslugg
tui teraz — szezegOlnie przy rosng-
cych kosztach paliwa, czy ogolnym
wzroscie cen. W takiej sytuacji
przedsigbiorey  czesto  decyduja
si¢ na finansowanie faktoringowc,

dzigki ktoremu wystawcea faktury

%

Poza transportem
i gospodarka
magazynowa najdtuzsze
Srednie terminy zaptaty
stosuje sie w rolnictwie,
leSnictwie, towiectwie
i rybactwie - 15,2
dnia oraz w opiece
zdrowotneji pomocy
spotecznej - 14,8 dnia.

otrzymuje pieniadze nastgpnego
dnia, cho¢ potracone o prowizje
— mowi Marek Sikorski z Finea,
firmy mikrofakcoringowej.

Termin na fakturze to jedno,
termin przelewu to drugie
Poza transportem i gospodarkg
magazynowyg najdluzsze  sred-
nie terminy zaplaty stosuje  sie
w rolnictwie, lesnictwie, towiec-
twie i rybactwie — 15,2 dnia oraz
W opiece zdrowotnej i pomocy
spolecznej — 14,8 dnia. Oczywi-
$cie termin zap}aty zapisany na
fakturze nie zawsze pokrywa sie
z dniem wplywu przelewu. Wielu
odbiorcow ushlg i produktéw nie
dotrzymuje umowionego terminu
i placi jeszcze péinicj. — Parrzgc
na analizowane dane wigkszos¢
rubryk jest ,podswietlona na czer-
wono” to znaczy, ze srednie cermi-
ny zaplaty w wielu branzach sg
dluzsze niz w we wczcs’nicjszych
miesi%cach. W marcu $rednia dla
wszystkich branz to 13,2 dnia.
W lutym bylo to 13,1, a w styczniu
nawet 14,2 dnia. W ubieg}ym roku
w zadnym miesigcu srednia dla
Wszystkich branz nie przekroczyh
14 dni, a w kilku miesigcach byla
mniejsza niz 13 dni. W pierwszym
kwartale tego roku najbardziej
oczekiwanie na zaplate wydlu-
2y}0 sie w dzialalnosci zZwigzane]
z kultury, rozrywka i rekreaciy,
dzialalnosci zwigzanej z zakwa-
terowaniem i ustugami gastrono-
. . . .
micznymi oraz w przetworstwie
przemys}owym - dodaje Grzegorz
Grodek z faktura.pl. Najmniejsze
ﬁrmy, Czyli jcdnoosobowc dzia-
talnosci gospodarcze to w skrocie
konsumenci, pracujacy w modelu
mikroﬁrmy. To oni majg najwiqk—
sze klopoty z plynnoscig, a wg sza-
cunkow po pierwszym roku dzia-
talnosci 1/3 mikrofirm na zawsze
znika z rynku. Bardzo czesto to
ludzie mlodzi, 7aCZynajacy swoja
kariere zawodowy.

REKLAMA

Razem

dla Twoich

korzysci

L 1 1

IUROFACTOR POLEKA 3A
ul. 2wirkl | Wigury 184

Ponad 10 Iat na rynku | 80% klientéw
poleca faktoring w Eurofactor
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MSP a faktoring

Mate firmy i jednoosobowe dziatalnosci gospo-
darcze sg najbardziej narazone na zatory ptat-
nicze, a ich trudnej sytuacji finansowej w zaden
sposob nie poprawiaja dtugie terminy zaptaty na
fakturach, inflacja czy wojna rosyjsko-ukrainska.
Oto co najmniej 3 powody, dla ktorych przed-
siebiorstwa z sektora MSP powinny skorzystac¢

z faktoringu - wedtug NFG.

Powdd 1: Dhugi, zatory i upadtosci
W Krajowym Rejestrze Dlugéw
jest obecnie 271 tys. firm, zadtuzo-
nych na ponad 9 mld zl. 62 proc.
z nich to jednoosobowe dziatal-
nosci gospodarcze. Maja one na
koncie polowg 1%czncg0 zadluzenia
przedsiebiorstw.

Utrzymujgce si¢ przez dlugi czas
wysokie zadluzenie firmy moze
prowadzi¢ do bankructwa. W dru-
giej polowic 2021 T. jcdnoosobowc
dziaalnosci gospodarcze stanowi-
ly 23 proc. wszystkich firm, keore
og}osi}y upad}oéé iaz 52 proc. firm,
keore zdecydowaly sie ratowac swoj
biznes poprzez rcstrukturyzacjg. Te
z nich, ktore wezesniej byly noto-
wane w KRD, pozostawi}y po sobie
w sumie 37 min z} dlugow.

Glowng przyczyng problemow fi-
nansowych jest brak plynnos’ci. MSP
muszy szukac wige sposobow na jej
zabezpieczenie, pomimo trudnej sy-
tuacji makrockonomicznej i niskicj
moralnosci platiczej kontrahentéw.
W tym zadaniu $wietnie sprawdzi
si¢ faktoring. To nie tylko zamiana
fakeur na gotowke i nacychmiastowy
dost(;p do pieni(zdzy, ale tez sposéb
na zdyscyplinowanie kontrahenta
do terminowej zaplaty.

Powod 2: Wojna na Ukrainie

2021 1. byl rekordowy pod wzgledem
liczby bankructw i restrukeuryzacii
z uwagi na pandemiq 1 zwigzang
Z nig obostrzenia. Obecnie kolej—
nym wyzwaniem dla przedsi¢bior-
cow jest wojna za naszg wschod-
nig granicy. ]ej negatywny wp}yw
odczuwa 38 proc. whascicieli firm
7 sektora MSP, nawet jes'li nie pro-
wadzg oni bezposrednich interesow
7 iadnym krajem zaangazowanym
w konflike. Reakeje biznesu na
wybuch wojny, obserwowane pod
koniec lutego biei:&cego roku, by]fy
podobne do reakeji sprzed dwoch
lat, kiedy wybuchta pandemia.
Gromadzeniu gotowki na czarng
godzing przez firmy zaczely towa-
rzyszy¢ takie zjawiska jak: wstrzy-
mywanie inwestycji, anulowanie
projcktéw czy rezygnacja z daleko-
sicznych planow. Jednoczesnie ro-
snace koszty dzialalnosci, wysokie
ceny pa]iw, materialow czy us1ug,
a do tego d}ugie oczekiwanie na
platnosci od kontrahentow spra-
wily, ze kluczowa dla przedsi¢bior-
cow znow stata si¢ ochrona plynno-
sci ﬁnansowej .

Jak  pokazuje  badanie ,Biznes
a Ukraina” prchrowadzonc pod

koniec marca 2022 1. przez TGM
Research na zlecenie Krajowego
Rejestru Dhlg(')w, srednio co trzeci
przedsigbiorca doswiadezyl ze stro-
ny kontrahentow negatywnych zja-
wisk, ktore tamci t]fumaczac »wojng
na Ukrainie”.

To migdzy innymi:

« wstrzymywanie platnosci za pro-
dukey lub ustugi (30 proc.)

. opéz'm'anie p}atnos'ci za produkty
lub ustugi (33 proc.)

. proéba o dluzsze terminy plamo—
sci na fakeurach (38 proc.)
Fakroring jest skutecznym reme-
dium na te zjawiska, bo nie tylko
chroni plynnos¢ finansowa firm,
ale tez pozwala zachowa¢ dobre re-

Faktoring skutecznym sposobem
na poprawe ptynnosci finansowe;

Obecna sytuacja polityczno - ekonomiczno - go-
spodarcza nie pozostaje bez wptywu na dziatalnosc
polskich przedsiebiorstw. Z badania Barometr EFL
na IV kw. 2022 r. wynika, ze odsetek firm przewidu-
jacych wzrost zapotrzebowania na finansowanie
zewnetrzne wzrést z 33 proc. w Il kwartale 2022
roku do 37,5 proc. w IV kwartale tego roku.

Stanistaw Atanasow

prezes zarzadu, Eurofactor Polska

Jest to trend, ktéry obserwuje-
my juz od poczatku pandemii.
Przedmiotem finansowania ze-
wnetrznego nie s3 bowiem pla-
nowane inwestycje, ale potrzeby
zwigzane z prowadzeniem bie-
zacej dziatalnosci. A te zwieksza-
ty sie wraz z perspektywa dalsze-
go trwania restrykgji zwigzanych

z pandemig, a obecnie w zwigz-
ku z wybuchem wojny w Ukra-
inie lub pogarszajaca sie sytuacja
spoteczno-gospodarcza w efek-
cie rosnacej inflacji i kolejnych
podwyzek stép procentowych.

Problem zatoréw ptatniczych

Jednga z najwiekszych bolaczek
polskich przedsiebiorcow w ta-
kiej sytuacji jest problem zato-
row pfatniczych. Jesli firma nie
posiada wystarczajacej ilosci
srodkéw wiasnych i nie ma
szans na kredyt obrotowy, to
przy grozbie utraty ptynnosci,
najczesciej finansuje sie, opdz-
niajac ptatnosci dla swoich kon-
trahentéw. Tworzy sie btedne

koto, ktére bez watpienia moz-
na uzna¢, za jedng z istotnych
barier rozwoju przedsiebiorstw,
skutecznie hamujacych wzrost
polskich firm. Rozwigzaniem
moze okazac sie faktoring, ktory
stanowi jedna z najlepszych, al-
ternatywnych form pozyskania
pozakredytowych srodkéw fi-
nansowych, zabezpieczajacych
firmy przed ryzykiem utraty
ptynnosci finansowej czy ztych
dtugoéw. Faktoring jest réwniez
wsparciem w okresie koniunk-
tury. Z powodzeniem moze by¢
on wykorzystywany zaréwno
jako narzedzie pozwalajace na
wydtuzanie terminéw ptatno-
$ci dla kontrahentow czy tez
szybszy zakup materiatéw do
produkgji, jak i realizacje zamo-
wien. Stad tez rosngca popular-
nos¢ tej ustugi, ktéra z kazdym
rokiem staje sie coraz wazniej-
szym narzedziem przeciwdzia-
tajacym powstawaniu zatorow
ptatniczych oraz sprzyjajagcym
poprawie sytuacji finansowej
przedsiebiorcow.

lacje biznesowe z kluczowymi part-
nerami np. w sytuacji gdy zalezy im
na Wydluicniu terminow platnoéci.

Powdd 3: Jeszcze dluzsze terminy
p}atnos'ci na fakeurach

A 7z taky prosba, tylko tej wiosny,
spotkalo si¢ juz 38 proc. wlascicieli
firm z sektora MSP. Z podobnymi
zjawiskami mieli$my do czynienia
rowniez w pandemii. Wowezas
przedsi¢biorey potrzebowali wigeej
czasu na zgromadzenie srodkow
niezbednych do uregulowania na-
leznosci, bo ich kontrahenci mieli
problem V2 Wyp’(acalnos’ci% i sy-
gnalizowali ~ opdznienia.  Duzym
problemem byly tez zerwane lan-
cuchy dostaw, co wstrzymywalo
ich wlasne kontrakey. Dzis tancu-
Chy dostaw wcigz stanowia realny
problem, a do tego doszly wysokie
ceny materialow, surowcow, kom-
ponentow, podzespolow.

Z badania naszej faktoringowej
NFG ,,Impulsy i bariery W TOZWOjU
MSP”, wynika, ze przedsicbiorcy
najczesciej odraczaja swoim klien-
tom termin platnosci 0 14 1 30 dni.
Niestety, co 5. przedsi¢biorca, cze-
kaj%c na picni%dzc Z wystawionej
przez siebie fakeury, sam wstrzy-
muje zaplatg innym dostawcom. To
patologiczna sytuacja, keora przy-
czynia sie do powstawania ZAtOrOW
platniczych w gospodarce.

A wystarczyloby skorzystac z fak-
toringu: zamieni¢ wystawiong fak-
ture na gotowke, a pozyskane srod-
ki przeznaczy¢ na splate biezgeych
zobowigzan, w tym kontrahentow.

Faktoring wedtug przedsiebiorcow
Na szezescie 3/4 firm z sektora MSP
zna ushuge faktoringu, a 18,5 proc.
cho¢ raz z niej skorzysta}o, czeka-
jac na platnos¢ od kontrahenta. Co
drugi przedsigbiorca (56,8 proc.)
potrafi wskazac zalety faktoringu.
Na pierwszym miejscu wirdd nich
jest wlasnie ochrona plynnos'Ci fi-
nansowej (wskazuje tak 22,3 proc.
badanych). Co szosty przedsi¢bior-

ca przyznaje, ze faktoring pozwala

Przedsiebiorcy
najczesciej odraczaja
swoim klientom
termin ptatnosci
0 1430 dni. Niestety,
co 5. przedsiebiorca,
czekajac na pienigdze
zwystawionej przez
siebie faktury, sam
wstrzymuje zaptate
innym dostawcom.

na dysponowanie pieniqdzmi, na
keore trzeba by bylo czekaé wiele
tygodni. Ponad 15 proc. badanych
docenia, ze faktoring umozliwia
splate biezgeych zobowigzan, dzig-
i czemu nie ma si¢ dhlgéw ijest
sic postrzeganym  jako rzetelny
partner bizncsowy Niewicle mnicj
uwaza, ze jest to szybkie pozyska—
nie gotowki bez zbednych formal-
nosci (14,1 proc.).
Ale tylko 8,4 proc. przedsi¢bior-
céw w naszym badaniu dostrzega
zalete, ze faktoring nie powoduje
koniccznosci dodatkowego zadtu-
zenia. Zabczpicczcnicm transakcji
jest tutaj bowiem faktura za ushu-
ge badz produke, keory juz zostal
sprzedzmy. S%dzq jednak, 7€ W naj-
blizszym czasie to whasnie ta zale-
ta bgdzic Zyskiwaé na znaczeniu,
chocby w kontekscie rosngeych
stop procentowych i zwigzanych
Z tym droiej%cych kredytéw. Kre-
dyt wymaga przeciez splaty comie-
sigcznych rat. W odrdznieniu od
niego faktoring jest jednorazowym
kosztem. Nie wigze przedsigbiorcy
dlugoterminow% umowa i nie wy-
maga dodatkowych zabezpieczen.
Nie ma wiec ryzyka, 7e moze stat
sie dla przedsiqbiorcy Zbyt duiym
obcigzeniem finansowym w dhuz-
szej perspektywie czasu.
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Fintech i jego znaczenie dla branzy finansowej

Termin fintech stat sie dos¢ popularny w ostat-
nich latach. Wiele os6b zetkneto sie z nim w prze-
strzeni informacyjnej, a jeszcze wiecej ma oka-
zje korzystac na co dzien z r6znych rozwigzan
przygotowanych przez fintechy. Znaczenie tego
sektora technologicznego dla branzy finansowej

jest niezwykle istotne.

Wlasnie dziqki fintechom bran-
za  finansowa czesto  kojarzy
si¢ z innowacjami, szczegélnie
w  Polsce, gdzie nowoczesne
ustugi finansowe rozpowszech-
niajg sie dos¢ szybko. Nic dziw-
nego, Polacy sa dos¢ otwarci na
nowinki technologiczne. Z ra-
portu fundacji Digital Poland
wynika, ze 74 proc. naszych ro-
dakéw z Chqciac korzysta Z inno-
wacyjnych rozwigzan, a 9r proc.
uwaza, ze nowe technologie uta-
twiaja codzienne zycie. Fintechy
wychodzg wlasnie naprzeciw ta-
kim oczekiwaniom.

Fintech — czym jest?

Czym w ogéle jest fintech? To
skrét od angielskiego wyrazenia
Financial Technology (techno-
logia finansowa). Odnosi si¢
ono do innowacyjnych uslug
finansowych opartych na infor-
macji, komunikacji i technologii
— ICT (Information-Commu-

nication Techno]ogy), ktore s3
$wiadczone zaréwno dla sektora
finansowego, jak i dla kliencow
instytucji ﬁnansowych.
Fintechy to tak naprawdg firmy
dzialaj%ce na styku finansow
i technologii, ktore wprowadza-
j3 innowacje finansowe. W ich
Wyniku powstaja nowe mode-
le biznesowe, nowe produkey
i aplikacje oraz nowe procesy.
Wszystkie majg ogromny wplyw
na funkcjonowanie rynkow fi-
nansowych i instytucji, kedre
swiadcza ustugi finansowe

Fintech w Polsce to wigcej

niz chwilowki!

Fintechy w Polsce czesto ko-
jarzg si¢ z sektorem pozyczko-
wym i chwilowkami. W rze-
czywistos'(:i jednak takie ﬁrmy
dzialaja w roznych obszarach
ustug finansowych. Z publiko-
wanego co roku raportu ,Mapa

polskiego fintechu” wynika, ze

w 2022 roku mieliémy w Polsce
299 firm z scktora fintech, pod-
czas gdy rok Wczes'niej byio ich
274. Okazuje si¢, ze najwiccej
(74) takich podmiotow dziata
W branZy platniczej. Na drugim
miejscu  znalazly si¢ fintechy
specjalizujgce sie w dostarczaniu
oprogramowania (32 podmioty).
Nie brakuje takze firm techno-

]ogicznych koncentruj%cych si¢
na scktorze crowdfunding (17),
blockchain i kryptowalut (9),
faktoring online (9)7 ubezpiecze—
nia (22) i pozyczki (18).

Fintech unowoczesnil branig
finansowg i sprawil, ze uslugi
finansowe staly si¢ bardziej do-
stepne. Zaawansowana anality—
ka Big Data, uczenie maszyno-

we, sztuczna inteligencja i coraz
bardziej skomplikowane algo-
rytmy oraz technologia block-
chain sprawi}y, ze mozemy dzis
swobodnie i bezpiecznie korzy-
sta¢ zdalnie z poiyczek, Wyko—
nywac transakcje elektronicznie
czy inwestowac online pienig-
dze. Wszystko to dzigki fintech.
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BUSINESS SOLUTIONS

Innowacyjna obstuga transakcji faktoringowych

w bankach i instytucjach finansowych
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Faktor Web

Dashboard

Obstuga wszystkich typow,
form i rodzajow faktoringu
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Warokty faktur kosztowych
Jako Klient
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Maje zobowlgzanla

Warnode zobowsgzan jaka kliert

778932,65PLN

Wartodé zobowigzan jako kamtrahent

624 52 PLN
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@ MNowe plik ad Faktara
13 godzin termy

@ Nowe pliki ad Fakiors
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® Nowe pliki od Faktora
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@ Nowe piiki ad Fakiora
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Aktualne faktury

Wartehé aktualng faktur
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Finansowane

* 545 7STT0FLN
Nisfinansowans po regresie

* 3657 09838 FLN
Nisfinansowans

* 1033059 PLN

Intuicyjny

impertu) faktury lub kerekty
Dodaj fakturg

Zhoz whilosek v

>145 min

interfejs

Sprawdz!

wartosci wszystkich transakcji
faktoringowych w Polsce w 2021r.

doswiadczenia w tworzeniu
systemow dla faktoring

obrot obstuzony przez
system Faktor w 2021r. (w PLN)




