11-17wrzeénia2026r. GAZETA FINANSOWA 25

DOM POD OCHRONA

Y~ 2

Rynek bedzie rost razem z wartoscia majatku

Polski rynek ubezpieczen rozwija sie szybko.

W 2025 r. sktadka przypisana brutto catego
rynku wyniosta 90,6 mld zt, 0 5,2 proc. wiecej
w ubezpieczeniach na zycie i 0 6 proc. wiecej

w ubezpieczeniach majatkowych. Ubezpieczy-
ciele wyptacili w ciggu roku 53,8 mld zt odszko-

dowan i Swiadczen.

Jednoczesnie wartos¢ akeywow
zakladow ubezpieczen wyniosta
w 2024 1. 225,8 mld zl, co poka-
zuje skale kapitatu, jakim dyspo-
nuje sektor i jego znaczenie dla
polskiej gospodarki.

W przypadku  ubezpieczen
mieszkaniowych dalszy rozwéj

bedzie zalezal nie tylko od sprze-

dazy kolejnych polis. Wazniejsze
moze okazaé si¢ to, czy Polacy
qu% chcieli kupowaé ochronq
lepicj dopasowang do rzeczywi-

stej wartosci swojego majgctku.

Bo zmienia si¢ sam dom.
Coraz ngéciej jest jednoczes’nie
miecjscem  zamieszkania, biu-

rem, magazynem kosztownego
sprzgtu, zrodlem energii, a cza-
sem rowniez inwestycjg. Wraz z
tym rosnie liczba potencjalnych
ryzyk.

Dobre ubezpieczenie musi wiec
nadgza¢ za zmiang stylu Zzycia.
Ale réwnie wazny pozostaje
drugi element: klient musi rozu-
mied, co wlasciwie kupuje.

Jak wskazuje PIU, luka ubezpie-
czeniowa w obszarze zdrowia
Wynosi okolo 125 mld z} rocznie,
a w przypadku zabezpicczenia
emerytalnego kolejne 75 mld z1.
Cho¢ nie s3 to dane dotyczace
wylgeznie rynku mieszkaniowe-
go, dobrze pokazuja skalg szer-
szego problemu: Polacy nadal

nie wykorzystujg ubezpieczen
jako jednego z narzedzi zarzy-
dzania ryzykiem.

W przypadku nieruchomosci
paradoks jest szczegélnie wyraz'—
ny. Dla wigkszosci gospodarstw
domowych mieszkanie lub dom
jest  najcenniejszym skladni-
kiem majatku. Jednoczesnie jego
ubezpieczenie bywa traktowane
jako wydatek drugorzedny.
Tymczasem  koszt  odbudowy
domu, wymiany wyposazenia
po zalaniu czy naprawy powaz-
nej szkody moze wielokrotnie
przewyzszy¢ koszt kilkuletnicj
ochrony.

Dlatego przyszlos¢ rynku ubez-
pieczen mieszkaniowych nie

musi polega¢ wylacznie na tym,
ze Polacy bedg kupowac wiecej
polis. Roéwnie wazne quzie to,
aby kupowali je swiadomiej: z
odpowiedni% suma ubezpiecze—
nia, zakresem dopasowanym do
nieruchomosci, ochrong wypo-
sazenia, OC i — tam, gdzie ma to
sens — dodatkowymi ustugami.
Rynek ma juz produkty, kto-
re potrafia odpowiedzie¢ na
te potrzeby. Teraz pozostaje
przekonaé klientow, ze ubez-
pieczenie domu nie jest papie-
rem potrzebnym do kredytu,
lecz jednym z podstawowych
narzedzi ochrony majacku, na
keorego budowe czesto pracuje
sie przez cale zycie.
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Dom czy mieszkanie to dla wiekszosci z nas
nie tylko adres i wartos¢é zapisana w ksiedze
wieczystej. To miejsce, w ktérym przecho-
wujemy dorobek lat, rzeczy o wartosci mate-
rialnej i sentymentalnej, a przede wszystkim
- poczucie bezpieczeristwa. Wiasnie dlatego
ubezpieczenie nieruchomosci coraz czesciej
przestaje byé dodatkiem do kredytu hipo-
tecznego, a staje sie elementem swiadomego
zarzadzania domowym budzetem i ryzykiem.
Na rynku dostepnych jest wiele ofert, ktére

dobne. Réznig sie jednak zakresem ochrony,
wysokoscig sum ubezpieczenia, dodatkowy-
mi ustugami, sposobem likwidacji szkéd czy
mozliwoscig dopasowania polisy do konkret-
nej nieruchomosci i potrzeb jej mieszkaricéw.
Sama cena nie zawsze wiec mdéwi, ktéra ofer-
ta rzeczywiscie zapewni najlepszg ochrone.
W raporcie ,Dom pod ochrona” przyglagdamy
sie pieciu interesujgcym ofertom ubezpieczeri
domu i mieszkania dostepnych na polskim
rynku. Sprawdzamy, co obejmuje ochrona

ubezpieczyciele. Wéréd wyréznionych zna-
lazty sie: Allianz Méj Dom, Generali ,Z mysla
o domu i rodzinie”, InterRisk Pakiet Mieszka-
nie+, TUZ Ubezpieczenia oraz UNIQA.

To zestawienie nie jest rankingiem najtan-
szych polis. Jego celem jest pokazanie, na
jakie elementy warto zwrdécié uwage, wy-
bierajgc ochrone nieruchomosci - tak, aby
w sytuaciji, ktérej nikt nie planuje, polisa rze-
czywiscie spetnita swojg najwazniejszg funk-
cje: pomogta chronié dom, jego wyposazenie

na pierwszy rzut oka mogg wydawac sie po-

i jakie rozwigzania dodatkowe proponuja

i domowy budzet.

5 najciekawszych ofert ubezpieczen domu i mieszkania dostepnych na rynku

Allianz ()

MOJ DOM

Allianz Méj Dom to kompleksowe ubezpieczenie nieruchomosci dostep-
ne w trzech pakietach: Komfort, Plus i Max. W zaleznosci od wybranego
zakresu ochrona moze obejmowad budynek, elementy state, wyposaze-
nie oraz elementy posesji, takie jak garaz, altana, ogrodzenie czy brama.
Pakiet Max zapewnia ochrone w formule All Risk, czyli takze od nagtych
zdarzen, ktdre nie zostaly wyraznie wylagczone w OWU. Oferta uwzgled-

GENERALI, Z MYSLA O DOMU | RODZINIE

»Generali, z mys$lag o domu i rodzinie” to elastyczne ubezpieczenie dla wia-
Scicieli domdw i mieszkan, najemcéw oraz oséb budujacych dom. Ochrona
moze obejmowad mury, elementy state i wyposazenie, a takze szkody powsta-
te wskutek pozaru, zalania, przepiecia czy kradziezy. Jednym z najwiekszych
wyréznikdw oferty jest unikalna Formuta Zapominalstwa, dzieki ktérej Gene-
rali zapewnia ochrone réwniez w sytuacjach wynikajgcych z ludzkiego nie-
dopatrzenia, np. pozostawienia otwartego okna lub niezamknietych drzwi.

InterRisk:‘

VIENNA INSURANCE GROUP

PAKIET MIESZKANIE+

InterRisk Pakiet Mieszkanie+ to kompleksowe ubezpieczenie przezna-
czone dla wiascicieli domdw i mieszkan, a takze oséb posiadajgcych
nieruchomosci w trakcie budowy. Ochrong mozna objgé zaréwno sam
budynek lub lokal, jak i elementy state, wyposazenie, garaz, budynki go-
spodarcze czy elementy matej architektury znajdujace si¢ na posesji.
Polisa moze chroni¢ mienie m.in. przed skutkami pozaru, zalania, prze-
piecia, silnego wiatru, gradu, kradziezy z wlamaniem czy dewastacji.

nia réwniez wspdtczesne wyposazenie domu, w tym instalacje fotowolta-
iczne i pompy ciepta. Polise mozna rozszerzyé o OC w zyciu prywatnym
oraz assistance, zapewniajgce pomoc po szkodzie i w nagtych awariach.
Ciekawa opcjg jest mozliwo$é zawarcia ubezpieczenia domu na trzy lata
ze statg sktadka przez caly okres, co ogranicza koniecznos$é corocznego
odnawiania polisy.

Dodatkowo ochrona moze obejmowac szkody powstate mimo braku wyma-
ganych przegladéw technicznych budynku. Ubezpieczenie moze objaé tak-
Zze mienie przechowywane w piwnicy lub boksie lokatorskim, rower pozosta-
wiony na balkonie, a w okreslonych sytuacjach réwniez samochdéd w garazu.
Zakres mozna rozszerzyé o OC w zyciu prywatnym i assistance. Dodatkowym
atutem jest ustalanie odszkodowania wedtug wartosci odtworzeniowej nieza-
leznie od wieku budynku i wybranego wariantu ochrony.

Zakres ochrony mozna rozszerzyé réwniez o instalacje fotowoltaiczne,
pompy ciepta oraz inne elementy zwigzane z nowoczesnym wyposaze-
niem nieruchomosci. Dodatkowym atutem jest mozliwo$é wigczenia OC
W zyciu prywatnym oraz assistance domowego, zapewniajgcego organi-
zacje pomocy fachowcéw w razie awarii. Elastyczna konstrukcja produk-
tu pozwala dopasowad zakres ubezpieczenia do rodzaju nieruchomosci

i indywidualnych potrzeb klienta.
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TUZ

UBEZPIECZENIA
UBEZPIECZENIE DOMU | MIESZKANIA

TUZ Ubezpieczenia oferuje elastyczng ochrone domu i mieszkania, dostepna
zaréwno w wariancie od ryzyk nazwanych, jak i w szerokiej formule All Risks.
Ubezpieczeniem mozna objgé nieruchomosé, jej state elementy oraz wypo-
sazenie, a w przypadku domu takze garaz, budynki gospodarcze, ogrodze-
nie, elementy matlej architektury czy instalacje fotowoltaiczne. Zakres moze
obejmowadé m.in. pozar, zalanie, uderzenie pioruna, dewastacje oraz inne

Q_UNIQA

UBEZPIECZENIE DOMU | MIESZKANIA

UNIQA oferuje ubezpieczenia domu i mieszkania z mozliwoscig dopasowa-
nia zakresu do rodzaju nieruchomosci i potrzeb klienta. Ochrong mozna
objg¢ mury, state elementy oraz ruchomosci domowe, takie jak meble,
sprzet RTV i AGD, komputery, bizuterie czy rowery. W zaleznosci od wa-
riantu polisa moze obejmowad pozar, zalanie, kradziez z wkamaniem i ra-
bunek, a takze zostad rozszerzona o przepiecia, sttuczenia, powédz, OC w

nagte i nieprzewidziane zdarzenia. Wariant All Risks dodatkowo zapewnia
ochrone m.in. przy przepieciach, sttuczeniu szyb, szkodach wyrzadzonych
przez zwierzeta czy kradziezy wybranych przedmiotéw znajdujgcych sie na
posesji, np. mebli ogrodowych lub robotéw koszacych. W przypadku miesz-
kania ochrong moze zostaé objete réwniez mienie podreczne poza miejscem
zamieszkania, takie jak telefon, laptop, zegarek czy dokumenty.

zyciu prywatnym czy ochrone rzeczy poza domem. UNIQA oferuje réwniez
rozwigzania dziatajgce w formule All Risk. Uzupetnieniem ochrony moze
byd¢ assistance domowy, zapewniajgcy organizacje pomocy fachowca przy
awarii. Atutem jest mozliwosé zakupu polisy na rok lub trzy lata oraz sze-
roka konfiguracja dodatkéw, co pozwala dopasowad ochrone do indywidu-
alnych potrzeb.

Wolontariusze Generali na rzecz spotecznosci

Z rekordowym wynikiem 172 tys. zt zakoniczyto sie tegoroczne Globalne Wyzwanie The Human Safety
Net w Generali Polska. W akcje zaangazowato sie blisko 250 wolontariuszy, a zebrane srodki sfinanso-
waty specjalistyczny obéz rozwojowo-diagnostyczny dla dzieci i ich rodzicow w trudnej sytuac;ji.

Juz po raz szésty Generali Polska
wiaczyto sie w Globalne Wyzwa-
nie The Human Safety Net - mie-
dzynarodowa inicjatywe Grupy
Generali, ktéra mobilizuje pra-
cownikéw, agentéw, partneréw
biznesowych i klientéw do wspol-
nego dziatania na rzecz lokalnych
spotecznosci.

- Za rekordowym wynikiem stoja
przede wszystkim ludzie oraz ich
czas, zaangazowanie i gotowos¢
do pomagania. Cieszy mnie, ze
z roku na rok do Wyzwania dofa-
cza coraz wiecej 0s0b, ktére chca
wspolnie budowac lepszy start
dla dzieci i wspiera¢ rodzicow
w rozwijaniu ich kompetengiji.
Dzieki zebranym srodkom be-
dziemy mogli zapewnic rodzinom
specjalistyczna pomoc oraz stwo-
rzy¢ przestrzen, w ktérej otrzyma-
ja wiedze, wsparcie i poczucie, ze
nie s3 pozostawione same sobie.
Wiasnie tak dziata The Human
Safety Net. To sie¢ ludzi, ktérzy
pomagaja ludziom — méwi Justy-
na Szafraniec, Prezes Fundacji The
Human Safety Net Polska.

Setki osob zaangazowanych
we wspodlne pomaganie

W tegoroczne Wyzwanie zaan-
gazowato sie blisko 250 wolon-
tariuszy Generali Polska, ktorzy

organizowali wydarzenia cha-
rytatywne, inicjatywy sportowe
i lokalne akgje, ktére zachecaty do
udziatu pracownikéw, agentéw,

partneréw oraz darczyficow.

W ramach tegorocznej edydji
odbyly sie m.in. piknik THSN
Friends & Family Day, Step Up
Challenge, wystawa fotogra-
fii Jana Czernikowskiego, rajd
i wieczér pomagania w Janowie
Podlaskim, wyprawy rowerowe,
rejsy zagléwkami po Jeziorze

Kierskim oraz sptyw pontonowy
we Wroctawiu. Kazda z tych ini-
cjatyw dofozyta swojg cegietke
do rekordowego wyniku zbiorki.
Zebrane $rodki zostaty przezna-
Czone na organizacje obozu roz-
wojowo-diagnostycznego  dla
dzieci do 6. roku zycia oraz ich
rodzicbw - podopiecznych Sto-
warzyszenia ,Ta Szansa". Podczas
kilkudniowego wyjazdu dzieci
beda mogly skorzystac¢ z konsul-
tacji psychologicznych, logope-
dycznych i fizjoterapeutycznych,
a rodzice wezma udziat w warsz-
tatach i indywidualnych konsulta-
cjach ze specjalistami.

O Fundacji The Human

Safety Net Polska

Tak jak na catym $wiecie, w Polsce
realizowane sa dwa programy
THSN: dla rodzin z dzie¢mi do 6
roku zycia, ktére s w trudnej sy-
tuacji oraz na rzecz aktywizacji za-
wodowej uchodzcow. W kwietniu
2025 roku zostata zarejestrowana
Fundacja The Human Safety Net
Polska, ktorej celem jest jeszcze

skuteczniejsza pomoc.
Dla rodzin Fundacja realizuje
w Polsce dwa programy. Pierw-
szy —,Dobry Poczatek’, przygoto-
wany zostat i jest realizowany we
wspotpracy z Caritas Polska. To
program kompleksowych warsz-
tatéow dla mam z 14 domoéw sa-
motnej matki, prowadzonych
przez Caritas.
W 2025 roku ruszyt natomiast
projekt ,Wsparcie na starcie - Ta
Szansa dla dzieci!, realizowany
we wspotpracy ze Stowarzysze-
niem Ta Szansa. Program zapew-
nia systemowa pomoc rodzinom
z dzie¢mi do trzeciego roku zycia
w  Srodowiskach defaworyzo-
wanych w wybranych miastach.
Program ,Dla uchodzcéw” THSN
przygotowata we wspotpracy
z Fundacjg INCO Polska, ktéra
organizuje szkolenia i wsparcie
na rynku pracy dla oséb z Ukra-
iny. Wsréd dziatan jest program
mentoringowy, realizowany we
wspotpracy z wolontariuszami
Generali Polska.

material partnera
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Dom coraz drozszy, ryzyko coraz wieksze. Jak zmienia

Jeszcze niedawno polisa mieszkaniowa byta dla
wielu wtascicieli domu czy mieszkania przede
wszystkim formalnosciag wymagana przez bank.
Dzi$ coraz czesciej staje sie elementem Swiadome-

go zarzadzania majatkiem.

JOANNA ZIELINSKA

Powod jest prosty: wartos¢ nie-
ruchomosci  rosnie, wyposazenie
domow jest coraz drozsze, a lista
ryzyk, przed ktorymi cheemy si¢
chroni¢, WyraZ’nic si¢ Wyd}uia. /a-
lanie, pozar czy kradziez to nadal
podstawowe zagrozenia, ale obok
nich pojawiajg sie przepiccia, szko-
y spowodowane przez pogode,
awarie instalacji, uszkodzenia pa-
neli fotowoltaicznych czy odpo-
wiedzialnos¢ za szkody wyrzgdzone
sqsiadom. chnoczcénic polski rynck
ubezpieczen mieszkaniowych weiaz
ma przed sobg ogromna przestrzen
do FOZWOjU. Badania Polskiej lzby
Ubezpieczen pokazujg bowiem pa-
radoks: Wigkszoéé Polakéw uwaza
ubezpieczenia za potrzebne, ale
doswiadczenia zwigzane z dobro-
wolnymi polisami nadal nie s3 po-
wszechne. A to whasnie doswiadcze-
nia wyniesione z domu rodzinncgo
bardzo silnie wplywaja na pozniej-

sze decyzje ubezpieczeniowe.

Polisa coraz mniej przypomina
prosty ochronq ,murow”

Rynek ubezpieczeﬁ mathkowych
rosnie, ale zmienia si¢ réwniez, jego
charakter. W pierwszym  potro-
czu 2026 r. Polacy wydali na ubez-
pieczenia maj:étkowc 13,7 mld zl,
0 5 proc. wiecej niz rok wezesniej.
Z calego rynku ubezpieczen majat-
kowych 6,8 mld zl przypadalo na
grupy obejmujgce  ubezpieczenia
szkod spowodowanych zywiotami
oraz pozostalych szkod rzeczowych.
Skladka w tych grupach wzrosta
0 4,4 proc.

Te dane obejmuj% jednak znacznie
wiccej niz same mieszkania i domy.
Ubezpieczenia majzgtkowe to TOW-
niez m.in. komunikacja czy maja-
tek przcdsigbiorstw. Dlatcgo rynck
polis  mieszkaniowych  najlepiej
oglada¢ nie tylko przez pryzmat
wartosci skfadki, ale rowniez zmian
w zachowaniach klientdw.

A te s3 wyraz’nc. Polisa mieszka-
niowa przestaje by¢ produktem,
keory ma jedynie ,pokry¢ mury”
Coraz czqéciej obejmuje rowniez
wyposazenie, elektronike, rowery,
instalacje fotowoltaiczne, pompy
ciepla czy odpowiedzialnos¢ cywil-

na w zyciu prywatnym. Ubezpie—
czyciele odpowiadajg na t¢ zmiane,
oferujac coraz bardziej rozbudowa-
ne warianty ochrony.

Nie oznacza to jednak, ze klient
powinien automatycznie wybie—
ra¢ mnajszerszy pakiet. Przeciwnie.
Im wigcej elementéw mozna obj%c/
ochronzb tym wazniejsze staje sie
sprawdzenie, co dokladnie obejmu-
je polisa, jakie s3 sumy ubezpiecze—
nia, limity odpowiedzialnosci i wy-
h}czcnia.

Dom rodzinny uczy

takze... ubezpieczeﬁ

W czerweu 2026 r. PIU opubliko-
wala raport _Swiadomog¢ ubezpie-
czeniowa Polakow 2026 — wiedza,
postawy i doswiadezenia”. Wynika
z niego, Ze 36 proc. Polakdw nie
wyniosto z domu rodzinnego zad-
nych wzorcéw zwiazanych z do-
browolnymi ubezpieczeniami. To
wazna informacja dla calego rynku,
bo dccyzjc ubczpicczcniowc Czesto
zaczynajg si¢ duzo wezesniej niz
w momencie zakupu pierwszej wila-
snej po]isy.

W domach wickszosci Polakow
ubezpieczenia byly zreszta zwig-
zane przede wszystkim z majgt-
kiem. Najczqéciej wspominanym
ubezpieczeniem bylo ubezpiecze—
nic mieszkania lub domu - pa-
migta je 43 proc. Polakéw. Na
drugim miejscu znalazly si¢ ubez-

36 proc. Polakéw
niewyniosto zdomu
rodzinnego zadnych
wzorcdw zwigzanych

z dobrowolnymi
ubezpieczeniami. To

wazna informacja dla
catego rynku, bo decyzje
ubezpieczeniowe
czestozaczynaja sie
duzo wczesniej niz
w momencie zakupu
pierwszej wtasnej polisy.

pieczenia samochodu, a na trze-
cim polisy na zycie.

Ten sposob myslenia nadal jest
Widoczny. Dom i mieszkanie trak-
tujemy jako majgeek, keory trzeba
chroni¢ przed konkretna straca.
Znacznie trudniej przychodzi nam
myslenie o ubezpieczeniu jako o na-
rzqdziu zarzqdzania ryzykiem.
Tymczasem  wspolezesna  polisa
mieszkaniowa moze pclnié znacznie
wiceej funkeji.

Chroni nie tylko przed zniszcze-
niem budynku, ale rowniez przed
kosztami, ktore mogg pojawic si¢
w konsekwencji szkody. Jesli pek-
nieta rura Za]eje sz}siada, prob]e—
mem nie bedzie wylacznie naprawa
W}asncgo mieszkania. Moze Poj awic¢
si¢ takze obowigzek pokrycia kosz-
tow szkody wyrzadzonej innej oso-
bie. D]atego znaczenie Zyskuje oC
w Zyciu prywatnyn.

Podobnie jest z assistance. Awaria
instalacji wodnej czy elektryczne;
nie musi oznacza¢ wielodniowego
poszukiwania fachowca. W zalez-
nosci od zakresu ochrony ubezpie-
czycicl moze Zorganizowaé pomoc
hydraulika, elektryka czy innego
specjalisty.

Pogoda zmienia sposob
mys'lenia o ochronie
Doswiadczenia ostatnich lat poka-
zuj3 rowniez, ze ryzyka Zwigzane
z pogoda przestaly by¢ dla klientow
abstrakejg.
W 2024 1. ubczpicczyciclc wy-
placili 3,7 mld zt w zwiazku
z zywiolami i skutkami powo-
dzi — 0 64,1 proc. wigcej niz rok
Wczes'niej. Po powodzi z wrzesnia
2024 1. zaklady ubezpicczen zli-
kwidowaly ponad 128 tys. szkod
i wyplacily ponad 1,5 mld 2zt od-
szkodowan. KNF wskazala, 7e
szkody z tytutu zdarzen kata-
stroficznych stanowily w 2024 .
10,7 proc. szkod brutto z dziatal-
nosci bezposredniej dziatu II, wo-
bec 3,4 proc. rok Wczcéniej.
To wazny sygnal réwniez dla wha-
scicieli nieruchomosci.  Ubezpie-
czenie domu czy mieszkania nie
jest juz wylgcznie zabezpieczeniem
przcd scenariuszem ,,co quzic, jcéli
kiedyé qunie rura”. Coraz Wigksze
znaczenie ma wlasciwe okreslenie
zakresu ochrony przed zdarzenia-
mi, keorych czgstotliwos¢ i skala
mogg si¢ zmieniaé.
W tym kontekscie szczegolnie
istotna jest suma ubezpieczenia.
Jezeli wartos¢ nieruchomosci i jej
o .
wyposazenia rosnie, a suma po-
zostaje przez lata na tym samym
poziomie, klient moze w momen-

cie szkody odkryé, ze jego ochrona
jest niewystarczajgca.

Od ,murow” do ca}ego domu
Zmiang rynku dobrze wida¢ w ofer-
tach poszczcgélnych ubczpicczycic—
li. Coraz wigcej produktow pozwala
budowa¢ ochrone modutowo, do-
pasowujjc ja do 1‘odzaj u nierucho-
mosci i sposobu zycia.

UNIQA - ochrona domu,
mieszkania i tego, co jest w srodku
UNIQA  oferuje  ubezpieczenia
domu i mieszkania z mozliwoscia
dopasowania zakresu do rodzaju
nieruchomosci i potrzeb klienta.
Ochrong mozna obja¢ mury, stale
clementy oraz ruchomosci domowe,
takie jak meble, sprzet RTV i AGD,
komputery, bizuteri¢ czy rowery.
W zaleznosci od wariantu polisa
moze obejmowaé pozar, zalanie,
kradziez z wlamaniem i rabunck,
a takze zostaé rozszerzona o prze-
piccia, stluczenia, powodz, OC
W zyciu prywatnym czy ochronq
rzeczy poza domem. UNIQA ofe-
ruje rowniez rozwigzania dzia}aj%cc
w formule All Risk. Uzupetnieniem
ochrony moze by¢ assistance domo-
Wy, zapewniajacy organizacj¢ po-
mocy fachowca przy awarii.

Istotna jest rowniez mozliwosé za-
kupu polisy na rok lub trzy lata oraz
szeroka konfiguracja dodatkéw. To
odpowiedi na rosngce oczekiwania
klientow, ktorzy nie cheg juz trakeo-
wac ubczpicczcnia mieszkania jako
produktu ,jednego dla wszystkich”

Nie tylko mieszkanie,

ale takze posesja

W przypadku domu zakres ochrony
naturalnie staje si¢ Szerszy. Ryzyko
dotyezy nie tylko samego budynku,
ale rowniez garazu, ogrodzcnia, al-
tany, budynkow gospodarczych czy
instalacji znajduj zgcych si¢ na posesji.

Allianz — M6j Dom

Allianz Méj Dom to komplcksowc
ubezpieczenie nieruchomosci do-
stepne w trzech pakietach: Kom-
fort, Plus i Max. W zaleznosci od
wybranego zakresu ochrona moze
obejmowac budynek, elementy sta-
te, wyposazenie oraz elementy pose-
sji, takie jak garaz, altana, ogrodze-
nie czy brama.

Pakiet Max zapewnia ochrong
w formule All Risk, czyli takze od
naglych zdarzen, ktore nie zostaly
wyraznie wylgczone w OWU. Ofer-
ta uwzgl(gdnia rowniez Wspé}czesne
wyposazenie domu, w tym instala-
cje fotowoltaiczne i pompy Cicpla.
To wazny kierunck rozwoju rynku.

!
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Zmiane rynku dobrze
widac w ofertach
poszczegblnych
ubezpieczycieli. Coraz
wiecej produktéw
pozwala budowad
ochrone modutowo,
dopasowujac jg do
rodzaju nieruchomosci
i sposobu zycia.

Jeszcze kilkanascie lat temu insta-
lacja fotowoltaiczna czy pompa
ciepla nie byly standardowym ele-
mentem wyposazenia polskicgo
domu. Dzis dla wielu gospodarstw
domowych s3 kosztownymi akey-
wami, ktérych utrata moze ozna-
cza¢ powazny wydatek.

Allianz umozliwia réwniez rozsze-
rzenie polisy 0 OC w zyciu prywat-
nym i assistance. Ciekaw% opcjq jest
mozliwos¢ zawarcia ubczpicczcnia
domu na trzy lata ze sta}a[ sk}aqu
przez caly okres.

Ubezpieczenie dla whasciciela,
najemcy i budujqcego

Rynck mieszkaniowy nic sklada
si¢ jednak wylgcznie z whascicie-
li gotowych nieruchomosci. Inne
potrzeby ma osoba budujgca dom,
inne wlasciciel mieszkania, a jesz-
cze inne najemca.
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sie rynek ubezpieczen mieszkaniowych w Polsce?

Generali — Generali, z mysly

o domu i rodzinie

.Generali, z mys’l% odomuirodzi-
nie” to elastyczne ubezpieczenie
przygotowane dla wiascicieli do-
mow i mieszkan, najemcow oraz
osob budujacych dom. Ochrona
moze obejmowaé mury, elementy
stale i wyposazenie, a takze szko-
dy zwijzane z pozarem, zalaniem
czy kradzieza.

Mocnym  wyroznikiem produkeu
jest mozliwos¢ uzyskania ochrony
rowniez w sytuacjach wynikajg-
cych z nieuwagi, np. gdy zalanie
nastapi przez pozostawione otwar-
te okno lub do kradziezy dojdzie
przy niezamkniqtych drzwiach.
Ubezpieczenic moze objac takze
rzeczy przcchowywanc W piwnicy
lub boksie lokatorskim, rower na
balkonie, a w okreslonych warun-
kach réwniez samochdd w garazu.
Zakres mozna uzupehi¢ o OC
W zyciu prywatnym i pomoc assi-
stance, dziqki ktérej ubezpieczyciel
organizuje wsparcie fachowcow po
awarii lub szkodzie.

To przyklad zmiany, jaka zachodzi
na rynku: ubezpieczenie coraz cz¢-
éciej prébuje odpowiadaé nie ty]ko
na wielkie zdarzenia, ale rowniez
na zwykic, codzienne sytuacje,

w ktorych moze dojs¢ do szkody.

Nowoczesny dom, nowe ryzyka

W polskich domach przybywa urza-
dzen, ktc’)rych kilka lat temu nie
bylo. Panele fotowoltaiczne, pompy

ciepla, magazyny energii, roboty ko-
szace, rozbudowane systemy elek-
troniczne czy drogi sprge kompu-

terowy zwickszajg wartos¢ majgtku
znajdujacego si¢ w nieruchomosci.

To oznacza, Ze zmienia si¢

rowniez proﬁl szkody.

Pozar czy zalanic mogg dzi$ ozna-
czad nie tylko koniecznos¢ remontu
scian i podlog. Uszkodzeniu mogy
ulec urzadzenia warte dziesiacki
tysiecy zlotych. D]atego klient po-
winien zwraca¢ uwagg nie tylko na
to, czy polisa obcjmujc dom lub
mieszkanie, ale rowniez na deﬁnich
ruchomosci domowych, limity dla
poszczegolnych przedmiotéw oraz
sposob ustalania wartosci mienia.

InterRisk — Pakiet Mieszkanie+
InterRisk Pakiet Mieszkanie+ to
komplcksowc ubczpicczcnic prze-
znaczone dla whascicieli domow
i mieszkan, a takze oséb posiada-
ja[cych nieruchomosci w trakcie
budowy.

Ochronsc mozna obj %c' zardwno sam
budynek lub lokal, jak i elementy
stale, wyposazenie, garaz, budynki
gospodarcze czy elementy malej ar-
chitektury znajdujace si¢ na posesji.
Polisa moze chroni¢ mienie m.in.
przed skutkami pozaru, zalania,
przepigcia, silnego wiatru, gradu,
kradzieiy z wlamaniem czy dewa-
stacji. Zakres ochrony mozna roz-
szcrzyé rowniez o instalacjc foto-
woltaiczne, pompy ciepla oraz inne

Koszt polisy jest
oczywiscie jednym
z podstawowych
kryteriéw wyboru. Nie
powinien jednak by¢
jedynym.

elementy zwigzane z nowoczesnym
wyposazeniem nieruchomosci.
Dodatkowym atutem jest mozli-
wos¢ whaczenia OC w zyciu pry-
watnym oraz assistance domowego,
zapewniajgcego organizacje pomo-
cy fachowcow w razie awarii.
Najwickszym problemem pozostaje
nie brak produkcéw, ale brak swia-
domosci

Oferta rynku staje si¢ coraz bar-
dziej rozbudowana. Paradoksalnie
moze to jednak utrudniac wybér.
Klient, keory widzi kilkadziesigt
moZliwych rozszerzen, moze miec
problem z ocena, ktore z nich rze-
Czywiécie s3 mu potrzebne.

Dlatego coraz wickszego znaczenia
nabiera edukacja ubezpieczeniowa.
Rapore PIU pokazujc, ze osoby
wychowane w domach, w keorych
kupowano okreslone rodzaje polis,
znacznie czqéciej korzystajac z po-
dobnej ochrony jako dorosli. Jezeli
rodzice ubczpicczali mieszkanie lub
dom, az polowa respondentow z tej
grupy posiada obecnie podobna
polisq. Podobny mechanizm wida¢
w przypadku autocasco.

To oznacza, ze rynck ubczpicczc—
niowy ma do wykonania zadanie
znacznie szersze Niz samo tworze-
nie nowych produktéw. Chodzi
o budowanie przekonania, ze ubez-
pieczenie nie jest wydatkicm, ktéry
ponosi si¢ dlatego, ze ,cos moze si¢
wydarzy(”, ale sposobem ogranicza-
nia ﬁnansowych konsekwencji zda-
rzen, ktorych nie da si¢ przewidzied.
Problemem jest rowniez tzw. niere-
alistyczny optymizm. Polacy czesto
uwazajg, ze negatywne zdarzenia $3
bardzicj prawdopodobnc W przy-
padku innych osob niz ich samych.
W efekeie swiadomos¢ ryzyka nie
zawsze prowadzi do zakupu ochrony.

Cena spokoju czy cena ryzyka?
Koszt polisy jest oczywiscie jednym
z podstawowych kryteriow wyboru.
Nie powinien jednak byé jedynym.
Dwie polisy mogg kosztowaé po-
dobnie, a zapcwniaé zupc}nic inny
zakres ochrony. Jedna moze chronic

wylz‘ngnic mury i stale clcmcnty od
kilku podstawowych ryzyk, druga
moze obejmowa¢ réwniez rucho-
mosci, OC assistance, przepiecia
czy ochrone w formule All Risk.
Dlatego porownujgc oferty, warto
patrze¢ przede wszystkim na relacje
ceny do zakresu.

Istotna jest rowniez aktualizacja
sum ubezpieczenia. Jezeli miesz-
kanie zostalo urzezdzonc kilka lat
temu, a od tego czasu kupiono
nowy sprzet, meble, elektronike
czy inne warto$ciowe przcdmio—
ty, dotychczasowa suma moze nie
odpowiadaé rzeczywistej wartosci
maj%tku.

Podobnie jest z domem. Koszt jego
odtworzenia moze byé dzis znaczy-
co wyzszy niz kilka lat temu. Samo
przyjecie wartosci  nieruchomosci
z dnia zakupu nie musi wige ozna-
cza¢ whasciwego poziomu ochrony.

Polisa nie konczy si¢ na scianach
Wazng ngéci% ubczpicczenia jest
odpowiedzialnos’c’ Cywilna. Wha-
sciciel mieszkania moze by¢ prze-
konany, 7e najwic;kszym ryzykicm
jest pozar lub wlamanie, tymczasem
kosztowna moze okaza¢ si¢ takze
szkoda wyrzqdzona osobie trzeciej.
Zalanic sasiada, szkoda spowodo-
wana przez dziecko czy zwierzg albo
inne zdarzenie zwigzane z codzien-
nym uzytkowaniem mieszkania
moga wygenerowac koszty, keorych
klient wezesniej nie brat pod uwage.
7. tego punktu widzenia OCw zyciu
prywatnym jest jednym z elemen-
tow, keore coraz czgsciej pojawia-
ja sic w kompleksowych ofertach
mieszkaniowych.

All Risk: szerzej nie zawsze

znaczy bezwarunkowo

Na rynku coraz czqéciej pojawia
si¢ rowniez formula All Risk. Dla
klienta jej atrakcyjnos’c’ jest oczy-
wista: zamiast tworzenia zamknig-

. . ! .
tej listy zdarzen objetych ochrony,

Rynek ubezpieczen
majatkowych rosnie, ale
zmienia sie rowniez jego
charakter. W pierwszym

pétroczu 2026 r. Polacy
wydali na ubezpieczenia
majatkowe 33,7 mld zt,
o 5 proc. wiecej niz rok
wczesnie;.

polisa obcjmujc co do zasady nag}c
i nieprzewidziane zdarzenia, poza
tymi, keore zostaly wylgczone w wa-
runkach ubezpieczenia.

Nie oznacza to jednak ochrony ,od
Wszystkicgo”‘ Kluczowe pozostajg
OWU i katalog Wy}%czeﬁ.

Dlatego nawet przy formule All
Risk klient powinien wiedzied, ] akie
sytuacje nie s objete ochrony, jakie
obowigzuja limity i jakie wymogi
trzeba spe}nic', aby ubezpieczyciel
wyplacil swiadczenie.

TUZ Ubezpieczenia — ochrona

od ryzyk nazwanych i All Risks
TUZ Ubezpieczenia oferuje
ochron¢ domu i mieszkania za-
réwno w wariancie od ryzyk na-
zwanych, jak i w szerokiej for-
mule All Risks. Ubezpieczeniem
mozna obja[c' nieruchomosé¢, jej
stale elementy oraz wyposazenie,
aw przypadku domu takze garaz,
budynki gospodarcze, ogrodzenie,
clementy malej architekeury czy
instalacje fotowoltaiczne.

Zakres moze obejmowaé m.in. po-
7ar, zalanie, uderzenie pioruna, de-
wastacje oraz inne nagle i nieprze-
widziane zdarzenia. Wariant All
Risks dodatkowo zapewnia ochronq
min. przy przepicciach, sthuczeniu
szyb, szkodach wyrzadzonych przez
zwierzeta czy kradziezy wybranych
przedmiotow znajdujacych si¢ na
posesji, np. mebli ogrodowych lub
robotow koszgeych.

W przypadku mieszkania ochrong
moze zostac objgte rowniez mienic
podreczne poza miejscem zamiesz-
kania, takie jak telefon, 1apt0p, ze-
garck czy dokumenty.

To dobrze pokazuje, jak szeroko
rozumiana jest dzi$ ochrona miesz-
kaniowa. Przedmiotem ubezpie-
czenia nie musi byé juz wy}sccznie
nieruchomos¢. Moze nim by¢ caly
majz}tck zwigzany z miejscem za-
mieszkania, a takze odpowiedzial-
nos¢ whasciciela czy najemey wobec
innych 0sob.

I podsumowanie do niego po prze-
niesieniu  ostatniego akapitu na
strong otwierajgca

Rosnaca  wartos¢  nieruchomo-
$ci, coraz drozsze wyposazenie i
nowe rodzaje ryzyka sprawiajg, ze
ubezpieczenie domu czy mieszka-
nia przestaje byé prostg po]isa( Jna
mury’, a staje sie narzqdziem 2ar239-
dzania maj%tkicm. O tym, czy rze-
czywiscie zapewni bezpieczenstwo,
decyduje jednak nie liczba dostep-
nych rozszerzen, lecz swiadomy
wybor zakresu ochrony, whasciwe
sumy ubczpicczcnia i znajomos’c’
warunkow polisy.





