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YNEK FAKTORINGU
W POLSCE

Ustugi finansowe szyte na miare

Faktoring jest obecny na polskim rynku ustug
finansowych od lat 90. ubiegtego wieku, i mimo ze
nie jest juz ustuga mtoda, to w dalszym ciggu stanowi
bardzo elastyczne i coraz bardziej popularne zrédto
finansowania biezacej dziatalnosci gospodarczej.

Lukasz
Piekutowski

Wedtug szacunkéw Polskiego
Zwiazku Faktoréw (PZF) na ko-
niec pierwszego pélrocza 2016
roku z ustug firm faktoringo-
wych zrzeszonych w PZF korzy-
stato ok. 7 tysiecy przedsigbiorstw,
ktére przedtoiyly do sfinansowa-
nia ok. 3,3 miliona faktur wobec
ponad 140 tysigcy swoich odbior-
céw o wartoci 73,5 miliarda zto-
tych. Stanowi to okolo 7 proc.
polskiego PKB. A rynek ustug
faktoringowych wykazuje 21 proc.
wzrost poréwnujac dane rok do
roku. Nalezy doda¢, ze wsrdd
klientéw firm faktoringowych oraz
bankéw oferujacych ustugi finan-
sowania wierzytelnosci, sa przed-
sighiorstwa z kazdego segmentu
rynku, zaréwno korporacje o wie-
lomiliardowych przychodach, jak
réwniez male, rodzinne firmy.

Elastycznos¢ faktoringu

Niewatpliwie jednym z elementéw
przemawiajacych za faktoringiem
jest jego elastyczno$¢ wynikajaca
z zakresu samej ustugi. Przedsie-
biorca moze wybra¢, czy w zwiazku
z przedkladanymi fakturami chce
skorzysta¢ przede wszystkim z fi-
nansowania (faktoring niepetny),
czy tez interesuje go réwniez prze-
jecie ryzyka niewyplacalnosci kon-
trahenta (faktoring pelny). W wielu
firmach faktoringowych klient
moze skorzysta¢ z ustugi odzyski-
wania wierzytelnosci (windykacji)
przez wyspecjalizowang instytu-
¢jg, jak rowniez zweryfikowaé wia-
rygodno$¢ swojego potencjalnego
odbiorcy. Warunki umowy fak-
toringowej z reguly pozwalaja na
uszycie zakresu ustug na miar¢ po-
trzeb przedsicbiorstwa np. poprzez
mozliwo$¢ zastosowania réznych
rodzajéw faktoringu w stosunku
do poszczeg6lnych odbiorcéw, za-

stosowania faktoringu niejawnego
tam, gdzie relacje z odbiorcg sa bar-
dzo wrazliwe, a przedsicbiorca nie
chce ujawnia¢ faktu sprzedazy wie-
rzytelnosci do firmy faktoringowej
(ma to np. miejsce podczas wspét-
pracy z sieciami handlowymi), au-
tomatycznego obejmowania umows
faktoringowa duzej ilosci odbiorcow
z relatywnie niewielkimi saldami
wierzytelnos’ci, w celu przyspiesze-
nia finansowania dla przedsi¢biorcy.

Pomoc faktora lepsza niz pozyczka
Niezaleznie od wielkosci firmy
i branzy w jakiej ona dziata, tatwiej
jest uzyska¢ decyzje o finansowa-
niu za pomocy faktoringu, niz sta-
ra¢ si¢ o kredyt, nawet jedli ustuga
faktoringowa dostarczana jest przez
banki. Wynika to z kilku czynni-
kéw, ale przede wszystkim z dywer-
syfikacji zrédta sptaty udzielonego
przedsigbiorstwu finansowania, ke6-
rym s platnosci od wielu podmio-
t6w (odbiorcéw), w zwigzku z czym
firmy faktoringowe sa w stanie za-
akceptowa jako klientéw podmioty
o stosunkowo stabszej kondycji fi-
nansowej, o ile przedstawia port-
fel rzetelnych kontrahentéw. Firmy

faktoringowe, w procesie akcepta-
cji nowego klienta, w wigkszej mie-
rze skupiaja si¢ na zrozumieniu
biznesu prowadzonego przez swo-
jego potencjalnego klienta i dosto-
sowuja ustuge do jego aktualnych
potrzeb. Udzielane w ramach ustugi
faktoringu finansowanie jest dostar-
czane w oparciu o aktualng sprzedaz
firmy. Pozwala to ograniczy¢ biezaca
ckspozycje kredytows i finansowad
faktyczne zapotrzebowanie na kapi-
tat obrotowy, a w czesci firm fakro-
ringowych klient moze dodatkowo
skorzysta¢ z finansowania przysztych
wierzytelnoéci  (prefinansowanie)
oraz finansowania dostaw. Takie po-
taczenie ustug w wielu przypadkach
umotzliwia sfinansowanie przez in-
stytucj¢ faktoringowa wigkszej cz¢-
§ci taficucha dostaw B2B. Dodajac
do tego zaletg w postaci ,,rosnigcia”
ustugi razem z przedsigbiorstwem,
otrzymujemy bardzo elastyczne na-
rzedzie wspierajace plynnos¢ firmy.

Idealne wsparcie dla
przedsi¢biorstwa

Faktoring u swoich korzeni jest na-
stawiony na wspieranie rozwoju
przedsigbiorstwa poprzez dostar-

czanie $rodkéw na biezaca dzia-
talnos¢ operacyjna, ograniczanie
ryzyka kursowego w przypadku
wierzytelnosci wyrazonych w walu-
cie obcej, redukcje skutkéw ryzyka
upadlosci odbiorcéw, czy tez moni-
toring platnoéci odbiorcéw. Jedno-
cze$nie moze elastycznie zaspokajaé
zwickszone potrzeby na kapitat,
szczegdlnie w przypadku gdy do
rozwoju wymagane jest dalsze wy-
dluzanie terminu platnosci lub gdy
dziatalno$¢ firmy jest sezonowa oraz
wspiera¢ wejscie na nieznany ry-
nek (np. eksport do nowego kraju,
wejscie z dostawami do nieznanej
wezesniej branzy odbiorcéw, rozpo-
czynanie wspétpracy z nieznanymi
podmiotami). Faktoring, mimo ze
nie zaspokoi wszystkich potrzeb fi-
nansowych przedsigbiorstwa, nie
sfinansujemy nim cho¢by potrzeb
inwestycyjnych, to stanowi bardzo
wygodne i elastyczne zrédlo $rod-
kéw do finansowania biezacej dzia-
talnosci. A dobrze dopasowana do
modelu biznesowego ustuga fakto-
ringowa jest w stanie wspiera¢ ren-
towny rozw6j firmy.

Autor jest dyrektorem departamentu ryzyka
Eurofactor Polska
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Idea Money Spotka Akcyjna z siedzibg w Warszawie (ul. Przyokopowa 33, 01-208, Warszawa), wpisana do Rejestru Przedsiebiorcéw Krajowego Rejestru Sadowego prowadzonego przez Sad Rejonowy
dla m. st. Warszawy w Warszawie, XII Wydziat Gospodarczy Krajowego Rejestru Sadowego, pod numerem KRS 0000315232, REGON 141509674, NIP 5213496074, o kapitale zaktadowym w wysokosci
4 349 900,00 zt (optacony w catosci)
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DLA KOGO USEUGI FAKTORINGOWE

Na gruncie polskiej rzeczywistosci gospodarczej faktoring
jest stosunkowo mtoda instytucja. Pojawit sie w latach

90. poprzedniego wieku wraz z rozwojem gospodarki
wolnorynkowej i implementowaniem do polskiej
rzeczywistosci rozwigzan z gospodarek zachodnich.
Podobny rodowéd maja spotykane dzisiaj powszechnie
w obrocie umowy leasingy, franczyzy, forfaitingu,

sponsoringu, czy sekurytyzacja.

Remigiusz Brzezinski

Z prawnego punktu widzenia fakto-
ring jest to tzw. UMOwa nienazwana
(fac. negotium innominati). Cecha
uméw nienazwanych jest brak ich
definicji legalnej w przepisach po-
wszechnie obowiazujacych. Podob-
nie rzecz sic miata do roku 2000
z umowa leasingu, ktéra dopiero
wtedy, wraz z nowelizacja kodeksu
cywilnego, zostata wprowadzona do
polskiej rzeczywistosci prawnej jako
umowa nazwana, zdefiniowana le-
galnie w tytule XVII 1 kodeksu cy-
wilnego (Dz.U. 1964 nr 16 poz. 93

z p6zn. zmianami).

Czym jest faktoring

Ogolnie przyjeta definicja faktoringu
jest ta okreslona przez Konwen-
cje Ottawska z roku 1988. Zgodnie
Z Nia, umowa ta zawarta jest mie-
dzy dwiema stronami: klientem
(dostawca, zbywca wierzytelnosci)
i faktorem (nabywca wierzytelno-
§ci). W wyniku tego porozumienia

dostawca przekazuje na faktora nie-
wymagalne naleznosci wynikajace
z umoéw sprzedazy zawartych z od-
biorcami. Zgodnie z Konwencjg Ot
tawska firma faktoringowa $wiadczy
co najmniej dwie z czterech czynnosci:
finansuje bezsporne i niewymagalne
naleznosci, prowadzi sprawozdaw-
czo$¢ i konta rozliczeniowe odbior-
cbw, kieruje dziataniami majacymi
na celu odzyskanie naleznosci, przej-
muje ryzyko wyplacalnosci odbiorcy.
Umowa faktoringu jest umowa wza-
jemna, czyli jako typ umowy dwu-
stronnie zobowiazujacej, $wiadczenie
jednej ze stron jest odpowiednikiem
$wiadczenia drugiej strony. Ma ona
charakter konsensualny — dochodzi
do skutku poprzez zgodne o§wiadcze-
nia woli stron, przy czym przybiera
posta¢ czynnosci zobowiazujaco-
-rozporzadzajacej. W praktyce ob-
rotu gospodarczego tre$¢ umowy
faktoringu jest przygotowana i ujgta
przez firmg faktoringowa w standar-
dowym wzorcu umownym, gdzie
czgsto s stosowane regulaminy lub
ogblne warunki uméw. Wyréznia sie
dwa podstawowe rodzaje faktoringu:
wiasciwy i niewltasciwy. Faktoring
wiasciwy (bez regresu) to umowa,
w ktérej wraz ze sprzedaza wierzy-
telnosci jej zbywea zostaje zwolniony
od wszelkiej odpowiedzialnosci doty-

Obroty faktoréw po Il kwartale 2016 r.

Spotki Obroty po Il kwartatach Obroty po Il kwartatach
2016 r. narastajaco 2015 . narastajaco
(PLN, min) (PLN, min)
1 | INGCF 11536,52 8668,55
2 | Raiffeisen Polbank 8772,96 8798,14
3 | BZWBK Faktor 8745,00 7881,43
4 | Bank Millennium 7182,84 6188,98
5 | Pekao Faktoring 6861,00 7070,78
6 | Coface Poland 6 000,64 5290,93
7 | BGZBNP Paribas Faktoring 5612,51 1980,02
8 | mFaktoring 5451,00 5003,00
9 | PKO BP Faktoring 447890 2257,00
10 | HSBC 1369,20 1351,00
11 | IFIS Finance 1222,61 836,13
12 | Bibby Financial Services 1162,00 863,87
13 | BOS Bank 1124,62 123419
14 | BPH 1099,58 968,68
15 | UBI Factor 806,32 976,17
16 | KUKE Finance 564,90 29,34
17 | Eurofactor Polska 461,30 186,30
18 | Arvato Bertelsmann 391,35 467,62
19 | BPS Faktor 381,86 348,01
20 | Pragma Faktoring 244,60 233,00
21 | Faktorzy 86,63 86,50

czacej sprzedanej wierzytelnosci. Cata
odpowiedzialnos¢ przejmuje fakto-
rant. Z momentem podpisania takiej
umowy jej zbywca nie musi si¢ mar-
twi¢, czy dtuznik jest wyptacalny, czy
tez nie, poniewaz ryzyko to w petni
obciaza nabywce wierzytelnosci. Fak-
toring niewlasciwy (z regresem) to
rodzaj faktoringu, gdzie nie docho-
dzi do przejecia przez nabyweg petnej
odpowiedzialnosci (ryzyka) za wypta-
calnos¢ dtuznika. Ryzyko takie bedzie
obciaza¢ nadal zbywcg.

Uslugi faktora

Firmy faktoringowe minimalizuja
swoje ryzyko poprzez dokonywanie
whikliwej analizy finansowej stron
transakeji, ktéra maja sfinansowad
oraz samej transakji, kt6ra czgsto jest
wazniejsza dla faktora od np. kondy-
cji zbywey wierzytelnosci. Analiza
opiera si¢ zaréwno na badaniu wia-
rygodnosci platniczej stron, jak i ich

zdolnosci kredytowej. W przypadku
faktoringu z regresem, badaniu pod-
legaja zaréwno zbywca wierzytelno-
§ci, jak i jego kontrahent, z naciskiem
na zbywce wierzytelnosci. W przy-
padku faktoringu bez regresu badany
jest kontrahent, a sama transakgja cz¢-
sto jest ubezpieczana. Do dokonywa-
nia takich analiz wykorzystywane sa
bazy Biur Informacji Gospodarczej,
internetowe gieldy wierzytelnosci, jak
i w przypadku wigkszych transakeji
wywiadownie gospodarcze. Faktoring
jest ustuga skierowana do prakeycz-
nie wszystkich podmiotéw uczest-
niczacych w obrocie gospodarczym.
Pozwala na obrét wierzytelnodciami
pieni¢znymi z réznych tytutéw, np.
umowy sprzedazy, dostawy, umowy
o wykonanie réznego rodzaju ustug,
Formalnie bez znaczenia jest nato-
miast fakt, czy podmioty, kt6re zwia-
zane s3 z faktoringiem, maja swoje
siedziby w réznych krajach (wierzy-

telnosci zagraniczne), czy tez siedziby
te znajduja si¢ na terenie tego sa-
mego kraju (wierzytelnosci krajowe)
w praktyce natomiast wigkszos¢ fak-
toréw chetniej finansuje transakeje
krajowe.

Zaletami faktoringu z punktu widze-
nia korzystajacego sa:

L. skuteczne i szybkie finansowanie
dziatalnosci przy minimum formal-
nosci — wigkszoé¢ firm faktoringo-
wych oferuje finansowanie transakji
w ciagu 3 dni roboczych od daty prze-
kazania przez korzystajacego kom-
pletu dokumentéw,

2. faktoring nie obciaza zdolno-
§ci kredytowej korzystajacego, gdyz
podstawa wyptaty srodkéw z punktu
widzenia faktora jest sama transakeja,
3. likwidacja zatoréw platniczych,

4. przyspieszenie obrotu $rodkami
finansowymi.

Wymienione czynniki pozwalaja ko-

Najbardziej dynamiczni faktorzy po Il kwartale 2016 r.

spotka Obroty po ll Obroty po ll Zmiana proc.
kwartale 2016 kwartale 2016
r. (PLN, min) r. (PLN, min)

1 | KUKE Finance 564,90 29,34 1825,36
2 BGZ BNP Paribas Faktoring 5612,51 1980,02 183,46
3 Eurofactor Polska 461,30 186,30 147,61
4 | PKOBP Faktoring 4478,90 2257,00 98,44
5 IFIS Finance 1222,61 836,13 46,22
6 Bibby Financial Services 1162,00 863,87 34,51
7 | INGCF 11536,52 8 668,55 33,08
8 | Bank Millennium 7182,84 6188,98 16,06
9 | BPH 1099,58 968,68 13,51
10 | Coface Poland 6 000,64 5290,93 13,41
11 | BZWBK Faktor 8745,00 7881,43 10,96
12 | BPS Faktor 381,86 348,01 973
13 | mFaktoring 5451,00 5003,00 8,95
14 | Pragma Faktoring 244,60 233,00 498
15 | HSBC 1369,20 1351,00 1,35
16 | Faktorzy 86,63 86,50 0,15

Zrédto: PZF, oprac.: CBSF

rzystajacemu na poprawe plynnosci
finansowej i rozwéj firmy bez anga-
zowania kredytu bankowego. Aktu-
alnie z faktoringu moga korzystaé
praktycznie wszyscy przedsiebiorcy.
Wzrost konkurencyjnosci na rynku
ustug faktoringowych doprowadzit
do sytuacji, gdzie faktorzy finan-
suja coraz wicksza palete transakeji
i w zasadzie wylaczenia przedmio-
towe sg coraz rzadsze i stosowane
w coraz mniejszym stopniu. Jedno-
cze$nie ulegly ograniczeniu wylacze-
nia podmiotowe i wéréd wylaczen
najistotniejsze byly wiazane z wiel-
koscig podmiotu, a co za tym idzie,
transakeji. Faktorzy niechetnie fi-
nansowali mikroprzedsi¢biorcéw
albo nawet male firmy. Aktualnie
ten segment rynku jest coraz chet-
niej zagospodarowywany przez
mniejsze firmy faktoringowe, z re-
guly pozabankowe. Wymienione
czynniki pozwalaja z caly stanow-
czoscig stwierdzié, ze faktoring jest
ustuga dla kazdego.

Autor jest prawnikiem, prezesem zarzqdu

Kancelarii Prawnej Inkaso WEC S.A.
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WSPARCIE DLA SEKTORA MSP

Na polskim rynku faktoringowym
dziata wielu faktoréw, a ich

liczba rosnie z kazdym rokiem.
Oznacza to, ze obecnie niemal
kazdy przedsiebiorca jest w stanie
uzyskac satysfakcjonujace go
rozwigzanie - nie jest jednakze
prawda, ze kazdy faktor jest

w stanie zaoferowac sensowne
rozwigzania dla kazdego klienta.

Pawel Starczak

Wskazanie faktora najbardziej odpowied-
niego dla potrzeb konkretnego przedsic-
biorstwa powinno by¢ poprzedzone analiza
potrzeb i oczekiwan firmy. Trzeba przyjrzed
si¢ takze migdzy innymi takim czynnikom,
jak branza, w ktérej dziata przedsigbiorca roz-
wazajacy zastosowanie tego rodzaju finanso-
wania czy jego kondycji finansowe;j.

Wybér odpowiedniego faktora

Jednym z najwazniejszych elementéw, na keéry
powinno si¢ zwracal uwagg przy wyborze
oferty faktoringowej, jest elastycznos¢ danego
rozwigzania. Kazdy przedsicbiorca powinien
rozwazy¢, jakie sa jego plany na najblizsze mie-
siace czy lata. Faktorzy réznia si¢ podejsciem
do takich kwestii, jak obejmowanie faktorin-
giem $wiezo pozyskanych odbiorcéw, dodawa-
nie kolejnych w trakcie stosowania faktoringu,
a co za tym idzie zmian wielkosci limitu finan-
sowania. Jesli firma rozwazajaca skorzystanie
ze wspaircia finansowego, oferowanego przez
firmy faktoringowe, planuje pozyskiwa¢ no-
wych kontrahentéw, wchodzi¢ na nowe rynki
zbytu lub nawet znaczaco zwickszaé sprzedaz
z juz posiadanymi klientami, powinna upew-
ni¢ sig, czy oferta faktoringowa pomoze jej
w realizacji tych zamierzen. Idac dalej, przed-
sibiorca powinien zastanowi¢ si¢, czy propo-
zycje przedstawiane przez faktoréw wspélgraja
z jego modelem dziatania. W tym miejscu na-
lezy pamieta¢ chociazby o tym, ze dany fak-
tor i jego wersja produktu moga sprawdza¢ si¢
$wietnie w przypadku sprzedazy do jednego
lub kilku odbiorcéw, a z kolei inny faktor
sprawniej poradzi sobie z obstugg naleznosci
kilkuset lub wiecej kontrahentéw.

Faktoring pelny

Istotng kwestia, ktéra nie powinna umknaé
uwadze przedsi¢biorcow analizujacych oferty
faktoringowe jest tez podejécie danego faktora
do kwestii opdznien w platnosciach — jesli nasi
klienci opézniaja si¢ znaczaco, wybor fakrora,
ktdry jest na tym punkcie szczegdlnie wyczu-
lony i stosuje jedynie niewielki okres karencji
nie jest dobrym pomystem. Trzeba tez zastano-
wic si¢, po jaka wersj¢ faktoringu powinno si¢
w danym przypadku siggna¢. Nie wszyscy fak-
torzy oferuja faktoring petny, czyli z przejeciem
ryzyka. Takze wachlarz ustug dodanych, zwia-
zanych z obstuga naleznosci i tak zwana migkka
windykacja, rézni si¢ znaczaco pomiedzy po-
szczegblnymi instytucjami. Nie mniej wazne
jest to, ze poszczegblne firmy faktoringowe maja
odmienne oczekiwania co do rynkowego stazu

firm szukajacych faktoringu; réznig si¢ miedzy
sobg takze podejéciem do wynikéw finansowych
firm starajacych si¢ o to finansowanie, inaczej
podchodza takze chociazby do kwestii nieure-
gulowanych zobowiazan publicznoprawnych.

Odpowiedz na pytanie, jaki faktor jest najlepszy
dla MSP powinna by¢ raczej zastapiona odpo-
wiedzia, jaki faktor najlepiej sprosta potrzebom
danego przedsi¢biorstwa. Nie nalezy koncentro-
wac sie na warunkach cenowych — rozwiazanie

dobrze dopasowane bedzie dalece bardziej uzy-
teczne niz tafisze, ale nie do korica zgodne z po-
trzebami naszego biznesu.

Autor jest cglonkiem zarzqdu Hilton-Baird Financial Solutions

Reklama

OD 14 LAT ZAPEWNIAMY
FINANSOWANIE
DLA POLSKICH FIRM

Elastycznosé, otwartos¢ na wspotprace i doswiadczenie to nasze trzy najwieksze atuty
potwierdzone badaniami satysfakcji klientéw.* Finansujemy wierzytelnosci, znajdujac
rozwigzanie réwniez w najbardziej nietypowych sytuacjach. Nie pytamy ,czy”, tylko ,,jak”.

*Zrédto: badanie satysfakeji klientéw przeprowadzone w listopadzie 2015 przez GfK dla Bibby Financial Services.

. ZADZWON 800 224 229 [ &) ODWIEDZ bibbyfinancialservices.pl

WIERZYMY W TWOJ BIZNES

FAKTORING Z REGRESEM ¢ FAKTORING BEZ REGRESU ¢ FAKTORING EKSPORTOWY
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Faktoring, czyli finansowanie handlu

Przedsiebiorcy sprzedajacy swoje produkty lub
ustugi innym firmom, predzej czy p6zniej zetkng sie
z propozycja zastosowania odroczonego terminu
ptatnosci. Kazda firma woli sprzedawac za gotowke,
ale rezygnacja z wykorzystywania narzedzia
wspierajacego handel, jakim jest kredyt kupiecki

- czesto oznacza utrate klienta.

Mariusz Rdzanek

Stosowanie odroczonego terminu
platnosci staje si¢ czgsto niemal
konieczno$cia wymuszong przez
dziatania konkurencji kuszacej
atrakcyjnymi formami rozliczen.
Kiedy firma zdecyduje si¢ w koricu
na oferowanie swoim odbiorcom
kredytu kupieckiego, pojawia si¢
kolejny problem, a mianowicie
luka finansowa. Jezeli kontrahent
zapfaci za towar np. dopiero po 60
dniach, to zwykle oznacza, ze w ka-
sie firmy braknie pieniedzy na bie-
zace zakupy surowcéw potrzebnych
do kontynuowania produkcji, na
wyplaty wynagrodzen dla pracow-
nikéw, czy oplacenie innych bieza-
cych zobowiazan.

Odroczenie platnosci
— zadanie dla faktora
Rozwiazaniem w tej sytuacji bedzie
skorzystanie z zewngtrznego finan-

sowania, ktérym moze by¢ kredyt
obrotowy lub faktoring. Dzigki
faktoringowi firma nie musi cze-
ka¢ na pieniadze od odbiorcy do
czasu nadejscia terminu platnosci,

poniewaz otrzymuje finansowanie
zaraz po wystawieniu faktury — od
banku lub innej instytucji finan-
sowej oferujacej takie rozwiazanie.
Faktoring to nietypowe finan-
sowanie, poniewaz jest splacane
przez odbiorcéw. Firma korzysta-
jaca z faktoringu nie musi réwniez
martwi¢ si¢, czy kontrahent zapta-
cit za fakture w terminie, poniewaz
to instytucja finansowa zajmuje si¢
zarzadzaniem wierzytelnosciami
i monitorowaniem spdzniajacych

sie odbiorcéw. Jezeli kontrahent
nie placi, firma faktoringowa zaj-
mie si¢ windykacja, odciazajac
przedsi¢biorce z nieprzyjemnych
obowiazkéw.

Faktoring to nie windykacja

Whrew wciaz czgsto spotykanej
opinii, ze faktoring jest ustuga
windykacji przyszlych zaleglosci,
nalezy powiedzie¢, ze jest zupel-
nie odwrotnie. Biezace zarzadza-
nie wierzytelnociami przez faktora

stuzy uniknieciu windykacji, ktora
jest ostatecznoscia. Faktoring oraz
kredyt obrotowy petnia to samo za-
danie polegajaca za finansowaniu
dziatalnosci operacyjnej firmy. Fak-
toring ma jednak kilka zalet, ktdre
wplywaja wyjatkowo korzystnie
na sytuacj¢ firmy. Faktoring, poza
finansowaniem, stanowi pakiet
ustug dodatkowych, ktére pozwa-
laja przedsigbiorstwu skupi¢ si¢ na
swojej podstawowej dziatalnosci.

Faktoring zamiast kredytu
Warto zwrdci¢ réwniez uwage, ze
faktoring jest ustuga finansowa do-
stepna dla przedsi¢biorstw, ktdre nie
posiadaja wymaganej przez banki
zdolnosci kredytowej i nie moglyby
otrzyma¢ finansowania w formie
kredytu obrotowego. Faktoring
jest rozwigzaniem dobrze wspiera-
jacym przedsicbiorstwo w obszarze
biezacego finansowania dziatalno-
$ci. Warunkiem zastosowania fak-
toringu jest jednak prowadzenie
przez firme sprzedazy z odroczo-
nymi terminami platnosci statemu
gronu odbiorcéw. Faktoring oka-
zuje si¢ doskonatym instrumen-
tem finansowania handlu. Dzieki
pakietowi dodatkowych ustug ni-
weluje ryzyko transakeji handlo-
wych i znakomicie sprawdza si¢
réwniez w finansowaniu eksportu,
tym samym czyniac go zdecydowa-
nie bezpieczniejszym.

Autor jest ekspertem Capital Access
(whasciciela serwisu FAKTORINGofertypl)

Oferta dostosowana do potrzeb

Rynek ustug faktoringowych to jedna z najprezniej roz-
wijajacych sie dziatalnosci zwigzanych z finansowaniem
przedsiebiorstw. Wg Polskiego Zwigzku Faktoréw na ko-
niec pierwszego kwartatu br. zrzeszeni faktorzy osiggneli
obroty o facznej wartosci 5 mld zt, notujac przy tym wzrost
0 15,4 proc. analogicznie do | kw. 2015 r. PZF gromadzi dane
222 podmiotéw, ale firm zajmujacych sie profesjonalnie fak-
toringiem na rynku jest znacznie wiecej. Jest zatem w czym
wybierac. Ustuge kredytowania pod zastaw naleznosci ofe-
ruja nie tylko instytucje finansowe, banki, ale réwniez firmy
specjalizujace sie w zarzadzaniu wierzytelnosciami.

Agnieszka Szalast

Niezalezni inwestorzy chetniej akcep-
tuja wyzsze ryzyko, a przede wszyst-
kim sg w stanie ofert¢ dopasowa¢ do
potrzeb klienta. Obecnie z tej formy
poprawy plynnosci moga réwniez
skorzysta¢ mafe i mikroprzedsigbior-
stwa, firmy ustugowe, a nawet osoby
rozpoczynajace dziatalnos¢ gospo-
darcza. Jak wybra¢ t¢ najbardziej ko-
rzystng? Zanim podejmie si¢ decyzje
o wnioskowaniu o zewnetrzne finan-
sowanie w formie faktoringu, warto

przeanalizowa¢ potrzeby przedsie-
biorstwa i strukture swoich nalez-
nosci. Oferta faktoringu bedzie
zalezna od wnioskowanego limitu,
ilodci i kondycji wskazanych kon-
trahentéw, terminéw platnosci,
obrotu rocznego i ilosci przekazy-
wanych fakeur. Jedli zalezy nam na
niskim koszcie pozyskania $rod-
kéw finansowych, wskazmy te naj-
bardziej wierzytelne. Faktor bedzie
ocenial ryzyko po wiarygodnosci
naszych odbiorcéw, ale nie bez zna-
czenia pozostanie nasz potencjat do
zwigkszania obrotu i wykorzystania
faktycznie udzielonego kredytu. Po-
ziom kosztow zalezny bedzie réwniez
od wnioskowanego limitu i poziomu
koncentracji. Im wigkszy limit na po-
jedynczych odbiorcow, tym procen-
towe koszty finansowania nizsze.

Rzetelnos¢ faktora

Przy wyborze potencjalnych kredy-
todawcow warto sprawdzi¢ ich wia-
rygodno$¢. Faktorowi przekazujemy
cesja swoje naleznosci, dlatego istot-
nymi czynnikami w tej ocenie beda:
renoma firmy, wiarygodno$¢ i przej-
rzysto$¢ finansowa, a takze doswiad-
czenie i zdolno$¢ do przejecia ryzyka.
Obecnie 22 instytucje finansujace,
monitorowane przez Polski Zwiazek
Faktoréw pod katem finansowym
i rzetelnosci wobec klientow, ale az
14 faktoréw, to spétki bezposred-
nio powiazane z bankami. Zapewne
beda najpewniejszymi partnerami,
ale korzystanie z takiego finanso-
wania moze by¢ zarezerwowane dla
klientéw o pozytywnej historii kredy-
towej i nierzadko wiaze si¢ z dodatko-
wymi zabezpieczeniami, obciazeniem
zdolnosci kredytowej i konieczno-
§cig przejécia szeregu procedur do
uruchomienia kredytu. Niezalezne
firmy faktoringowe oferuja przewaz-
nie szerszy zakres ustug wspomagaja-
cych zarzadzaniem plynnosci, takich
jak monitorowanie kondycji odbior-
cbw, czy ustugi windykacyjne. Ak-
ceptuja wicksze ryzyko i sa w stanie
ofert¢ dopasowa¢ do specyfiki dzia-
talnosci klienta. Czeé¢ z dziatajacych
na rynku faktoréw specjalizuje sig

w finansowaniu konkretnych branz.
Znaja odbiorcéw i specyficzne wa-
runki platnodci, co utatwia pozyska-
nie adekwatnego finasowania. W ich
ofertach znajdziemy te dedykowane
eksporterom, dostawcom dla sieci,
a nawet hurtowniom, ktérych portfel
odbiorcéw jest bardzo rozdrobniony.

Umowa jest najwazniejsza

Oferta to nie wszystko. Ocena po sa-
mych wartoéciach prowizyjnych nie
bedzie miarodajna. Przed ostateczng
decyzja pozyskajmy od faktorantow

Oferta to nie
wszystko. Ocena po
samych warto$ciach
prowizyjnych nie
bedzie miarodajna.
Przed ostateczna
decyzja pozyskajmy
od faktorantéw wzér
umowry i tabele oplat
dodatkowych.

wzdr umowy i tabel¢ optat dodatko-
wych. Zwréémy uwage na obowiaz-
kowe oplaty dodatkowe zwigzane
z przekazywaniem faktur do finanso-
wania, cene aneksowania uméw czy
tez objecia finansowaniem kolejnego
odbiorcy. Im prostsze zasady nalicza-
nia kosztéw kredytowania, tym ta-
twiej bedzie nam péiniej zarzadzaé
udzielonym limitem, ale tez im wie-
cej ustug dodatkowych tym wigksze
motzliwosci aktywnego zarzadzania
naleznosciami i wspierania plyn-
nosci. Popro$my tez o symulacje fi-
nansowania, ktora pokaze nam, jak
fakeor nalicza poszczegdlne sktadniki
prowizji. Przed podpisaniem umowy
przedsi¢biorca winien poznaé zasady
komunikagji z faktorem, ktére obo-
wiazuja w wybranej instytugji finan-
sowej. Istotne dla bezproblemowego
wdrozenia ustugi beda informacje: jak
przekazywaé faktury i jaka dokumen-
tacja jest wymagana przez fakrora.
Wielu faktoréw dedykuje swoim
klientom doradcg rozliczeniowego,
a komunikacja i przekazywanie fak-
tur odbywa si¢ poprzez elektroniczny
panel klienta, co przy wickszej ilosci
transakgji utatwia zarzadzanie przeka-
zanymi naleznosciami.

Autor jest dyrektorem sprzedazy SME Solutions
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ZabezpieczycC rentownosc firmy

Globalny kryzys finansowy zmobilizowat przedsiebiorcéw do
szukania nowych Zrodet finansowania. Jego skutki odczuty
réwniez mikro- i mate firmy, dla ktérych do dzis tego typu
rozwigzania to jedyna mozliwos¢ przetrwania na rynku

i zapewnienia sobie rentownosci. Sektor alternatywnych
finanséw zajmuje jeszcze marginalng pozycje w Polsce,

ale banki czy inne instytucje finansowe, swiadczace ustugi

w bardziej tradycyjnym wydaniu, juz czuja wptyw innowacji

i tempa rozwoju e-finanséw na swoja konkurencyjnosé.

r

N

, —

Maciej Drowanowski

Faktoring gwarantuje szybkie pozy-
skanie §rodkéw na pokrycie zobo-
wigzan, co z kolei przektada si¢ czesto
na tzw. by¢ albo nie by¢ przedsic-
biorcy — zaréwno jesli chodzi o jego
konkurencyjno$¢, jak i zyskownos¢
biznesu. Aby przetrwaé, podmioty
musza zapewni¢ sobie plynna wspét-
pracg z partnerami i dzielnie wal-
czy¢ o swoja pozycje i ich zaufanie.
Kontrahenci z kolei 7adza sie swoimi
prawami i najczesciej wymagaja sto-
sowania odroczonych terminéw plat-
nosci na fakturach, nawet o 90 dni,
by mie¢ srodki na swoje biezace po-
trzeby. Taka sytuacja weale nie zwigk-
sza zyskownosci, gdyz dochodza
dodatkowe koszty, np. windykacja
naleznosci. Zapewnienie rentow-
noéci w tej sytuacji jest niezwykle
trudne. Jesli zabraknie $rodkéw na
wlasne zobowiazania, momentalnie
traci si¢ wiarygodnos¢ finansowa,
a co za tym idzie — zyski. Aby temu
zapobiec, mozna oczywiscie skorzy-
sta¢ z faktoringu, ktdry obecnie jest

tatwiej dostepny niz kredyty, ale nie
a kazdego.

Czy tylko faktoring pomaga

w zabezpieczaniu rentownosci?
Dla firm generujacych milionowe ob-
roty w roku i wystawiajacych cale pa-
kiety faktur miesi¢cznie, faktoring to
doskonate narzedzie zabezpieczajace
biznes. Jednak — jak pokazuja ostat-
nie lata — wymagania, jakie muszg
spetni¢ przyszli faktoranci, nie za-
wsze s3 mozliwe do spetnienia. Spora

&

wigkszo$¢ z nich to mikro-podmioty
o malych obrotach rocznych, bory-
kajace si¢ z zatorami platniczymi na
co dzien lub posiadajace uboga histo-
ri¢ dziatalnosci (np. start-upy). Skoro
ani kredyty, ani faktoring nie pomoga
—to co? O ile oferta faktoringu spel-
nia oczekiwania duzych, o tyle mali
nie zawsze moga z niej skorzysta. Po-
nadto tradycyjny faktoring zaczynaja
wypiera¢ rozwiazania dopasowane do
kondycji finansowej platnikéw; a nie
wystawcow faktur. Nowa alternatywa
w postaci sprzedazy pojedynczych
faktur niewymagalnych (czyli przed
terminem platnosci) jest bardziej wy-
godna i mobilna. Nie wymaga pod-
pisywania dtugoterminowych uméw
wspdtpracy i jest odpowiednia zwhasz-
cza dla tych przedsi¢biorcow, ktdrzy
wspotpracuja jednoczesnie z wieloma
kontrahentami i na réinych warun-
kach. Ustuga ta znalazta uznanie

zwhaszcza w branzy TSL, gdzie na co
dzien mamy do czynienia z dtugimi
terminami platnosci i bardzo roz-
drobnionym rynkiem przewoznikéw.
Mikro-firmy zmuszone sa do statego
pokrywania biezacych kosztéw, pod-
czas gdy zaplatg za swoje ustugi otrzy-
muja z duzym opdznieniem. Brak
dostgpu do biezacego finansowania
powodowatby praktycznie paraliz
firmy i brak mozliwosci dalszego roz-
woju biznesu. Mozliwo$¢ sprzedazy
pojedynczych (wybranych) fakeur
jest na tyle elastyczna, ze doskonale
sprawdza si¢ w $rodowisku TSL
i wspomaga utrzymanie rentownosci.

Jak ma sie sprzedaz
pojedynczych faktur

do rentownosci?

Nowoczesne technologie odgry-
wajg coraz wigksze znaczenie na

rynku finansowym. Klienci wyma-

gaja produkedw ,szytych na miarg”,
co wynika z uwarunkowan §rodowi-
ska, w jakim funkcjonuja — w mys]
zasady, Ze czas to pieniadz. Wick-
szo§¢ instytucji finansowych i ban-
kéw juz przeniosto swoje produkty
do $wiata wirtualnego. Skrdcenie
i uproszenie proceséw transakeyj-
nych ma bezposrednie przetozenie
na zyski firm, stad tez wykazuja one
coraz wieksze zainteresowanie ustu-
gami §wiadczonymi on-line. Sprze-
daz pojedynczych fakeur przed ich
terminem platnosci to nowoczesne
zrédto dodatkowego kapitatu, ktére
pozwala przedsicbiorcom swobod-
nie podejmowac decyzje biznesowe
i wplywa¢ na swoja rentownosé.
Transakcje ograniczone tu zostaly
do minimum formalnosci (bez dtu-
goterminowych uméw wspétpracy,
czy wielostronicowych dokumen-
tow), dzieki czemu oszczedza sie
czas, zyskuje wicksza elastycznos¢
i mobilno§¢. Przedsicbiorcy sami
decyduja, jakie faktury chca sprze-
da¢ i moga to zrobi¢ w dowolnym
momencie. To narzedzie pomaga-
jace ogranicza¢ koszty dziatalnosci
i dopasowac si¢ do wymagan kon-
trahentéw. Coraz cz¢dciej korzy-
stajg z niego mikro-podmioty, dla
kt6rych warunki skorzystania z fak-
toringu czy kredytow sa niemozliwe
do spetnienia. Dynamizm proce-
séw rynkowych wzmaga potrzebe
elastycznosci, prostoty i mobilno-
Sci ustug finansowych. Wspomi-
nana sprzedaz pojedynczych faktur
niewymagalnych zrodzita si¢ w slad
za coraz mniej przewidywalnym éro-
dowiskiem biznesowym oraz coraz
wigkszymi wymaganiami, stawia-
nymi w relacjach B2B.

Autor jest prezesem zarzqdu Monevia

Faktoring na dobre i

W ciggu pierwszego potrocza 2016 r. firma Bibby Financial
Services Polska zanotowata obroty w wysokosci 1,2 miliarda
zlotych, co przetozylo sie na wzrost rzedu 34,5 proc. r/r. Co
wiecej, dotaczyto do nas ponad 100 nowych przedsiebiorcow.
Oznacza to, ze nasza dynamika wzrostu to az 35,4 proc.,
podczas gdy srednia dla rynku to 8 proc. Co sprawia, ze firmy
tak chetnie korzystaja z naszych ustug?

Jerzy Dabrowski

Bibby Financial Services Polska -
firma nalezaca do brytyjskiej Bibby
Line Group - jest obecna na pol-
skim rynku od 2002 r. Jestesmy nie-
zalezng organizacjg $wiadczaca
ustugi finansowe przede wszyst-
kim matym i srednim przedsie-
biorstwom. Od samego poczatku
jednym znajwazniejszych elemen-
téw naszej strategii byto elastyczne
podejscie do przedsiebiorcy i jego
potrzeb. Wynika to z naszej filozofii
dziatania, ktorej osig jest dtugoter-
minowa relacja oparta na wzajem-
nym zaufaniu.

na zte

Zaangazowany zespot
ekspertow i szybka wyplata

Na catym $wiecie Bibby Financial
Services zapewnia finansowanie
wierzytelnosci matym i srednim
przedsiebiorstwom. Wspieramy na-
szych klientéw w taki sposéb, ktory
pozwala im osiggac cele i rozwija¢
biznes. Formuta naszej dziatalnosci
pozwala na szybka wyptate nawet
do 90 proc. wartosci faktury obje-
tej faktoringiem. Zapewniamy po-
moc ekspertow finansowych, dla
ktérych wazne jestto, coistotnedla
klienta. Wierzymy w naszych klien-
téw i staramy sie im pomagac na
niekiedy kretej sciezce rozwoju.

Rozwigzania szyte na miare

W naszej ofercie posiadamy sze-
roki wachlarz produktéw z ob-
szaru finansowania wierzytelnosci
—faktoring zregresemibezregresu
(z przejeciem ryzyka braku ptatno-
$ci odbiorcy), faktoring eksportowy

i odwrotny. Dobierajac ustuge do
konkretnej firmy, myslimy przede
wszystkim o jej potrzebach. Dzigki
elastycznemu podejsciu i nieza-
leznosci, przedstawiane przez nas
propozycje sa szyte na miare, a nie-
typowe sytuacje inspirujg nas do
poszukiwania nieszablonowych
rozwigzan. Mozna powiedzie¢, ze
faktoring sprawdza sie tam, gdzie
zawodza tradycyjne bankowe zr6-
dta finansowania. Warto réwniez
pamieta¢, ze limit finansowania
mozliwy do uzyskania w ramach
faktoringu jest wyzszy niz to wy-
nika ze standardowych ratingéw
kredytowych. A do tego elastycz-
nie ro$nie wraz ze wzrostem sprze-
dazy firmy.

Wyzsze obroty i biznes

na sciezce wzrostu
Przedsiebiorcow, ktorzy chca sie
rozwija¢, bardzo czesto blokuje
diugie oczekiwanie na pfatnos¢

od odbiorcédw. Faktoring pozwala
firmom zbudowac rezerwy finan-
sowe i poprawia ich ptynnos¢ fi-
nansowa, za$ lepsze zarzadzanie
posiadanymi zasobami sprzyja in-
westowaniu w przysztos¢ i rozwo-
jowi firmy. Oferowane przez nas
rozwigzania poprawiaja tez kon-
kurencyjnos¢ firmy — dzieki doste-
powi do gotéwki przedsiebiorcy
moga proponowaé swoim do-
stawcom kroétsze terminy ptatnosci
i — tym samym — negocjowac lep-
sze warunki handlowe. Warto pa-
mieta, ze faktoring bez regresu to
tez ochrona przed niewyptacalno-
$cig kontrahenta. Dzieki naszemu
wsparciu, wspotpracujace z nami
firmy moga skoncentrowac sie na
poszukiwaniu nowych zlecer i roz-
woju, zamiast konsumowac czas
i pienigdze na inkaso oraz windy-
kacje przeterminowanych faktur.

Autor jest dyrektorem generalnym
Bibby Financial Services Polska
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