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Po trzech kwartatach
2016 roku firmy
Polskiego Zwigzku
Faktorow sfinansowaty
wierzytelnosci

o lacznej wartosci
blisko 113 mld z4, czyli

0 19,8 proc. wiecej niz

w analogicznym okresie
przed rokiem.

Tomasz Biernat

sekretarz
Polskiego Zwigzku Faktoréw

Byt to kolejny, bardzo dobry kwar-
tal dla branzy. Rynek polskiego

faktoringu jest niesamowity, ni-
gdzie indziej na $wiecie nie odno-
towano tak stale utrzymujacego
si¢ — dynamicznego tempa wzro-
stu trwajacego nieprzerwanie od
2010 roku. Wzrosty tez — liczba
klientéw do ponad 7 tys. firm oraz
liczba wykupionych faktur do po-
nad 5 milionéw sztuk.

Na tak dobra kondycje

brandy wplywajss

— rosngca znajomo$¢ ustugi pogte-
biona coraz lepsza wiedzg przedsie-
biorcéw o faktoringu;

— rosnaca potrzeba rynku na zabez-
pieczenie przed wystapieniem ry-
zyka braku zaplaty;

— coraz wigksze obroty polskich
eksporteréw i wynikajaca z tego

potrzeba zapewnienia bezpie-
czefistwa naleznosci w obrocie
transgranicznym.

— relatywnie niska cena tej zozo-
nej ustugi.

Obroty odnotowane przez fak-
toréw PZF po trzech kwartatach
roku wykazujg rosnacy udzial
faktoringu petnego w obrocie
krajowym — wzrost o 30 proc. i za-
granicznym — wzrost o 27 proc.
Z duzym zainteresowaniem cze-
kam na informacje o obrotach
faktoréw w skali catego roku.
Z dos$wiadczenia wiem, ze czwarty
kwartat jest dla faktoréw najlep-
szy. Czy mozemy wicc spodziewaé
si¢ rekordowego wyniku w histo-
rii faktoringu w Polsce? Tego do-
wiemy si¢ juz za trzy miesiace...

Najwiesze firmy faktoringowe po lll kwartatach 2016 .

Firma Przychody po lll kwartatach | Przychody po Il kwartatach
2015r. (minzt) 2016r. (min zt)

1 ING CF 13435 17 8734
2 BZ WBK Faktor 12306 13 466
3 Raiffeisen Polbank 13042 13264
4 Bank Millennium 9627 10886
5 Pekao Faktoring 10621 10422
6 Coface Poland 8264 9271
7 | BGZBNP Paribas Faktoring 3198 8690
8 mFaktoring 7505 8476
9 PKO BP Faktoring 4279 6943
10 | HSBC 2181 2263
11 | BOS Bank 1778 1737
12 | IFISFinance 1304 1682
13 | Bibby Financial Services 1471 1673
14 |BPH 1477 1664
15 | UBI Factor 1481 1122
16 | Eurofactor Polska 283 797
17 | KUKE Finance 114 770
18 | Arvato Bertelsmann 696 581
19 | BPS Faktor 539 578
20 | Pragma Faktoring 366 387
21 | Faktorzy 130 143

zrédto: PZF, opracowanie CBSF



Faktoring
0% prowi

miesieczn

Gotowka
za fakture!

/Zadzwon!
801 700 807

Idea Money Spétka Akcyjna z siedzibg w Warszawie (ul. Przyokopowa 33, 01-208, Warszawa), wpisana do Rejestru Przedsiebiorcow Krajowego
Rejestru Sgdowego prowadzonego przez Sad Rejonowy dla m. st. Warszawy w Warszawie, Xl Wydziat Gospodarczy Krajowego Rejestru Sgdowego,
pod numerem KRS 0000315232, REGON 141509674, NIP 5213496074, o kapitale zaktadowym w wysokosci 4 349 900,00 zt (optacony w catosci).
Szczegdty w regulaminach poszczegdlnych produktow i w regulaminie promocji dostepnym na stronie: https://ideamoney.pl/regulaminpromocji/

Oh0!

n @ www.ideamoney.pl

o0
=] 801 700 802 eeldea Money®



EZ] FAKTORING

GAZETA FINANSOWA

21-27 pazdziernika 2016 r. - f@a

Widmo

bankructwa

Faktoring to ustuga finansowa, ktéra nie tylko
doskonale moze stymulowac wzrost przedsiebiorstwa.
Faktoring chroni réwniez przedsiebiorstwo

w codziennej dziatowosci, a nawet w niektérych
wypadkach moze uratowac firme przed widmem

bankructwa.
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Mariusz Rdzanek

niezalezny ekspert Capital Access,
wiasciciela serwisu FAKTORINGoferty.pl

Jezeli przedsigbiorstwo przesta-
nie regulowaé swoje biezace zo-
bowigzania i stan ten bedzie sie
przediuzat, moze to zakoriczy¢ si¢
bankructwem kazdej firmy. Fak-
toring zabezpiecza firme przed
bankructwem z powodu utraty
plynnosci finansowej. Do utraty
plynnosci finansowej przedsie-
biorstwa moze dojs¢ m.in. z po-
wodu zatoréw platniczych, ale
réwniez z powodu niespodzie-
wanego wypowiedzenia umowy
kredytu obrotowego przez bank.
W obydwu tych przypadkach
lekarstwem moze by¢ wiasnie

faktoring.

Funkcja prewencyjna

W codziennej dzialalnosci sto-
sowanie faktoringu chroni firmg
przed zatorami platniczymi i ich
skutkami, czyli utratg ptynnosci
finansowej. Faktoring zabezpie-
cza firme przed utrata plynno-
$ci spowodowang opdZnieniami
w platnosciach od kontrahen-
téw poprzez swoja prewencyjng
oraz zabezpieczajaca funkcje.
Funkgcja prewencyjna polega na
mozliwosci korzystania z bada-
nia wiarygodnosci i wyplacalno-
§ci kontrahentéw prowadzonych
przez faktora oraz biezacej kon-
troli naleznosci i raportowaniu
o wszelkich nieprawidlowosciach
w regulowaniu zobowiazan przez
odbiorcéw. Umozliwia to szybkie
wychwycenie oraz reakcje wobec
niesolidnego kontrahenta i w ra-
zie potrzeby wstrzymanie przez
firme kolejnych dostaw oraz bez-
zwloczne przystapienie przez fak-
tora do egzekwowania naleznosci.
Warto tu zauwazy¢, ze dyscyplino-
wanie spézniajacych si¢ platnikéw
i egzekwowanie naleznosci przez
firmg faktoringows jest zwykle
bardziej skuteczne, niz gdy przed-
siebiorstwo stara sie robi¢ to we
wlasnym zakresie. Dla ociagaja-
cego si¢ z platnoscia kontrahenta,
wezwania do zaplaty wystosowane
przez zewnetrzna, wyspecjalizo-
wang firme¢ dysponujaca dziatem

windykagji, jest traktowane szcze-
gblnie powaznie. Nalezy dodad
roéwniez, ze szybkos¢ z jaka podej-
muje si¢ windykacje¢ oraz konse-
kwencja w jej prowadzaniu czgsto
decyduje o skutecznosci, a tym sa-
mym ograniczeniu strat z tytutu
niesciagalnych naleznosci.

Faktoring pelny

— bezpieczny dla firmy

Funkcja zabezpieczajaca (gwa-
rancyjna) dotyczy faktoringu pel-
nego (bez regresu), gdzie faktor
przejmuje ryzyko wyplacalnosci
kontrahenta i wéwczas firma (fak-
torant) nie ponosi konsekwencji
w przypadku ewentualnej nie-
wyplacalnosci swojego odbiorcy.
Faktoring petny daje gwaran-
cje zaplaty za sprzedany towar
lub wykonana ustuge, pozwala-
jac cieszy¢ si¢ najwyzszym stop-
niem bezpieczeristwa w obszarze
dzialalno$ci handlowej. Zagro-
zenie dla plynnoséci finansowej
przedsigbiorstwa plynie jednak
nie tylko ze strony jej kontrahen-
téw. Nawet stabilnej firmie zda-
rzy¢ si¢ moze gorszy okres, ktory
niekorzystnie odbije si¢ na wyka-
zywanych wynikach i wskazni-
kach finansowych. Pogorszenie
si¢ wskaznikéw ponizej wyma-
ganych kryteriéw dopuszczanych
przez bank moze by¢ przyczyna
wypowiedzenia umowy kredyto-
wej. Takie nagle przerwanie bie-
zacego bankowego finansowania
moze spowodowaé brak mozli-
wosci regulowania przez firme
swoich zobowigzan m.in. wzgle-
dem wthasnych dostawcéw. W ta-
kiej sytuacji przerwanie dostaw
jest tylko kwestia czasu. Firma,
ktéra nie moze zaplacié, a wigc
i otrzyma¢ niezbednych do pro-
dukeji suroweéw i pétprodukeéw
czy tez towaréw do dalszej dystry-
bugji — przestaje faktycznie funk-
cjonowa¢. Przedtuzanie si¢ tego
stanu oznacza nieuchronne ban-
kructwo. Mimo ze dla banku
ocena firmy wykluczyta mozli-
wos¢ jej kredytowania, to zupel-
nie inne kryteria przyjmowane
w faktoringu czyniag go w wielu
sytuacjach prawdziwym kotem ra-
tunkowym biznesu. W faktoringu
gléwny ciezar oceny przesuwa
si¢ na odbiorce towardw, ktdry
musi by¢ wiarygodnym, wypta-
calnym platnikiem. Tym samym
nawet firma bez zdolnosci kredy-
towej i bez szans na finansowania
w banku moze korzysta¢ z fakto-
ringu i kontynuowa¢ dziatalnos¢.

PRAWO W PRACY

Prawo w Polsce nie okresla faktoringu jako
czynnosci bankowej. Swiadczenie ustug tego
typu nie wymaga zatem zezwolenia prezesa
NBP. Faktorzy nie maja réwniez koniecznosci
uzyskiwania z tego tytutu zezwolen ze strony
Komisji Nadzoru Finansowego.

dr Pawel Mikotajczak

ekspert Katedry Pienigdza i Bankowosci
Uniwersytetu Ekonomicznego
w Poznaniu

Faktoring jest definiowany jako
przeniesienie przez faktoranta
(firmg produkcyjna, handlowa lub
ustugowa) na faktora (instytucje fi-
nansowa) nieprzeterminowanyc
i niespornych platnosci krétkoter-
minowych (14-210 dni) przystugu-
jacych wierzycielowi od dluznika
z tytutu zrealizowanych dostaw to-
waréw i uslug w zmian za wypfate
srodkéw za t¢ wierzytelnos¢, z wy-
jatkiem sytuacji, w ktérej przedmio-
tem tych uméw sg towary lub ustugi
przeznaczone do uzytku osobistego
lub rodzinnego z przeznaczeniem
do prowadzenia gospodarstwa do-
mowego dtuznika.

Podstawa prawna

Instytucje finansowe zawierajace
transakcje faktoringowe ze swo-
imi klientami maja jednak obo-
wiazek przestrzegania przepisow
i regulacji, ktére nakladaja na
nie okreslone prawa i obowiazki.

Z uwagi na fakt, iz umowy fakto-
ringowe nalezg do uméw nienazwa-
nych stosuje si¢ do nich przepisy
dotyczace cesji wierzytelnoci, tj.:
art. 509-516 Kodeksu cywilnego
oraz art. 410 §2 dotyczacy $wiad-
czenia nienaleznego, a takze umowy
zlecenia (art. 734 i nastepne k.c).
Prawo do zawierania uméw fak-
toringu wynika z kolei z art. 353
S1 kec., ktéry méwi o swobodzie
zawierania uméw (Ustawa z 23
kwietnia 1964 . — Kodeks cywilny,
Dz.U. Nr 16, poz. 93 ze zm.). Pod-
stawe dla bankowej dziatalnosci fak-
toringowej stanowi natomiast art. 5
ust. 2 pkt 5 Prawa Bankowego. Na
gruncie obowiazujacego prawa, fakt
pozostawania umowy faktoringo-
wej jako nienazwanej determinuje
mozliwo$¢ swobodnego dopasowa-
nia ich tresci do potrzeb obu stron
transakgji, a co za tym idzie indy-
widualng interpretacje umowy,
dokonang przez sad. W praktyce go-
spodarczej umowy faktoringowe s
sporzadzane przez faktoréw.

Faktoring wlasciwy i niewlasciwy

Zasadniczo wyréznia si¢ fakeoring
whasciwy 1 niewlasciwy. W przy-
padku faktoringu whasciwego firma

faktoringowa lub bank nabywajac
wierzytelnosci obciaza si¢ pelnym
ryzykiem wyplacalnosci dtuznika,
z ke6rym faktorant zawart umowg
sprzedazy, dostawy lub o $wiadcze-
nia ustug. Z uwagi na fake, iz ryzyko
wyplacalnosci diuznika spoczywa
w tym przypadku na fakrorze, nie
moze on skutecznie domagac si¢ od
faktoranta w drodze regresu zaplaty

Faktoring - postrach

Faktoring jest jedng z wielu form finansowania
dziatalnosci przedsiebiorstwa, ale dla mtodych firm
czesto jedyna dostepna. Zwykle polega on na wykupie
wierzytelnosci z tytutu sprzedazy towaréw lub ustug
do przedsiebiorstw przez firme swiadczaca ustugi
faktoringowe od faktoranta. Pozwala on w szybki
sposob pozyskac srodki na pokrycie zobowigzan bez
dodatkowych zabezpieczen, a zazwyczaj to naleznosci
stanowig jedyne zabezpieczenie finansowania.

Nikola Biaty

ekspert Uniwersytetu Ekonomicznego
we Wroctawiu - Kota Naukowego Bankier

Podstawowymi zaletami fakto-
ringu dla malych firm s3 przede
wszystkim poprawa plynnosci fi-
nansowej oraz zwickszenie moz-
liwosci inwestowania we wlasny
rozwéj. Ponadto faktor wspiera
dziatania windykacyjne oraz sta-
nowi dodatkowe zrédlo infor-

macji o odbiorcach. Monitorujac
platnosci, utrwala polityke nalez-
nosci firmy i dyscyplinuje spéz-
nialskich. Firmy wspétpracujace
beda bardziej zmobilizowane, aby
terminowo realizowa¢ platnosci za
zamdwienia, nie odktadajac ich na
p6iniej. Dzigki takiemu rozwiaza-
niu korzystaja tez solidni odbiorcy,
ktérzy moga uniknaé probleméw
zwigzanych z dostarczeniem im to-
wardw lub pétprodukedw.

Czas to pieniadz

Dzigki faktoringowi przedsigbiorcy
kupujacy materialy za gotdowke
moga dodatkowo uzyskaé jeszcze
jedna korzy$¢ finansowsq jaka jest
upust, keéry moze by¢ zblizony
do poniesionego kosztu faktorin-

gowego i tym samym moze by¢ to
faktoring ,,0 proc.” Z chwilg wy-
kupu wierzytelnosci firma fakeo-
ringowa przejmuje wierzytelnosé.
Faktor zajmuje si¢ rozliczaniem
wierzytelnodci, ale tez przejmuje
ryzyko wyplacalnosci kontrahen-
téw, co stanowi kolejna korzys¢ dla
faktoranta. Pilnowanie terminéw
platnosci, przypominanie dtuzni-
kom o zaptacie, wysytanie wezwan
do zaptaty czy kierowanie spraw
do sadu nalezy juz do obowiazkéw
faktora. Dla malej firmy to ko-
rzy$¢, gdyz zwykle nie posiada ona
jeszcze wystarczajacej liczby pra-
cownikéw, a whasciciel zajmuje si¢
calg firma. W przypadku korzysta-
nia z faktoringu wszelkie dziatania
zwiazane z obstuga wierzytelno-
$ci beda juz w rekach doswiad-
czonych pracownikéw faktora.
W takiej sytuacji przedsi¢biorca
moze wykorzysta¢ zaoszczedzony
czas na rozwéj i prowadzenie swo-
jej dziatalnosci.

Rodzaje faktoringu
Faktoring jest tez ustuga finan-
sowa, ktdra rozwija si¢ wraz z po-
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naleznej faktorowi kwoty. Ozna-
cza to zatem rezygnacje z roszczenia
zwrotnego wzgledem zbywcy wie-
rzytelnosci, gdy nabyte naleznosci
nie zostang uregulowane przez dtuz-
nika w terminie ich wymagalnosci.
W $wietle prawa, konsekwencjq za-
warcia umowy faktoringu wiasci-
wego jest definitywne przeniesienie
wierzytelnosci wraz z wszelkimi in-

nymi prawami z nig zwiazanymi
z faktoranta na faktora. Ryzyko nie-
wyplacalnosci dtuznikéw sprawia,
ze faktoring niepelny jest najdroz-
sza forma faktoringu, a zarazem naj-
rzadziej oferowang przez faktoréw.
Zdecydowanie czgsciej mozna zna-
lez¢ w ofercie firm faktoringowych
faktoring niewlasciwy, w ktérym
faktor przejmuje wierzytelnosci,

jednak bez ryzyka niewyptacalnosci
kontrahenta, co oznacza, ze w ra-
zie gdyby dluznik nie splacit na-
leznoéci w terminie, faktor bedzie
posiadat regres do faktoranta. Ta
forma wspétpracy jest zwykle tan-
sza niz faktoring whasciwy, a zara-
zem najczesciej spotykany w Polsce.
Ponadto w ofercie rynkowej wyste-
puje faktoring mieszany, kt6ry taczy

Instytucje
finansowe
zawierajace
transakgje
faktoringowe ze
swoimi klientami
maja obowiazek
przestrzegania
przepisow

i regulacji, ktére
nakfadaja na nie
okreslone prawa

i obowiazki

pewne elementy faktoringu petnego
i niepelnego. Polega na przejeciu
przez faktora ryzyka niewyptacalno-
$ci wierzyciela, jednak do wysoko-
$ci pewnej kwoty ujgtej w umowie.

Prawa i obowiazki
stron faktoringu
W mysl art. 353 kodeksu cywilnego

»Otrony zawierajace UmMowe moga

ulozy¢ sobie stosunek prawny wedlug
swego uznania, byleby jego tres¢ lub
cel nie sprzeciwialy si¢ whasciwosci
stosunku, ustawie ani zasadom wspét-
zycia spolecznego”. Istotne znacze-
nie z punktu widzenia ksztattowania
wzajemnych relacji miedzy stronami
umowy faktoringu ma kwestia cesji
naleznoéci. Zgodnie z art. 509 k.c.
wierzytelno§¢ moze zostaé przenie-
siona na osobg trzecig bez zgody
dhuznika, chyba ze sprzeciwialoby si¢
to ustawie, zastrzezeniu umownemu,
wlasciwosci zobowigzania. Wpraw-
dzie w kodeksie cywilnym brak jest
przepiséw ograniczajacych lub wy-
taczajacych mozliwo$¢ przeniesienia
na inny podmiot wierzytelnosci wy-
nikajacych z uméw dostawy, sprze-
dazy lub o $wiadczenia ustug, jednak
prakeyka tworzenia uméw fakeorin-
gowych przez polskie instytucje fak-
toringowe wskazuje, iz na mocy
konwencji ottawskiej z 1988, kto-
rej Polska nie jest sygnatariuszem,
faktorzy tworza umowy faktorin-
gowe zgodnie z wytycznymi okre-
slonymi t3 konwencja, tj. faktorant
przenosi na faktora wlasnos¢ wie-
rzytelnosci wynikajacych z umowy,
wykonuje co najmniej dwie z ustug,
wiréd keorych gtéwnie nalezy wy-
rézni¢: inkaso naleznosci, weryfi-
kacje stanu wyptacalnosci dtuznika
czy ponaglanie dtuznikéw spdzniaja-
cych si¢ ze splata zobowiazan. Zakres
$wiadczonych ustug determinowany
jest rodzajem faktoringu bedacym
przedmiotem umowy.

dluznikow

wstawaniem nowych potrzeb
i oczekiwan klientéw. Do obstugi
finansowej doktadane sg rézne ele-
menty obstugi biznesu i doradztwa
biznesowego. Do najciekawszych
nalezy tworzenie grup zakupo-
wych czy wspieracie logistyczne.
Do podstawowych rodzajéw ustug
faktoringowych dostgpnych dla
malych firm mozna zaliczy¢ fak-
toring petny, niepelny i odwrotny.
* Tradycyjnie faktoring niepetny
zaspokajal podstawowg koniecz-
nos$¢ uzyskania finansowania i za-
pewnienia plynnosci firmie.

* Faktoring petny jest za§ odpowied-
nim rozwigzaniem w momencie,
gdy firmie zalezy na finansowaniu
i ubezpieczeniu tylko wybranych
kontrahentéw. Faktoring petny tez
ma korzystny wplyw na strukeure
bilansowg przedsi¢biorstwa.

* Faktoring odwrotny jest natomiast
stosowany w sytuacji, kiedy wierzy-
ciel oczekuje ptatnosci w chwili do-
reczenia towaréw. Wedlug danych
Polskiego Zwiazku Faktoréw z 2015
roku, faktoring odwrotny stanowi
juz 16 proc. catosci obrotu realizowa-
nego w faktoringu przez mate firmy.

Polaczone sily

Jesdli przedsigbiorca chciataby, aby
splaty zobowiazan odbywaly si¢ za
pomocg naleznosci, moze skorzy-
sta¢ z ustugi jaka jest faktoring na-
leznosci potaczony z faktoringiem
odwrotnym. W przypadku, gdy
firma potrzebuje dodatkowego ter-
minu splaty, faktor zastosuje fak-
toring wymagalnosciowy. Faktorzy
stale poszerzaja ofertg produktowg
i podwyzszaja jakos¢ obstugi, wal-
czac na konkurencyjnym rynku

o zaufanie przedsi¢biorcéw. Fak-
toring w Polsce cieszy si¢ rosnaca
popularnoscia wsréd przedsiebior-
cow przede wszystkim ze wzgledu
na coraz wiekszg elastyczno$¢ firm
faktoringowych, ale tez jest to co-
raz tarisze finansowanie niz jeszcze
kilka lat temu. Finansowanie przy
pomocy faktoringu ma tez jedna
niezaprzeczalng zaletg¢ z punktu
widzenia doskonalenia biznesu.
Przedsi¢biorcy wspdtpracujacy
z faktorami korzystaja z know-how

w zakresie zarzadzania finansami
swoich firm. Jednocze$nie wyma-
gania faktoréw uzmystawiaja wy-
zwania, jakie staja przed dobrym
prowadzeniem biznesu. Firma ko-
rzystajaca z faktoringu lepiej ra-
dzi sobie z ryzykiem biznesowym.
Dla matych i mtodych firm, ktére
jak wskazuja statystyki czgsto nie
przezywaja kolejnego roku, kon-
takt z faktorem czasami moze by¢
kwestia by¢ albo nie by¢.

Najbardziej dynamiczne firmy
faktoringowe

Firma Dynamika
(proc.)

1 | KUKEFinance 574,00
2 | Eurofactor Polska 181,70
3 | BGZBNP Paribas 171,70

Faktoring
4 | PKO BP Faktoring 62,30
5 | INGCF 33,00
6 | IFISFinance 29,00
7 Bibby Financial 13,70

Services
8 | Bank Millennium 13,10
9 | mFaktoring 12,90
10 | BPH 12,70
11 | Coface Poland 12,20
12 | Faktorzy 10,50
13 | BZWBK Faktor 9,40
14 | BPS Faktor 7,40
15 | Pragma Faktoring 570

zrodto: PZF, oprac.: CBSF
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Potrzeba poprawy ptynnosci

Jaka moze by¢ rola faktoringu w danej firmie i kiedy warto
zaczac z niego korzystac? Na tak postawione pytanie

nie da sie udzieli¢ jednoznacznej odpowiedzi. Potrzeba
siegniecia po faktoring nie powinna wynikac z wczesniej
ustalonego schematu, a raczej z pojawienia sie potrzeby
poprawienia ptynnosci finansowej przedsiebiorstwa,
poniewaz podstawowym celem zastosowania faktoringu
jest odblokowanie srodkéw zamrozonych w fakturach

z odroczonymi terminami ptatnosci. Sytuacji, w ktorej
oczekiwanie na pienigdze za dostarczone towary czy ustugi
blokuje rozwoj, a nawet codzienne funkcjonowanie biznesu,
nie da sie powigzac z takim czy innym etapem rozwoju

przedsiebiorstwa.

Pawel Starczak

dyrektor w Hilton-Baird
Financial Solutions Sp. z 0.0.

Firma rozpoczynajaca dziatalnosé,
moze by¢ zmuszona do zmierzenia
sie z brakiem $rodkéw w obrocie be-
dacym wynikiem diugich terminéw
platnosci stosowanych w rozlicze-
niach z dostawcami. Mimo dobrej ja-
kosci dostarczanych débr czy ustug,
z powodu niewielkiego stazu rynko-
wego, ma zamknietg droge do finan-
sowania w postaci kredytu.

Lekarstwo na dhuznikéw
Jesli jednak posiada odbiorcéw o do-
brej pozycji rynkowej, a jej naleino-

éci s dobrej jakosci, moze skorzysta¢
z fakroringu. Poziom finansowania be-
dzie rést wraz ze wzrostem sprzedazy.
Przedsigbiorstwa mogace pochwali¢
sie dtuzszym okresem dziatania takze
siegaja po faktoring. Terminy plat-
noci stosowane w rozliczeniach za-
réwno z dostawcami, jak i odbiorcami
nie sg przeciez ustalane raz na zawsze,
azmiany w danej branzy moga wymu-
si¢ rozwazenie siggniccia po faktoring,
tak aby zachowa¢ konkurencyjnosé
i nie przegra¢ rynkowej rywalizacji.
Siggniecie po faktoring moze by¢ tez
spowodowane pozyskaniem nowych
kontrahentéw lub wejsciem na nowe
rynki — rozpoczgciem dziatalnosci ek-
portowej. W tym przypadku, oprécz
szybkiego splywu $rodkéw z wysta-
wionych fakeur, faktoring daje tez
przedsicbiorcy bezpieczefistwo: fak-
toring petny pozwala zweryfiko-
wal sytuacj¢ potencjalnego odbiorcy,
a w trakcie wspétpracy chroni firmg
przed brakiem zaplaty ze strony no-
wego partnera biznesowego.
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Faktoring dla kazdego

Faktoring moze by¢ tez dobrym roz-
wigzaniem dla tych przedsigbiorstw,
kedrych kondycja finansowa z réz-
nych przyczyn pozostawia sporo do
zyczenia. Brak zysku, zaleglosci pu-
blicznoprawne, wpis do ewidendji
dtuznikéw — wszystkie te elementy
skutkuja utrudnionym dostgpem
do finansowania kredytowego, ale
nie zamykaja drogi do skorzystania
z faktoringu. Takze i tutaj kluczem
do dostgpnosei finansowania jest
jako$¢ naleznodci, na ktérg sktadaja
si¢ takie czynniki jak: moralno$¢
platnicza odbiorcow, iloé¢ reklama-
Gji i zwrotéw towaru, a takze wza-
jemne rozliczenia miedzy klientem
a jego kontrahentami. Poszczegdlni
faktorzy stosuja rozne kryteria brze-
gowe decydujac o udzieleniu finan-
sowania danemu przedsi¢biorcy,
ale dostep do faktoringu nie jest
zamkniety nawet dla firm z potez-
nymi zaleglociami, a nawet zaje-
ciami komorniczymi. Co wigcej,
czgé¢ faktoréw stosuje specjalne roz-
wiazania dedykowane takim klien-
tom, wspierajac ich w regulowaniu
zalegtych zobowiazari i wychodze-
niu na prosta. Ze wzgledu na swoja
elastycznos¢ faktoring moze by¢
uzytecznym narz¢dziem niezaleznie
od etapu rozwoju danego przed-
sigbiorstwa. Kluczem jest tu poja-
wienie si¢ potrzeby poprawienia
plynnosci, a wybdr odpowiedniej
oferty i firmy faktoringowej powie-
nien by¢ wynikiem analizy odnosza-
cej si¢ do sytuacji danej firmy.

Specyfikacja rynku MMSP

Kto by pomyslat, ze to juz ponad 20 lat mineto odkad
faktoring zagoscit na polskim rynku. Z poczatku mato znany
i niedoceniany instrument, dzis posiada cechy i wartosci
odpowiadajace coraz wiekszej liczbie firm poszukujacych
dodatkowych zrédet finansowania biznesu.

Maciej Drowanowski

prezes zarzagdu Monevia sp. z 0.0.

Jego dynamiczny rozwéj — spotego-
wany zwlaszcza globalnym kryzy-
sem finansowym — sprawit, ze banki
i inne instytucje finansowe zaczely
dywersyfikowa¢ swoje oferty. Dzigki
temu wielu przedsigbiorcéw zyskato
szans¢ na rozwéj — do tej pory du-
miony trudnymi wymaganiami eko-
nomicznymi, czesto niemoiliwymi
do spetnienia. Dzi§ fakroring nadal
wspiera firmy (wystawiajace fakeury
z odroczonym terminem platnosci)
w zakresie plynnosci finansowej, ale
nie jest juz jedynym tego typu instru-
mentem na rynku. Zmienne i coraz

czesciej nieprzewidywalne uwarun-
kowania ekonomiczne sprawiaja, ze
to przedsicbiorcy stawiaja wymaga-
nia a instytucje finansowe ,staja na
glowie”, by im sprosta¢. Réwniez ro-
snacy udzial mikro- i malych firm na
polskim rynku spowodowat koniecz-
no$¢ dopasowania si¢ do ich potrzeb.

Alternatywa dla faktoringu

Wsparcie finansowe MMSP po-
lega przede wszystkim na elastycznej
wsp6lpracy, opartej na wzajemnym
zaufaniu. Wymiana informacji to-
czy si¢ na biezaco, dwukierunkowo
i w bardzo krétkim odstepie czasu.
»Mali” — z uwagi na specyfike swo-
jej dziatalnosci — czgsto wspdtpracuja
z réznymi kontrahentami i na réi-
nych warunkach, w zwiazku z czym
wyrazaja rézne potrzeby finansowe
i w réznym czasie. Konkurencja jest
tu na tyle duza, ze bardzo fatwo jest
wypas¢ z rynku, z dnia na dzies.
Mikropodmioty z géry skazane sa
na trudniejsze warunki dziatalno-
éci w poréwnaniu do ,,duzych” — nie

oznacza to jednak, ze pozostaja bez
szans na przetrwanie. Odpowiedzig
na ich potrzeby stalo si¢ przeniesienie
biznesu do $wiata wirtualnego — od-
wazny i skuteczny krok, ktdry zrobily
niektdre instytucje finansowe w mo-
mencie, w ktérym banki i tradycyjny
faktoring nadal skupialy si¢ na po-
trzebach duzych podmiotéw gospo-
darczych. Rzadkoscig na rynku weiaz
sa internetowe platformy, stuzace do
handlowania i zarzadzania nalezno-
$ciami m.in. poprzez sprzedaz poje-
dynczych fakeur niewymagalnych.
Tymczasem powstaly one juz kilka
lat temu i z sukcesem powickszajg
swoje bazy o podmioty, keérym te
warunki odpowiadaja. Jest to atrak-
cyjna alternatywa nie tylko dla fakto-
ringu czy kredytéw bankowych, ale
réwniez dla firm poszukujacych ze-
wnetrznych zrédet statego lub doraz-
nego finansowania.

Rozwigzania informatyczne
wspomagajace faktora

Sprzedaz nalezno$ci niewymagal-
nych on-line to przede wszystkim
elastyczne dopasowywanie si¢ do oto-
czenia, w ktérym dziata firma. Brak
tu diugoterminowych uméw ramo-
wych (jak w przypadku tradycyjnego
faktoringu) czy dodatkowych zabez-

pieczeri i procedur jakich wymagaja
np. banki. Zastosowanie nowocze-
snych rozwiazad informatycznych
umozliwia przeprowadzanie transak-
¢ji bez zbgdnych formalnosci i w do-
wolnym momencie. Juz w ciagu kilku
godzin przedsicbiorcy zyskuja $rodki
na biezace zobowiazania lub ,zata-
tanie dziury finansowej”. Srodki na
koncie pojawiaja si¢ w niedtugim
czasie po wystawieniu faktury, a na-
wet tego samego dnia. Dzigki temu
firmy mogg utrzymywac swoja kon-
kurencyjno$¢ i wzmacnia¢ relacje
z kontrahentami. Mogg réwniez za-
pobiega¢ zatorom platniczym w przy-
sdosci i planowaé swéj rozwdj. A co
najwazniejsze — moga, na biezaco za-
rzadzaé swoja, plynnoscia finansowa,
Platformy finansowe dedykowane
s3 nie tylko firmom dziatajacym na
rynku od wielu lag, ale réwniez tzw.
start-upom, rozpoczynajacym do-
piero swoja ,karier¢”. Istotne zna-
czenie ma bowiem nie tyle sytuacja
finansowa czy historia wystawcy
faktury, co uwarunkowania pfat-
nika i na nim opiera si¢ gléwnie
ryzyko transakgji.

Utrzyma¢ dyscypling platnicza
Obecnie dla mikro- i matych firm naj-

wazniejszy jest czas oraz elastycznos¢

w dziataniu. Rynek MMSP w Polsce
jest bardzo zréznicowany, nieprzewi-
dywalny i ryzykowny (w znaczeniu
finansowym). Z jednej strony zwigk-
sza swdj udziat wérod ogdtu przedsie-
biorstw, z drugiej — jest coraz bardziej
wymagajacy dla bankéw i instytucji
go wspierajacych. W zwigzku z tym
coraz mniejsza role odgrywa tu cena
utrzymania plynnoéci finansowe;.
Firmy sktonne s zaptaci¢ wiccej, by-
leby dosta¢ gotowke zaraz po wysta-
wieniu faktury i dzigki temu zdoby¢
srodki na pokrycie biezacych zobo-
wiazan, a dalej — walczy¢ o klienta
i utrwala¢ swojg pozycje konku-
rencyjng. Osobna kwestia jest to,
ze sprzedaz faktur niewymagalnych
posiada dodatkowe atuty — jakze
istotne dla prowadzonego biznesu.
Mianowicie podnosi bezpieczesi-
stwo transakeji oraz obniza koszty
dziatalnodci. To faktor (lub inaczej
cesjonariusz) bierze na siebie odpo-
wiedzialno§¢ za monitoring ptatno-
§ci i weryfikacje kontrahentéw pod
wzgledem ich dyscypliny platniczej.
Nowoczesno$¢ i elastycznoé¢ ustug
$wiadczonych poprzez platformy fi-
nansowe spowodowata, ze faktoring
i jemu podobne ustugi stale sq roz-
wijane i stajg si¢ coraz bardziej popu-
larne w Polsce.



