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Finansowa troska o biznes

Kredytowanie, jak i faktoringowanie sg bezpieczne jezeli
wykorzystujemy je w sposob whasciwy oraz zgodnie
zich przeznaczeniem. Kazda firma postugujaca sie
produktami kredytowymi powinna mie¢ dostep rowniez
do faktoringu. Tym bardziej, ze s one wzgledem siebie

komplementarne.

Michat Kinkel
prezes zarzagdu AOW Faktoring

W ramach umowy przedsigbiorca
moze przela¢ na firme faktoringowa
swoje faktury. W zamian otrzymuje
szereg korzysci. Na pierwszy rzut oka
wydaje si¢, ze najwazniejsza jest uzy-
skanie od razu $rodkéw finansowych,

na ktére w innym przypadku mu-
siatby czeka¢ co najmniej do terminu
platnosci fakeury, a moze i diuzej je-
zeli odbiorca opdini zaptate.

Utrzymanie plynnosci — faktoring
Nie mniej wazne s3 ustugi dodat-
kowe. Do tych podstawowych za-
licza si¢ weryfikacja kontrahentéw.
Firma faktoringowa przed przyzna-
niem limitu finansowania z reguly
przeprowadza doktadng analiz¢ kon-
trahenta. Dobrze, jezeli poza samym
nadaniem limitu, przedstawi swo-
jemu klientowi wynik takiej analizy
oraz wskaze ewentualne zagrozenia
zwigzane ze wsp6tpraca. Dzigki temu

mozemy uniknaé zadania si¢ z poten-
cjalnym nierzetelnym kontrahentem
oraz wielu probleméw z tym zwia-
zanych. Nie mniej wazna jest odpo-
wiednia reakcja w przypadku braku
terminowej zaplaty. Tu odpowied-
nie rozeznanie powodéw takiej sytu-
adji, i zaproponowanie odpowiednich
rozwigzani, pozwala z jednej strony
na utrzymanie kontrahenta w przy-
stodci, jak réwniez szybkie odzyska-
nie $rodkéw zanim bedzie za pézno.
Wszystko to sprawia ze faktoring jest
dobrym narzedziem na utrzymanie
plynnosci oraz ograniczanie ryzyka
prowadzonej dziatalnosci.

Wspdlne dziatanie na rzecz firmy
Zeby jednak dang fakture mozna
byto sfinansowa¢ musi ona naj-
pierw powstaé. To znaczy musi
zosta¢ wykonana ustuga lub do-
starczony towar. A na to tez s
potrzebne odpowiednie $rodki ob-

rotowe. I tu moze nas wspomoc
kredyt. Jest to ustuga o wiele mniej
skomplikowana, ale dzi¢ki temu
tez tafisza od faktoringu. Pozwoli
na dokonanie niezbednych zaku-
poéw w celu realizacji kontrakeu.
Bardzo wazne przy kredycie jest
aby jego raty splacane byly termi-
nowo, a w przypadku kredytu ob-
rotowego terminowo obstugiwane
byly odsetki. Dzicki temu bank nie
bedzie mial powodéw do wypowie-
dzenia takiej umowy, a wspéStpraca
bedzie dla nas bezpieczna. I tu z po-
mocg znowu przychodzi faktoring.
Po wykonaniu naszej umowy wy-
stawiamy fakture i od razu mozemy
uzyska¢ za nig $rodki od faktora.
Dzigki temu zawsze mamy zabez-
pieczone $rodki na splate raty i/lub
odsetek. Jak wida¢ na powyzszym
przyktadzie oba produkty sa wzgle-
dem siebie komplementarne. Uzyte
w odpowiedni sposéb nawzajem si¢

wspieraja. Natomiast wykorzystane
w odpowiedni sposdb nie dos¢, ze sa
bezpieczne to jeszcze znaczaco ogra-
niczaja ryzyko prowadzenia naszej
dziatalno$ci. Nalezy pamigta¢ aby
przy faktoringu nie przekazywaé do
finansowania faktur w stosunku, do
keérych moga by¢ wysunigte zarzuty
w zwigzku z nienalezytym wykona-
niem umowy. Jezeli taka sytuacja ma
miejsce moze ona szybko popsu¢
nasze relacje z faktorem. Natomiast
w przypadku kredytu najwazniej-
sza jest jego terminowa obstuga.
Jezeli trzymamy si¢ tych zasad i ko-
rzystamy madrze z obu produktdw
jednoczesnie, to minimalizujemy
z jednej strony koszty finansowe
w naszej firmie, oraz ograniczamy
ryzyko prowadzonej dzialalno-
§ci. Zapewniamy tez naszej firmie
plynnoé¢ finansows i mozemy tym
samym skupi¢ si¢ na realizacji zy-
skownych transakeji.
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Agnieszka Szalast

dyrektor sprzedazy
w spoétce SME Solutions

Obserwujac badania rynkowe,
chociazby na przyktadzie in-
deksu BIG, wskaznika kalkulo-
wanego przez Biuro Informadji
Gospodarczej BIG Infomoni-
tor, mozna zauwazy¢, ze ryzyko
windykacyjne w wickszosci
branz znacznie maleje.

Ta tendengja nie dotyczy jed-
nak sektora budowlanego
i transportowego. Te dwie
branze uchodza za najbardziej
narazone na utrat¢ plynno-
$ci. Prowadzenie dziatalnosci
w tych obszarach bez odpo-
wiedniej polityki kredytowe;
i oceny ryzyka wspdtpracy
z kontrahentem z duzym
prawdopodobieristwem spo-
woduje utartg plynnosci.

Problematyczne branze

Drabinka  podwykonaw-
céw, dugie terminy platno-
§ci, brak zaplecza finansowego,
trudnosci w ocenie wiary-
godnosci kontrahenta to naj-
czegdciej wymieniane przez
przedsicbiorcéw przyczyny za-
toréw platniczych, a co za tym
idzie pilnej potrzeby finansowa-
nia. Wigkszo$¢ przedsigbiorcow
jest zmuszona do korzystania
zzewngtrznych Zrédet pozyski-
wania gotéwki, aby terminowo
pokrywaé swoje zobowiazania.
Nadal najpopularniejsza forma
finansowania jest kredyt, ale
w tych branzach obcigzenie
zdolnosci kredytowej krotko-
okresowym finansowaniem
w przysztosci moze by¢ prze-
szkoda do otrzymania kredytu
inwestycyjnego czy chociazby
leasingu. Dla firm z branzy
faktoringowej $wiadczenie
ustug podmiotom z branzy
budowlanej czy transportowe;
to spore ryzyko, ale tez szansa
na zwickszenie przychodéw.
Dla przedsigbiorcéw boryka-
jacych si¢ z dtugim cyklem ro-
tacji naleznosci i dodatkowo
wysokim ryzykiem wspétpracy
z nierzetelnym kontrahentem
faktoring jest idealnym roz-
wiazaniem. Nie obciaza zdol-
nosci kredytowej, a zapewnia
dostep do ustug, ktére zmniej-
szaja ryzyko windykacyjne .
weryfikacja kontrahenta czy
monitoring ptatnosci objetych
finansowaniem. Szczegélng
aktywno$cia w tym obszarze
wykazuj si¢ pozabankowe in-
stytucje finansujace, rekom-
pensujac ryzyko wigkszymi
stawkami prowizyjnymi.

Wiemy mniej, niz nam sie zdaje

Tylko co czwarty przedsigbiorca przy-
znaje wprost, ze nie wie, czym jest fak-
toring. Az 75 proc. firm deklaruje jego,
mniejsza lub wigksza, znajomos¢. Jak si
okazuje, deklaracje to jedno, a rzeczy-
wisto$¢ co$ zupetnie innego. Poprawnie

na pytanie, czym jest faktoring, odpo-
wiedziato zaledwie trzy z dziesigeiu firm
z sektora MSP. Z badania przeprowa-
dzonego na zlecenie NFG (eFaktoring.
pl) przez Keralla Research wynika, ze
przedsi¢biorcy catkiem niezle oceniaja

swoja wiedzg o faktoringu. Jego zna-
jomos¢ zadeklarowalo az 74,5 proc.
badanych. Ponad potowe z nich sta-
nowig osoby oceniajace poziom swo-
jej wiedzy na ten temat jako $redni.
Tylko jedna czwarta badanych firm
przyznaje wprost, ze nie maja zadnego
pojecia o faktoringu. Poziom deklaro-
wanej znajomosci faktoringu najwyzszy

jest oczywiscie w gronie $rednich firm.
W przypadku przedsigbiorstw zatrud-
niajacych od 50 do 249 pracownikéw
wiedza na ten temat chwali si¢ 99 proc.
badanych. W przypadku firm matych
(10-49 pracownikéw) odsetek ten spada
do 75 proc. Wiréd mikroprzedsigbior-
c6w, zatrudniajacych do 9 pracowni-
kéw, sigga juz niespetna 60 proc.
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Elastycznosé, otwartos¢ na wspotprace i doswiadczenie to nasze trzy najwieksze atuty
potwierdzone badaniami satysfakcji klientéw.* Finansujemy wierzytelnosci, znajdujac
rozwigzanie rowniez w najbardziej nietypowych sytuacjach. Nie pytamy ,,czy”, tylko ,,jak”.

*Zrédto: badanie satysfakcji klientéw przeprowadzone w listopadzie 2015 przez GfK dla Bibby Financial Services.
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Recepta na zator platniczy

Plynnos¢ finansowa to nic innego jak dobra kondycja
naszego biznesu. Sktada sie na nig wiele czynnikow,

m.in. terminowe regulowanie zobowigzan przez naszych
kontrahentow. Jesli jednak wystawione przez nas faktury
nie s opfacane terminowo, wéwczas ptynnos¢ firmy
moze zostac zachwiana. Szybkim i skutecznym sposobem
na jej stabilizacje jest zlecenie obstugi lub sprzedaz

faktur podmiotowi, ktéry dochodzi¢ bedzie od naszego
kontrahenta uregulowania rachunkoéw.

Krzysztof Rézycki

cztonek zarzadu Lindorff

W przypadku faktoringu dosta-
jemy jednak jedynie czes¢ ich war-
toéci — reszte, w ramach prowizji,
pobiera firma, ktdrej odsprzedali-
$my zalegle faktury. Najwazniejsze
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jest jednak to, ze uzyskalimy pie-
nigdze, ktdre utrzymaja nasz biznes
w dobrej kondycji. Rozwiazanie to
ma jednak wylacznie dorazny cha-
rakter i dotyczy konkretnej sprawy,
dlatego nie uchroni nas przed ko-
lejnymi nierzetelnymi ptatnikami.

Zadania faktora

Lepszym sposobem na zachowa-
nie plynnosci finansowej na sta-
tym poziomie jest profilaktyka, czyli
biezace zapobieganie zatorom plat-
niczym. Grupy finansowe oferujace
pelen proces zarzadzania wierzy-
telno$ciami, proponujg rozpoczaé
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wspdtprace od weryfikacji przy-
szlego partnera biznesowego przed
podpisaniem z nim umowy. Dziata-
nia z obszaru prewencji warto zleci¢
wyspecjalizowanej firmie zarzadza-
jacej wierzytelnosciami. Po pierw-
sze dlatego, ze pozwala to zachowa¢
dobre relagje z kontrahentami. Nie
musimy sami zajmowac si¢ upomi-
naniem partneréw biznesowych, ro-
big to za nas zewngtrzni eksperci,
a my mozemy skupi¢ si¢ na naszej
pracy. Po drugie, ze wzgledu na fake,
ze wyspecjalizowane firmy zarzadza-
jace wierzytelnosciami posiadajg wie-
dze i doswiadczenie, a obecnie takze
nowoczesne procesy monitoringu
platnosci i przypominania o termi-
nach i kwotach. Jesli jednak okazuje
si¢, ze nie mamy juz czasu na dziata-
nia prewencyjne, bo nasz kontrahent
od diuzszego czasu nie sptaca swo-
ich zobowiazan, jednym ze skutecz-
nych rozwiazat moze by¢ faktoring,
W tym przypadku musimy jednak
dziata¢ bardzo szybko, gdyz w proce-
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sie faktoringu najwazniejszy jest mo-
ment wystawienia na sprzedaz tzw.
koszyka naleznosci, czyli przedato-
wanych faktur. Wycena portfela za-
lezy m.in. od czasu, jaki uplynat od
daty wymagalnosci $rodkéw na kon-
cie oraz od wielkosci koszyka. Fakto-
ringowi nie podlegaja jednorazowe
zlecenia dotyczace odbiorcow de-
talicznych, ale w przypadku tego
rozwigzania mamy kilka réznych
wariantéw ustug do wyboru.

Faktoring pelny czy niepelny?

Najmniej korzystna dla przedsie-
biorcy opcja to faktoring niepetny.
Polega na przejeciu przez bank lub
firme faktoringowa zalegtych wie-
rzytelnoéci jedynie do momentu
ich zapadalno$ci. Oznacza to, ze
ryzyko niewyplacalnosci kontra-
henta nie jest na faktora w ogdle
przenoszone, gdyz jesli nierzetelny
kontrahent nie splaci swojego zo-
bowiazania, faktor zazada zwrotu
przekazanych w ramach fakto-

ringu pienigdzy wraz z odsetkami.
Z uwagi na fake, ze fakeor nie po-
dejmuje ryzyka, koszt faktoringu
niepetnego jest zdecydowanie niz-
szy niz faktoringu petnego. W przy-
padku tego drugiego rozwiazania,
bank lub firma faktoringowa przej-
muje na siebie ryzyko niewypfa-
calnosci kontrahenta. Obowiazek
odzyskania calej naleznosci wraz
z odsetkami lezy juz po stronie fak-
tora. Rozwiazanie to jest jednak
drozsze i wykorzystywane tylko
w przypadku najbardziej nierzetel-
nych kontrahentéw. W przypadku
faktoringu mieszanego faktor taczy
dwa poprzednie rozwiazania — tzn.
przejmuje ryzyko niewyplacalnosci
kontrahenta, ale tylko do okreslo-
nej kwoty. Ryzyko powyzej usta-
lonego limitu lezy juz po stronie
przedsiebiorcy.

Alternatywa dla faktoringu
Innym sposobem umozliwiajacym
odzyskanie zaleglych platnosci, jest
sprzedaz lub zlecenie wierzytelno-
§ci. Na etapie polubownym polega
na odzyskaniu kwoty postawionej
w stan wymagalnosci w jak naj-
krétszym czasie na podstawie po-
rozumienia stron. Pomagaja w tym
wyspecjalizowani negocjatorzy tele-
foniczni i terenowi. Gdy podmiot
posiadajacy zobowiazanie dtuzne
odmawia jednak wspétpracy polu-
bownej, spraw¢ przejmuje kance-
laria prawna, kontynuujaca proces
odzyskiwania naleznoci na etapie
sadowym i egzekucyjnym. Najlepiej
jesli wehodzi ona w sktad grupy za-
rzadzajacej nalezno$ciami. Wybé6r
optymalnego dla nas rozwiazania
zalezy od tego, z jakimi zatorami
platniczymi mamy do czynienia.
Dlatego przed podjeciem decy-
zji 0 najlepszym dla nas srodku za-
radczym warto skonsultowad sie
ze specjalista z branzy zarzadzania
wierzytelnosciami.

Rosnie popyt na faktoring

Wsrdd przedsiebiorcéw widac pogorszenie nastrojow,
spada sprzedaz i inwestycje, ale jednoczesnie rosnie

popyt na faktoring. Jest to bowiem produkt potrzebny
przedsiebiorstwom nie tylko w okresach prosperity,

ale rowniez wtedy, gdy odnotowuja one pogorszenie
koniunktury. Czy tendencja wzrostowa utrzyma sie w 2017r.?

Jerzy Dabrowski

dyrektor generalny
Bibby Financial Services

Jak wynika z raportu Polskiego
Zwiazku Faktoréw, w ostatnich
miesigcach wzrdst popyt na fakeo-
ring. W III kwartale 2016 r. PZF

odnotowat obroty o tacznej war-

tosci 112,7 mld zt. W poréwna-
niu do analogicznego okresu sprzed
roku jest to wzrost na poziomie
19,8 proc. Jak wida¢, branza dalej
utrzymuje duzg dynamike wzrostu.
W III kwartale z faktoringu ofero-
wanego przez firmy skupione wokét
PZF skorzystato az 7 328 klientéw,
co oznacza niemalze tysiac nowych
faktorantow. Sfinansowanych zo-

stalo 5,2 mln faktur.

Popyt na faktoring
Najwicksza popularnoscia cieszy
si¢ faktoring krajowy petny, czyli

faktoring bez regresu — od kilku
miesigcy rozwijajacy si¢ z 30-pro-
centowa dynamika. W III kwar-
tale br. osiggnal on obroty na
poziomie prawie 48 mld zt (dla
poréwnania w analogicznym okre-
sie w 2015 r. obroty wyniosly nie-
cale 36 mld zt). Co wigcej — na
rynku polskim faktoring pelny
przekroczyt ponad potowe obro-
tow ogbtem.

Wida¢ zatem, ze coraz wigcej
przedsigbiorcéw chee zabezpieczaé
si¢ przed ryzykiem niewyptacalno-
$ci kontrahentéw.

Eksport na topie

Najnowszy raport NBP dotyczacy
III kwartatu 2016 r. potwierdza, ze
weigz na bardzo wysokim poziomie
utrzymuja si¢ konkurencyjno$é ce-
nowa i oplacalnosé¢ eksportu. Co
wigcej — mozna si¢ spodziewaé

w najblizszym czasie zwickszonej
dynamiki podpisywania nowych
uméw eksportowych oraz zwigk-
szenia dynamiki eksportu.

Wzrostem przy tym charakteryzuje
si¢ rowniez faktoring eksportowy.
Wsréd polskich eksporteréw wi-
da¢ wigkszy optymizm niz wsréd
firm prowadzacych dziatalno$¢ je-
dynie na rynku rodzimym. Pol-
skie firmy wciaz wigcej eksportuja,
niz importuja, a prowadzac biznes
z zagranicznymi kontrahentami,
dyktujacymi dtugie terminy plat-
nosci, potrzebuja zewnetrznego fi-
nansowania. Faktorzy wychodza
naprzeciw ich potrzebom, rozwi-
jajac faktoring eksportowy.

A jak bedzie w 2017 roku?

Wedtug raportu NBP koniunktura
polskich firm w ostatnim kwar-
tale 2016 r. moze si¢ poprawi, ale

prognozy o dluzszym horyzon-
cie cechuje zwigkszajacy si¢ pesy-
mizm. Podwyzszona niepewnos¢
przedsigbiorcéw potwierdza bada-
nie Bibby MSP Index (cyklicznie
prowadzone przez Bibby Finan-
cial Services). Trudno zatem prze-
widzie¢, w jakim kierunku firmy
beda si¢ rozwijaé w nadchodzacym
roku. Jednoczesnie, obserwujac
wzrost zainteresowania faktorin-
giem, mozna si¢ spodziewac’, 7e
popularno$¢ zewnetrznego finan-
sowania bedzie rosta i by¢ moze
dzigki niemu coraz wigcej firm be-
dzie zwigksza¢ inwestycje i rozwi-
ja¢ dziatalno$¢. Finansowanie, np.
w postaci faktoringu, pomoze im
poradzi¢ sobie z problemem zato-
row platniczych, na ktére w ostat-
nich miesigcach skarzy si¢ az
90 proc. firm przyjmujacych plat-
nosci z odroczonym terminem.
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Firma do zadan specjalnych

Ustuga faktoringu nie jest juz traktowana przez
przedsiebiorcow jak finansowa nowinka. Faktoring wrést
juz w funkcjonowanie firm, a jego rosnaca popularnos¢
uwidacznia sie w stale zwiekszajacych sie obrotach firm
faktoringowych, liczbie podmiotow korzystajacych

z tego rozwigzania czy wreszcie coraz szerszej gamie
dostepnych produktéw faktoringowych.

Pawel Starczak

dyrektor Hilton-Baird
Financial Solutions

Sama idea faktoringu opiera si¢ na fi-
nansowaniu przez firme faktoringowa
nieprzeterminowanych faktur — klient
otrzymuje co najmniej 80 proc. ich
wartosci w ciagu kilkudziesieciu go-
dzin od przekazania fakeur i dokumen-
t6w do faktora. Reszta, pomniejszona
o prowizje, splywa do klienta po uisz-
czeniu opfaty przez odbiorce.

Dla kogo faktoring
Do dyspozycji klientéw szukaja-
cych takiego finansowania jest kilka

mozliwosci. W gre wchodzi fakeo-
ring z regresem, bez regresu oraz
odwrotny. Faktoring z regresem
przeznaczony jest zazwyczaj dla
przedsigbiorcow, ktérzy chea szybko
uzyska¢ $rodki z fakeur wystawia-
nych odbiorcom charakeeryzuja-
cym si¢ dobra dyscypling platnicza.
Jesli odbiorcy nie ureguluja ptatno-
§ci, klient moze by¢ zmuszony do
zwrotu $rodkéw firmie faktoringo-
wej. Dla klientéw, ktdrzy chcieliby
obja¢ faktoringiem odbiorcéw no-
wych, czy takich, co do ktérych rze-
telnosci zywia obawy, moga postuzy¢
si¢ faktoringiem bez regresu. Ta
forma, okreslana tez jako faktoring
pelny, oprécz finansowania niesie
ze sobg takze dodatkowe ubezpie-
czenie naleznosci. Przed rozpocze-
ciem finansowania faktor weryfikuje
wskazanego odbiorcg i nadaje limit,
do ktérego jest skfonny zaangazo-
waé si¢ w przypadku danego kon-
trahenta. Jesli ten nie wywiaze sie

z zadeklarowanej ptatnosci, podjete
zostang procedury windykacyjne.
Ryzyko przejmuje w tym wypadku
firma faktoringowa, ale jest to zwia-
zane z nieco wyisza ceng ustugi.
Faktoring odwrotny bywa okre-
$lany jako finansowanie dostaw.
W tej ustudze firma faktoringowa
reguluje zobowiazania klienta wo-
bec kluczowych dostawcéw, wska-
zanych przez klienta.

L

Ograniczenia faktora

Na rynku dziala tak wiele podmio-
téw zajmujacych si¢ faktoringiem,
ze niemal kazde przedsicbiorstwo
moze siggnaé po takie finansowanie,
o ile oczywiscie prowadzi lub zamie-
rza prowadzi¢ sprzedaz z odroczo-
nymi terminami platnosci. Firmy
faktoringowe sa w stanie obstuzy¢ za-
réwno sprzedaz krajowa, jak i eks-
port. Ograniczeniem nie jest branza

FAKTORING ME.

klienta — chociaz niektére rodzaje
dziatalnosci postrzegane sg przez fak-
toréw jako bardziej ryzykowne, s na
rynku gracze gotowi obstuzy¢ i takie
transakcje. Podobnie jest ze stazem
firmy — z pewnoscig nieco fatwiej jest
podmiotom z wieloletnig historia, ale
takze zupetni debiutanci nie sa z miej-
sca skresleni — kluczowa sprawa bedzie
tu jakos¢ ich odbiorcéw. Nawet firmy
w kiepskiej kondycji finansowej lub
zalegajace z platnosciami w ZUS lub
urzedzie skarbowych moga liczy¢ na
to finansowanie. Faktoring jest pro-
duktem daleko bardziej elastycznym
niz kredyt, z kedrym bywa niestusznie
poréwnywany. Kluczowe s nalezno-
§ci, a nie wyniki finansowe czy zabez-
pieczenia. Warto tez pamigtaé, ze to
wylacznie od klienta zalezy to, kt6-
rych odbiorcéw zechce obja¢ fakto-
ringiem, a w trakcie trwania umowy
faktoringowej mozna dofacza¢ kolej-
nych kontrahentéw, zwickszajac li-
mit finansowania. Brak ograniczen
co do wielkosci obrotu, liczby kon-
trahentéw, branzy czy wynikéw fi-
nansowych sprawia, ze niemal kazdy
przedsi¢biorca wystawiajacy fakeury
z odroczonym terminem platnosci
znajdzie dla siebie rozwiazanie spo-
$réd dostepnych na rynku produk-
téw faktoringowych.

Reklama
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gotowka za fakture —
poprawa ptynnosci
finansowej firmy
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Mieszany najlepszy dla MSP

Coraz czesciej przedsiebiorstwa, aby nie straci¢
kontrahentow, a zyskac¢ nowych oferuja atrakcyjne
warunki realizacji rozliczen. Polegaja one na korzystnych,
wydtuzonych terminach ptatnosci.

Vanessa Kreft

ekspert Kancelarii Prawnej Arkana

Takie dzialania powodujg jednak
problemy z utrzymaniem plynnosci
finansowej. Jednym ze sposobdw ra-
dzenia sobie z nimi jest skorzystanie
z ustugi fakeoringu, oferowanej przez
banki lub wyspecjalizowane w tej dzie-
dzinie firmy faktoringowe.

Kilka stéw o faktoringu

Fakroring to rodzaj dziatalnosci finan-
sowej, ktdra polega na wykupie nie-
przeterminowanych wierzytelnosci,
od odbiorcéw z tytutu dostaw towa-
6w lub ustug, potaczony z finanso-
waniem klientéw oraz $wiadczeniem
na ich rzecz dodatkowych ustug,
W transakeji faktoringowej wystepuja
trzy podmioty: faktor, czyli wyspecja-
lizowana instytucja finansowa, keéra
nabywa od dostawcy wierzytelnos¢,
faktorant — najczesciej przedsigbior-
stwo, ktéremu przystuguje wierzy-
telno$¢ w stosunku do jego odbiorcy
oraz dtuznik. Firmy faktoringowe, do-
starczaja przedsigbiorstwom srodki fi-
nansowe pod nieuregulowane faktury,
w ten sposéb moga one uzyska¢ do
90 proc. wartosci wystawionych fak-
tur w momencie wystania towaréw
lub $wiadczenia ustug, a wyplata po-
zostalej czesci nastgpuje po wplacie
naleznosci na konto faktora. W efek-
cie firma uzyskuje natychmiastowe fi-
nansowanie i ma mozliwo§¢ miedzy
innymi splaty swoich zobowigzar,
planowania w zarzadzaniu finansami
oraz w znaczny sposéb minimalizowaé
ryzyko Sciagniccia naleznosci. Prak-
tyka gospodarcza wyksztatcita wiele
form fakcoringu.

Faktoring mieszany

Na gruncie tego kryterium wyréznia
sig: fakroring pelny, w keérym fakeor
przejmuje catkowite ryzyko zwiazane
z niewyplacalnodcig dtuznika, fakeo-
ring niepelny, kedrego istotq jest, ze
ryzyko niewyptacalnosci dtuznika nie
przechodzi na fakeora oraz faktoring
mieszany, ktéry faczy w sobie cechy
fakeoringu pelnego i niepetnego oraz
polega na tym, ze ryzyko niewyptacal-
nosci dhuznika dzieli si¢ migdzy faktora
i faktoranta. Strony ustalaja przy tym
réwniez, w jakich przypadkach i w ja-
kim stopniu ryzyko niewyptacalnosci
bedzie obciaza¢ kazda z nich. W takie]
umowie fakor okresla kwote graniczng
do wysokosci, ktérej bezwarunkowo
przejmuje na siebie ryzyko wypta-
calnosci dtuznikéw. Pozostata kwota
wierzytelnosci jest nabyta pod warun-
kiem, ze dtuznik zaptaci ja w terminie.
Kiedy dtuznik nie dokona tego w okre-
$lonym czasie, skutki prawne nabycia
wierzytelnosci powyzej kwoty okreslo-
nej w umowie ustaja, a faktorant zo-
bowiazany jest do zwrotu tej kwoty
faktorowi. Wierzytelnosci, ktére prze-
kraczaj ustalony w umowie limit zo-
staja przekazane faktorowi na zasadzie
fakeoringu niepetnego. Natomiast na-
leznosci znajdujace si¢ ponizej kwoty
granicznej staja si¢ wierzytelnoscia,
podlegajaca regutom fakroringu pet-
nego. Nalezy zwroci¢ réwniez uwage
na fake, ze w miarg regulowania przez
duznika naleznosci znajdujacych si¢
ponizej kwoty granicznej, nastepuje
wiaczanie ich do limitu, czyli docho-
dzi do transferu wierzytelnosci z fak-
toringu niepetnego do pelnego, dzigki
temu wierzytelnosci takie zostang
réwniez objete funkeja gwarancyjng
przez fakora.

Kto jest adresatem?

Faktoring mieszany skierowany jest
przede wszystkim dla firm, keére:

* stosuja odroczone terminy platnosci
* cheg si¢ zabezpieczy¢ przed niewy-
placalnoscia dhuznikéw

* szukaja sposobdw na zdyscyplinowa-
nie swoich kontrahentéw do termino-
wego regulowania zobowigzan

* poszukujg alternatywnych zrodet fi-
nansowania biezacej dziatalnosci

* realizujg ckspansywng strategic
zwigkszania obrotéw, min. poprzez
stosunkowo dhugie terminy ptatosci
Faktoring mieszany to forma szcze-
gélnie chetnie wykorzystywana przez
firmy z sektora matych i $rednich
przedsicbiorstw, gdyz to one maja
najwickszy problem z zachowaniem
plynnosci finansowej. W praktyce
zmuszane s do ustalania dtuzszych
terminéw platnosci oraz maja naj-
wicksze problemy w zwiazku ze splata
swoich wierzycieli. Dzigki zastosowa-
niu fakeoringu firma otrzymuje na-
tychmiastowy dostgp do gotdwki
dzicki czemu moze uniknaé proble-
méw zwiazanych z zachowaniem
plynnosci finansowej. Ponadto mate
firmy maja ograniczony dostgp do
uzyskania kredytu, szczegdlnie w po-
czatkowej fazie rozwoju. Problemem
sa bariery w postaci dobrej kondycji fi-
nansowej czy tez stazu na rynku, dla-
tego tez faktoring, kt6ry wzasadzie jest
tatwiej i szybciej dostgpny bedzie ide-
alng alternatywa. Fakroring mieszany
przeznaczony jest dla matych i $red-
nich firm o rosnacej sprzedazy, kedre
dysponuja dobrymi kontrahentami,
ale zmuszonych rozliczaé si¢ z nimi
w kredycie kupieckim — ktéry wy-
maga finansowania, aby zrealizowa¢
swoje kontrakty. Stosowanie takiej
praktyki pozwoli firmom utrzyma¢
dobra ptynnos¢ finansowa, sprawna
i bezpieczng obstuge realizowanych
transakji oraz staly wzrost i rozwéj
firmy.

Realne wsparcie
odpowiedzialnego rozwoju

Tomasz Sekalski

prezes zarzadu Idea Money

Poprawa warunkéw funkcjonowania
firm w Polsce bezposrednio przektada
si¢ na kondycje rodzimej gospodarki.
Natomiast gwarancja utrzymania
tempa wzrostu gospodarczego jest sta-
bilnos¢ ekonomiczna matych i $red-
nich przedsigbiorstw. Faktoring moze
odegra¢ w tym procesie jedng z klu-
czowych rél, zabezpieczajac plynnos¢
finansowa firmy, umozliwia jej dalszy
rozwdj i wzmacnia konkurencyjnosé.

Faktoring dla polskiej
przedsi¢biorczosci

Polskie przedsigbiorstwa sg aktual-
nie w dosy¢ dobrej sytuacji ekono-

micznej. Natomiast zauwazalne jest
zahamowanie tempa inwestycji, wy-
nikajace z obaw bedacych efektem
dynamicznych zmian gospodar-
czych i politycznych w otoczeniu
rynkowym Polski. Réwnoczesnie
obserwujemy poszukiwanie no-
wych narzedzi pozwalajacych redu-
kowad ryzyka, zwiazane z biezacym
prowadzeniem dziatalnosci gospo-
darczej. Ro$nie zainteresowanie
wiascicieli firm produktami i ustu-
gami, pozwalajacymi im stabilnie
funkcjonowad, a réwnoczesnie re-
alizowac strategie rozwoju swoich
firm.

Stad dostrzegalny wzrost popular-
noéci faktoringu, gwarantujacego
bezpieczeristwo finansowe przedsic-
biorstw. Bedac produktem wspieraja-
cym prowadzenie biznesu, eliminuje
konieczno$¢ chaotycznego, wielogo-
dzinnego poszukiwania zrédet finan-
sowania, w przypadku zaistnienia
ryzyka zatoréw platniczych. W kon-
sekwengji produkty faktoringowe
moga stymulowa¢ nie tylko rozwdj
przedsigbiorczosci, ale réwniez reali-
zacje proceséw inwestycyjnych.

Jak zabezpieczy¢ mate przedsie

brakiem ptynnosci finansowej?

Wedtug szacunkéw Gtéwnego Urzedu Statystycznego

w potowie 2015 r. w Polsce zarejestrowanych byto

niemal 3 miliony matych przedsiebiorstw, a jak szacuje

w zatozeniach budzetowych Ministerstwo Finanséw,
dobra koniunktura dla nich potrwa co najmniej przez
nastepne 2 lata. Jednoczesnie stale rosnie liczba
podmiotéw zatrudniajacych ponad 10 os6b. Niezaleznie od
warunkow rynkowych, jednym z kluczowych wyzwan dla
przedsiebiorstw z sektora MSP jest zapewnienie srodkéw
na biezaca dziatalnos¢, a co za tym idzie, zabezpieczenie
przed brakiem ptynnosci finansowe;.

f‘ LY Iy
Lukasz Piekutowski

dyrektor departamentu ryzyka
Eurofactor Polska

W celu zapewnienia finansowania
rosnacego portfela zamoéwien oraz
wydtuzajacych si¢ terminéw plat-
nosci, idealnym rozwigzaniem jest
faktoring pozwalajacy na skroce-
nie czasu oczekiwania na gotéwke
230 czy 90 dni (lub dtuzej) do za-
ledwie kilku dni. Dla firm z sek-
tora MSP mozliwe jest uzyskanie
okoto 80 proc. wartosci fakeur,

a pozostala ich cz¢s¢ jest przele-
wana przez instytucj¢ faktorin-
gowa po splacie dokonanej przez
kontrahenta. Koszty ustugi sa za-
zwyczaj potracane z gory przy do-
konywanej wyplacie lub z dotu,
np. w okresach miesi¢cznych, co
utatwia ich uwzglednienie w cenie
towaru lub ustugi.

Sposréd réznych form faktoringu
dostgpnych na rynku, mate przed-
sighiorstwo powinno skupic si¢ na
mozliwosciach, jakie daje fakto-
ring pelny (inaczej: z przejeciem
ryzyka lub faktoring ubezpie-
czony). Wybér takiej formy fi-
nansowania zapewnia najwickszy
zakres ustug dodatkowych oraz
daje najwigksze szanse na uzyska-
nie szybkiej i pozytywnej decyzji
kredytowej w instytucji finanso-
wej ze wzgledu na oparcie ryzyka

transakeji na zweryfikowanych
kontrahentach.

Gléwnymi zaletami, jakie, oprécz
finansowania, zapewnia faktoring
z przejgciem ryzyka, s3 weryfikacja
wiarygodnosci odbiorcéw firmy
oraz zabezpieczenie przed ich nie-
wyplacalnoscia. Zawierajac umowe
faktoringu, przedsi¢biorca juz na
etapie rozpoczynania wspotpracy
moze uzyska¢ informacje o wy-
sokosci dostepnego dla odbiorcy
limitu kredytowego lub inaczej
salda faktur, jakie bedzie objete
odpowiedzialnoécig firmy fakto-
ringowej, a co za tym idzie, w przy-
padku braku platnosci ze strony
kontrahenta, przedsigbiorca nie
jest zobowiazany do zwrotu wy-
placonego finansowania.

W celu minimalizowania ryzyka
handlowego swoich klientéw,

piorstwo przed

firma faktoringowa §wiadczy réw-
niez ustuge monitoringu platnosci
faktur, wysyta monity ponaglajace
oraz prowadzi czynnosci windy-
kacyjne w przypadku, gdy okaze
si¢ to konieczne, minimalizujac
koszty po stronie przedsi¢biorcy.
Fakroring z przejeciem ryzyka po-
zwala réwniez na wyksiggowanie
wierzytelnodci z bilansu firmy, jak
réwniez uwiarygadnia migdzy soba
obydwie strony transakeji, w szcze-
golnosci w przypadku koniecznosci
znalezienia finansowania sprzedazy
eksportowej. Faktoring zmniejsza
tez ryzyko walutowe, skracajac czas
ekspozycji w walucie obcej z przy-
ktadowo 90 do zaledwie kilku dni,
co, oprécz zapewnienia $rodkéw
na biezacy dziatalno$¢, pozwala na
$wiadome zarzadzanie rentowno-
Scia sprzedazy.



