GAZETA FINANSOWA

20 - 26 stycznia 2017 r.

LEASIN

DLA MSP

Zaleznos¢ pomiedzy trendami obserwowanymi
w glownych sektorach polskiej gospodarki
a rozwojem branzy leasingowej

Wedtug danych GUS na koniec 2015 roku, 1,91 min
przedsiebiorstw niefinansowych prowadzito dziatalnos¢
gospodarcza w kraju. W stosunku do 2014 r. ich liczba
wzrosta o 3,9 proc. Dominujaca grupe stanowity
jednostki mikro (96 proc.), udziat matych firm w liczbie
wszystkich przedsiebiorstw wynosit 3 proc., srednich

0,8 proc., a duzych 0,2 proc.

tb.\

Andrzej Sugajski

dyrektor generalny Zwigzku
Polskiego Leasingu

W przedsigbiorstwach MSP zatrud-
nienie znalazlo 69,1 proc. wszystkich
pracujacych w scktorze przedsie-
biorstw niefinansowych. Jednocze-
$nie mniejsze firmy, w mniejszym
stopniu niz duze, mogly liczy¢ na we-
wngtrzne Zrédta kapitatu takie jak re-
zerwy i zyski z poprzednich lat.

Leasing kluczowym partnerem MSP
W ostatnich latach obserwujemy
rosnacg role branzy leasingowej

w finansowaniu inwestycji, szcze-
gélnie inwestycji firm w dobra
ruchome. Szacunki Zwiazku Pol-
skiego Leasingu pokazuja, ze polska
branza leasingowa w 2016 r. sfinan-
sowala ok. 43 proc. naktadéw inwe-
stycyjnych firm w aktywa ruchome.
Jak wynika z ostatniego odczytu Ba-
rometru EFL za IV kwartat 2016 r.
podstawowym zrédfem finansowa-
nia mikro, matych i $rednich firm
pozostaja Srodki whasne — korzysta
z nich ponad 87 proc. responden-
téw. Natomiast wéréd zewnetrz-
nych Zrédel, najczgsciej wybierany
jest leasing, ktéry wyprzedzit kre-
dyt bankowy. Co istotne, z leasingu
najczgsciej (71 proc. wskazari) ko-
rzystaja firmy $rednie (j. zatrudnia-
jace od 50 do 249 pracownikéw).
Rzadziej — najmniejsze podmioty
(27 proc. wskazar).

Firmy leasingowe wspieraja za-
réwno dostawcéw dobr inwesty-
cyjnych jak i konsumpcyjnych.

Klientami firm leasingowych sa
podmioty dziatajace prakeycz-
nie we wszystkich sektorach go-
spodarki. Z cytowanego badania
wynika, ze leasing jest najistot-
niejszym zrédtem finansowania dla
firm transportowych (79 proc.),
firm dziatajacych w sektorze Ho-
ReCa (71 proc.), budownic-
twie (61 proc.) oraz przemysle
(51,5 proc.). W przypadku wymie-
nionych sektoréw wigksza liczba
przedsi¢biorcéw korzysta z le-
asingu, niz kredytu bankowego.
Najrzadziej leasing jest wybierany
przez firmy ustugowe (31 proc.)
oraz prowadzace dziatalno$¢ han-
dlowa (34 proc.), ktére z kolei
czedciej decyduja si¢ na tradycyjny
kredyt.

Leasing stanowi popularne Zré-
dlo finansowania samochodéw,
maszyn i urzadzen czy S$rod-
kéw transportu cigzkiego, po-
niewaz przedsi¢biorcy doceniajg
uproszczone procedury, korzysci
podatkowe, bilansowe oraz ela-
styczno$¢ tego instrumentu fi-
nansowego. Biorac pod uwage
dostgpno$¢ instrumentéw finan-
sowych, leasing moze okazaé si¢
whasciwym wyborem dla przed-

sigbiorcéw, ktérzy dopiero rozpo-
cz¢li swojg dzialalnos¢. Dla firmy
leasingowej przedmioty charakte-
ryzujace si¢ duza ptynnoscia w ob-
rocie (takie jak samochody, srodki
transportu czy maszyny), sa zabez-
pieczeniem transakeji, ogranicza-
jac zakres dodatkowych gwarangji.
W odniesieniu do wymienionych
przedmiotéw fatwo zbywalnych,
w leasingu stosowane sg réwniez
uproszczone procedury, polegajace
na zmniejszeniu liczby i zakresu
oczekiwanych dokumentéw, jak
réwniez skracajace czas na podjecie
decyzji 0 zawarciu umowy. Z tego
wzgledu starajac si¢ o leasing mo-
zemy liczy¢ na otrzymanie decyzji
o przyznaniu finansowania prak-
tycznie od reki.

Rozwéj leasingu w 2016 r.

Branza leasingowa koniczy rok 2016
z dobrym wynikiem, chociaz ostat-
nie dwa kwartaly byly stabsze od
I potowy roku, gdzie mocny popyt
wewnetrzny i dobra koniunktura
w handlu napedzata zapotrzebowa-
nie na pojazdy lekkie, a wymiana
spegjalistycznych $rodkéw trans-
portu drogowego na pojazdy spet-
niajace normy emisji spalin Euro
6. Dodatkowo niskie ceny paliw

powodowaly dynamiczny rozwdj
réwniez w tej czgsci rynku. Co
prawda w II potowie roku obser-
wowali$my wyrazne spowolnienie
gospodarki, ale ostatnie odczyty
wskaznika koniunktury w prze-
mysle, wskazujace na poprawe
nastrojéw w produkcji, nowych
zaméwieniach, poziomu zatrud-
nienia i wzrostu eksportu znéw
napawaja optymizmem.

Mam nadziejg, ze w 2017 r. be-
dziemy obserwowad wzrost inwe-
stycji prywatnych i publicznych,
co wplynie na szybszy rozwéj go-
spodarczy kraju. Istnieje duza
zalezno$¢ pomigdzy trendami ob-
serwowanymi w gtéwnych sekto-
rach polskiej gospodarki (sektor
przemystowy, budowalny, trans-
portowy czy handlowy) a rozwo-
jem branzy leasingowe;.

W tym i kolejnych latach réwnie
istotna dla branzy leasingowej jak
i dla wszystkich przedsigbiorcéw
bedzie stabilizacja otoczenia praw-
nopodatkowego. Firmy czekajg
réwniez na $rodki z nowej perspek-
tywy unijnej na lata 2014-2020.
One takze przyczyniaja si¢ do
wzrostu inwestycji finansowanych
przy udziale firm leasingowych.
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Pojazd firmowy - jak za
niego zaptacic

Najczesciej rozwazanymi przez przedsiebiorcéw formami finansowania
sa: kredyt, leasing finansowy oraz wynajem dtugoterminowy sktadajacy
sie z finansowania pojazdu w formie leasingu operacyjnego oraz szeregu
dodatkowych ustug takich jak obstuga serwisowa, zarzadzanie oponami,

ubezpieczenie, Assistance etc.

Artur Sulewski

dyrektor ds. handlowych
LeasePlan Fleet Management Polska

Miedzy wymienionymi trzema rozwiazaniami
wystepuje wiele podobieristw, ale i réznic, wy-
nikajacych gléwnie z przepiséw prawnych.
Przedsi¢biorcy coraz czesciej odchodza od kre-
dytu i leasingu finansowego na rzecz wynajmu
dlugoterminowego.

Skad taka zmiana?

Wynajem dtugoterminowy to nizsze raty vs tra-
dycyjny leasing bankowy oraz pelna obstuga
serwisowa i administracyjna. Posiadanie sa-
mochodéw bowiem to nie tylko kwestia jego
zakupu i okresowego serwisowania. Dodat-
kowe obowiazki, takie jak organizacja sezono-
wej wymiany opon, kontrola nad optatami za
dodatkowy serwis i naprawy, dobér odpowied-
niej oferty ubezpieczeniowej, likwidacja szkéd
oraz, na koniec, sprzedaz auta, sa bardzo czaso-
chionne. Kolejng zaleta wynajmu dtugotermi-
nowego aut stuzbowych jest posiadanie mtodej
floty, 3-4-letniej. Takie auta sa ekologiczne
i mniej czasu spedzaja w serwisach.

Wynajem jest korzystny dla mniejszych

Z ustug wynajmu diugoterminowego korzystaja
takze coraz ch¢tniej mate i mikro firmy. Jak wy-
kazuja zesztoroczne badania instytutu Keralla,
juz niemal co piata firma z sektora MSP korzy-
staz ustug firm CFM decydujac si¢ na wynajem

dlugoterminowy, a ¥4 zastanawia si¢ nad skorzy-
staniem z takiego rozwigzania.

Wynajem jest korzystny dla mniejszych firm
przede wszystkim dlatego, ze pozwala ogranicza¢
koszty utrzymania floty bez koniecznosci zamra-
zania whasnych $rodkéw finansowych. Zaliczaja
si¢ tu korzysci takie jak niska rata, mozliwos¢
zaliczenia catosci kosztéw do kosztéw podatko-
wych, ale tez stafe i gwarantowane koszty ser-
wisowania, ktére zdejmuja z przedsigbiorcy
ryzyko nieprzewidzianych wydatkéw serwiso-
wych. I wygoda — uzytkownik nie zajmuje si¢
obstuga auta, wykonuje telefon i to firma CFM
organizuje przeglad, naprawe samochodu, do-
chodzi odszkodowania od ubezpieczyciela

Korzysci

Firmy CEM, jako najwigksi klienci importe-
row, czgsto maja mozliwo$¢ zaproponowania
ofert superdeal. Maly, niezalezny przedsigbiorca
nigdy nie bedzie w stanie zakupié, serwisowaé
i ubezpieczy¢ auta za kwote 700 zt miesiecznie
(a takiej oferty moze poszuka¢ u firmy CFM).
Chodzi tu o efeke skali. Firma CFM, majaca ty-
siace aut w swojej flocie, ma zupetnie inne wa-
runki zakupu aut, serwisowania i ubezpieczenia
niz detalista. I male firmy chetnie z tego korzy-
staja. Innym wartym uwagi rozwigzaniem dla
malych i §rednich firm jest wynajem elastyczny
samochodu. Ustuga ta zostala zaprojektowana
specjalnie dla firm, kedrych potrzeby flotowe
zmieniajg si¢ w zaleznosci od sezonu lub ilo-
§ci zlecerd. Jest to réwniez dobra propozycja dla
start-up 6w. Firma moze wypozyczy¢ samochdd
na klika dni, tygodni, miesiecy w zaleznosci od
potrzeb. Nie jest ograniczona limitem przeby-
tych kilometréw, ale takze nie jest ,,uwiazana”
umowg na kilka lat. Jesli podpisze kontrake
np. na 4 miesiace, a juz po miesigcu wydarzy
si¢ co$ niespodziewanego co zagrozi biznesowi
moze zwrdci¢ auta bez ponoszenia dodatko-
wych kosztéw.

Dominujgce zrodto
finansowania

Mikro-, mate i Srednie przedsiebiorstwa stanowig 99,8 proc. wszystkich
aktywnych firm polskiej gospodarki. To wtasnie one tworza 2/3 PKB
wytwarzanego przez sektor przedsiebiorstw. Pracuje w nich az 60 proc.
zatrudnionych w sektorze przedsiebiorstw. Jak wynika z przygotowanego
na zlecenie EFL raportu,Inwestycje w MSP. Pod lupg’, stabilny wzrost polskiej
gospodarki od okresu transformacji to efekt przede wszystkim inwestycji
zrealizowanych przez przedsiebiorstwa, do ktorych przyznaje sie az 86 proc.

mikro-, matych i srednich firm.
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wiceprezes EFL

Udzial przedsigbiorstw inwestujacych ro-
$nie wraz z ich wielkoscia, a biorac pod
uwage branze, najcz¢dciej inwestowali
przedstawiciele branzy hotelarskiej i ga-
stronomicznej, a najrzadziej rolnicy. Tylko
14 proc. przedsigbiorcéw w czasie prowa-
dzenia swojej dziatalnosci nigdy nie inwe-
stowato. Jednak biorac pod uwagg wielkos¢
firmy mierzong liczbg zatrudnionych pra-
cownikéw, ten odsetek jest wigkszy wsrod
firm mikro (16,5 proc.), a sporo mniejszy
wirdd srednich (9 proc.). Efektem tego jest
niska przecigtna wartos¢ $rodkéw trwatych
przypadajaca na jedno przedsigbiorstwo,
szczeg6lnie w najmniejszych podmiotach.
Przecigtnie na jedng osobg pracujaca w mi-
kroprzedsi¢biorstwie przypadaja w Polsce
$§rodki trwate o wartosci 15-16 tys. euro,
w malych firmach jest to ponad 2 razy wig-
cej — 35-36 tys. euro, a w Srednich — ponad
50 tys. euro. Jednak jest to ciagle bardzo
mato w stosunku do konkurentéw z wiek-
szosci krajéw UE, np. Niemiec, gdzie na
jednego pracujacego w sektorze przedsie-
biorstw przypadajg srodki trwate o warto-
$ci 135 tys. euro.

Potowa MSP w Polsce finansuje

inwestycje leasingiem

Podstawowym Zrédtem finansowania zaréwno
w mikro, malej jak i $redniej firmie wciaz sa
$rodki whasne — korzysta z nich ponad 87 proc.
respondentéw. Jednak biorac pod uwage ze-
wnetrzne wsparcie, najezgsciej wybierany jest
leasing, na ktéry zdecydowalo sie 51 proc. pod-
miotéw z sektora MSP. Kredyt bankowy zaj-
muje drugie miejsce (48,2 proc. wskazan)
— wynika z odezytu ,,Barometru EFL” za IV
kwartat 2016 r. Co istotne, z leasingu najczescie]
korzystaja firmy Srednie, zatrudniajace od 50
do 249 pracownikéw — az 71 proc. Najrzadziej
leasinguja swoje inwestycje najmniejsze pod-
mioty zatrudniajace do 9 0s6b—27 proc. wska-
zani. One tez najczesciej sicgaja po gotéwke, gdy
decydujg si¢ na zakup firmowy — 95,5 proc.
Sa branze, w ktérych leasing dominuje jako
zewnetrzne zrédlo finansowania. To trans-
port (79 proc.), HoReCa (71 proc.), budow-
nictwo (61 proc.) oraz przemyst (51,5 proc.).
W przypadku tych sektoréw wigcej przedsie-
biorcéw korzysta z leasingu niz kredytu banko-
wego. Najrzadziej leasing jest wybierany przez
firmy z branzy ,Ustugi” (31 proc.) oraz ,Han-
del” (34 proc.), keére z kolei czgsciej decyduja
si¢ na tradycyjny kredyt.

W moim przekonaniu, udziat leasingu jako
formy finansowania inwestycji podejmo-
wanych przez podmioty z scktora MSP jest
w Polsce bardzo duzy, a w 2017 r. powinien
by¢ jeszcze wigkszy. Szczegdlnie w kontek-
$cie wsparcia z Unii Europejskiej. W zwiazku
z uruchomieniem wydatkowania $rodkéw
z perspektywy 2014-2020 liczymy na mocne
odbicie inwestycji unijnych w drugiej potowie
2017 r. i duzy udzial w ich finasowaniu takich
firm jak nasza.
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Wizytowka i element budowy
profesjonalnego wizerunku

Duze firmy dobrze znaja zalety wynajmu
dtugoterminowego pojazdéw. Z kolei firmy z sektora
MSP stanowia grupe, ktora stosunkowo niedawno
zaczeta petniej korzystac z zalet wynajmu. Takie
przedsiebiorstwa maja olbrzymi potencjal, poniewaz jest

ich w Polsce okoto 2 min.

Daniel Trzéskowski

dyrektor sprzedazy flotowej
w Volkswagen Financial Services

Ubiegly rok zakoriczyt si¢ na polskim
rynku doskonalym wynikiem sprze-
dazy nowych samochodéw osobo-
wych i dostawczych do 3,5 ¢ — bylo
ich ponad 475 tys. Wigcej niz dwie
trzecie z tej liczby (prawie 68 proc.)
to pojazdy kupione, wynajmowane

lub leasingowane przez firmy, w tym
w znacznym stopniu te z sektora Ma-
tych i Srednich Przedsigbiorstw. Ich
potencjat sprzedazowy jest wicc bar-
dzo istotny, tym bardziej, ze w wielu
krajach Europy ten sektor stanowi do-
minujaca grupe klientéw ustug floto-
wych i wynajmu diugoterminowego.

Caym jest wynajem
dlugoterminowy?

Wynajem dtugoterminowy pojazdéw
to prosta droga do zapewnienia firmie
mobilnosci. Z jednej strony sktada si¢
z oferty optacalnego finansowania sa-
mochodéw leasingiem operacyjnym
w formie réwnej miesigcznej raty.
Z drugiej strony klienci mogg otrzy-
mac ustugi dodatkowe, w tym m.in.:
* serwis i naprawy mechaniczne,

* zakup, przechowywanie i wymiang
opon,

* ustugi assistance i samochéd
zastepczy;

* ubezpieczenia i likwidacje szkdd,

* karty paliwowe,

® raportowanie.

Co wazne, raty za takie ustugi sa tej
samej wysokosci na poczatku okresu
leasingu — gdy koszty obstugi aut sa
relatywnie niskie — jak i pod koniec,
kiedy takie naklady sa juz wyzsze.
Warto tez podkreli¢, ze firma oferu-
jacawynajem diugoterminowy (firma
CEM, czyli Car Fleet Management)
w przypadku kosztéw ustug dodatko-
wych korzysta z ,efektu skali” — nego-
cjuje dla wielu klientéw naraz, moze
wicc uzyska¢ nizsze ceny u dostaw-
céw ustug i czeé¢ tych rabatdéw prze-
nie$¢ na klienta.

Mniejsze firmy siegaja

po wynajem

Firmy MSP coraz cz¢éciej korzystaja
z wynajmu, mimo ze przez lata takie

ustugi byly postrzegane jako dedyko-

wane korporacjom i duzym firmom.
Na rynku widaé zreszta tendencjg do
ewolucji oczekiwari klientéw, ktdrzy
przechodza od prostszych do bardziej
zaawansowanych uslug zapewniaja-
cych mobilnosé.

* Przedsiebiorcy dotychczas korzysta-
jacy z finansowania aut gotéwka lub
kredytem przechodza na leasing.

* Ci, ktdrzy korzystali do tej pory
Z Czystego finansowania leasingiem,
wybieraja obok leasingu réwniez
ustugi dodatkowe, np. pakiety serwi-
sowe czy assistance.

¢ Czeé¢ firm, bardziej $wiadomych
realnych kosztéw flot pojazdéw, za-
miast leasingu decyduje si¢ na wyna-
jem diugoterminowy.

Wybor mikro-, matych

i $rednich firm

Wsréd firm MSP zwolennikéw wy-
raznie zyskuja pierwsze dwa kierunki.
Decyzjg o wyborze bardziej zaawan-
sowanych ustug utatwia coraz szersza
oferta nowych produktéw na polskim
rynku. Przyktadem nowoczesnego le-

asingu z niskimi miesi¢cznymi ratami
moga by¢ rozwiazania dedykowane
konkretnym markom samochodo-
wym, na przyktad Audi Perfect Lease
dla marki Audi, leasing EasyDrive
dla Volkswagena czy SKODA Le-
asing Niskich Rat. Kazdy z tych pro-
duktéw zapewnia wyjatkowo niskie
miesi¢czne raty i mozliwo$¢ czgste]
zmiany samochodu na nowy, a przy
tym moze by¢ uzupelniony o pa-
kiety serwisowe. Firmy MSP chetnie
korzystaja z takiego finansowania,
opartego na jasnych zasadach i wzbo-
gaconego o ustugg serwisu.

Leasing z serwisem dla MSP

Drugi kierunek to oferta produk-
téw flotowych taczacych finansowa-
nie z wybranymi ustugami, czyli tzw.
leasing z serwisem. Pozwala on mniej-
szym firmom korzysta¢ z bardzie]
zawansowanych rozwigzan i produk-
t6w. Mozna wtedy dostosowac opieke
nad samochodem do whasnych po-
trzeb i oczekiwan swojego przedsie-
biorstwa, zlecajac zewngtrznej firmie
te zadania, ktdre sg bardziej czaso-
chionne czy angazujace. Przekazanie
firmie leasingowej czy flotowej zarza-
dzania autem w ramach wynajmu
moze przynosi¢ korzysci nawet przy
jednym samochodzie.

Przyktadem mogg by¢ przedstawiciele
wolnych zawodéw (np. prawnicy czy
lekarze specjalisci), kedrzy samochéd
traktuja nie tylko jako narzedzie pracy
zapewniajace mobilnos¢. Ich auto to
jednoczesnie wizytéwka i element
budowy profesjonalnego wizerunku.
Wybieraja wige samochéd w leasingu
operacyjnym, wymieniajac go co
kilka lat na nowy model. Firmie flo-
towej powierzaja wtedy na przykltad
odpowiedzialno§¢ za serwis i naprawy
samochodu, wymiang opon, ubez-
pieczenia czy assistance. Dzigki temu
moga skupi¢ si¢ na swojej pracy ma-
jac pewnos$¢, ze auto bedzie zawsze
sprawne.

Branza transportowa,na zakupach”

Miniony rok okazat sie bardzo dobry pod katem sprzedazy
nowych pojazdéw. Zaréwno sprzedaz samochodow
osobowych jak i dostawczych oraz transportu ciezkiego

osiagn

Wzrost popularnosci tej formy fi-
nansowania nastapit nie tylko
w sektorze duzych przedsie-
biorstw, ale réwniez wsréd firm
MSP, a takze przedsiebiorcéw roz-
poczynajacych swoja dziatalnosc.
Sprzyjaty temu pojawiajace sie na
rynku wyspecjalizowane produkty
leasingowe, jak np. ING Truck dla
pojazddéw ciezarowych.

- Dzisiaj budujemy produkty
wspdlnie z naszymi klientami.

rekordowe poziomy.

Swoboda ksztattowania oferty i jej
parametréw pozwalareagowacna
zmieniajace sie warunki rynkowe.
Kazdy przedsiebiorca moze uzy-
skac finansowanie w ING Lease
pojazdéw nowych i uzywa-
nych bez koniecznosci wy-
petniania skomplikowanych
wnioskéw i dostarczania
sprawozdan finansowych

- wyjasnia Marcin Sobczak
zING Lease.

Dopasowac parametry
Odpowiednie dopasowanie pa-
rametréow brzegowych oferty
pozwala obnizy¢ miesieczne ob-
cigzenia przedsiebiorstwa. Po-
przez podnoszenie wartosci
koncowej Klient uzyskuje nizsza
rate. Istnieje mozliwos¢ uzyskania
finansowania bez udziatu
wilasnego, a mak-
symalny okres le-
asingu to nawet
6 lat. Dodatkowo
mozemy do raty
doliczy¢ koszty
ubezpieczenia na
caty okres finanso-

wania. Gwarantuje to niezmien-
nos¢ sktadki ubezpieczeniowej
w catym okresie trwania leasingu,
a korzystajacy nie musi jednora-
zowo ,wyktadac¢” kilku badz kilku-
nastu tysiecy na polise.

Dostepnos¢ produktow

Kolejnym atutem leasingu jest
to, ze firma leasingowa zaj-
muje sie rejestracjg pojazdow.
W przypadku ING Lease istnieje
mozliwos¢ wyboru kilkunastu lo-
kalizacji na terenie kraju. Miedzy
innymi Grodzisk Mazowiecki i Ra-
dzymin, tu stawki podatkéw dro-
gowych sa jednymi z najnizszych.

Przy nabywaniu samochodéw
za gotowke badz kredyt nie ma
mozliwosci wyboru miejsca reje-
stracji innego niz siedziba firmy
i klient sam dokonuje rejestracji.

Warto rowniez wspomniec o do-
stepnosci proponowanych pro-
duktéw dla klienta. Obecnie
przedsiebiorcy poszukuja tatwo
dostepnych, nieabsorbujacych
i przejrzystych rozwiazan. - Za-
letg naszego programu ING Truck
jest jego dostepnosc w blisko 400
placéwkach ING Banku Slaskiego
w catej Polsce - dodaje Marcin
Sobczak z ING Lease.
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Od przetargu do przetargu, czyli zmienne nastroje

w branzy budowlanej

Sektor budowlany musiat zmierzy¢ sie w 2016 r.z wieloma
wyzwaniami. Stad zapewne istotny spadek nastrojéow

w catej branzy, jaki obserwowali$my w ostatnim kwartale.
Widac¢ go w mniejszej sklonnosci sektora budowlanego

do inwestycji, a takze w wynikach sprzedazowych bankéw
i leasingodawcow dla branzy budowlanej. Co przyniesie
nam poczatek 2017 r.? Czy budowlanka odzyska pozytywne

nastawienie do inwestyc;ji?

Konstanty Rokicki

dyrektor rynku maszyn
i urzadzen budowlanych
w Raiffeisen Leasing

Gléwny Urzad Statystyczny prze-
prowadzit w III kwartale 2016 r. cy-
kliczng sonde wérdd przedstawicieli
firm budowlanych. Wykazata ona, ze
wskaznik nastrojéw wéréd budow-
laicow jest ujemny i wynosi az -12,3.

Nastroje

Negatywne nastroje sa czgsciowo
nastgpstwem zastoju w przetargach
centralnych i samorzadowych. Ge-
neralna Dyrekcja Drég Krajowych
i Autostrad w ostatnim pétroczu uru-
chomita ich zaledwie pig¢. Gléwne
postgpowania przetargowe ruszyly
dopiero we wrzesniu. W zdecydowa-
nie lepszej sytuadji jest segment bu-
downictwa mieszkaniowego. Wedlug
danych GUS, w okresie od stycznia
do pazdziernika oddano do uzytko-

wania ponad 12,7 tys. mieszkan. To
az 0 9,2 proc. wiecej niz w tym sa-
mym okresie 2015 r. Co wazne, wzro-
sta réwniez liczba mieszkar, kedrych
budowe juz rozpoczgto — do 14,8
tys., czyli 0 4,3 proc. wigcej niz przed
rokiem. Sytuacja na rynku miesz-
kaniowym jest optymistycznym sy-

gnatem dla branzy budowlanej. Ale
czy to wystarczy, aby poprawi¢ na-
stroje przedsigbiorcéw?

Sklonnos¢ do inwestycji

Negatywne nastroje firm budow-
lanych w oczywisty sposéb wply-
wajg na ich skfonnos¢ do inwestyciji.
W 2016 r. niska sktonnos¢ do inwe-
stycji w sektorze budowlanym odbita
si¢ negatywnie na wynikach firm le-
asingowych. Segment leasingu ma-
szyn i urzadzen po 3 kw. 2016 r.
odnotowat ujemna dynamike na po-
ziomie -5,9 proc. Spodziewamy si¢
jednak, ze na poczatku 2017 r. moze
nastapi¢ spore ozywienie. Wszystko
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za sprawg zakonczenia kluczowych
przetargéw i bardzo dobrg koniunk-
turg budownictwa mieszkaniowego.

Bez gwarangji

Niepewne nastroje branzy budow-
lanej potwierdzaja wyniki badania
przeprowadzonego na zlecenie Ra-
iffeisen Leasing pokazuja,ce, ze az
31 proc. firm budowlanych w Pol-
sce nie odczuwa swobody w prowa-
dzeniu biznesu. Wiele polskich firm
funkcjonuje ,,0d przetargu do prze-
targu’, nie majac gwarancji, czy po
zakonficzeniu obecnego zlecenia uda
im si¢ wygra¢ kolejne. W spos6b
oczywisty wplywa to na stabilnos¢

firm i ich skfonno$¢ do rozwoju.
Zazwyczaj decyduja si¢ one na od-
wazne inwestycje, dopiero kiedy
wiedza, ze zlecenia sa zagwaranto-
wane. Co za tym idzie — zostaje im
malo czasu na pozyskanie srodkéw
i zakup sprzetu. Potwierdza to fak,
ze az 39 proc. firm z branzy budow-
lanej deklaruje, ze prostsze proce-
dury i szybsze procesy decyzyjne
instytucji finansowych zapewni-
tyby im wickszq swobode w dzia-
taniu. Dlatego priorytetem firm
leasingowych na 2017 r. powinno
by¢ skrécenie czasu oczekiwania na
decyzje i ulepszenie oferty dla firm
budowlanych.

Znaczacy wzrost udziatu MSP w tworzeniu PKB

Patrzac na wysokos¢ naktadow inwestycyjnych w polskiej
gospodarce w ostatnich latach mozna zaobserwowaé
pozytywny trend. Zgodnie z danymi GUS, zaréwno

w wartosciach cen biezacych, jak i przede wszystkim

w cenach stalych, gdzie odniesieniem jest poprzedni rok,
odnotowujemy dynamiczny wzrost.

Jacek Rusek

dyrektor linii leasingu SME
w BNP Paribas Leasing Solutions

Od historycznie najwyzszego po-
ziomu rok do roku 2006 do 2007
(120,7 proc. w 2007 r,; 100 proc.
w 2006 r), réwniez lata 2014-2015
pokazuja wysokie wartosci - od-
powiednio 109,5 proc. i 107,1 proc.

Trzy kwartaty ubiegtego roku
s3 mniej optymistyczne, jednak
z ostatecznymi wnioskami nalezy
sie wstrzymac do czasu opubli-
kowania petnych wynikéw rocz-
nych. W tym kontekscie bardzo
wazna role odgrywaja mate i sred-
nie przedsiebiorstwa.

Duza elastycznos¢

To one, permanentnie inwestujac,
jednoczesnie tworza strumieniowo
nowe miejsca pracy. Wskaznik za-
trudnienia w MSP przekracza
70 proc. ogétu zatrudnionych, po-
dobnie jak ma to miejsce w Unii
Europejskiej, gdzie 2/3 catkowitego
zatrudnienia przypada wtasnie na
MSP. To przektada sie na znaczacy

wzrost udziatu MSP w tworzeniu
PKB. Obecnie méwimy juz o pozio-
mie bliskim 50 proc. (wedtug danych
Eurostat). Zdecydowana przewaga
tych przedsiebiorstw jest duza ela-
styczno$¢ wobec zmieniajacych sie
warunkéw otoczenia ekonomicz-
nego czy podatkowego, a takze
wieksza tatwos¢ w podejmowaniu
kluczowych decyzjiinwestycyjnych.

Kluczowe finansowanie
zewnetrzne

Jest to szczegdlnie istotne
z punktu widzenia coraz silniej-
szej konkurencji - rowniez w uje-
ciu miedzynarodowym, dostepu
do czynnikéw produkgji, kapitatu
ludzkiego oraz dynamicznego
wzrostu znaczenia digitalizacji. In-
westycje potrzebujg jednak ka-
pitatu, zaréwno tego srednio, jak
i dtugookresowego. Waznym ele-
mentem s3 tutaj kapitaty wtasne
przedsiebiorstw, ale kluczem jest
finansowanie zewnetrzne, ktére

determinuje decyzje dotyczace
inwestycji realizowanych przez
MSP. Dzieki mozliwosciom uzy-
skania finansowania zewnetrz-
nego, podejmowane sg decyzje
dotyczace inwestycji, ktére oprocz
wzrostu biznesu, maja jak najsku-
teczniej pomdéc w budowaniu sil-
nej pozycji rynkowej firmy oraz
dostosowac dziatalnos¢ do coraz
ostrzejszych wymagan licznych
regulatoréw oraz przepiséw unij-
nych. W kontekscie atrakcyjno-
$ci finansowania, zdecydowanie
wyréznia sie finansowanie za po-
moca leasingu.

Wartos¢ doswiadczenia

To whasnie leasing w sposob szcze-
golny utatwia zarzadzanie ptynno-
$cig finansowa, pozwala zaliczy¢
do kosztéw uzyskania przycho-
déw wiekszos¢ kosztow z tytutu
jego obstugi (dla leasingu opera-
cyjnego - w szczegolnosci kapi-
tat, a takze odsetki raty leasingowej

oraz opfaty wstepne i koszty eks-
ploatacyjne) oraz jest produktem
elastycznym o szybkiej sciezce de-
cyzyjnej. W BNP Paribas Leasing
Solutions udostepniamy klientom
petny wachlarz rozwiagzan finan-
sowych, a dodatkowo, wychodzac
przede wszystkim naprzeciw ocze-
kiwaniom klientow korzystajacych
zdotadji unijnych, przygotowalismy
oferte pozyczkileasingowej. Jednak
petna oferta i szybkos¢ dziatania to
nie wszystko, poniewaz kluczowa
wartoscia jest nasze doswiadcze-
nie wynikajace z obecnosci Grupy
BNP Paribas Leasing Solutions na
rynkach miedzynarodowych oraz
praktyka w finansowaniu petnego
przekroju inwestycji, od tych naj-
prostszych po skomplikowane
struktury, wymagajace wielu pro-
duktéw towarzyszacych (gwaran-
cje, akredytywy, zabezpieczenie
stopy procentowej itp.) oferowane
przez jednego, dedykowanego do-
radce klienta.



