BIZNES RAPORT

GAZETA FINANSOWA

17-23 maja 2019 r.

DOMY MAKLERSKIE

EHIIEIHIIH

. u
0 = W

Innowacje a rynek kapitatowy w Polsce

Dzi$ dla klienta najwazniejszy jest tatwy i szybki
dostep do inwestycji z kazdego miejsca na swiecie.
Gtowna idea, ktdra przyswieca naszym dziataniom jest
mozliwos¢ zaoferowania klientom jak najszerszego
wachlarza instrumentéw finansowych, petnych
mozliwosci analitycznych oraz edukacji w ramach
jednej platformy transakcyjnej.

Filip Kaczmarzyk

cztonek zarzadu, X-Trade Brokers

Wymogi prawne sa obecnie bardzo
wysokie i wielu klientéw traci cier-
pliwo$¢ juz na etapie podpisywania
dokumentéw i rezygnuje z ustug

danego domu maklerskiego, dzis
bowiem klient oczekuje prostych
i wygodnych rozwiazan. Chce za-
tozy¢ rachunek w kilkanascie minut
bez obowiazku fizycznego podpisy-
wania i przesytania dokumentéw.
Ulatwia to miedzy innymi posia-
danie oddzielnego departamentu,
zajmujacego si¢ tylko 1 wylacznie
weryfikacja dokumentéw klienc-
kich oraz ich akceptacja.

Optymalizowa¢ czas
Réwnoczesnie warto nieustannie
pracowa¢ nad optymalizacja tego

czasu, poprzez wprowadzanie no-
wych rozwiazan technologicznych,
takich jak narzedzia online we-
ryfikujace tozsamos¢ klienta lub
autentycznos¢ zatadowanych doku-
mentéw przy uzyciu sztucznej in-
teligencji, kamery w telefonie czy
tablecie. W przypadku naszego
domu maklerskiego wiele roz-
wiazanl staramy si¢ tworzy¢ sami,
nie korzystajac z gotowych narze-
dzi stworzonych przez firmy trze-
cie. Ze wzgledu na fake posiadania
bardzo mocnego zaplecza infor-
matycznego, myslimy o sobie jako
o fintechu, nie tylko jako o domu
maklerskim. To takze bardzo istotna
zmiana, ktdra obserwujemy. Waz-
nym aspektem samej oferty jest
spektrum oferowanych instrumen-
tow. Obecnie klient ma prakeycz-
nie nieograniczong mozliwos¢ na
dywersyfikacje portfela inwestycyj-

nego i to wszystko w ramach jed-
nego rachunku inwestycyjnego.

ETF - produkt z potencjalem

W naszej ocenie produktem z po-
tencjatem na przysztos¢ sa ETF-y.
Motze jeszcze nie tak znane w Pol-
sce, zyskuja ogromng popularnosé
na rynkach rozwinigtych. W dobie,
gdy wickszo$¢ funduszy inwestycyj-
nych inwestuje pasywnie, a pobicie
przez zarzadzajacych benchmarkéw
jest bardzo rzadkie, wazne jest za-
oferowanie klientom rozwiazania
najtaniszego. Taka opcje daja fundu-
sze ETF-y, ktdre pozwalaja uzyskad
ekspozycje na praktycznie dowolny
indeks czy sektor ekonomiczny przy
nieporéwnywalnie nizszych kosz-
tach. Mimo ze same produkty sa juz
bardzo popularne na rynkach za-
chodnich, wydaje nam sig, ze mato
jest jeszcze bardziej komplekso-

wych rozwiazan wykorzystujacych
wiasnie tego typu inwestycje. Dla-
tego aktywnie monitorujemy ten
sektor, szczeg6lnie pod katem bu-
dowania szybkich portfeli inwesty-
cyjnych z wykorzystaniem ETE co
mogloby potencjalnie dawa¢ duzg
przewage kosztowg nad tradycyj-
nymi funduszami inwestycyjnymi.

* Kontrakty CFD sq zlozonymi in-
strumentami i wiqgzq si¢ z dugym
rygykiem szybkiej utraty srodkow pie-
niggnych z powodu dzwigni finanso-
wej. 79 proc. rachunkdéw inwestordw
detalicznych odnotowuje straty w wy-
niku handlu kontraktami CFD u ni-
niejszego dostawcy.

Zastandw si¢, czy rozumiesz, jak
dziatajq kontrakty CFD, i czy mo-
zesz pozwolic sobie na wysokie ryzyko
utraty pienigdz).



GAZETA FINANSOWA

17 - 23 maja 2019 r.

Budowac pozycje domow
maklerskich na trudnym

rynku kapitatowym
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Michatl Zabczynski

prezes zarzadu,
Michael/Stém Dom Maklerski

Odpowiednia ochrona czy tez po-
dejécie do inwestora indywidu-
alnego sa kluczowe zaréwno pod
katem budowy zaufania do rynku
finansowego, jak i budowania sa-
mej pozycji domu maklerskiego.
Odpowiednie podejscie do obstugi
indywidualnego inwestora mozna
sprowadzi¢ do kilku gléwnych
punktéw.

1. Dazenie do podejmowania przez
inwestoréw $wiadomych decyzji
podpartych fundamentami wiedzy
inwestycyjne;.

Inwestor indywidualny, podejmu-
jac decyzje inwestycyjna, powinien
by¢ $wiadomy zaréwno mozliwych
korzysci, jak i ryzyk zwigzanych
z dana decyzja, mozliwych scena-
riuszy, w tym réwniez skrajnych.
Powinien by¢ §wiadomy zaréwno
samej konstrukeji danego instru-
mentu lub produktu, sytuacji ryn-
kowej, jak i sytuacji konkretnego
emitenta. Decyzja taka powinna
by¢ réwniez podparta ogélng wie-
dza inwestycyjna, jak chociazby
dotyczacg dywersyfikacji inwesty-
¢ji, ryzyka plynnosci, kredytowego,
czy wartoéci pieniagdza w czasie.
Rolg domu maklerskiego jest réw-
niez edukacja w tym zakresie.

2. Odpowiednia prezentacja oferty,
instrumentu lub produktu przez
dom maklerski, jak réwniez ocena
jego wyceny czy tez konstrukgji.
Niezbednym dla osiagnigcia punktu
pierwszego, opisanego wyzej, jest
odpowiednia, zréwnowazona pre-
zentacja oferty, czytelnie prezen-
tujaca zaréwno zalety, jak réwniez
ryzyka, zwracajaca uwagg na klu-
czowe w danej sytuacji aspekty.
Niemniej istotng rolag domu ma-
klerskiego jest rowniez odpowiednia
ocena danej oferty, np. w zakresie,
czy ponoszone przez inwestora in-
dywidualnego ryzyka sa adekwatne
do potengjalnej stopy zwrotu, czy
poziom kosztéw produktu jest ade-
kwatny do mozliwego do uzyska-
nia zysku, czy tez np. ustalona cena
sprzedazy jest na adekwatnym po-
ziomie. W skrdcie, rolg domu ma-
klerskiego powinna by¢ réwniez
ocena, czy proponowany produkt
jest rzetelny w swojej konstrukeji
i wycenie.

3. Kierowanie oferty do odpowied-
nich grup inwestoréw pod wzgle-
dem ich profilu inwestycyjnego.
Wazng kompetencjg domu makler-
skiego jest posiadanie odpowied-
niej wiedzy na temat preferencji
inwestoréw, ich nastawienia do
ryzyka, wiedzy inwestycyjnej, sytu-
acji finansowej itd. Odpowiednie
sprofilowanie inwestoréw i po-
dziat na odpowiednie grupy oraz
odpowiednia kategoryzacja oferty
pozwalaja juz na wstgpnym etapie
na bardziej odpowiednie i meto-
dyczne dobieranie oferty pod ka-
tem danej grupy inwestoréw.

Rynek pod ochrona

Ostatnio  wprowadzone regula-
cje (MIFID 1II) w szerokim zakresie
ukierunkowuja podmioty rynku na
dziatania w oparciu o powyzsze za-
sady. Niemniej nalezy réwniez zwré-
ci¢ uwage, 7e maja one zastosowanie
wprost do podmiotéw rynku finanso-
wego (nadzorowanych). Jednoczesnie
na szerokim rynku inwestycyjnym za-
obserwowa¢ mozna szereg ofert, kire
w swojej esencji s produktem finan-
sowym (jak np. zakup nieruchomosci
z deklarowana stopa zwrotu z najmu,
zakup udziatéw w spélee z o.0., za-
kup udziatéw w projekcie inwestycyj-
nym, propozycja udzielenia pozyczki,
czy nawet dzieta szeuki), a kedre ze
wzgledu na prawny charakter formy
inwestycji nie podlegaja wyzej wy-
mienionym regulacjom. Szczeg6lnie
w przypadku tego typu ofert duzg
wage nalezy przylozy¢ do takich ele-
mentéw jak chocby stopa zwrotu
z najmu w odniesieniu do ceny na-
bycia, a takze potencjalna cena zby-
cia, cena z m?, uzyta w wycenia stopa
kapitalizacji, realny poziom zysku
operacyjnego netto NOI (dla nie-
ruchomosci), udzial inicjatora w ka-
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W odroznieniu od
globalnego gracza
rodzimy ekspert
zazwyczaj bedzie
mial duzo gle¢bsza
wiedze¢ na temat
lokalnego rynku,
jego podmiotow
oraz transakcji

w duzo szerszym
zakresie ich
wartosci.

pitale, podzial ryzyk pomiedzy
inicjatorem a inwestorami (pro-
jekt inwestycyjny) itd. Racjonalne
stosowanie regulacji MIFID II po-
winno i$¢ réwniez w parze z préba
przynajmniej minimalnego uregu-
lowania prezentowania inwestorom
indywidualnym produkedw inwe-
stycyjnych niepochodzacych wprost
z rynku finansowego.

Rola domu maklerskiego

na wspélczesnym rynku
inwestycyjnym

Pierwotne pojmowanie domu ma-
klerskiego jako miejsca kojarzonego
z gieldowym obrotem akcjami czy
przeprowadzeniem publicznych
ofert emisji akeji powoli traci na
znaczeniu. Wraz z wigkszym zrdz-
nicowaniem oczekiwar inwestoréw
i klientéw doméw maklerskich po-
stgpuje réwniez pewna specjaliza-
cjawsréd podmiotéw z tego rynku.
[ tak oprdcz ,uniwersalnych” do-
mé6w maklerskich widzimy réwniez
podmioty $cislej wyspecjalizowane
np. w rynku dlugu, zarzadzaniu
aktywami, ustugami z zakresu in-
vestment banking dla firm, czy tez
oferujacymi platformy dostgpu do
globalnych rynkéw wszelkiego ro-
dzaju instrumentéw finansowych.
Specjalizacja taka jest rowniez po-
chodna zwigkszajacej si¢ swiadomo-
$ci inwestycyjnej klientéw. Coraz
szersza grupa inwestoréw $wiado-
mie poszukuje inwestycji innych
niz te oparte o rynek akji lub bar-
dziej ryzykownych, akceptujac niz-
sze stopy zwrotu, jednoczes$nie
szukajac zwrotéw nieco wyzszych
niz te z lokat bankowych czy obli-
gadji skarbowych, przy umiarkowa-
nym ryzyku inwestycyjnym. Coraz
szersza grupa inwestoréw oczekuje
réwniez od domu maklerskiego do-
stepu do ofert czy transakgji, keére
nie s3 szeroko dostepne.

Dlaczego warto wybrad
rodzimego eksperta

W odréznieniu od globalnego gra-
cza rodzimy ekspert zazwyczaj bedzie
miat duzo glebsza wiedzg na temat lo-
kalnego rynku, jego podmiotdw oraz
transakeji w duzo szerszym zakresie
ich wartosci. O ile globalny gracz za-
zwyczaj moze zapewnia¢ dostep do
bardzo szerokiego spektrum instru-
ment6w z catego $wiata (wszystko, co
»duze i bardzo ptynne”, ale jednocze-
$nie w miare powszechnie dostgpne
oraz zazwyczaj wymagajace specjali-
stycznej wiedzy) lub by¢ zaangazowa-
nym tylko w najwicksze transakcje na
rodzimym rynku, o tyle lokalny eks-
pert moze da¢ inwestorowi zaréwno
research na wysokim poziomie, jak
i dostep do ciekawych transakeji lub
ofert z lokalnego rynku.

REKLAMA

OD KUCHNI

Chcesz sie dowiedzieg, jak
analitycy na co dzieh obserwujg
rynek?

Korzysta¢ w praktyce z analizy
miliondw transakcji na BossaFX?

Wez udziat w cyklu seminaridw
poswieconych wymagajgcemu
rynkowi forex. Dowiesz sie m. in.
na czym polega praktyczne wy-
korzystanie analizy technicznej
oraz analizy fundamentalne.

Sprawdz bezptatne szkolenia w Twoim miescie.

Szczegély znajdziesz na
https://forexodkuchni.bossafx.pl

B®)SSA

T: 801104 104 / E: MAKLER@BOSSA.PL

Kontrakty CFD s3 ztozonymi instru-
mentami i wigza sie z duzym ryzy-
kiem szybkiej utraty srodkow pienie-
znych z powodu dzwigni finansowej.
76% rachunkow inwestorow detali-
cznych odnotowuje straty w wyniku
handlu kontraktami CFD w Domu Ma-
klerskim Banku Ochrony Srodowiska
S.A. Zastanow sie, czy rozumiesz, jak
dziataja kontrakty CFD, i czy mozesz
pozwoli¢ sobie na wysokie ryzyko
utraty pieniedzy. Materiat promocyj-
ny DMBOS S.A.DM BOS S.A. nie ponosi
zadnej odpowiedzialnosci za decyzje
inwestora podjete w oparciu o infor-
macje prezentowane podczas szkolen
oraz informacje zamieszczone na ni-
niejszej stronie internetowej, w tym za
jakiekolwiek szkody bedace rezulta-
tem wykorzystania tych informacji.
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@ Podazajac za zmieniajacymi sie potrzebami i oczekiwaniami inwestoréw

Rola domu maklerskiego na wspotczesnym
rynku inwestycyjnym

W czasach szybkiego dostepu do danych btyskawicznie
zmieniajaca sie rzeczywistos¢ finansowa moze wptynaé
na wyniki inwestycji nawet w utamkach sekund.

W tych realiach dom maklerski ma za zadanie nie tylko
dostarczac intuicyjne produkty inwestycyjne, lecz takze
edukowac oraz zapewnia¢ nowoczesng infrastrukture
w bezpiecznym, regulowanym srodowisku.

Piotr Kardasz

Product Manager, TMS Brokers

Kiedys$ podstawowym zadaniem
domu maklerskiego bylo przyjmo-
wanie i wykonywanie zleceri kupna
lub sprzedazy instrumentéw finan-
sowych. Cho¢ to wciaz jeden z ele-
mentéw prowadzenia dzialalnosci
brokerskiej, dzisiejsi inwestorzy
oczekuja od doméw maklerskich
znacznie wigcej. Dzieje si¢ tak, po-
niewaz w duzej mierze dzi§ sami
zarzadzaja swoimi rachunkami.
Mimo ze, co do zasady, domy
maklerskie wciaz wspieraja klien-
téw w realizacjach transakeji, dzi-
siaj ich podstawowa rola przestato
by¢ telefoniczne odbieranie zle-
cent. Kluczowe jest natomiast do-
starczenie odpowiednich narzedzi
i wsparcia dla inwestoréw, ktdrzy
sami realizuja zaplanowane trans-
akcje online.

Zapewnienie bezpieczeristwa

Samodzielno$¢ inwestoréw jest dla
nich samych duza wygoda, ktéra
wiaze si¢ jednak réwniez z ryzy-
kiem. Nie tylko transakcyjnym,
lecz takze prawnym, np. w przy-
padku wspétpracy z instytucja za-
rejestrowang w innym porzadku
prawnym. Otwarty rynek i brak
granic wirtualnego $wiata umozli-
wiajg tego typu inwestycje, jednak
wielu inwestoréw nie ma $wiado-
mosci, ze w przypadku jakichkol-
wiek roszczert moga mie¢ problem
z odzyskaniem zainwestowanego

ZESTAWIENIE

kapitatu. Jak zatem ograniczy¢ to
ryzyko? Wiasnie tutaj z pomoca
przychodzi dom maklerski, kto-
rego dobry wybér moze zapewni¢
inwestorowi bezpieczedistwo. Po-
stawienie na regulowanego bro-
kera, ktdry jest nadzorowany przez
lokalne instytucje, takie jak np.
Komisja Nadzoru Finansowego,
daje pewno$¢ bezpiecznego prze-
ptywu $rodkéw finansowych.

Dodatkowo, warto réwniez zwrd-
ci¢ uwagg, aby oferta produktowa
byta przejrzysta i obejmowata
ochrong przed ujemnym saldem.
To kolejny element, ktéry wplywa
na poczucie bezpieczedistwa in-
westora. Broker powinien bo-

wiem nie tylko chroni¢, lecz takze
transparentnie komunikowa¢ sig
z klientem, zapewniajac mu jak
najprostsze zasady rozliczen.

Nowoczesne narzedzia
Realizacja wszystkich tych zatozen
nie bylaby jednak mozliwa, gdyby
brokerzy nie podazali za rozwo-
jem technologicznym. Nieustanne
ulepszanie platform transakcyjnych
to kolejne z zadan nowoczesnego
domu maklerskiego. Kluczowe
w tym przypadku jest zaoferowa-
nie klientom jak najszerszego wa-
chlarza mozliwosci, tak aby mogli
dopasowat je do swoich potrzeb.
Wihasnie dlatego broker powi-
nien nie tylko komunikowa¢ si¢
z inwestorami za pomocg szyb-
kich, prostych i nowoczesnych
kanatéw, jak np. Facebook Mes-
senger, lecz takze umozliwia¢ im
inwestowanie w najdogodniejszej
dla nich formie. Moze to robié,
np. udostgpniajac narzedzia ze-

NAJLEPSZE KONTA MAKLERSKIE

Jak wybraé dom maklerski, z ktorym bezpiecznie bedziemy
mogli inwestowac? Na jaki rachunek w ramach danego domu
maklerskiego sie zdecydowac? To pytania, ktore zadaja sobie
potencjalni inwestorzy, stajac przed dylematem, gdzie, z kim
i jak pomnazac swoje zasoby finansowe. Mamy nadzieje, ze

wnetrzne, a takze tworzac wlasne
rozwigzania. Te ostatnie s3 szcze-
gélnie cenne, poniewaz powstaja
w wyniku rozméw z inwestorami
i dzigki temu precyzyjnie odpowia-
daja ich oczekiwaniom.

Rolg domu maklerskiego jest wia-
$nie wstuchanie si¢ w glos klien-
téw. Okazato sie to kluczowa
kwestia m.in. w procesie tworze-
nia aplikacji mobilnej TMS Bro-
kers. Po zebraniu wszystkich
komentarzy na temat tego, czego
brakuje inwestorom w oferowa-
nych platformach, okazato si¢, ze
to, na co przede wszystkim sta-
wiajg, to dostgp do globalnych
rynkéw i instrumentéw z catego
$wiata, potaczony z szybka obstuga
i wskaznikami, ktére ulatwia im
podejmowanie decyzji. W ten spo-
s6b powstata intuicyjna aplikacja,
taczaca funkcje platformy trans-
akcyjnej z unikatowymi wskazni-
kami oraz serwisu z najnowszymi
danymi makroekonomicznymi.

|

Jej rozwéj nie bylby jednak moz-
liwy, gdyby nie doktadne i syste-
matyczne badanie zmieniajacych
si¢ potrzeb inwestoréw.

Wiedza i doswiadczenie
Ostatnia z wymienianych rél
domu maklerskiego jest wciaz
wazna rola doradcy i edukatora.
Wsparcie maklera z wieloletnim
stazem jest nieoceniong pomoca,
nawet dla inwestoréw z doswiad-
czeniem. Opieka dedykowanej
osoby pozwala na wsparcie nie
tylko w doborze odpowiednich in-
strumentow, lecz takze w szczegé-
towej analizie rynku. Aby fachowo
spetnia¢ role¢ doradcy, wazne aby
analitycy w domu maklerskim
nieustannie dostarczali inwesto-
rom biezacych komentarzy, np. za
posrednictwem  aplikacji. Dzigki
temu ich prognozy moga pomaga¢
klientom w podejmowaniu decyzji
inwestycyjnych.

Dbajac o edukacje, domy makler-
skie oferuja takze darmowe cykle
szkoleri online, ktére pozwalaja
poszerza¢ wiedzg¢ na temat ryn-
kéw. Szczegélnie wazne jest dopa-
sowanie do mobilnego inwestora,
tak aby miat mozliwo$¢ obejrzenia
webinaru w wybranym przez sie-
bie terminie. Wsparciem w reali-
zacji misji edukacyjnej mogg by¢
takze e-booki i poradniki udostep-
niane klientom. Podazajac za tren-
dem na rynku, gdzie uzytkownik
sam odnajduje informacje, ktére
go interesuja, niezwykle istotna
jest takze dobra baza wiedzy, po-
krywajaca najcz¢sciej pojawiajace
si¢ zapytania. Dzigki temu dostgp
do materialéw przygotowanych
przez ekspertéw jest rzeczywiscie
w zasiegu reki.

Dzisiejsze zadania doméw makler-
skich sg wieloaspektowe i maja za
zadanie wspiera¢ inwestoréw na
kazdym etapie ich decyzji. Klu-
czowe jest, aby zawsze to klient stat
w centrum uwagi i mogt w szybki,
bezpieczny i tatwy sposéb pozy-
ska¢ informagje, ktére pomoga mu
w jak najlepszym zarzadzaniu wia-
snym kapitatem.

nasze zestawienie rachunkéw maklerskich, powstate w oparciu

o ankiety nadestane przez domy maklerskie, pomoze Panstwu
odpowiedzie¢ na te i inne pytania. Zapraszamy tez tradycyjnie do
lektury wypowiedzi ekspertow, ktorzy zechcieli podzieli¢ sie z nami
i z Panstwem swoja wiedza na temat rynku domoéw maklerskich.
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Nazwadomu | Nazwakonta | Wysokos¢ prowizji Wysokos¢ Kontrakty Kontrakty Kontrakty Obrét opcjami— | Daytrading Wysokos¢ Miesieczna Dostep do Cechy rachunku

maklerskiego | maklerskiego | od zlecen — akcje prowizji terminowe na terminowe terminowe wysokos¢opfat | (prowizja od optaty za opfata za notowari online wyrézniajace go

od zlecen indeksy i obligacje | na waluty — na akqe — transakgji otwarcie prowadzenie —wysokosc optat | sposrdd innych
- obligagje skarbowe — wysokos¢ optat wysokos¢ optat odwrotnej) — rachunku rachunku
wysokosc optat wysokos¢ optat

Biuro Aktywne Zalezna od obrotu (min. | D030.09.2019r. | Zalezna od Zalezna od Zalezna od 2,5 proc./opcja Kontrakt 0,00zt 10,00 Dwie najlepsze Konkurencyjny poziom

Maklerskie 3,00 z4): 0—2 000 000 — -0,1proc. obrotu: 0-200szt. | obrotu: 0—500szt. | obrotu: 0-500 (min. 1,50 24, indeksowy, oferty — 0,00 zt; prowizji dla handlu na

ING Banku 0,19 proc.; 2000 001-5 (min. 3,00 ) —-9,00zk 201- —0,50zF 501- szt.—3,00zt; max. 12,00 zt) kontrakt inny piec najlepszych rynku akgji od 0,19 proc.

Slaskiego 000000 - 0,18 proc.; 5 500szt.—7,00zk | 1000szt.—0,40zt; | 501-1000 niz walutowy i ofert — 88,00 w standardzie, z mozliwoscig
000001-10000 000 — 501-1000 szt. powyzej 1001 szt.— 2,50k akeyjny — 6,00 zt 2*; peten arkusz jej obnizenia przy
0,16 proc.; Powyzej 10 —6,00zt; powyzej | szt.—0,30zt. powyzej 1001 — 174,00 zt* * odpowiednim poziomie
000001 - 0,14 proc. 1001 szt. — 5,00 zt. szt.— 2,00zt zmozliwoscia obrotu do 0,14 proc. Do

zwolnienia przy 31.10.2019 — prowizja
odpowiednim dla transakgji na ETFach
poziomie obrotu notowanych na GPW 0,1 proc.
miesiecznego 5 min. 1,5 zt. Mozliwos¢

ofert - 80 000 zt obstugi catkowicie zdalnie.
lub 80 szt. praw Mozliwos¢ obstugi konta
pochodnych; peten | osobistego i maklerskiego
arkusz-2500002zt | zpoziomu jednego systemu.
lub 120 szt. praw

pochodnych.

Dom Maklerski | Rachunek 0,13 proc. 0,13 proc. 5,00z 1,00 zt 3,00z 2 proc. wartosci, bd 0,00z 0,00zt Bezptatnie jedna Najnizsza prowizja na rynku

Banku BPS Maklerski minimum 2,00 zt najlepsza oferta

Dom Maklerski | Rachunek 0,38 proc. wartosci 0,19 proc. 9,90 zt 0,20 z 3,00z 2 proc. wartosci Akcje—0,15 0,00 zt 0,00 ztw Bezptatnie (jedna | Szeroka oferta, kursy,

Banku maklerski zawieranej transakji, wartosci premii, min. 1,50 | proc., min. 5zt podstawowym | najlepsza oferta szkolenia, bogata baza

Ochrony min. 5zt zawieranej 7, max. 9,90 zt oraz kontrakty pakiecie kupnaisprzedazy) | wiedzy oraz dostep do

Srodowiska transakdji, indeksowe — unikalnych narzedzi m.in.

min. 5z 6,00 zt/kontrakt BossaSkaner, AmiBroker.
Bezpfatny rachunek
w pakiecie Zéttym dla
poczatkujacych inwestoréw.
Dla doswiadczonych
graczy elastyczne prowizje
negocjowalne i zwolnienia
z optat za pakiety przy
minimalnej aktywnosci.

Noble rachunek Internet, aplikacja Internet, Internet, aplikacja | Internet, aplikacja | Internet, Internet, aplikacja | Akgje - 0,25 proc. 0,00zt 0,00z Jedna oferta — bez

Securities Premium mobilna, SMS (*w aplikacja mobilna, SMS mobilna, SMS aplikacja mobilna, SMS (nie mniej niz optat, pie ofert
ramach ustugi Noble mobilna, SMS (*w ramach (*w ramach ustugi | mobilna, SMS (*w ramach 10,00 zt), kontrakty — wysokos¢ optaty
Order) - 0,38 proc. (*w ramach ustugi Noble Noble Order) - 0,4 | (*wramach ustugi Noble terminowe na pobieranej przez
(ale nie mniej niz ustugi Noble Order) —9,00 zt 7t (szt) osobiscie, ustugi Noble Order) — 2 proc. indeksy — 7,00 zt. GPW, zwolnienie
10,00 zt od zlecenia); Order) (szt), osobiscie, telefonicznie Order) -3zt (nie mniej niz z opfaty przy obrocie
osobiscie, telefonicznie —0,20 proc. telefonicznie -0,50 zt (szt). (szt) osobiscie, 2,00 zti nie wiecej miesiecznym
—w zaleznosci od (ale nie mniej —14,00 7t (szt). Prowizje moga telefonicznie niz 12,00t za w wysokosci
wartosci zlecenia: Do niz 5,00 z Prowizje moga by¢indywidualnie | — 4zt (szt) --- sztuke), osobiscie, 100 000 zt albo
5000,00—1,30 proc. od zlecenia), by¢indywidualnie | negocjowane. --- Prowizje telefonicznie 100 kontraktéw
wartosci zlecenia, ale nie | osobiscie, negocjowane. moga by¢ —2,50 proc. terminowych na
mniej niz 10,00 zt; od telefonicznie indywidualnie wartosci indeks WIG20
5000,01 do 50 000,00 —w zaleznosci negocjowane transakgji, ale nie lub 200 innych
— 0,80 proc. wartosci od wartosci mniej niz 3,00 zt kontraktow
zlecenia + 25,00 zt; od zlecenia: i nie wiecej niz terminowych, petny
50 000,01 do 100 000,00 | do 50 000 15,00 zt/sztuke. arkusz — wysokos¢
—0,70 proc. wartosci —0,25 proc. Prowizje moga optaty pobieranej
zlecenia + 75,00 zt; wartosci zlecenia by¢indywidualnie przez GPW,
0d 100 000,01 do +5,00zt; negocjowane. zwolnienie z opfaty
250 000,00 - 0,60 proc. powyzej 50 000 przy obrocie
wartosci zlecenia + —0,20 proc. miesiecznym
175,00 zt; powyzej wartosci zlecenia w wysokosci
250 000,00 0,50 proc. | +25,00zt. 250 000 ztalbo
wartosci zlecenia + Prowizje 250 kontraktéw
425,00 zt. Prowizje moga hy¢ terminowych na
moga by¢indywidualnie | indywidualnie indeks W1G20
negocjowane. negocjowane. lub 500 innych

kontraktow
terminowych.
Ewentualna opfata
pobierana jest

od klienta a nie

od rachunku.

TMS Brokers TMS Direct Na chwile obecna firma Nie dotyczy 10USD/ 10 EUR. 10USD/ T0EUR. Nie | 10USD/ 10 EUR. | 6 USD/6 EUR. Nie | Dla klientéw 0,00z 0,00zt1ub9,00 | Uzalezniona od Brak przewalutowania
nie oferuje fizycznych Nie dotyczy dotyczy sytuadji, Nie dotyczy dotyczy sytuacji, | profesjonalnych 7t miesiecznie gietdy, na ktorej depozytu zabezpieczajacego.
akdji, tylko kontrakty CFD. sytuagji, gdy gdy przedmiotem | sytuacji, gdy gdy przedmiotem | istnieje mozliwos¢ (dlarachunkéw | notowane sa
Prowizja wynosi 0,1 proc. przedmiotem transakdji jest przedmiotem transakdji jest negodjadji stawek. nieaktywnych kontrakty.
nominatu transakgji dla transakdji jest jeden kontrakt. transakdji jest jeden kontrakt. powyzej
CFD na akgje zagraniczne jeden kontrakt. W takiej sytuacji jeden kontrakt. | W takiej sytuacji 365 dni).

10,29 proc. dla CFD na W takiej sytuacji prowizja min. W takiej sytuacji | prowizja min
akcje polskie, lecz nie prowizja min. wynosi 12 USD prowizja min. wynosi 12 USD
mniej niz stawki powyzej. wynosi 12 USD /12 EUR. wynosi 12 USD /12 EUR.
15,00zt dla CFD na /12 EUR. /12EUR.

akcje amerykaniskie;

25,00 zt dla CFD na akgje

polskie; 30,00 zt dla CFD

na akcje niemieckie,

hiszpariskie i brytyjskie.

X-Trade STANDARD Prowizja GPW 0,2 proc. Nie dotyczy Nie dotyczy Nie dotyczy Nie dotyczy Nie dotyczy Nie dotyczy 0,00z 0,002z, Bezptatnie jedna bd

Brokers DM min. 2,99 t, RYNKI (mozna zawierac (mozna zawierac (mozna zawiera¢ jesliklient najlepsza oferta
ZAGRANICZNE 0,12 proc. kontrakty CFD kontrakty CFD kontrakty CFD wykona min.

MIN. 4,99 EUR/ USD na indeks W1G20 na waluty) na akgje) 1 transakcje

w cenie 16,00 w ciagu roku lub

7t za kontrakt) jeslina koncie
nie ma Srodkéw
lub 53 kupione
dowolne akcje.
W przeciwnym
przypadku
10 euro.
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GPW zbuduje platforme do emitowania i handlu
cyfrowymi aktywami?

Private Market to robocza nazwa pakietu inicjatyw Gietdy
Papieréw Wartosciowych, ktéra ma doprowadzi¢ do
stworzenia ekosystemu inwestowania w aktywa cyfrowe
(digital assets). Tymczasem na najwazniejszych arenach

w postaci gtéwnego parkietu i NewConnect posucha,

a poziom gry w relacji do zagranicznej konkurencji jest
oceniany dos¢ nisko. Polski rynek kapitatowy prébuje sie
zatem systemowo rozwija¢ przez szkétki dla mtodziezy

w postaci inkubatoréw, akceleratoréw i inicjatyw start-
upowych. Jest to wazne dla budowy ekosystemu, ale efekty
sg ha razie mizerne. Jednak inicjatywa GPW zaktadajaca
budowe platformy do emitowania i handlu cyfrowymi
aktywami moze by¢ przelomowa i wynies¢ Polske na

finansowa mape swiata.

Karol Krél

ekspert Crowdinvesting.pl

W ekstraklasie rynku kapitatowego
graja spétki notowane na gléwnym
parkiecie gietdowym. Korzystajac
z ekspozydji przed fanami i dzienni-
karzami, deklaruja zasady fair play
i obiecuja ambitna taktyke. Nie wszy-
scy jednak dbaja o dobre relacje z ki-
bicami zdarzajg si¢ ustawione mecze,
a nicktdrzy zawodnicy ewidentnie
opuszczaja, sporo treningow. Nieza-
leznie od poziomu rozgrywki zawsze
zarabia wiasciciel boiska — Gietda

Papieréw Warto$ciowych, kt6ra
jednoczesnie jest najwazniejszym
z organizatoréw rozgrywek.

Ponadprzecietne plany

Metafora boiska jest szczegélnie
trafna w przypadku rynku publicz-
nego, bo ten w Polsce, podobnie jak
ekstraklasa pitkarska w relacji do za-
chodnich sasiadéw, wypada prze-
cigtnie. Ponadprzecigtnie natomiast
oceniam nowe plany strategiczne
Gieldy. W pierwszym etapie ma po-
wsta¢ specjalna platforma handlu,
ktéra jest krokiem w kierunku za-
gospodarowania branzy start-upéw,
a méwiac bardziej precyzyjnie: pry-
watnych spétek we wezesnych fa-
zach rozwoju o duzym potencjale
wzrostu. Taka spotka bedzie mo-
gla skorzysta¢ z programu mento-
ringowego, nastgpnie jej jednostki
udziatowe zostana stokenizowane

i w formie oferty prywatnej lub
kampanii crowdinvesting zaofero-
wane inwestorom. GPW deklaruje
takze utworzenie rynku wtérnego
obrotu tymi aktywami. W kolej-
nych etapach GPW chciataby udo-
stgpnia¢ kolejne klasy aktywéw, nie
tylko akcje i obligacje, ale takze to-

wary i inne.

Wyznaczy¢ nowe plany rozwoju
W obliczu marazmu na rynku ofert
publicznych z debiutem, spada-
jacego zainteresowania handlem
wiréd  inwestoréw  indywidual-
nych i ogdlng niska $wiadomoscia
mozliwosci aktywnego lokowania
oszczgdnosci, Gielda jest zmuszona
do wyznaczania nowych planéw
rozwoju. Ma ograniczone szanse na
istotny wzrost przychodéw z obec-
nej dziatalnosci, a na ewentualne
obnizenie kosztéw ma niewielkie
szanse. Zatem inwestycja w nowo-
czesne technologie jest naturalnym
krokiem. Inicjatywa Private Mar-
ket GPW polega na stworzeniu in-
frastruktury, ktéra ma potencjat
strategicznej zmiany z ,whasciciela
ryneczku handlu” do zarzadcy mie-
dzynarodowego ekosystemu han-
dlu nowymi klasami aktywoéw. Dla
wlascicieli samej GPW;, czyli Skarbu
Paristwa i inwestoréw, jest to znako-
mita wiadomos¢. W prakeyce bedzie
to szansa na przeskok w rozwoju
o kilka pozioméw dla catego rynku
finansowania przedsigbiorstw.

Zaangaiowac si¢ w proces

Takiego przedsiewzigcia finansowo,
kompetencyjnie, sprzedazowo ani
pod katem budowy wiarygodnosci
nie zrealizuje fintechowy start-up,
nawet ze wsparciem banku. Inicja-
tywa strategiczna tego typu w mo-
jej ocenie moze zostaé zrealizowana
wylacznie przez tak wazng instytu-
cj¢ jaka jest GPW. Zaangazowac si¢
W ten proces powinny tez instytu-
cje paristwowe, zaréwno Polski Fun-
dusz Rozwoju majacy najwickszy
wplyw na rynek prywatny, Komisja
Nadzoru Finansowego dopuszcza-
jaca nowe klasy aktywow i tryby ich
proponowania inwestorom oraz or-
gany ustawodawcze. Ekosystem Pri-
vate Market jest wizualizowany tak,

A

Plan jest ambitny

i Smialy, przez

co spotyka sie

z niedowierzaniem,
ale tylko takie
dzialanie pozwoli
nadrobic dystans
do zagranicznej
konkurencji.

jak gdyby GPW byta whascicielem
i organizatorem wszystkich proce-
séw na nim zachodzacych. W prak-
tyce bytoby to mato prawdopodobne
i niezbyt sensowne, ale krytyczne ele-
menty jego funkcjonowania rzeczy-
wiscie powinny by¢ prowadzone na
bezpiecznej i wiarygodnej infrastruk-
turze. Mam na mysli zwlaszcza pro-
ces weryfikacji emitenta aktywéw,
procedure tokenizacji aktywow, za-
sady prowadzenia fundraisingu i or-
ganizacj¢ rynku wtdrnego. Whrew
pozorom, ta wiedza jest bezpro-
blemowo dostgpna dla krajowych
instytucji finansowych. Podsumo-
wujac, GPW opisuje inicjatywe stra-
tegiczng Private Market w spos6b
lakoniczny, jednocze$nie nie mogac
unika¢ adekwatnej, ale powszechnie
nieznanej nomenklatury, ktéra moze
by¢ niezrozumiata. Plan jest ambitny
i $mialy, przez co spotyka si¢ z niedo-
wierzaniem, ale tylko takie dziatanie
pozwoli nadrobi¢ dystans do zagra-
nicznej konkurencji. Gielda planuje
zbudowa¢ stadion nowej generacji
i organizowa¢ na nim mi¢dzynaro-
dowe rozgrywki, ktére maja po-
tencjat przyciagna¢ ogromne rzesze
kibicéw. Co wazne, pitkarze, trene-
IZy i SPONSOIZy juz 3 po rozgrzewce
gotowi do gry. Wszyscy czekaja
na organizatora rozgrywek, ktdry
musi przekona¢ komisje sedziowska
iwbi¢ fopatg pod budowe. Nadal jest
szansa, ze role t¢ wypetni kluczowa
instytucja finansowa w Polsce.

[stotna przewaga lokalnych,

domow maklerskich

Inwestycje w instrumenty rynku kapitatowego
stanowig od dtuzszego czasu istotng czes¢ oszczednosci
Polakéw. Kupujemy akcje czy obligacje bezposrednio,
korzystajac z ustug domu maklerskiego, a takze
posrednio, poprzez nabywanie jednostek uczestnictwa
w funduszach inwestycyjnych. Mimo ze warszawska
gietda nie rozpieszcza inwestordw, a gtdwne indeksy sa
na poziomach nizszych niz rok temu, spora cze$¢ osob
decyduje sie wtasnie na bezposrednie inwestowanie.
Aby miec¢ dostep do szerokiej palety instrumentow

o wyzszym ryzyku, takich jak akcje czy kontrakty futures,
a takze tych bezpieczniejszych, jak obligacje skarbowe
czy korporacyjne, musimy korzysta¢ z posrednictwa
domu maklerskiego, ktory bedzie dokonywat transakc;ji

na nasz rachunek.

Mariusz Dabkowski

prezes zarzadu
Millennium Dom Maklerski

Z wielu powodéw uwazam, ze
wlasciwa decyzjg jest wybér jed-
nego z polskich doméw makler-
skich. Przede wszystkim wiekszo$¢
z nich posiada peten, komplek-
sowy zakres ustug. Inwestor naj-
czgsciej korzysta z posrednictwa
w zakresie nabywania i sprzeda-
wania papieréw warto$ciowych,
logiczne jest wigc w pierwszym
rzedzie poréwnywanie ofert w za-
kresie dostgpnosci  produktéw
i opfat transakcyjnych.

Uwzglednié inne elementy

Powinni§my jednak uwzgledni¢ réw-
niez i inne elementy ofert. Zagra-
niczne platformy inwestycyjne czy
tez inne podmioty niezarejestrowane
w Polsce moga nie oferowaé calego
szeregu ustug dodatkowych, ktére
okaza si¢ w pewnym momencie dla
nas niezbedne. Zacznijmy od serwi-
séw analitycznych. Krajowe domy
maklerskie pokrywaja raportami
analitycznymi zdecydowanie wick-
sza liczbe spotek gietdowych. Spétki
spoza WIG20 to whasciwie domena
tylko polskich podmiotéw, ktére
koncentruja si¢ z oczywistych wzgle-
déw na lokalnym rynku i oferuja
rozbudowane serwisy informacyjno-
-analityczne. Kolejne aspekty to tatwy
i prosty dostgp do help-desku i ob-
stugi telefonicznej, mozliwos¢ bezpo-
Sredniego kontaktu z maklerem lub
doradca, indywidualne serwisy dla
najaktywniejszych inwestoréw, ure-
gulowana prawnie obstuga skarg i re-
klamagji. Wiele z tych zagadnier] jest
kompletnie nieobecnych w ofertach
niezarejestrowanych w Polsce pod-
miotéw. Warto tez zwrdci¢ uwage

doswiadczonych

na istotne przewagi lokalnych, do-
swiadczonych doméw maklerskich
w zakresie obstugi transakeji poza-
rynkowych np. uméw cywilno-praw-
nych, spraw spadkowych, wezwan do
zapisow na sprzedaz akdji itp. Pod-
mioty zarejestrowane w Polsce pod-
legaja wszystkim obowiazujacym
regulacjom prawnym, tak wiec w ra-
mach kompleksowej oferty polskich
doméw maklerskich mamy dodat-
kowo dostgp do rachunkéw zwiaza-
nych z IKE czy IKZE.

Wieksze bezpieczeristwo

Wspominalem o tym, ze krajowe
podmioty podlegaja polskim regu-
lacjom i musza stosowac si¢ do ca-
lego szeregu wymagan i obowiazkéw
zwickszajacych bezpieczeristwo zain-
westowanych przez klientéw §rodkéw
i s3 nadzorowane przez KNE Bezpie-
czetistwo to wynika z samej konstruk-
qji i zasad funkcjonowania polskiego
rynku kapitalowego, a wsparte jest
dodatkowo innymi mechanizmami,
jak na przyktad system rekompensat.
Podsumowujac uwazam, ze lokalni
inwestorzy zainteresowani rynkiem

akgji, obligacji i innych instrumen-
téw krajowego rynku kapitatowego,
powinni dziata¢ poprzez lokalne
podmioty maklerskie. Ich przewaga
wynika z kompletnosci i szerokosci
$wiadczonych ustug. Nie chciat-
bym si¢ w tym miejscu odnosi¢ do
inwestycji na rynku Forex, ktdre
zasadniczo sa w sferze zaintereso-
wania bardzo agresywnych inwe-
storéw, akceptujacych ekstremalnie
wysokie ryzyko. Do$¢ powiedziet,
ze ostatnie regulacje bardzo pogor-
szyly pozycje krajowych doméw
maklerskich wzgledem zagranicznej
konkurencji. Warto pamigtaé, ze
krajowe podmioty maklerskie maja
swéj udziat w budowaniu naszego
PKB nie tylko poprzez ptacone
w kraju podatki i tworzone tutaj
miejsca pracy. Oferujac jako jedyne
podmioty regularne serwisy ana-
lityczne i raporty dotyczace wielu
srednich i matych spétek gieldo-
wych, umozliwiaja wlasciwe funk-
cjonowanie rynku kapitatowego
w segmencie mid/small cap i zapew-
niaja pozyskiwanie kapitatu dla sze-
regu polskich przedsigbiorstw.



