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Dwucyfrowe tempo wzrostuy, stale rosnaca liczba klientéw

i innowacyjne rozwigzania systematycznie wprowadzane do
oferty - to kluczowe osiagniecia rynku faktoringu w Polsce
w ostatnich latach. Takie wnioski, a takze perspektywy
dalszego rozwoju tego sektora, byly gtéwnymi tematami VIiI
Miedzynarodowego Kongresu Faktoringu.

Dariusz Steé
przewodniczacy komitetu

wykonawczego
Polskiego Zwigzku Faktoréw

Rynek faktoringu w Polsce od kilku
lat utrzymuje dwucyfrowe tempo
wzrostu. W I pétroczu 2017 roku pol-
scy przedsiebiorcy firmom zrzeszo-
nym w Polskim Zwiazku Faktoréw
powierzyli wierzytelnosci o facznej
wartosci 83,6 mld zt. To 0 13,6 proc.
wiecej niz przed rokiem.

Juz ponad 8,1 tys. podmiotéw go-
spodarczych w Polsce korzysta z tych
ustug. To 0 12,5 proc. wigcej niz rok
temu. Tym, co menedzeréw zarzadza-
jacych podmiotami konkurujacymi
na tym rynku cieszy najbardziej, jest
fake, ze liczba klientéw rosta w ostat-
nim czasie po raz pierwszy réownie
szybko, jak kwota wierzytelnosci po-
wierzonych faktorom. Firmy fakto-
ringowe sfinansowaly w ciagu szesciu
miesiecy blisko 4 mln faktur. Srednia

warto$¢ pojedynczej faktury siegata
21,5 tys. k.

Podczas VIII Migdzynarodowego
Kongresu Faktoringu zwracano
uwagg, ze jeszcze do korica 2016
roku mieli§my do czynienia z sytu-
acja, w kdrej szybciej niz liczba klien-
6w, rosta wartos¢ obrotéw. To moglo
sugerowad, ze wyniki rynku osiagane
s3 przede wszystkim duzymi transak-
cjami. Tymczasem obecnie faktorzy
na tyle wzmocnili swoja pozycje, ze
ich obroty oraz liczba klientéw rosng
réwnomiernie. Osiagniecie tej réw-
nowagi to efeke wieloletniego naby-
wania do$wiadczen. Eksperci maja
nadzieje, ze rynkowi uda si¢ ja utrzy-
mac na dhuzej.

Faktoring odpowiada

na potrzeby firm

Dzieje si¢ tak miedzy innymi dla-
tego, ze firmy faktoringowe wpro-
wadzily do oferty szereg nowych
rozwigzar ulatwiajacych wspétprace
z odbiorcami ustug. Dzi¢ki temu co-
raz chetniej korzystajg oni z udogod-
nient faktoringowych. Przy rosnacej
liczbie fakeur wystawianych przez
podmioty dynamicznie rozwijajace
si¢, faktoring staje si¢ dobrym sposo-
bem na poprawienie ptynnosci. Jesli
idzie w parze ze sprawnym systemem

informatycznym, wéwczas pozwala
takze zmniejszy¢ obciazenie dla dzia-
téw ksiegowych.

Faktorzy potrafig skutecznie roz-
wigzywaé problemy finansowe pol-
skich przedsi¢biorcéw. Maja dla nich
oferte, ktéra gwarantuje finansowanie
biezacej dziatalnosci i bezpieczeristwo
obrotéw handlowych. Zwigkszaja
plynnoé¢ firm, przez co umozliwiaja
ich stabilny rozwdj. Whasnie dlatego
przedsicbiorcy coraz chetniej sicgaja
po fakroring. Ustuga zabezpiecza ich
przy tym przed ryzykiem braku za-
platy ze strony kontrahentéw.
Podmioty zrzeszone w Polskim
Zwiazku Faktoréw w I pétroczu
2017 roku prowadzily obstuge zobo-
wigzani pochodzacych od blisko 174,4
tys. dtuznikéw. Na kazdego z nich
przypadato rednio blisko 480 tys. zt

naleznosci.

Kto korzysta z faktoringu?
Ustugami faktoringowymi najbar-
dziej zainteresowane s dzi§ firmy
z branzy spoiywczej, chemicznej
i metalowej. Podmioty dziatajace
w tych obszarach najczgsciej postrze-
gaja faktoring nie tylko jako zrédto fi-
nansowania, lecz takze jako sposéb na
zminimalizowanie ryzyka niewypta-
calnosci swoich kontrahentéw.

Wraz z rozwojem prowadzonej dzia-
talnosci, wzrostem sprzedazy pro-
duktéw i ustug, a w §lad za tym
— liczby i wartosci wystawionych fak-
tur, przedsicbiorcy potrzebuja wick-
szej puli $rodkéw do wykorzystania
na biezaca dziatalnos¢. Siegajac po

faktoring, podnosza konkurencyj-
noé¢ w sckeorach, w keérych dzia-
taja. Dzicki temu moga udostepnié
kontrahentom wigcej czasu na za-
ptate fakeur. Szybko i fatwo uzyskane
srodki, przedsigbiorca moze tez prze-
znaczy¢ na regulowanie wlasnych bie-
zacych zobowiazan.

Dlatego najwiccej wierzytelnosci fir-
mom faktoringowym powierzaja
przedsi¢biorstwa z sektoréw: pro-
dukeyjnego i dystrybucyjnego. W ich
przypadku utrzymanie plynnosci fi-
nansowej ma fundamentalne znacze-
nie, poniewaz umozliwia utrzymanie
konkurencyjnosci.

Polscy przedsigbiorcy coraz chetniej
siegaja po faktoring jako rozwiazanie
umozliwiajace ekspansj¢ na rynkach,
na ke6rych dziataja. Uzyskanie finan-
sowania biezacej dziatalnosci w sytu-
agji, gdy kontrahenci oczekujg coraz
dtuzszych terminéw na zaptacenie
faktur, ma dla krajowych producen-
téw i ustugodawcéw wartos¢ po-
dwdjna. Oprécz zamiany naleznosci
na gotéwke otrzymujg tez narzedzie
niwelujace ryzyko niewyptacalnosci
swoich kontrahentéw.
Najwigkszym  zainteresowaniem
przedsigbiorcow cieszyly si¢ ustugi
faktoringu petnego, krajowego. Sta-
nowily one 44,5 proc. obrotéw
catego rynku. Faktorzy nabyli w ra-
mach tych ustug wierzytelnosci na
taczng kwotg ponad 37,2 mld 2.

Korzysci dla klientéw
Bez faktoringu wiele przedsiewzigd
biznesowych po prostu by nie prze-

uwato. Ci, kedrzy zaczynaja jako
start-upy, znajduja si¢ w sytuacji,
w ktérej utrzymanie ptynnosci finan-
sowej staje si¢ jednym z gléwnych wa-
runkéw przetrwania. Zapewnita im je
wiasnie wasnie ustuga faktoringowa.
Inne podmioty po okresie prospe-
rity moga znalezé si¢ w sytuacji
spowolnienia. Spadek plynnosci
zmusza menedzeréw do poszukiwa-
nia réznych form finansowania. Za
faktoringiem w ich przypadku prze-
mawiata jego elastycznos¢.

Klienci dostrzegaja te korzysci nie-
zaleznie od branzy, w jakiej dziataja.
Wszedzie tam, gdzie biznes jest roz-
lozony w czasie, gdzie cechuje go
sezonowo$¢, a obroty zaleza s3 od
inwestycji firm, keorym oferowane
sa produkty, konieczne jest stosowa-
nie wydtuzonych terminéw platno-
sci. To wiasnie faktoring umozliwia
im zapewnienie takiej elastycznosci.
Ustuga w praktyce polega na za-
mianie naleznosci na gotdwke.
W przypadku, gdy kontrahent
zwleka z ptatnoscig za dostarczony
towar lub ustugg, przedsigbiorca
ma zablokowane $rodki na dalszy
rozwoj swojej firmy. Faktoring po-
zwala mu je uwolni¢. Firma fak-
toringowa wyplaca przedsi¢biorcy
cz¢$¢ wynikajacych z fakeury pie-
niedzy, a wobec dluznika podej-
muje dzialania zmierzajace do
uzyskania zaptaty. Gdy ja otrzyma,
wyplaca przedsiebiorcy pozostata
cze$¢ srodkéw. Dzigki temu przed-
sicbiorca moze bez przeszkdd dy-
namicznie rozwija¢ swoj biznes.
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Poprawic ptynnosc¢

finansowa

przedsiebiorstwa

Zarzadzanie finansami firmy, w zmiennym otoczeniu rynkowym, nie jest
proste. Ale wystarczy przeanalizowac¢ swoje potrzeby i strukture naleznosci,
by znalez¢ rozwigzanie, pozwalajace regulowac biezacg ptynnosé finansowa.
W tym miejscu pojawia sie pytanie zasadnicze: jak skutecznie planowac
swoje finanse, skoro kontrahenci ptaca np. raz na kwartat? To spore
obcigzenie dla budzetu przedsiebiorstwa.

n
Nosb
Maciej Drowanowski

prezes zarzadu, Monevia

Z plynnoscia finansowa firmy jest jak z ludz-
kim organizmem. Im mniej dostarczamy so-
bie sktadnikéw odzywczych, tym czeéciej
chorujemy. Obniza si¢ odpornos¢ organi-
zmu na czynniki zewngtrzne, wskutek czego
— w duzszym okresie — moze doj$¢ nawet
do $mierci. Tak samo jest z firmowym cash
flow. Im rzadziej gotéwka wplywa do fir-
mowej kasy, tym czesciej ona $wieci pustka.
Im bardziej nieregularne s3 dochody z dzia-
talnosci przedsicbiorstwa, tym czesciej nie
ma ono z czego optacaé wlasnych zobowia-
zan. W dtuzszym okresie taki zator ptatniczy
moze doprowadzi¢ do bankructwa. Dla-
tego coraz cze¢dciej wiasciciele bizneséw, bez
wzgledu na skale dziatalnosci, siggaja po do-
datkowe, zewnetrzne Zrddla finansowania.
Wychodzac naprzeciw ich potrzebom, rynek
finanséw oferuje wiele rozwiazan, zatem jest
z czego wybiera. Wystarczy tylko doktadnie
przeanalizowa swoje potrzeby finansowe
i wybra¢ produke ,,szyty na miarg”.

Faktoring jest jednym z narzedzi finanso-
wych, ktére wspiera przedsicbiorcéw nie
tylko w okresie zatoréw platniczych. Moze
by¢ wykorzystywany jako state zewnetrzne
zrodlo finansowania, ktére tatwo rozliczy¢
ksiggowo. Jest on coraz bardziej rozpozna-
walny na rynku finansowym i coraz czgiciej
stosowany przez mikro- i mate przedsiebior-

stwa. A to wilasnie te podmioty maja naj-
trudniej w otoczeniu wielkich koncernéw
czy korporagji. Faktoring to sprawdzone
i wygodne rozwiazanie w zasadzie dla kaz-
dej firmy, ktéra wystawia fakeury z wydtuzo-
nym terminem platnosci. Sprzedajac faktury
do firmy faktoringowej, przedsigbiorca otrzy-
muje gotéwke od razu, bez koniecznosci cze-
kania do terminu platnosci. Dzigki temu
zachowuje plynno$¢ finansowa i na biezaco
moze regulowaé wlasne zobowiazania. Z fak-
toringu mozna korzysta¢ regularnie badz
okresowo, wg wlasnych potrzeb finansowych.
Elastycznos¢ tego produkeu niewatpliwie jest
przewaga w poréwnaniu do pozyczek czy kre-
dytéw bankowych. Korzystajac z faktoringu
regularnie, przedsi¢biorcy maja staty doptyw
gotowki, wigc moga inwestowaé i rozwijaé
swoja dziatalnos¢. Dorazna sprzedaz nalezno-
§ci do firm faktoringowych pozwala ,lata¢”
przejsciowe dziury w budzecie, by nie po-
pas¢ w spirale zadtuzenia. Tak wigc faktoring
to réwniez narzedzie, ktdre pozwala kontro-
lowa¢ plynno$¢ finansowa oraz — niezwykle
wazne dla przedsicbiorcéw — otaczaé si¢ rze-
telnymi kontrahentami. Przy sprzedazy fak-
tur oceniana jest bowiem przede wszystkim
wiarygodno$¢ finansowa platnikéw, ich hi-
storia dziatalnosci i wyptacalnosci. To znacz-
nie zwigksza bezpieczefistwo prowadzenia
dziatalnosci gospodarczej, bo faktoring nie
obciaza budzetu firmy. Aby dodatkowo ob-
nizy¢ koszt pozyskania kapitatu, warto sprze-
dawad faktury wystawione na wiarygodnych
platnikéw. Faktor wyceni wowczas transakeje
na korzystniejszych warunkach, a pozytywna
wspbtpraca wplynie na ogélne warunki fi-
nansowania w przyszosci. Jesli wigc ,maty”
chce przetrwa¢ na rynku i utrwalaé pozy-
cj¢ w towarzystwie makropodmiotéw, musi
mie¢ pewne Zrédo finansowania.

Polscy przedsiebiorcy zbyt
dtugo czekaja na ptatnosci
od kontrahentow

Niezaptacone faktury to zmora wszystkich przedsiebiorcow. Srednio co
druga faktura w Polsce optacana jest z 30-dniowym op6znieniem, a az

13 proc. zostaje uregulowanych po 60 dniach. Z myslg o tych problemach
Finiata - europejski lider mikrofaktoringu - przygotowata proste i skuteczne

rozwigzanie takich problemow.

Grzegorz Micyk
CEO, Finiata Polska

Problemy z ptynnoscia finansowa sprawiaja,
ze wielu przedsiebiorcow szuka pomocy
w bankach. Jednak nie zawsze udaje sie im
znalez¢ produkty dostosowane do potrzeb,
specyfiki kosztow i przychodéw MSP.

Idealna odpowiedz

Firma Finiata, wychodzac naprzeciw oczeki-
waniom polskich przedsiebiorcéw, oferuje
ustuge cichego faktoringu z regresem, ktéra
idealnie odpowiada tego typu potrzebom.
Finiata nalezy do tzw. fintechéw, czyli firm
z branzy finansowej, ktére $wiadcza znane
ustugi w sposob innowacyjny i przyjazny
dla klientéw. Mikrofaktoring w Finiacie jest
prowadzony na zupetnie innych zasadach
niz w typowych bankach: jest dostepny dla
podmiotéw mniejszych i dziatajacych kré-
cej, w tym freelanceréw. Faktoring cichy
Z regresem oznacza, ze fakt finansowania
faktury jest znany tylko przedsiebiorcy i Fi-
niacie. Sptata finansowania zostaje odro-
czona w czasie (nawet do 120 dni). Juz na
starcie przyspiesza to uzyskanie srodkoéw
przez firmy i mniejszych przedsiebiorcéw.
Ponadto $rodki s3 wyptacane najpdzniej
w ciggu 24 godzin od zaakceptowania fak-

Mikrofaktoring
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tury w systemie, co oznacza btyskawiczng
poprawe ptynnosci i zwieksza bezpieczen-
stwo finansowe przedsiebiorstwa.

Ustuga okazafa sie niezwykle przydatna.
Na platformie Finiaty w przeciagu czte-
rech miesiecy zarejestrowato sie ponad
4500 klientow, a obrét finansowania z kaz-
dym miesigcem ro$nie o 100 proc. Ponad
70 proc. klientéw korzysta z mikrofaktoringu
wielokrotnie.

Rozszerzy¢ oferte

Dobre wyniki sktonity fintecha do rozsze-
rzenia oferty i pozyskania nowej grupy od-
biorcow. Poczatkowo oferta przygotowana
byta z myslg o MSP oraz freelancerach. Ol-
brzymi sukces naszej ustugi sktonit nas do
otwarcia sie réwniez na wieksze podmioty.
Promocyjna oferte, nawet z 50 proc. znizka
skierowalismy zaréwno do wiekszych przed-
siebiorstw, jak i naszych statych klientéw,
ktérzy zadeklarujg przekazanie minimum
80 tys. zt brutto do faktoringu miesiecznie.
Nowa oferta w przeciggu miesigca podwo-
ita wartos¢ sfinansowanych faktoréw, zas
retencja (wskaznik lojalnosci klientow) utrzy-
muje sie na poziomie 70-80 proc.To znak, ze
zapotrzebowanie na poprawe ptynnosci fi-
nansowej w sektorze MSP jest niezwykle
duzeijest ono trwate.

Précz poszerzania oferty, Finiata ma réwniez
w planach przejecia mniejszych firm oferuja-
cych podobne ustugi. Zapotrzebowanie na
poprawe ptynnosci finansowej w firmach
jest niezwykle duze. Chcemy sie rozwijac
i dociera¢ do kolejnych grup odbiorcow.
Skupowanie mniejszych firm znaszego sek-
tora to kolejny krok w tym kierunku.
Zasady funkcjonowania ustugi sg bardzo
proste: przedsiebiorca rejestruje sie na plat-
formie Finiaty i otrzymuje limit faktorin-
gowy. Wprowadzajac faktury do systemu,
wykorzystuje przyznang przez Finiate
kwote. Przedsiebiorca sam ustala okres fi-
nansowania faktury (30/60/90 dni). Je-
$li wczesniej ustalony termin okaze sie
zbyt krotki, moze go przedtuzy¢ nawet do
120 dni, przy czym 14 dni karendji jest bez-
ptatne. To, co przedsiebiorcy cenig sobie
najbardziej, to fakt, ze w Finiata data wy-
magalnosci faktury nie jest powigzana
w zaden sposéb z datg zwrotu finansowa-
nia — przedsiebiorca w kazdej chwili przed
datg wymagalnosci moze sfinansowac fak-
tureiciagle otrzyma finansowanie na30lub
wiecej dni.

Ustuga Finiaty jest prosta do wyliczenia: 4 zt
+ VAT za kazde 100 zt kwoty na finansowa-
nej fakturze, za kazde 30 dni okresu finan-
sowania. Dodatkowo bezptatnie oferowane
s podstawowe dziatania zwigzane z uru-
chomieniem finansowania, m.in. rozpatrze-
nie wniosku czy przeprowadzenie analizy
kredytowej.

TEKST PROMOCYINY
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FAKTORING W POLSCE

Obalamy mity

Wraz ze wzrostem zainteresowania faktoringiem wsréd
przedsiebiorcow wiedza na temat tej ustugi staje sie
coraz bardziej powszechna. Wraz z tym trendem narasta
szereg mitow. Firmy sa sklonne do poréwnan z kredytem
obrotowym, czy skojarzen z windykacja. Czy faktycznie
faktoring nalezy poréwnywac z tymi produktami?

Agnieszka Szalast

dyrektor sprzedazy SME
Solutions, spotki funkcjonujacej
w grupie kapitatowej Kancelaria
Prawna Inkaso WEC

Faktoring to kredyt

Falsz. Faktoring to nie kredyt, cho¢
jego podstawows funkejg jest finan-
sowanie i poprawa plynnosci w fir-
mie. Faktoring to pelen pakiet ustug
zwigzanych z zarzadzaniem nalezno-
$ciami —weryfikacja i monitorowanie
kondycji finansowej kontrahentéw,
a nawet ubezpieczenie transakgji
handlowych oraz monitoring plat-

nosci przy sfinansowanych fakturach.
Przedsi¢biorcy poszukujacy krétko-
okresowego finansowania bardzo cz¢-
sto porownujg koszt faktoringu do
kosztu, jaki ponosza w ramach ko-
rzystania z kredytu obrotowego. Jest
to bledny rachunek. Przede wszyst-
kim prowizja faktoringowa zawiera
w sobie opfaty za uslugi realizowane
przez faktora w ramach zarzadzania
naleznoscia. Nie sa ta odsetki w ro-
zumieniu kredytu, ale dyskonto za
wezesniejszy dostep do gotdwki z da-
nej faktury. Przykladowo przedsie-
biorca, wystawiajac rocznie faktury
na 1 000000 zt z tzydziestodnio-
wym terminem platnosci, ponosi
koszt 3 proc. rocznie od tego obrotu,
co wprost zmniejsza marze. Zatem
3 proc. w skali miesiaca nie powin-
nismy przelicza¢ na 36 proc. w skali
roku, tak samo jak firma nie zarabia
120 proc. rocznie przy stosowancj
marzy 10 proc.

To ustuga finansowa tylko

dla duzych firm z statym
portfelem kontrahentéw

Fatsz. Jeszcze kilka lat temu faktoring
byt ustuga skierowana raczej do firm
z obrotem rocznym powyzej 3 mln
i takich, ktére byly w stanie okredli¢
statych kontrahentéw, ktdrzy beda
uczestniczyli w transakcjach. Jednak
spore potrzeby i znaczne zaintereso-
wanie wéréd maly firm zachecily fak-
toréw do przygotowania produktéw
szytych na ich potrzeby. Dzi§ nawet
mikroprzedsiebiorcy moga korzysta¢
z ustug faktoringu bez koniecznosci
wiazania sie stala umowa i sfinanso-
waé nawet jednorazowe transakcje.
Na rynku funkcjonujq faktorzy udo-
stepniajacy mikrofaktoring z catym
pakietem ustug zwiazanych z zarza-
dzaniem wierzytelnosciami i z ubez-
pieczeniem transakcji nawet od
10 000 zt.

Zbyt krétko prowadze dziatalnosé,
zeby korzysta¢ z faktoringu

Fakroring to jedna z niewielu ustug
krétkoterminowego  finansowa-
nia, z ktérej maja mozliwo$¢ ko-
rzysta¢ miode firmy. Ocena ryzyka
jest oparta o odbiorcéw, poniewaz

to oni stanowig fakeyczne zabezpie-
czenie transakeji. Fakeor patrzy na
to, komu sprzedajesz, jakie realizu-
jesz obroty. Zabezpieczenia nie maja
duzego znaczenia. Na tej podstawie
okresla, jakiego limitu finansowania
moze udzieli¢. W znacznej wigkszo-

§ci przypadkéw wickszego niz bank.

Faktoring to wykup

Fakroring to wykup. Co do zasady
faktor przejmuje fakture cesja. Warto
natomiast wiedzie¢, ze nie kazdy
faktoring to przejecie ryzyka przez
faktora. Umowy faktoringowe prze-
widuja w swoich warunkach prawo
do regresu, czyli, najprosciej méwiac,
jesli kontrahent nie ureguluje zobo-
wiazania w okreslonym czasie, faktor
ma prawo zwr6cic si¢ o zwrot wypta-
conych zaliczek. Jesli przedsigbiorca
poszukuje finansowania z petnym
przejeciem ryzyka, winien doktad-
nie przeanalizowa¢ oferte. Szczegdl-
nie ustugi pojedynczych finansowar
sa oferowane jako wykup fakeur, co
przedsigbiorcy mylnie interpretuja
i utozsamiajg ze sprzedaza fakeury.
Faktoring z przejeciem ryzyka jest
okreslony jako faktoring bez regresu
i taka ustuga daje rzeczywiste zabez-

pieczenie przed niewyplacalnoscia
kontrahenta.

Moi kontrahenci nie beda chetni
do wspélpracy ze mna, jesli

bede korzysta¢ z faktoringu.

Jedna z najezgsciej wymienianych
przez przedsi¢biorcéw obaw przed
préba wlaczenia faktora do transakgj.
Firmy, slyszac: faktoring to zarzadza-
nie wierzytelnosciami, tacza ustuge
z windykacja. Jezeli relacje przedsie-
biorey z kontrahentem s3 oparte na
partnerskich zasadach, a odbiorca
jest uczciwy i nie zamierza unikaé za-
platy — to wspétpraca z firma fakeo-
ringowa tego nie zmieni. Wprawdzie
faktor po uptywie terminu ptatnosci
uruchomi swoje dzialania monito-
rujace i bedzie kontaktowat si¢ z na-
szym klientem, ale czynnosci bedzie
dokonywat z naciskiem na zachowa-
nie pozytywnej relacji. W tym uto-
zeniu to tez cel faktora — utrzymad,
a nawet rozwija¢ finansowany stosu-
nek handlowy. Celem jest poprawa
plynnosci klienta, a co za tym idzie
— rozwdj i mozliwosci udostgpnia-
nia kontrahentom dhuzszych ter-
minéw platnosci z zapewnieniem
terminowych dostaw.

Faktoring petny - przejecie ryzyka niewyptacalnosci odbiorcy

Faktoring dla wielu przedsiebiorstw staje sie coraz bardziej
atrakcyjnym rozwigzaniem ze wzgledu na fakt, ze poza
szybkim dostepem do srodkéw obrotowych (tak, jak

w przypadku typowego kredytu), moze rozwigzywaé
réwniez potencjalne problemy z odzyskiwaniem naleznosci

z tytulu dostaw i ustug.

Jarostaw Poloczek

zastepca dyrektora handlowego
ds. faktoringu, Coface

Faktoring jest forma finansowania
dziatalnosci przedsigbiorstwa, skie-
rowang do firm chcacych uplynni¢
wierzytelnosci krétkoterminowe, po-
wstate w ramach biezacej sprzedazy
w kredycie kupieckim, realizowanej
do statych odbiorcéw. W ramach
tego produktu, przedsi¢biorca moze
liczy¢ na finansowanie codziennie
wystawianych fakeur, co efekeywnie
wspomaga jego ptynnos¢ i zabezpie-
cza dostep do kapitatu obrotowego.
Faktoring stanowi idealng alterna-
tywe dla kredytéw krétkotermino-
wych, bedac tym samym wygodna
forma dywersyfikacji zrédet finanso-
wania. Jednoczesnie w ramach ustugi
fakcoringowej przedsicbiorca moze
liczy¢ na inne funkcjonalnosci, poza
samym dostgpem do kapitatu, a mia-
nowicie na przejecie ryzyka niewypta-
calnosci diuznika oraz na zarzadzanie
wierzytelno$ciami. Finansowanie

dziafalnosci faktoringiem w ostat-
nich latach stato si¢ popularne
gléwnie ze wzgledu na bezpieczny
charakter tego instrumentu dla sa-
mego przedsicbiorcy. Gdy podczas
trwania kryzysu finansowego pro-
dukty bankowe obciazone byly ry-
zykiem zwigzanym z dos¢ duza
wrazliwoscia na zmiany koniunk-
turalne, wéwczas faktoring w petni
zachowywat swoje funkcjonalnosci,
gdyz ryzyko samej transakcji doty-
czyto przede wszystkim dhuznikéw
i wierzytelnosci. Jedng z najwazniej-
szych cech faktoringu jest jego ela-
styczno§¢. Produkty faktoringowe
moga przyjmowaé rézne konstruk-
gje, a przedsigbiorcy maja mozliwosé
wyboru wariantu najlepiej odpowia-

dajacego ich dziatalnosci.

Faktoring pelny czy niepelny

Faktoring pelny i niepelny rézni
ulokowanie ryzyka niewyptacalnosci
odbiorcy. W faktoringu niepetnym
ryzyko niewyplacalnosci dtuznika
pozostaje po stronie klienta (fakto-
ranta). Jezeli dtuznik nie ureguluje
platnoéci w terminie, wéwczas fak-
tor ma prawo dokonania cesji zwrot-
nej do faktoranta oraz domagania sig
od niego zwrotu wyplaconej weze-
$niej zaliczki. U wigkszosci faktoréw
okres regresu (cesji warunkowej)
w stosunku do faktoranta wynosi

od 30 do 60 dni, liczac od daty wy-
magalno$ci wierzytelnosci. W przy-
padku faktoringu niepetnego mamy
do czynienia jedynie z funkgja finan-
sowania, brak jest natomiast funkji
gwarancyjne;j.

Czgsto jednak faktorzy zapewniaja
opcje poszerzenia ustugi o zarzadza-
nie wierzytelno§ciami réwniez po
uplywie terminu platnosci (np. po-
przez podjecie dziatar zmierzajacych
do odzyskania wierzytelnosci. Do
keérych naleza m.in.: wysytanie mo-
nitéw, wezwari do zapfaty).
Fakroring petny taczy korzysci wyni-
kajace z zabezpieczenia ryzyka braku
zaplaty, i z finansowania naleznosci.
Klient pozbywa si¢ ryzyka niewypta-
calnosci lub po prostu braku ptatno-
éci odbiorcy, ktdre zostaje przejete
przez nabywce wierzytelnosci (fak-
tora). W przypadku braku zapftaty
od kontrahenta, faktor po ustalonym
okresie podejmuje dziatania zmierza-
jace do odzyskania naleznosci bez-
posrednio od dtuznika. W tego typu
ustudze nie nastepuje regres wierzy-
telnoéci do klienta, tzn. faktor nie
wymaga zwrotu kwoty wyplaconej
z tytutu nabycia naleznosci od do-
stawcy (swojego klienta).

Przejecie ryzyka niewyptacalnosci
w faktoringu pelnym, pozwala na:

* bezpieczng sprzedaz i pewnosé
otrzymania zaplaty za sprzedane to-
wary lub ustugi,

e optymalizacje
pienigznych,

* poprawe struktury bilansu poprzez
wyksiegowanie czesci naleznosci z bi-
lansu przedsigbiorstwa i ich konwer-
sj¢ na gotéwke,

przepltywéw

* lepszq oceng w oczach instytu-
¢ji finansowych, czy wywiadowni
gospodarczych.

Ze wzgledu na zalety, jakie daje
przedsi¢biorstwom faktoring petny,
od kilku lat obserwujemy rosnace
zainteresowanie ta odmiang fakto-
ringu. Wedtug danych Polskiego
Zwiazku Faktoréw w zesztym roku
obroty zrealizowane w ramach fak-
toringu petnego wzrosty o ponad
25 proc. w stosunku do roku po-
przedniego. W 2016 roku obroty
faktoringu petnego (krajowego
i eksportowego) wyniosty blisko 84
miliardy zl, a faktoringu niepetnego
— prawie 73 miliardy zt.

Faktoring petny moze zosta¢ zasto-
sowany zaréwno w firmie, kedra
posiada juz polisg ubezpieczenia na-
leznosci (rozwiazania takie dostgpne
sa nie tylko dla firm wigkszych, lecz
takze dla matych i $rednich przed-
sicbiorstw), jak i w przedsi¢bior-
stwie, ktore chee otrzymaé pefen
pakiet, obejmujacy finansowanie
i przejecie ryzyka w ramach jed-
nego produktu oferowanego przez
faktora. Dla lepszego zobrazowania
zasad wspdtpracy klienta z faktorem
wyodrebni¢ mozna dwa zasadnicze
modele faktoringu petnego: mo-
del dwéch uméw oraz model jed-
nej umMowy.

Model dwéch uméw

W takiej sytuacji przedsi¢biorca za-
wiera osobno umowy ubezpiecze-
nia naleznosci i faktoringowa, ktére
Jaczone” sa poprzez cesj¢ praw do
przysddych odszkodowan z umowy
ubezpieczenia na instytucje finan-

sujacy (dla calego portfela wierzytel-
nosci, badz dla tej jego czesci, ktdra
zostata wlaczona do umowy fakto-
ringowej). Rozwiazanie to moze by¢
stosowane przez faktoréw w sytu-
acji, kiedy firma szukajaca finanso-
wania ma juz polis¢ ubezpieczenia
naleznosci, a takze — co istotniej-
sze — moze wykorzystywaé zawarte
w polisie zapisy szczegdlnie istotne
dla przedsi¢biorcy, ktore odnosza si¢
do charakteru jego biznesu lub branzy
(np. niestandardowe terminy plato-
§ci czy zapisy dotyczace charakteru
dziatalnosci badz sposobu rozliczen
z odbiorcami itp.).

Model jednej umowy

Innym rozwiazaniem jest sytuacja,
kiedy faktor zawiera z ubezpieczycie-
lem umowe, na mocy ktérej sam za-
bezpiecza naleznosci wykupione od
dostawcéw. Przedsiebiorca ma nie-
jako wbudowane przejecie ryzyka
niewyptacalnosci  kontrahentéw
w umowe faktoringowa. Staboscia
takiego rozwiazania moze by¢ stan-
daryzacja procesu przejecia ryzyka,
keéra moze nie by¢ adaptowalna do
specyficznych rozwiazan. W tej sytu-
acji przedsigbiorca pozbawiony jest
mozliwosci negocjacji poszczegdl-
nych zapiséw umowy ubezpiecze-
niowej. Natomiast plusami modelu
jednej umowy z punktu widzenia
wielu klientéw sa m.in.: mozliwo$¢
selektywnego przejecia ryzyka odbior-
cbw; brak obowiazku zarzadzania po-
lisa (pilnowanie termin6w zgloszenia
problemu platniczego, zglaszanie ob-
rotdw, skfadanie wnioskéw o wyptate
odszkodowania itd.).
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Ograniczy¢ negatywne konsekwencje dtugich

terminow ptatnosci

Z14.fali badania Bibby MSP Index wynika, ze wszyscy
przedsiebiorcz w Polsce spotykajq si¢ zopdznieniami

w platnosciac

Firmy w codziennej pracy zmagaja sie

z r6znymi problemami wynikajacymi ze specyfiki branzy,
jednak nieprawidtowo funkcjonujacy przeptyw naleznosci
jest jedna z powazniejszych trudnosci w funkcjonowaniu

i rozwoju kazdego biznesu. Nawet jedna nieoptacona faktura
moze prowadzi¢ do powstania zatoréw ptatniczych, ktére
moga wywolac szereg negatywnych konsekwencji.

Jerzy Dabrowski

dyrektor generalny,
Bibby Financial Services w Polsce

W sytuacji, gdy wiasciciel firmy nie
ma §rodkéw na uregulowanie swoich
zobowiazan — w tym pensji dla pra-
cownikéw, podatkéw i sktadek ZUS
— nie jest w stanie rowniez zaplaci¢
swoim partnerom biznesowych, przez
co powoduje zator platniczy w innej

firmie. Przedsigbiorstwa funkcjonu-
jace na rynku tworza swoisty fan-
cuch zaleznosci. Jesli jedno z nich nie
otrzyma nalezno$ci w terminie, moze
spowodowaé problemy z utrzyma-
niem plynnosci finansowej u swoich
partneréw biznesowych.

Z 14. fali badania wynika, ze w Pol-
sce prawie 10 proc. przedsigbiorcéw
z sektora MSP stosuje faktoring. Ko-
rzystajacy z tej ustugi finansowania nie
musza obawiaé si¢ o przeplyw swoich
naleznosci, poniewaz firma faktorin-
gowa wyptaca im §rodki na podstawie
wystawionych przez nich fakeur na-
wet tego samego dnia. Dzigki temu
rozwiazaniu firmy nie do$wiadczaja
negatywnych konsekwencji dtugich

terminéw platnosci. Przedsi¢biorcy,

keéry zdecyduja si¢ na wspdtprace
z firmg faktoringowa, moga liczy¢
nie tylko na biezace finansowanie,

lecz takze na monitoring splywu na-

leznosci. Warto zwréci¢ uwagg, ze
faktoring nie jest narzedziem zapew-
niajacym plynnos¢ finansows jedynie
w kryzysowych sytuacjach, gdy po-

wstaja zatory platnicze. Z faktoringu
powinni skorzysta¢ przedsi¢biorcy,
keérzy szukajg narzedzia zapewniaja-
cego staly przeplyw srodkéw.

CZY PRZEDSIEBIORCY SKORZYSTAJA

Dzis$ kluczowym zagrozeniem
dla stabilnosci biznesu sa
zatory platnicze, ktére moge
nie tylko zaszkodzi¢ biezgcej
dzialalnosci przedsiebiorstwa,
lecz takze w konsekwencji
doprowadzi¢ do jego
upadtosci.

Niestety, taka jest bolesna
prawda. Dlatego, chcac rozwijac
swdj biznes, nalezy w pierwszej
kolejnosci pamieta¢ o ptynno-
$ci finansowej, czyli osiagnie-
ciu sytuacji, w ktérej opdznione
ptatnosci od kontrahentéw nie
wplywaja destrukcyjnie na dzia-
talnos¢ firmy. Mozna sie przed
tym zabezpieczy¢, siegajac po
faktoring. Przedsiebiorca nie
musi czekac¢ na ptatnosci za wy-

NA WZROSCIE GOS

stawione faktury. Przekazuje je
do faktora, a ten przelewa pie-
niadze na jego konto.

Czy dostrzega Pan duze
zainteresowanie firm
finansowaniem faktur
w Idea Money?

Dziatamy na rynku od pieciu lat.
Wykorzystalismy ten czas na udo-
skonalanie naszych produktéow
i rozszerzenie pakietu propozycji
dla przedsiebiorcéw. Niebagatelne
Znaczenie ma réwniez baczne
przygladanie sie zmianom tech-
nologicznym czy analizowanie
wskaznikéw makroekonomicz-
nych. W ten sposéb tworzymy
rozwigzania odzwierciedlajace ak-
tualne potrzeby polskich firm.

PODARCZYM?

namiczny wzrost gospodarczy to nie tylko szansa
dla polskich firm na rozwoj. To rowniez wyzwanie,

przed ktorym staja wiasciciele mikro-, matych i srednich
firm. Bez skutecznego zarzadzania sytuacja finansowa
przedsiebiorstwa nie jest mozliwe osiggniecie
zaktadanych celéw biznesowych i wykorzystanie dobrej
koniunktury gospodarczej. O tym, jak wazne sq stabilne
Zrodia finansowania dla firm, rozmawiamy z Tomaszem
Sekalskim, prezesem zarzadu Idea Money.

Przyktadem takiego rozwia-
zania, ktére cieszy sie niestab-
nacym  zainteresowaniem
przedsiebiorcéw, jest Idea Plyn-
nosci Abonament. W skrécie:
klient zyskuje dostep do fakto-
ringu, ponoszac przy tym stata,
miesieczng optate abonamen-
towa. Dzieki temu z gory jest
w stanie oszacowac state koszty
wspotpracy z Idea Money. Mija
rok, od kiedy wdrozylismy ten
produkt. Dzi$ jest jednym z naj-
czesciej wybieranych rozwigzan
z naszego portfolio.

W jaki sposéb przedsiebiorcy
moga skorzystac na
innowacjach w sektorze
finansowym? Bo wydaje sie,
ze jednak finanse to dos¢
konserwatywny i tradycyjny
sektor gospodarki.

Przetamujemy ten stereotyp. Od
poczatku nasi klienci majg do-

step do systemu obstugi fakto-
ringowej IdeaFaktor24. To tam
przedsiebiorca wprowadza fak-
tury do finansowania, ma dostep
do raportéw czy informacji o wy-
korzystaniu przyznanego limitu.
Kilka miesiecy temu umozliwi-
lisSmy naszym klientom zawie-
ranie umoéw faktoringowych
bez koniecznosci podpisywa-
nia papierowych dokumentow.
ChcieliSmy w ten sposéb do-
prowadzi¢ do sytuacji, w kto-
rej produkty faktoringowe beda
w petni zdigitalizowane, to zna-
czy, zeby dostep do nich moz-
liwy byt online, czy to za pomoca
komputera czy smatfona.

Jak oceniacie efekty tego
wdrozenia? Czy rzeczywiscie
polscy przedsiebiorcy wola
korzystac z rozwigzan inter-
netowych i mobilnych, niz
odwiedza¢ placowki instytu-
¢ji finansowych?

Decydujac sie na oferowanie fak-
toringu online, mielismy wiele
watpliwosci, a przede wszystkim
stawiliSmy przed soba pytanie:
czy sprzedaz faktoringu przez
Internet jest mozliwa. Z per-
spektywy czasu moge potwier-
dzi¢, ze podjete przez nas ryzyko
sie opfacito.

Dlatego poszlismy za ciosemizde-
cydowalismy sie na stworzenie
aplikacji mobilnej IdeaFaktor24.
Dzieki temu przekazywanie fak-
tur do finansowania jest mozliwe
z poziomu smartfona. Skrdcilismy
do minimum czas oczekiwania na
pienigdze za wykonane zlecenie
czy dostarczony towar.

Czy przygladajac sie, waszym
klientom, jestescie w stanie
oceni¢, czy i w jaki sposob
faktoring wplywa na rozwdj
ich firm?

Dobre dane makroekonomiczne
zachecaja przedsiebiorcéow do
wiekszej aktywnosci i szuka-
nia szans rozwojowych, wtasnie
w okresie wzrostu gospodar-
czego. Dzi$ bez faktoringu
trudno méwic¢ o dynamicznym
rozwoju. Kilka tysiecy przedsie-
biorcéw, ktérzy codzienne ko-
rzystaja z naszych rozwiazan, to
dowdd na to, ze oferujemy pro-
dukty wspierajace polski biznes.
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4 MLN FAKTUR JEST PLACONYCH
PRZEZ PODMIOTY TRZECIE

Blisko 4 min faktur wystawionych przez przedsiebiorcéw
w pierwszym potroczu zostato zaptaconych przez
podmioty inne niz wyszczegdlnieni na fakturze nabywcy.
Powodem sa dtugie terminy zaptaty faktur - uciazliwe,
ale powszechnie stosowane w polskiej gospodarce.
Zaptata dokonywana przez firmy trzecie oznacza szybszy
wptyw zarobionych srodkow i wieksze mozliwosci

rozwoju przedsiebiorcy.

Piotr Gasiorowski

prezes zarzadu eFaktor

Polscy przedsigbiorcy sa najmniej
sumienni w Europie, jesli chodzi
o regulowanie zobowiazan, a za-
tory platnicze s3 zmora krajowego
biznesu. Dtugie terminy zapfaty,
a tym bardziej niedotrzymywa-
nie tych wezesniej ustalonych, to
w naszym kraju prawdziwa plaga.
W Polsce przedsi¢biorstwo, ktdre
placi w terminie, to rzadko$¢, dla
poréwnania w Niemczech robi
tak 8 na 10. 78 proc. polskich firm
otrzymuje platnosci nawet 30 dni
po terminie, a jedna na dziesig¢
faktur jest ptacona nawet 4 mie-
sigce po terminie.

W poszukiwaniu finansowania

Takie realia zmuszajg do szukania
finansowania pomostowego, ktére
pozwoli przedsi¢biorcy znacznie
szybciej otrzymad nalezne mu pie-
nigdze z wystawionej i niekwe-
stionowanej faktury. Dla czeéci
przedsi¢biorcéw to wyraz perspek-
tywicznego myslenia i planowania
rozwoju, dla innych — koniecznos¢
i ratunek przed bankructwem. Fak-
toring, czyli mechanizm polegajacy

na przelewie naleznosci z fakeury od
razu po jej wystawieniu, ale przez
podmiot trzeci, zwigksza bezpie-
czefistwo obrotéw handlowych.
W Europie Zach. faktoring dziata
od dawna, u nas szybko si¢ rozwija.
Napedzaja go naturalne mecha-
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nizmy wolnorynkowe polegajace
na zabezpieczaniu potrzeb malych
i $rednich przedsi¢biorcéw.

Podnies¢ konkurencyjnosé

Od stycznia do czerwca 2017 branza
faktoringowa sfinansowata w Pol-
sce wierzytelnosci przedsigbiorcéw
o tacznej wartosci 83,6 mld zt*.
To wzrost o 13,6 proc. w sto-
sunku do analogicznego okresu
2016 roku. Z faktoringu skorzy-
stato juz 8,1 tys. przedsi¢biorcow
(wzrost 0 12,5 proc. rok do roku),
ktérzy sfinansowali w ten sposéb
blisko 4 miliony faktur. Co roku

blisko tysiac firm wigcej korzysta
z faktoringu. Dobra koniunktura
w gospodarce przyczynia si¢ do
wzrostu zainteresowania ustugami
faktoringowymi. Zwigkszanie za-
kresu prowadzonej przez firmy
dziatalnosci oraz wzrost sprze-
dazy produktéw i ustug w natu-
ralny sposéb powoduja zwigkszenie
liczby i wartosci wystawionych fak-
tur. Jesli ich zaplata przeciaga sie,
firmy zmuszone sa szukaé zastep-
czych $rodkéw do wykorzystania
na biezacg dziatalnos¢. Szybszy
dostgp do gotéwki podnosi ich
konkurencyjnos¢.

Nie taki straszny
Nabyweca ustugi czy towaréw co do
zasady nie musi wyraza¢ zgody na
posrednictwo faktora, chyba ze za-
strzegt to sobie w umowie (zakaz ce-
sji). Coraz rzadziej takie podmioty
odmawiajg zgody na faktoring,
gdyz nie wigze si¢ to dla nich z zad-
nymi dodatkowymi obciazeniami
czy innymi utrudnieniami. Wyjat-
kiem sa duze firmy, wykorzystujace
swoja dominacj¢ nad czgsto nie-
wielkim kontrahentem, ktéry ma
wowczas utrudniony dostep do fi-
nansowania. Z drugiej strony zda-
rza si¢ jednak, ze sami odbiorcy
towaréw i ustug wspieraja kontra-
henta w rozmowach z faktorem,
bo faktoring poprawia réwniez
ich plynno$¢. Aktualnie juz co
dziesiaty przedsigbiorca korzysta
z fakroringu, a najbardziej w takie;
metodzie finansowania cenia sobie
oni elastycznos¢ i tatwos¢ proceso-
wania wnioskéw. Zwickszanie ptyn-
nosci firm poprzez przekazywanie
im $rodkéw pienigznych pozwala
im na stabilny rozwéj, inwestycje
i ekspansje.
Ustugami faktoringowymi najbar-
dziej zainteresowane s3 dzi§ firmy
z branzy spozywczej, chemicznej
i metalowej. Z badania ,,Barometr
EFL” wynika, ze z ustug firm fakto-
ringowych korzysta juz co dziesiaty
przedsiebiorca z sektora MSP. Po fak-
toring najczesciej siegaja firmy Sred-
nie. Rynek ustug faktoringowych ma
duzy potencjat i kolejne lata powinny
by¢ dalszym okresem dynamicznego
rozwoju faktoringu w Polsce.

* Dane Polski Zwigzek Faktoréw

Mate i Srednie firmy polubity faktoring

Odsetek mikro-, matych i srednich firm, ktore deklaruja, ze do
finansowania biezacej dziatalnosci wykorzystuja faktoring,
podwoit sie w ciagu zaledwie jednego roku. Warto tez
podkresli¢, ze przedsiebiorstwa z sektora MSP faktoring nie
tylko wykorzystuja jako wsparcie codziennej dziatalnosci,
lecz takze finansuja w ten sposob inwestycje.

Najpopularniejszym sposobem finan-
sowania biezacej dziafalnosci przez
mikro-, male i $rednie firmy jest kre-
dyt bankowy i limit na koncie fir-
mowym. Z tych rozwiazan korzysta
odpowiednio 20,6 oraz 11,4 procent
ankietowanych przedsi¢biorcéw. Po

faktoring siega natomiast 5,6 procent
badanych firm z sektora MSP.

Najpopularniejsze formy
finansowania

Dla poréwnania, z badania przepro-
wadzonego w sierpniu 2016 wynika,
ze firmy z sektora MSP, poszukujac
kapitatu na wsparcie codziennej dzia-
talnosci, najezesciej decydowaly sie na
kredyt obrotowy (27,2 proc.) oraz li-
mit na koncie firmowym (18,2 proc.).
Korzystanie z faktoringu deklarowato
wéwezas zaledwie 2,8 proc. ankieto-

wanych. — Coraz wigcej firm, w tym
takze tych najmniejszych, zauwaza,
ze kredyt w banku czy limit na kon-
cie to nie s jedyne opcje, jakie maja
do dyspozycji. Kierunek zmian, je-
§li chodzi o finansowanie dziatalno-
éci przez MSP, nie jest wiec duzym
zaskoczeniem. Zaskakiwaé moze na-
tomiast skala wzrostu popularno-
§ci faktoringu. Dwukrotny wzrost
zainteresowania tym rozwiazaniem
wirod mikro-, matych i srednich firm
w ciagu zaledwie roku to znakomity
rezultat — ocenia Jacek Oblekowski,
prezes NFG SA, a wczesniej wielo-
letni wiceprezes PKO BP

Jednoczesnie warto zauwazyé, ze
w ciagu roku wyraznie wzrosta liczba
firm, keore deklaruja, ze, prowadzac
biezaca dziatalnos¢, nie wspieraja si
zadnymi zewngtrznymi $rodkami.

Przed rokiem taka odpowiedz zazna-
czyta co druga badana firma z sektora
MSP. Obecnie taka deklaracje sktada
siedem 7 dziesiciu ankietowanych
firm. To efeke dobrej koniunktury
w polskiej gospodarce, ale réwniez
skutek ogdlnej niecheci czgsci przed-
sigbiorcéw do pozyczania pieniedzy.

Zewnetrzne finansowanie?
Niekoniecznie

Co jednak byloby w sytuacji poja-
wienia si¢ koniecznosci siegniecia
po zewngtrze $rodki na biezace po-
trzeby? Spo$réd firm, keére obec-
nie finansujg codzienng dziatalno$¢
wylacznie zyskami, az 44 proc. zde-
cydowatoby sie wéwczas na kredyt
w banku, a niemal 18 proc. sko-
rzystatoby z limitu w koncie fir-
mowym. Kolejne odpowiedzi
to: dotacja (4,8 proc.), faktoring
(4 proc.) oraz pozyczka od znajo-
mych badZ rodziny (4 proc.). Co
ciekawe, az 22,5 proc. firm zazna-
czyto odpowied? , nie wiem, trudno
powiedzie¢”. — Wsréd najmniej-
szych firm w Polsce wciaz jest wiele

takich, ktére swoja dziatalno$¢ pro-
wadza i rozwijaja wylacznie przy
wykorzystaniu wypracowanych zy-
skéw. Czesto wrecz chronig si¢ przed
zewngtrznym finansowaniem. Naj-
lepiej podsumowuje to opinia jed-
nego z przedsigbiorcow, ktéry
w trakcie badania zadeklarowat
»jakbym musiat siggna¢ po kredyt,
to wolatbym przyjaé wiccej zlecers,
aby go nie bra¢ — wyjasnia Mirostaw
Sedtak, prezes Rzetelnej Firmy.

Wihasne srodki stuza przedsigbior-
com nie tylko do prowadzenia co-
dziennej dziatalnosci. Okoto 2/3
firm z sektora MSP deklaruje, ze
wylacznie z wypracowanych zyskéw
finansuje nawet inwestycje firmy.
Te, ktére wykorzystujg zewngtrzne
$rodki, najcze¢sciej stawiaja na le-
asing (21,4 proc. wszystkich ankie-
towanych firm), kredyt bankowy
(20 proc.), faktoring (4 proc.), do-
tacje (3,8 proc.) oraz pozyczki od
innych spétek (1,8 proc.). — Fak-
toring, szczegdlnie ten oferowany
przez Internet, to nie tylko opcja
na krétkoterminowe problemy

z plynnoscia, kiedy kluczowe dla
przedsigbiorcy sa jego gléwne ce-
chy, czyli szybko$¢ pozyskania pie-
nigdzy, minimum formalno$ci
i atrakcyjna cena. To réwniez roz-
wiazanie, ktére moze by¢ wyko-
rzystywane do rozwijania biznesu.
Mysle, ze liczba firm stosujacych
je w celach inwestycyjnych bedzie
w najblizszych latach rosta — uwaza
Jacek Obtekowski.

*W tekscie wykorzystano wyniki
Raportu ,,Finansowanie dziatalnodci
przez MSP w Polsce”. Badania prze-
prowadzono w lipcu i sierpniu 2017
roku na ogdlnopolskiej, reprezenta-
tywnej probie 500 aktywnych firm
zatrudniajacych 1-9 (mikro-), 10—
—49 (male) i 50—249 o0s6b (Srednie)
w proporcjach oddajacych strukture
krajowego rynku firm segmentu
MSP. Respondentami byli wiasci-
ciele, wspotwlasciciele oraz osoby
wsp6lzarzadzajace firmami. Powyz-
sza informacja jest pierwsza z cyklu
publikacji dotyczacych finansowa-
nia dziatalnosci przez mikro-, mate
i $rednie firmy w Polsce.



