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FLOTA

Wynajem dtugoterminowy coraz popularniejsza

forma finansowania floty samochodowej

Wynajem dtugoterminowy umozliwia firmom
pozyskanie parku samochodowego i zarzadzanie nim
bez angazowania wiasnych srodkow finansowych,

w ramach statej miesiecznej optaty. Rata stanowi

splate utraty wartosci samochodu, a nie catkowitego
kosztu zakupu pojazdu. To rozwigzanie, w przypadku
stosowania polskich standardow rachunkowosci, nie
obciaza bilansu firmy i nie zmniejsza jej zdolnosci
kredytowej, dzieki czemu moze ona przeznaczy¢ kapitat
na inwestycje zwigzane ze swoja dziatalnoscia, zamiast

na zakup pojazdéw.

Artur Sulewski

dyrektor zarzadzajacy
Business Lease Poland

W wynajmie dlugoterminowym
rata zawiera nie tylko koszty finanso-
wania, lecz takze pelen zakres ustug
dodatkowych dopasowanych do in-
dywidualnych potrzeb, takich jak
pakiet serwisowy, opony, ubezpie-
czenie, assistance czy karta paliwowa.
Oferujemy klientom ustuge, w ke6-
rej whascicielem samochodu jest Bu-
siness Lease i to my ponosimy koszt
wszystkich biezacych obciazes. Dla
uzytkownikéw pojazdéw oznacza
to beztroska mobilnod¢é, a dla klien-
téw pelna kontrole i przewidywal-

n0$¢ kosztdw w czasie. Cenimy sobie
przejrzystosé, dlatego nie ma mowy
o nieprzyjemnych niespodziankach
przy zmianie parametréw kontrakeu.

Kompleksowy proces

Warto podkresli¢, ze zarzadzanie
flotg to kompleksowy proces, keéry
wymaga wiedzy oraz doswiadczenia,
dlatego podobnie jak wsparcie IT czy
prowadzenie ksiag rachunkowych
moze zostaé przekazany do wykona-
nia wyspecjalizowanemu partnerowi.
To on koordynuje dziatania zwiazane
z serwisowaniem pojazdéw, zapew-
nia samochdd zastepczy w przypadku
awarii i negocjuje stawki z ubezpie-
czycielem. Dzigki temu przedsigbior-
stwo ma mozliwos¢ skupienia si¢ na
swoich kluczowych zadaniach oraz
budowania przewagi konkurencyj-
nej na rynku.

Decydujac sie na wynajem, firma
jest swiadoma stawek odpowiada-
jacych réznym okresom umowy
czy przebiegom samochodéw i sta-

wia na pewne rozwiazanie — placi
okreslona kwote miesieczna, nie
ponoszac nieoczekiwanych kosz-
téw ani ryzyka wartosci koricowe;j.
Nie musi martwic si¢ o uzyskanie
korzystnej ceny sprzedazy samo-
chodu uzywanego, poniewaz po
zakoriczeniu kontraktu samochéd
wraca do nas. To duza warto$¢ do-
dana, gdyz proces odsprzedazy
samochodu w przypadku klasycz-
nego leasingu czy zakupu za go-
towke moze trwaé kilka miesiecy,
absorbujac czas i pieniadze.

Motzliwo$é wyboru

W przypadku finansowania fir-
mowej floty w ramach wynajmu,
istnieje mozliwo$¢ wyboru dowol-
nego auta spo$réd wielu marek,
w tym takze luksusowych, w zalez-
noéci od indywidualnych potrzeb.
Warto tez pamictaé, ze stuzbowy
samochéd to nie tylko narzedzie
pracy, ale takie element budowa-
nia zewnetrznego wizerunku firmy

oraz pozaplacowy benefit moty-
wujacy pracownikéw. Nowe auta
i petna obstuga serwisowa, w ktdrej
pracownicy nie musza martwic si¢
postepowaniem w przypadku nie-
przewidzianych awarii na drodze, sa
z pewnoscia wazna czegscia systemu
motywacyjnego.

Widzimy, ze coraz wigcej firm od-
chodzi od posiadania samochodéw
na rzecz korzystania z nich. I stusz-
nie, poniewaz podliczajac catkowite
koszty uzytkowania pojazdu razem
z wartocig jego sprzedazy, wida¢ fi-
nansowe i organizacyjne zalety wy-
najmu dtugoterminowego. Dzigki
tej formie finansowania klient uzy-
skuje przede wszystkim wygode
i mozliwos¢ wykorzystania efektu
skali, kt6rg daje partner. Pelen za-
kres obstugi serwisowej, wglad
w koszty na nadchodzace lata oraz
wsparcie i doradztwo w utrzymaniu
firmowej floty pozwalaja na opty-
malizacj¢ kosztéw i oszczgdno$é
tego, co najcenniejsze — czasu.



BIZNES RAPORT

GAZETA FINANSOWA

19-25 kwietnia 2019 r.

-LOTA

Zalety dtugoterminowego wynajmu samochodow

Obecnie przedsiebiorcy maja do wyboru wiele
mozliwosci na pozyskanie samochodu do firmy,

ale w dalszym ciggu najwieksza popularnoscia

wsrod nich cieszy sie leasing. Jednak od jakiegos
czasu pojawit sie na rynku powazny konkurent

- czyli wynajem dtugoterminowy i zyskuje on coraz
wiecej zwolennikéw. Z tego rozwigzania jeszcze do
niedawna mogty korzystac jedynie wieksze firmy,
ktérych flota samochodowa obejmowata ponad 20
samochodow, ale dzi$ na polskim rynku mozliwe staje
sie dlugoterminowe wynajecie samochodu rowniez
przez mniejsze przedsiebiorstwa, a nawet firmy
jednoosobowe, prowadzace dziatalnos¢ gospodarcza.

Iwo Rybacki

cztonek zarzadu w Assay Group

Wynajem dlugoterminowy cie-
szy si¢ coraz wicksza popularnoscia
wsréd przedsigbiorcow w Polsce.
Na podstawie danych z Polskiego
Zwiazku Wynajmu i Leasingu Po-
jazdéw (PZWLP) wynika, ze wyso-
kie do tej pory tempo wzrostu rynku
wynajmu dlugoterminowego, w 11
kwartale 2018 r. jeszcze si¢ zwickszyto
i osiagneto nie notowana od wielu lat
warto$¢ 15,5 proc. t/r. W I pétroczu
2018 r. scktor long term rental car
rozwinat si¢ az 2,5-krotnie, szybciej
od pozostatych dostgpnych form fi-
nansowania aut firmowych, pozysku-
jac na potrzeby oferowanych ustug
0 25,4 proc. wigcej nowych samocho-
déw osobowych, niz w pierwszych
szesciu miesiacach roku ubiegtego.
W wyniku tak duzej popularnosci
i wysokiej dynamiki wzrostu, udziat
wynajmu diugoterminowego samo-
chodéw w tacznej sprzedazy nowych
aut osobowych do firm zwigkszyt si¢
w pierwszej potowie ubieglego roku
o 2 punkty procentowe — czyli osia-
gnat poziom 20,6 proc. — w sto-
sunku do poréwnywalnego okresu
w roku 2017. Wynajem dtugotermi-
nowy aut roénie duzo szybciej od fi-
nansowania samochodéw kredytem,
ze $rodkéw wiasnych, czy w leasingu
finansowym. W tej formule zaku-
piono az o 25 proc. wigcej nowych
aut osobowych niz w pierwszym pét-
roczu 2017 1.

Sukces rynkowy i biznesowy wy-
najmu dtugoterminowego samo-
chodéw w Polsce potwierdza, ze jest
to coraz bardziej popularna wsréd
przedsicbiorcéw z sektora MSP
forma zakupu stuzbowych aut.

Dlugoterminowy wynajem

a leasing — znajdZ réznice.

CFM (ang. Car Fleet Management),
czyli wynajem dlugoterminowy sa-
mochodéw ma bardzo podobne za-
lozenia co leasing. Firma nie staje si¢
whascicielem pojazdu, a placi przed-
siebiorstwu wynajmujacemu jedy-
nie za jego uzytkowanie na wyraznie
okrelonych zasadach. Uzgodniona
w umowie miesi¢czna optata za taka
ustuge obejmuje zaréwno wynajem
pojazdu, jak i jego kompleksowa ob-
stuge przez wyspecjalizowana firme
zewngtrzng. W zwigzku z tym wiha-
§ciciel firmy nie musi martwié¢ sie
o kwestie zwiazane z biezaca eks-
ploatacjg samochodu, jego serwiso-

waniem, czy ubezpieczaniem. Jedng
z kluczowych korzysci z wynajmu
dtugoterminowego jest to, ze firma
nie jest zwiazana zobowigzaniem na
czas okreslony. Dzigki fatwym w za-
rzadzaniu miesigcznym ratom plat-
noéci mozna zaplanowa¢ budzet
i koszty. Jesli potrzeby ulegna zmia-
nie, na przyktad zmniejszy si¢ ilos¢
pracownikéw w firmie — mozna roz-
wigza¢ umowe bez koniecznosci po-
noszenia wysokich kar.

Polski rynek wynajmu dlugotermi-
nowego to novum i wciaz jest w fa-
zie szybkiego wzrostu. Dotychczas
wigkszo$¢ aut kupowano w formie
leasingu. Naturalnym nastepstwem
jest siegniecie po bardziej zaawanso-
wang forma zakupu aut, czyli wynaj-
mem dlugoterminowy, ktéry juz od
jakiego$ czasu jest bardzo popularny
w krajach zachodnioeuropejskich.
Aktualnie w Polsce wchodzimy
whasnie w ten etap rozwoju rynku.
Coraz wigcej firm z sektora MSP
zastepuje leasing finansowy, gwa-
rantujacy tylko sfinansowanie auta
stuzbowego, wynajmem dlugoter-
minowym, ktéry dodatkowo ofe-
ruje przedsicbiorcom obstuge aut
firmowych, pelen serwis, ubezpie-
czenie, opony, likwidacje szkéd
oraz szereg innych ustug dodatko-
wych. A wszystko to jest oferowane
w miesi¢cznej racie o stalej wyso-
kosci, co utatwia planowanie bu-
dzetu. Kolejna, niebywale istotng
korzysciag wynajmu diugotermino-
wego jest ostateczna cena. Biorac

pod uwagg catkowity koszt posiada-
nia auta, czyli m.in. utratg jego war-
toéci, ubezpieczenie, naprawy etc.,
long term rental car jest rozwiaza-
niem tafdszym w pordwnaniu np.
z leasingiem finansowym

Jak wida¢ korzysci z dtugotermi-
nowe najmu sg duze — po pierwsze,
podobnie jak przy leasingu, przed-
sigbiorca ma prawo do zaliczenia
rat do kosztéw uzyskania przy-
chodu. Po drugie, pod wzgledem
logistycznym nie musi martwic si¢
o kwestie zwiazane z uzytkowa-
niem samochodu. W przypadku
awarii samochodu przedsi¢biorca
otrzymuje pojazd zastgpezy. Co
wigcej, whasciciel firmy nie zosta-
nie zaskoczony kosztami utrzyma-
nia samochodu — dzieki temu, iz
platnosci dokonywane sa w formie
comiesi¢cznych rat regulowanych
umowa. Przy takim rozwiaza-
niu nie zmienia sie réwniez zdol-
no$¢ kredytowa przedsigbiorcy.
W przeciwiefistwie do leasingu,
przy wynajmie dlugoterminowym
przedsigbiorca moze, ale nie musi
dokonywac optaty wstgpnej. Ozna-
cza to, iz aby skorzysta¢ z oferty nie
musi on posiada¢ zadnego wkiadu
wlasnego. Kolejna korzyscia jest
brak kosztéw amortyzadji.

Chyba najbardziej istotng réznica
miedzy wynajem dlugotermino-
wym a leasingiem jest brak motzliwo-
$ci wykupienia auta po zakoficzeniu
umowy, gdyzw tym przypadku samo-
chéd jest caly czas wlasnoscig firmy

wypozyczajacej 1 po zakoriczeniu
umowy jest zwracany wlascicielowi.

Jakie warunki nalezy spelni¢

W Polsce Ustugi CFM do nie-
dawna byly kierowane raczej do
duzych przedsigbiorstw, np. firm
transportowych, czy tez zatrudnia-
jacych wielu przedstawicieli han-
dlowych. Na Zachodzie od dawna
z dtugoterminowego wynajmu ko-
rzystaja réwniez mate firmy. W Pol-
sce jest to mozliwe dopiero od kilku
lat. Decydujac si¢ na skorzystanie
z oferty, przedsi¢biorca powinien
pamietac o tym, iz jego firma moze
zosta¢ sprawdzona pod wzgledem
zdolnosci terminowego placenia ra-
chunkéw. Stuzy do tego specjalny
proces weryfikacyjny. Oznacza to,
ze rozwigzanie to, podobnie jak kre-
dyt, czy leasing nie bedzie dostgpny
dla wszystkich matych firm.

Wsparcie, wskazéwki

i uczciwosé

Po zawarciu umowy z uznang
firmg zajmujaca si¢ wynajmem
flot, przedsi¢biorcy majg pewnos¢,
ze od poczatku do korica otrzymaja
wsparcie przez caly okres obowiazy-
wania umowy. Niezaleznie od tego,
czy samochéd ulegt wypadkowi
i potrzebne jest auto zastgpeze, czy
w przypadku kwestii dotyczacych
przebiegu, zmiany opon, awarii etc.
— diugoterminowa umowa oznacza
dlugoterminowe wsparcie i support
czgsto prze 24 godziny na dobe.

Samochéd marzer na
wyciagniecie reki

Przy wyborze nowego samochodu,
Cczgsto  powaznym  ograniczeniem
jest budzet. Tego problemu nie maja
przedsigbiorcy, ktérzy decyduja sig
na diugoterminowa umowe najmu.
Firmy oferujace taka ustuge dyspo-
nujg szeroka game pojazdéw do wy-
boru. Od pojazdéw chtodniczych, po
minibusy az do samochodéw miej-
skich i modeli prestizowych i topo-
wych marek.

Dlugoterminowy wynajem samo-
chodu to z pewnoscig wygodne roz-
wigzanie. Przez wzglad na dodatkowe
ustugi $wiadczone w ramach zawar-
tej umowy oraz stosunkowo niska
wysoko$¢ miesiecznej raty, moze staé
si¢ silna konkurencja dla tradycyj-
nych form finansowania zakupu floty
w firmach w sektorze MSP

Stabilny rynek

Europejskie Stowarzyszenie Produ-
centéw Pojazdéw ACEA podato, ze
z polskich salonéw w marcu br. wy-
jechato ponad 50 tys. nowych sa-
mochodéw osobowych, o 3 proc.
mniej niz rok temu, a jednoczesnie
14,5 proc. wigcej niz w lutym br.
Od poczatku roku zarejestrowano
prawie 140 tys. osobéwek, czyli za-
ledwie o 76 sztuk mniej (-0,1 proc.
t/t) niz w I kwartale ubieglego roku.

Mhiej optymistyczne wiesci plyna
z Unii Europejskiej, gdzie wszyst-
kie najwicksze rynki zanotowaty
spadki. Eksperci Exact Systems,
zwracajg uwagg na stabilno$¢ na-
szego rynku wzgledem UE i pro-
gnozuja, ze sprzedaz aut na koniec
roku przekroczy 540 tys. Podkre-
$laja takze wagg rekordu rejestracji
pojazdéw elektrycznych ustanowio-
nego w Norwegii.

Duzy problem

Problem braku wiarygodnego
przebiegu oraz historii eksplo-
atacji samochodéw uzywanych
oferowanych na polskim rynku
jest duzy, szczegdlnie biorac pod
uwage liczbe sprowadzanych do
Polski pojazdéw, w przypadku
ktérych skala procederu tzw. co-
fania licznikéw jest szacowana
nawet na 85 proc. — méwi Mar-
cin Gérski, ekspert Polskiego

Zwiazku Wynajmu i Leasingu Po-
jazdéw (PZWLP). — Dla Polakéw
nadal waznym kryterium wyboru
samochodu uzywanego jest jego
niski przebieg, a ten wéréd domi-
nujacych na rynku wtérnym aut
sprowadzanych bardzo czesto oka-
zuje si¢ nieprawdziwy. Jednak na
stan techniczny auta ma wplyw
znacznie wigcej czynnikéw, niz

tylko przebieg. Regularny ser-

wis, wymiana podzespoléw zgod-
nie z zaleceniami producenta, czy
stosowanie wysokiej jakosci czg-
§ci zamiennych. Niestety, historia
eksploatacji, w tym wszelkich na-
praw i czynnosci serwisowych, jest
szczegblnie w przypadku samo-
chodéw pochodzacych z importu
czgsto nieznana lub pozostawia-
jaca wiele watpliwosci co do jej
wiarygodnosci.
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Karty paliwowe dostosowane do potrzeb firmy,
czym Kierowac sie przy ich wyborze?

Przy wyborze karty paliwowej dla flot najwazniejsza

jest dostepnos¢ stacji. Ma nawet wieksze znaczenie

niz cena. Niezmiennie dziwi mnie, kiedy w rozmowach

z menedzerami dowiaduje sie, ze ich pracownicy planuja
godziny i miejsca wizyt u klientow wedtug rozlokowania
stacji paliw, szczegdlnie podrézujac po dalekich
zakatkach kraju. To przewraca logike pracy i sprawia,

ze tankowanie jest w ich grafiku réwnie wazne jak

pozyskiwanie klientow.

Tomasz Majchrowicz

doradca DKV Euro Service Polska

Warto rozejrzeé si¢ za oferta opera-
toréw niezaleznych, bo maja pod-
pisane umowy z wieloma sieciami
stacji. Najlepsze marki tego segmentu
oferujg 2 do 3-krotnie szersza sie¢
niz jakikolwiek koncern paliwowy.
Na przyklad sie¢ PKN Orlen posiada

w Polsce obecnie niecate 1,8 tys. stacji,

podczas gdy np. karta DKV daje do-
step do ponad 4,5 tys. stacji.

Czy to si¢ oplaca

Wspdtpraca z operatorem niezalez-
nym weale nie musi oznaczaé, ze
paliwo bedzie drozsze. Koncernom
optlaca si¢ bowiem przyciaga¢ klien-
téw ,kartowych”, bo zwigkszajg tym
wolumen sprzedazy. Duzo mozna
tez oszczedzié, wyszukujac najtarisze
miejsca tankowania. Stuza do tego
proste, darmowe aplikacje online
niezaleznych emitentéw kart, gdzie
wystarczy wpisa swoja trase lub loka-
lizacje, aby znalez¢ najlepsze punkty.
Logika jest prosta — im wiccej sta-
cji, tym wigksza szansa na niska ceng
w okolicy. Jesli do wyboru na trasie

Warszawa-Wroctaw mamy 50 stacji
oferowanych przez operatora nieza-
leznego, wobec 20 stacji OKN Orlen
lub 8 BB, z tatwoscia mozna oszcze-
dzi¢ 20-40 groszy na litrze. I poswie-
ci¢ mniej czasu na szukanie stacji.

Potaczy¢ mozliwosci
Kolejnym aspektem niezaleznych
operatoréw kart jest udostgpnianie

przez nich stacji lokalnych marek,
np. Moya, Pieprzyk, Citonex lub
nawet pojedynczych punktéw typu
EuroOli czy Eko-Tank. Oferujg na
nich ujednolicone stawki za paliwo,
oparte na cenie hurtowej — ceny dla
klientéw ,kartowych” sa tu $rednio
40 groszy nizsze niz na stupie. Taka
cena jest catkowicie nicosiagalna dla
klienta ptacacego gotéwka lub kar-

tami Visa czy MasterCard. Warto
polaczy¢ te wszystkie mozliwosci
w jednej karcie, bo jedna karta ozna-
cza prostote rozliczen i lepszq kon-
trole nad wydatkami. U dobrych
operatoréw ta samg karta mozna tez
optaca¢ przejazdy wszystkimi plat-
nymi drogami w Polsce czy ustugi
serwisowe, co stanowi kolejny atut
dla tatwego zarzadzania flota.

MSP stawia na sprawdzone i wiarygodne

samochody poleasingowe

Z roku na rok rozwiazania takie jak leasing czy wynajem
dtugoterminowy samochodéw ciesza sie coraz wieksza
popularnoscig wsrdd polskich przedsiebiorcow. Pojazdy
finansowane w ten sposéb po zakonczeniu kontraktéw
czesto trafiaja na rynek sprzedazy wtérnej, stajac sie
takomym kaskiem dla klientéw indywidualnych i firm

z sektora MSP.
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Bartosz Olejnik

dyrektor sprzedazy i marketingu
w Carefleet

Ponad poftowa mikro, matych
i srednich firm w Polsce kupuje
samochody uzywane - wynika
z badania zrealizowanego na
zlecenie Carefleet. Auta z rynku
wtdrnego najczesciej nabywajg
przedsiebiorstwa z branzy bu-
dowlanej oraz transportowej. Az
23 proc. przedstawicieli sektora
MSP deklaruje, ze pojazdy uzy-
wane nabywa w centrach sprze-
dazy poleasingowej, ktére choc
stanowia stosunkowo nowa
grupe podmiotéw na wtérnym

rynku sprzedazy samochodéw,
ciesza sie coraz wiekszym zaufa-
niem przedsiebiorcéw.

Z duzej floty do MSP

Skad biora sie tego typu samo-
chody? Obecnie znaczng czes¢
nowych aut sprzedawanych
w Polsce nabywajg firmy leasin-
gowe lub specjalizujace sie w wy-
najmie dtugoterminowym (Car
Fleet Management). Pojazdy te
trafiajg do firmowych flot i w za-
leznosci od modelu i okresu fi-
nansowania uzytkowane sg od
roku do kilku lat. Po zakonczeniu
kontraktéw przedsiebiorcy moga
wykupi¢ samochody lub dokona¢
ich zwrotu i podpisa¢ umowy na
nowe auta. Zdane pojazdy jako
samochody pokontraktowe tra-
fiajg na wtérny rynek sprzedazy,
gdzie sa chetnie nabywane,
przede wszystkim przez konsu-
mentéw i firmy z sektora MSP.
Korzysci z zakupu tego rodzaju
pojazdow jest wiele, méwimy
w tym przypadku o wiarygod-
nym pochodzeniu, czy tez petnej

historii serwisowej i naprawach
wykonywanych w sprawdzonych
serwisach, zgodnie z technologia
przewidziang przez producentéw.
Dodatkowg zaleta samochodéw
tego typu jest ich duze zréznico-
wanie pod wzgledem marek, mo-
deli czy wyposazenia. Na rynek
wtdrny trafiaja bowiem zaréwno
pojazdy osobowe - w tym m.in.
luksusowe auta klasy Premium
- jak tez samochody dostaw-
cze. W zwigzku z tym, ze umowy
najmu czy leasingu sa zawie-
rane na krétszy okres, niz miato
to miejsce jeszcze pare lat temu,
oferta centréw sprzedazy samo-
chodéw pokontraktowych i po-
leasingowych obfituje w coraz
nowsze pojazdy, w tym réwniez
roczne i dwuletnie.

Tansze niz nowe,

pewniejsze niz z komisu

W Carefleet, przed skierowaniem
samochodéw pokontraktowych
do sprzedazy, poddajemy je wni-
kliwej ocenie rzeczoznawcy,
dzieki temu wszystkie istotne in-
formacje na temat ich stanu sa
udostepniane potencjalnym na-
bywcom. Dla kupujacych duza
wartoscig jest takze mozliwosc¢
zapoznania sie z opinig nieza-
leznego specjalisty na temat
konkretnego samochodu, co
gwarantuje wieksza pewnosc¢ za-

kupu. Dzieki takiemu rozwigza-
niu przedsiebiorcy poszukujacy
kilkuletnich aut na rynku wtér-
nym, maja mozliwo$¢ nabycia sa-
mochodu z,,pewnego zZrédha’, co
w przypadku pojazdéw uzywa-
nych jest bardzo istotnym ele-
mentem. Duza cze$¢ dostepnych
w Polsce samochodéw ,z dru-
giej reki” to auta z prywatnego
importu zagranicznego, pocho-
dzace najczesciej od nieznanych
dostawcow. W przypadku za-
kupu tego typu pojazdéw mocno
utrudniona, a w niektoérych sy-
tuacjach wrecz niemozliwa jest
weryfikacja ich rzeczywistego
przebiegu czy historii serwisowej.

A/

Firma Carefleet ma w swojej
ofercie aut pokontraktowych za-
réwno samochody osobowe, jak
i dostawcze wiekszosci marek
dostepnych na polskim rynku.
Sprzedajemy je w naszych sta-
cjonarnych Centrach Sprzedazy
w Magnicach, Ozarowie Mazo-
wieckim oraz w Piasecznie pod
Warszawg, a takze na aukcjach
internetowych oraz w serwi-
sach takich jak ,poleasingowe.
pl” czy ,otomoto.pl”. Nabywcy
kupuja od nas auta ze srodkéw
wiasnych, w coraz wiekszym
stopniu korzystaja rowniez z de-
dykowanej, specjalnej oferty
finansowania.

W Carefleet, przed skierowaniem
samochodow pokontraktowych do sprzedazy,
poddajemy je wnikliwej ocenie rzeczoznawcy,
dzieki temu wszystkie istotne informacje

na temat ich stanu sa udostepniane
potencjalnym nabywcom. Dla kupujacych
duza wartoscia jest takze mozliwosc
zapoznania si¢ z opinia niezaleznego
specjalisty na temat konkretnego samochodu,
co gwarantuje wieksza pewnosc zakupu.
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ZAKUP DOBREGO AUTA UZYWANEGO
- trudny, ale mozliwy

Jest to jeden z gtdwnych wnioskéw wynikajacych

z badania opinii,,Rynek samochodéw uzywanych

w Polsce - doswiadczenia i oczekiwania Polakow”
zrealizowanego przez Kantar TNS1 na zlecenie Polskiego
Zwiazku Wynajmu i Leasingu Pojazddw. Polacy
najchetniej kupiliby auto uzywane od znajomych.
Jednymi z najwazniejszych kryteriéw branych pod
uwage przy zakupie samochodu z tzw. drugiej reki

sg bowiem znana historia eksploatacji pojazdu oraz

potwierdzony przebieg.

W 2018 roku ponad 70 proc. nowych
samochodéw kupionych w polskich
salonach zostalo zarejestrowane na
firmy. Oznacza to, ze Polacy kupuja
na swoje prywatne potrzeby gtow-
nie auta uzywane. Z danych wynika
takze, ze w ubiegtym roku zarejestro-
wano w Polsce ponad 1,6 mln sa-
mochodéw uzywanych. Liczba ta
uwzglednia zaréwno samochody
sprowadzane i rejestrowane w kraju
po raz pierwszy, jak i auta uzy-
wane zmieniajace whasciciela (prze-
rejestrowywane) w naszym kraju.
Trendem, ktéry utrzymuje si¢ juz
od kilku lat jest duzy i rosnacy od-
setek samochodéw sprowadzanych
na rynku wtérnym. W ubiegtym
roku zza granicy do Polski tra-
fito ponad 1 mln aut, z czego po-
nad potowa pochodzita z Niemiec.
Tym samym, import samochodéw
uzywanych byt wickszy o 7 proc.
wzgledem 2017 roku. Jednoczesnie,
wedtug Zwiazku Dealeréw Samo-
chodowych, nawet 85 proc. spro-
wadzanych pojazdéw ma cofnigty
licznik. Dodatkowo ich stan tech-
niczny i niejasna historia powoduja,
Ze poruszanie si¢ nimi ma bezpo-
$redni wplyw na bezpieczeristwo na
polskich drogach, na co uwagg zwra-
cafa m.in. Najwyzsza Izba Kontroli.

Dlugie poszukiwania

sprawnego samochodu

Polacy uwazaja, ze znalezienie do-
brego samochodu uzywanego jest
motzliwe, ale....trudne. Jednocze-
$nie, ich doswiadczenia pokazuja, ze
na zakup auta uzywanego — takiego,
ktdre spetni ich wymagania i bedzie
sprawne technicznie — musza poswie-
ci¢ duzo czasu. Az 43 proc. badanych
przyznata, ze na poszukiwanie samo-
chodu poswicili od 1 do nawet 3 mie-
sigcy. Widaé zatem, ze w przekonaniu
Polakéw zakup samochodu ,z dru-
giej reki” jest czasochtonny i wymaga
wielu dziatan po stronie kupujacego
m.in. szukania ofert, sprawdzania
stanu technicznego samochodu i wia-
rygodnosci sprzedajacego. Wskazania
ankietowanych pokazaly takze, ze az
ponad 70 proc. Polakéw szuka samo-
chodéw godnych zaufania, a wige po-
chodzacych z wiarygodnego Zrédla,
ze znang i potwierdzong historig eks-
ploatacji oraz przebiegiem. Ankieto-
wani najchetniej kupiliby samochéd
uzywany wsréd znajomych (40 proc.
odpowiedzi), traktujac ten sposéb
jako najbardziej godny zaufania.

Na drugim miejscu (31 proc. wska-
zani) znalazly si¢ punkty, w ktdrych
oferowane s3 auta uzywane, zlokali-
zowane przy salonach sprzedazy no-
wych samochodéw.

* Kupujac samochdd uzywany zalezy
nam przede wszystkim na tym, aby
byt on sprawny, aby$my nie mieli np.
dodatkowych kosztéw zwiazanych
z naprawami. Taka pewno$¢ moze
nam da¢ zakup z wiarygodnego Zr6-
dla, dostep do petnej historii auta
oraz potwierdzone takie kluczowe
elementy jak stan techniczny, doko-
nywanie niezbednych napraw czy
okresowego serwisu oraz oczywiscie
przebieg. Dlatego nie dziwi fakt, ze
najpopularniejszym sposobem na
szukanie dobrych samochodéw jest
sprawdzenie czy wéréd rodziny lub
znajomych nie ma akurat interesuja-
cego nas auta na sprzedaz. W takiej
sytuacji warto tez szukaé oferowa-
nych coraz liczniej na rynku wtér-
nym samochodéw po wynajmie
dtugoterminowym, w przypadku
keérych wystepuja whasnie te najbar-
dziej pozadane przez Polakéw cechy
aut uzywanych tj. szczegétowa histo-
ria uzytkowania, napraw, rzeczywi-
sty przebieg, regularne serwisowanie

— méwi Daniel Aleks, ekspert Pol-
skiego Zwiazku Wynajmu i Le-
asingu Pojazdéw (PZWLP).

Realne obawy o stan techniczny

i histori¢ eksploatacji

Polacy zapytani o trudnosci jakie
napotykaja w trakcie szukania auta
uzywanego, w pierwszej kolejno-
$ci wymieniajg zly stan techniczny
(55 proc.), brak zaufania do sprze-
dajacego (42 proc.) oraz nieznana
lub niewiarygodna histori¢ eksplo-
atacji (41 proc.). Obawy, jakie maja
Polacy, sa czesto odzwierciedleniem
nieprzyjemnych doswiadczen, ktdre
maja za sobg w zwiazku z kupnem ta-
kiego auta. Jednoczesnie, az 82 proc.
badanych podkresla, ze w przy-
padku zakupu samochodu uzywa-
nego, najwazniejszy jest dla nich
w pelni udokumentowany stan tech-
niczny (82 proc.) oraz w pelni udo-
kumentowany przebieg samochodu
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(80 proc.). Niestety, czgsto zdarza sie,
e to co jest napisane w ogloszeniu,
nie oddaje faktycznego stanu auta.
Dlatego, szukajac sprawdzonego sa-
mochodu o pelnej, udokumentowa-
nej historii, warto rozejrzec si¢ szerzej
niz dotychczas.

W Polsce w ostatnim czasie coraz
wigcej uzywanych aut jest sprzeda-
wanych przez firmy specjalizujace si¢
w zarzadzaniu flotami firmowymi.
W zwigzku z tym, warto wziaé pod
uwagg takze oferty sprzedazy aut po
wynajmie diugoterminowym, do-
stepne na stronach www poszcze-
gélnych firm wynajmujacych lub
organizadji je zrzeszajacej — Polskiego
Zwiazku Wynajmu i Leasingu Pojaz-
déw (PZWLP).

Jaka kwote Polacy przeznaczaja
na zakup auta uzywanego?

Polacy zapytani o budzet jaki prze-
znaczaja na zakup auta uzywanego
s3 podzieleni w swoich deklaracjach.
29 proc. ankietowanych poszukuje na
rynku wtérnym samochodu o warto-
§ci nie przekraczajacej 10 tys. 35 proc.
badanych skupia si¢ na autach uzywa-
nych, za kidre trzeba zaptaci¢ kwote
pomiedzy 10 a 20 tys. zk 1/3 oséb
(33 proc.), przeznacza na ten cel wyz-
sza sumg — dla nich zakup dobrego
i sprawdzonego auta uzywanego to
wydatek pomiedzy 20 a 50 tys. zk
Tylko 3 proc. Polakéw staje si¢ wiasci-
cielami samochodéw z rynku wt6r-
nego o wartosci powyzej 50 tys. zk.
Doswiadczenia Polakéw nie takie zte?
Jak pokazaly wyniki badania, az
46 proc. Polakéw przyznaje, ze jesli
bedg kupowa¢ kolejne auto, to be-
dzie to nadal samochéd uzywany.
W tej grupie badanych, az 47 proc.
podkresla, ze samochody uzywane
moga by¢ bardzo dobre, trzeba tylko
wiedzie¢ gdzie i jak ich szukaé. Jed-
noczesnie, 8 proc. badanych zadekla-
rowalo, ze przy nastgpnym zakupie
samochodu na pewno nie wezma pod
uwagg auta uzywanego, tylko zdecy-
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duja si¢ na zakup nowego. Wynika to
przede wszystkim ze zych doswiad-
czen, ktdre mieli w trakcie kupna sa-
mochodu na rynku wtérnym. Jakich?
27 proc. Polakéw uwaza, ze zakup
auta uzywanego trwat zbyt dlugo.
Z kolei 24 proc. jest zdania, ze
trudno jest znalez¢ samochdd uzy-
wany z wiarygodnym i udokumen-
towanym stanem technicznym oraz
przebiegiem. — Trzeba pamigtaé, ze
te obawy zostaja wykluczone jesli
szukamy samochodu wsréd tych po
wynajmie dlugoterminowym. S3 to
auta sprzedawane bezposrednio przez
wiasciciela, czyli firme wynajmu diu-
goterminowego, pochodza z polskich
sieci dealerskich, a dla kupujacego do-
stepna jest petna i szczegétowa histo-
ria uiydmwania. Co wazne, s one
zawsze serwisowane zgodnie z re-
strykcyjnymi zaleceniami producen-
téw samochodéw, a kazda naprawa
jest w petni udokumentowana, na-
wet ta z zakresu blacharsko — lakier-
niczego. Auta te nie posiadajg réwniez
zadnych wad prawnych — méwi
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Michat Cierniak, ekspert Polskiego
Zwiazku Wynajmu i Leasingu Po-
jazdéw (PZWLP).

Rynek ro$nie — wiecej

mozliwosci dla kupujacych

Rynek wynajmu diugotermino-
wego w Polsce rosnie bardzo dyna-
micznie — co wigcej, tempo wzrostu
zwicksza si¢ juz od kilku lat. Dyna-
mika rozwoju wynajmu dtugoter-
minowego w 2018 roku wyniosta
az 17,5 proc. t/r i byla to rekor-
dowa warto$¢ w historii. Jednocze-
$nie, branza rozwijata si¢ znacznie
szybciej od konkurencyjnych form
finansowania i uzytkowania aut
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stuzbowych przez firmy. W ubie-
glym roku firmy wynajmu dtugo-
terminowego kupily o 23,4 proc.
wigcej nowych aut osobowych niz
rok wezesnie;j.

To oznacza, ze branza ta bedzie
coraz bardziej widoczna takze na
rynku wtérnym, a osoby szukajace
tzw. sprawdzonego samochodu
z drugiej reki beda miaty dostep do
coraz szerszej oferty aut uzywanych
po wynajmie diugoterminowym
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— méwi Leszek Pomorski, czlo-
nek zarzadu Polskiego Zwiazku
Wynajmu i Leasingu Pojazdéw,
prezes Alphabet Polska.

Wynajem diugoterminowy to no-
woczesna i przede wszystkim co-
raz bardziej popularna w Polsce
forma finansowania oraz uzytkowa-
nia samochodéw stuzbowych przez
firmy i przedsigbiorcéw. Po pol-
skich drogach jezdzi obecnie tacznie
ok. 250 tys. aut uzytkowanych przez
firmy w wynajmie ditugotermino-
wym, z czego ok. 80 proc. z nich na-
lezy do firm zrzeszonych w PZWLP.
Auta uzytkowane sg przez firmy za-
zwyczaj ok. 3 — 3,5 roku, a po tym
czasie trafiajg do sprzedazy na rynku
wtérnym. To daje duza przestrzert
osobom, ktére cheg kupi¢ spraw-
dzone auto z drugiej reki. Obec-
nie na rynek wtérny trafia rocznie
ok. 60 — 70 tys. samochodéw uzy-
wanych po wynajmie dtugotermi-
nowym. Liczba ta bedzie jednak
w najblizszych latach szybko rosta. Sa
to samochody reprezentujace petny
przekr6j marek i modeli oferowanych
na polskim rynku, z réznymi prze-
biegami, cz¢sto ponadprzecigtnie
wyposazone i dysponujace 2 kom-
pletami opon sezonowych.



