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Zroznicowane nastroje

Z najnowszego ,Barometru EFL” wynika, ze w Ill kwartale
br. nastroje przedsiebiorcéw w poszczegélnych branzach
sq zréznicowane. Po wzrostach odnotowanych we
wszystkich branzach w poprzednim kwartale, wzrost
nastapit jedynie w przypadku budownictwa i produkg;ji.
Co warto podkresli¢, ich subindeksy sa tez wyzsze niz
gtowny odczyt,Barometru EFL” (52,2 pkt.) i wynosza
odpowiednio 57,3 pkt. oraz 56,6 pkt.

[

Radostaw Wozniak

wiceprezes zarzadu, EFL

Réznica miedzy poprzednim pomia-
rem a obecnym jest takze to, ze wéw-
czas warto$¢ subindeksu dla kazdej
branzy byta wyzsza niz 50 pkt. Bran-
zowy obraz, jaki wylania si¢ z na-
szego ,Barometru” w III kwartale,
bardziej niz w ostatnich pomiarach
przedstawia zréznicowane nastroje
w badanych segmentach gospo-
darki. Mozemy je podzieli¢ na dwie
grupy. W pierwszej, w ktdrej znaj-
duja sic budownictwo, HoReCa
i produkeja, prég ograniczonego
rozwoju (OR) zostal wyraznie prze-
kroczony. To bardzo dobra wiado-
mos¢, w szezegblnosci w przypadku
produkgji przemystowej, ktdra, jak
wynika z ostatnich danych GUS, wy-

hamowata dosy¢ mocno w czerweu.
Druga grupe, w ktérej nie udato
si¢ osiagna¢ poziomu 50 pkt., two-
rza handel, transport i ustugi. Tutaj
martwia nas przede wszystkim firmy
transportowe, ktdre coraz mocniej
zaciagaja hamulec. Firmy transpor-
towe ocenily swojg sytuacja najsta-
biej wérdd wszystkich badanych
branz. Ich subindeks wynidst tylko
47,3 pkt., czyli 0 6,5 pkt. mniej niz
w poprzednim kwartale. Jest to nie
tylko najstabszy wynik dla trans-
portu w historii pomiaru (czyli od
stycznia 2015 roku), ale réwniez
najnizszy, biorac pod uwage wszyst-
kie badane branze. Do takiego rezul-
tatu przyczynily si¢ przede wszystkim
prognozy dotyczace inwestycji. Tylko
8 proc. firm transportowych liczy na
ich wzrost (w II kwartale br. 22 proc.)
— najnizszy wynik wsréd wszystkich
6 branz, podczas gdy ich spadku
spodziewa si¢ az 28 proc. przedsie-
biorcéw. Mniej niz w poprzednim
pomiarze jest réwniez sprzedazowych
optymistow — niecale 29 proc., pod-
czas gdy w drugim kwartale bylo ich

prawie 38 proc.

Popyt na ustugi budowlane

nie stabnie

W I kwartale br. subindeks dla
branzy budowlanej wyniést 57 pkt.,
prawie tyle samo, co kwartal weze-
$niej (57,3 pkt.). Jest to najwyiszy

odczyt branzowy w tym kwartale,
jednak pozostaje daleko od rekor-
dowego wyniku z IV kwartatu 2017
roku (66,7 pkt.). Na dobry wynik,
podobnie jak w II kwartale, wptyw
miat gléwnie sprzedazowy opty-
mizm wéréd firm budowlanych. Po-
nad 41 proc. spodziewa si¢ wzrostu
obrotéw. Co wigcej, przewaga opty-
mistéw nad pesymistami, kt6rzy
obawiajg si¢ wyhamowania sprze-
dazy, wynosi az 36,3 proc. Firmy
budowlane maja wigkszy niz w po-
przednim pomiarze apetyt na in-
westycje. Ich wzrost planuje blisko
28 proc. zapytanych, w II kwartale
wskaznik ten wynidst ponad 17 proc.

Firmy produkcyjne beda
inwestowad wiccej

Istotny wzrost optymizmu obserwu-
jemy w branzy produkeyjnej (0 5,5
pke). Wartos¢ subindeksu ,,Barome-
tru EFL”, dla produkeji w III kwar-
tale br. wyniosta 56,6 pkt., podczas
gdy kwartat wezesniej 51,1 pke. Po-
dobnie jednak jak w przypadku
budownictwa, wynik nalezy do jed-
nych z nizszych w historii pomiaru
i daleko mu do rekordowego od-
czytu z II kwartatu 2017 roku (69
pkt.). Nieco bardziej optymistyczna

ocena koniunktury w produk-
¢ji to pochodna przede wszystkim
pozytywnych prognoz w zakre-
sie inwestycji. Niemal 36 proc. za-
rzadzajacych matym lub srednim
biznesem produkcyjnym planuje
wigcej inwestowal. Kwartat weze-
$niej takg deklaracj¢ ztozyt tylko co
dziesiaty zapytany. W poréwnaniu
do II kwartatu spad! nieco odsetek
0s6b liczacych na wzrost zaméwient

— 240 proc. do 36 proc.

Firmy handlowe zaczynaja
szukad ,,dna”

W III kwartale br. subindeks ,Ba-
rometru EFL” dla handlu wynidst
48,9 pke. Jest to wynik stabszy niz
w poprzednim kwartale (2,9 pkt.).
Jest to takze jeden z najnizszych od-
czytéw dla branzy — nizszy byt tylko
w I kwartale br. (48,2 pkt.). Za-
wazyly na nim stabsze niz kwartat
wezesniej prognozy dotyczace in-
westycji i sprzedazy. Po pierwsze,
tylko 18 proc. firm handlowych
spodziewa si¢ wiccej inwestowac.
Po drugie, przedstawiciele branzy
handlowej sygnalizuja spadek zamé-
wien. Wiecej spodziewa si¢ sprzeda-
waé tylko 29 proc. firm, co oznacza
spadek o ponad 4 p.p. w pordwna-
niu do II kwartatu tego roku.

HoReCa zdaje sobie

sprawe z konica sezonu

W III kwartale br. subindeks , Ba-
rometru EFL” dla HoReCa wy-

ni6st 55 pke. i byt az o 8 pk. nizszy
niz w II kwartale br. Na odczyt
wplynely gtéwnie stabsze prognozy
dotyczace inwestycji i sprzedazy. Po
pierwsze, 23 proc. hoteli, restaura-
¢jiifirm cateringowych spodziewa
si¢ wiecej inwestowad. Odsetek in-
westycyjnych optymistéw jest wigc
0 5 p.p. nizszy niz kwartat wcze-
$niej. Co wigcej, po rekordowym
odsetku optymistéw sprzedazo-
wych w II kwartale, w tym pomia-
rze nie jest juz tak kolorowo. Na
wzrost zaméwien liczy 43 proc.
respondentéw (o 17 p.p. mniej).
Biorac jednak pod uwage wszyst-
kie branze, ten wynik jest najwyz-
szym uzyskanym w tym kwartale
w obszarze sprzedazy.

Firmy ustugowe

W stagnacji

Subindeks ,,Barometru EFL” dla
ustug wynidst 49,5 pke. i byt 0 4,9
pkt. nizszy niz kwartal wezesniej.
Jest to takze jeden z najstabszych
wynikéw w historii pomiaru. Po-
dobnie jak w wigkszosci badanych
branz, na odczyt wplynely gor-
sze prognozy dotyczace inwesty-
¢ji i sprzedazy. Wigcej inwestowad
planuje tylko 11 proc. firm ustugo-
wych, podczas gdy kwartat weze-
$niej 33 proc. Wigcej zaméwien
oczekuje natomiast blisko 29 proc.
respondentéw — w II kwartale od-
setek ten byl nieco wyzszy i wy-
niést 31 proc.
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Szanowni Panstwo

Rynek leasingu zmienia sie nieustajaco. My musimy zmienia¢ sie
wraz z nim. Dlatego tym razem raport Perly Polskiego Leasingu
nie jest oparty na podstawie wynikéw spétek leasingowych.

Postanowili$my za to doceni¢ trzy firmy, ktére w naszej ocenie
wyrdzniaja sie dynamicznym rozwojem i oferta dostosowana do

Za konsekwentne realizowanie strategii rozbudowy kanatéw
zewnetrznych, takich jak obecnos¢ w salonach dealerskich
oraz kanatach zdalnych (wnioski online w bankowosci
internetowej i mobilnej ING), dzieki czemu w pierwszej
potowie 2019 r. spdtka odnotowata bardzo wysoki, ponad 28
proc. wzrost wartosci zawartych umoéw leasingu i wydanych
aktywdéw w poréwnaniu do analogicznego okresu 2018 roku.

Firma jest obecna na rynku od ponad 20 lat jest jedna z naj-
wigkszych instytucji leasingowych w Polsce. ING Lease Pol-
ska wchodzi w sktad Grupy Kapitatowej ING Banku Slaskiego.
Zapewnia klientom bezpieczny dostep do atrakcyjnego finan-
sowania ruchomosci i nieruchomosci. Jej priorytetem jest in-
dywidualne podejscie do klientéw i transakeji. W ofercie ING
Lease dostgpne sa programy uproszczone z formalnosciami
ograniczonymi do minimum — bez dokumentéw finansowych,
bez weksla. W ramach utatwiania i przyspieszania komunikacji
z klientami w zeszlym roku ING Lease uruchomito mozliwos¢
samoobstugi w procesie wnioskowania o leasing.

{52 | Pekao Leasing

Za stworzenie oferty, ktéra minimalizuje ryzyko

i gwarantuje przejrzysta forme wspoétpracy oraz korzystne
warunki finansowe, dzieki czemu klienci firmy moga
koncentrowac sie na podstawowej dziatalnosci swojego
biznesu, powierzajac jego finansowanie pod opieke
ekspertow z,PEKAO LEASING".

»,PEKAO LEASING?” jest spotka zalezna Banku Pekao oraz
funkcjonuje w obrebie grupy PZU. Obecnie, w ramach struk-
tury spotki, dziata 28 oddziatéw wiasnych na terenie calej
Polski. Ustugi leasingowe , PEKAO LEASING” sa réwniez do-
stepne w sieci placéwek Banku Pekao na terenie catego kraju.
,PEKAO LEASING” w swojej kompleksowej ofercie posiada:
leasing samochodowy, leasing samochodéw cigzarowych, leasing
maszyn i urzadzen, leasing nieruchomosci, leasing dla lekarzy.
Czynnikami wptywajacymi na przewage konkurencyjna oferty
»,PEKAO LEASING” s3 m.in. minimalizacja ryzyka, przejrzy-
sta forma wspétpracy oraz korzystne warunki finansowe.

ewoluujacych potrzeb klientéw. Tradycyjnie tez zapraszamy do
lektury komentarzy ekspertéw, warto czerpac od nich wiedze
i sugerowac sie ich wieloletnim rynkowym doswiadczeniem.

Redakcja

SGB/ Leasing

Za konsekwentne realizowanie potrzeb inwestycyjnych
klientéw z zachowaniem najwyzszych standardéow
rynku. SGB Leasing wspiera klientéw na kazdym etapie
przedsiewziecia, dzieki czemu moga oni konsekwentnie
budowac konkurencyjnos¢ swojej dziatalnosci.

SGB Leasing oferuje petne wsparcie dla swoich klientéw
na kazdym etapie przedsigwzigcia finansowego. Jako Spot-
dzielcza Grupa Bankowa gwarantujemy absolutnie bez-
pieczne zaplecze finansowe w postaci 100 proc. polskiego
kapitatu. Firma posiada pelng ofert¢ finansowa w zakre-
sie leasingu operacyjnego, finansowego oraz pozyczki dla
rolnikéw i lekarzy. Leasing z SGB to najlepszy, najbardziej
przyjazny i najbezpieczniejszy wybér dla rozwoju dziatal-
nosci i budowania przewagi konkurencyjnej.

Branza leasingowa sie cyfryzuje

Leasing to jedna z najszybciej rozwijajacych sie form
finansowania inwestycji polskich firm. Teraz stoi przed
wyzwaniem zwigzanym z cyfryzacjq swoich ustug i kanatow
kontaktu z klientem. Dostepny na rynku od niedawna
leasing online szybko zdobywa popularnos¢, a w tym
kierunku powoli zmierzaja wszyscy gracze na rynku.

¢ Tradycyjne firmy leasingowe do-
strzegaja potrzebe zmiany w kie-
runku rozwoju technologicznego,
procesowego i customer experience
swoich ustug. Natomiast uwazam,
7€ S jeszcze na wstepnym etapie tej
drogi. W branzy leasingu jest jesz-
cze duzo do zrobienia w tym obsza-
rze — moéwi agengji informacyjnej
Newseria Biznes Wojciech Kazimier-

ski, prezes LeaseLink.

W segmencie onlinowy

bedzie sie duzo dziato

Zaréwno indywidualni, jak i bizne-
sowi klienci coraz cz¢éciej przenosza
si¢ do internetu. Wedlug Gemiusa
w ubiegtym roku 56 proc. Polakéw
kupowato w sieci, a ten odsetek ro-
$nie z kazdym rokiem. W internecie
zapada coraz wigcej decyzji zaku-
powych. Stad firmy leasingowe, jak
i kazda inna branza, musza wdra-
za¢ nowe technologie, cyfryzo-
wa¢ swoje ustugi i kanaly kontaktu
z klientem. Przykladem jest do-
stgpny od niedawna na rynku le-
asing online. — Przyszto$¢ leasingu
online jest $wietlana — tak samo jak
kazdego innego segmentu, ktéry
przenosi swoje ustugi do Internetu.
W tym obszarze jest duzy potencjat
i duzo do zrobienia. Nie ulega wat-

pliwosci, ze zmieniaja si¢ klienci,
ich potrzeby, sposéb kupowania
— nie tylko ubran czy samochodéw,
lecz takze ustug finansowych. Dla-
tego w tym segmencie onlinowym
tez bedzie sie duzo dziato. Klienci
beda oczekiwaé od kazdej firmy le-
asingowej mozliwosci wykupienia
ustugi w modelu samoobstugowym
— méwi Wojciech Kazimierski.

W czasie rze tym

Jak podkresla, fundamentalna réznica
pomiedzy tradycyjnym a onlinowym
leasingiem jest to, ze klient jest w sta-
nie zaspokoi¢ swoja potrzebg w czasie
rzeczywistym. — Zeby to zobrazowaé,
postuze si¢ przykladem przelewéw,
keére kiedy$ wypisywalismy odrecz-
nie i nosilismy do okienka w banku,
stalismy w kolejce i musielismy si¢
dostosowa¢ do godzin otwarcia. Te-
raz wykonujemy je przez telefon albo
Internet, o dowolnej porze i w do-
wolnym miejscu. W leasingu online
caly proces odbywa si¢ w sieci. Nie
polega to tylko na wypelnieniu lan-
ding page’a i oczekiwaniu na kontake
z handlowcem. Mowa o takiej ustu-
dze, w ktdrej klient zatatwia wszystko
W internecie, z poziomu swojego
komputera: przechodzi weryfikacje

kredytowa, zapoznaje si¢ z umowa

i od razu ja akeeptuje — méwi Woj-
ciech Kazimierski. Ustugi leasingu
online do tej pory ograniczaly si¢
w zasadzie do wypelnienia formula-
rza internetowego z prosba o kontake
zagentem, przy czym i tak konieczne
bylo podpisanie papierowej umowy
w obecnosci kuriera i odestanie do-
kumentéw do weryfikacji leasingo-
dawcy. Obecnie klient moze przejs¢
caly procedurg — od ztozenia wnio-
sku, weryfikacji kredytowej, po
podpisanie umowy i sfinalizowanie
transakeji — w 100 proc. przez In-
ternet. Weryfikacja kredytowa trwa
kilka minut, procedury sa maksy-
malnie uproszczone i klient moze
wszystko zrobi¢ sam, bez potrzeby
kontaktu z agentem. — Przedsi¢-
biorca, ktéry potrzebuje jakiegos

$rodka trwatego do prowadzenia czy
rozwijania swojej firmy, spotyka si¢
z nasza ustuga w sklepach interneto-
wych badZ stacjonarnych, kt6re sprze-
daja tego typu urzadzenia i w prosty
sposéb moze sfinansowaé swoj za-
kup leasingiem — méwi prezes Lease-
Link. — Nasza oferta skierowana jest
do dwoéch typéw odbiorcéw — do
wszelkiego rodzaju sprzedawcéw
$rodkéw trwatych, nastawionych na
przedsigbiorcéw oraz do mikro-, ma-
tych i $rednich firm, ktdre tych zaku-
péw dokonuja.

Znaczenie fintechéw

— Sektor fintech rozwija si¢ w Pol-
sce bardzo dobrze, w dynamicz-
nym tempie. Jest to zapewne
poklosie tego, ze caly polski sek-

tor bankowy jest jednym z naj-
nowoczesniejszych na $wiecie. Ze
wzgledu na wickszy dostep do ka-
pitalu za granica rozwija si¢ kilka
firm, kedre sa liderami w tym ob-
szarze, szczegblnie w consumer
bankingu i otwartej bankowo-
$ci — méwi Wojciech Kazimier-
ski. — W segmencie fintechowym
bardzo wiele firm koncentruje si¢
na zaspokajaniu potrzeb klien-
téw biznesowych, mikro- i ma-
tych przedsigbiorstw. Ustugi takie
jak leasing, factoring czy rdézne
raty dla firm s3 bardzo popularne
i oczekiwane przez klientéw biz-
nesowych. Branza leasingowa ma
blisko 30-proc. udzial w finanso-
waniu inwestycji firm. Z danych
Zwiazku Polskiego Leasingu wy-
nika, ze w ubieglym roku branza
sfinansowata inwestycje o tacznej
wartosci 82,6 mld zt. Wzrost na
poziomie 21,8 proc. roku do roku
byt najwyzszy od 11 lat. Laczna
warto$¢ aktywnych uméw obstu-
giwanych przez sektor leasingowy
na koniec ubieglego roku wynio-
sta 146,6 mld z1, co z kolei oznacza
ponad 22-proc. wzrost. Niezmien-
nie najwyzszy udziat w rynku
(48,4 proc.) ma finansowanie po-
jazdéw osobowych i dostawczych
do 3,5 tony, ale wyniki nakreca tez
dobra koniunktura w gospodarce
i rosnace zainteresowanie firm fi-
nansowaniem maszyn i urzadzen
(w zesztym roku wzrost w tym
segmencie byl bliski 18 proc.
rok do roku).
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Rynek leasingu na podobnym poziomie
jak przed rokiem

Portfel aktywnych umoéw leasingowych rozwija sie

(+15 proc. r/r), jednak dynamika nowych kontraktow
leasingowych wyhamowata w | potowie tego roku.
Badania pokazuja, ze ponad potowa (58 proc.) badanych
przedstawicieli matych firm uwaza, ze za 10 lat leasing
bedzie przynosit korzysci podatkowe.

Andrzej Sugajski

dyrektor generalny,
Zwigzek Polskiego Leasingu

W pierwszej potowie 2019 r. roku
dynamicznie rozwijat si¢ aktywny
portfel branzy leasingowej. Wartos¢
aktualnie trwajacych kontraktéw wy-
nosi 157,1 mld zt, czyli jest o 15 proc.
wyzsza niz przed rokiem (dane na ko-
niec czerwca 2019 .). Jednak wartosci
nowych uméw podpisanych od stycz-
nia do korica czerwea br. zanotowata
niewielki spadek (- 0,6 proc.) /1, przy
tacznym finansowaniu nowych kon-
traktéw na poziomie 38,7 mld zt.
Wyniki branzy leasingowej w I pét-
roczu pozostawaly pod istotnym
tywem zmian prawnych w zakre-
sie podatku dochodowego od pojaz-
déw osobowych. Wprowadzone, pod
koniec ubieglego roku zmiany, nie
stanowily co prawda czynnika decy-
dujacego, ale znacznie przyspieszyly
decyzje przedsigbiorcow o zakupie aut
jeszeze w 2018 roku. W efekcie prze-
sunglo to znaczng czgs¢ tegorocznego
popytu inwestycyjnego na koicowke
2018 . Poprawiajace si¢ w kolejnych
miesigcach wyniki pozwalajg sadzi¢,
ze branza leasingowa, 2019 r. zamknie
dodatnim wynikiem, cho¢ nie tak
spektakularnym, jak w ostatnich la-
tach. Branza leasingowa w ciagu
pierwszych 6 miesiccy tego roku sfi-
nansowata pojazdy lekkie o warto-
§ci 16,5 mld 2, co stanowito wynik
o — 6,8 proc. nizszy przed rokiem
(wéwezas zawarto kontrakty na po-
jazdy o facznej wartosci 17,8 mld zt).
Ta kategoria rynku obejmuje za-
réwno pojazdy osobowe, ktdre za-
notowaly -9,6 proc. spadek, jak tez
pojazdy do 3,5 t. (+8,5 proc. wzrost
wartosci finansowania r/r). Samo-
chody osobowe i dostawcze do 3,5 t.
maja wysoki, bo 42,8 proc. udziat

w rynku leasingu.

Pozostale segmenty

rynku leasingu osiagnely

dodatnie wyniki

W I potowie roku klienci firm leasin-
gowych przy pomocy leasingu i po-
zyczki inwestycyjnej sfinansowali
srodki transportu cigzkiego o warto-
§ci 10,8 mld, przy +4,4 proc. dyna-
mice finansowania (t/r). Do tej grupy

zaliczane s takie aktywa jak ciagniki

siodfowe (ich finansowanie wzrosto
0 +13,5 proc. 1/r), pojazdy cigzarowe
powyzej 3,5 tony (+6,4 proc. 1/r),
naczepy/przyczepy (+1,4 proc. t/r),
autobusy (=30,3 proc.), samoloty,
statki i $rodki transportu kolejowego
(12,6 proc.) czy pozostale pojazdy
(+16,2 proc.).

Zaréwno $rodki transportu cigzkiego
jaki i kolejny segment rynku tj. ma-
szyny i urzadzenia utrzymuja zbli-
zone, ok 28 proc. udzialy w rynku
leasingu. W ciagu pierwszych sze-
$ciu miesigey tego roku, przedsie-
biorcy przy pomocy leasingodawcéw
sfinansowali swoje inwestycje w ma-
szyny i urzadzenia o tacznej wartosci
10,7 mld zt, co skutkowato +3,7 proc.
wzrostem r/r. W tym segmencie do-
datnie dynamiki byly obserwowane
w zakresie finasowania maszyn bu-
dowalnych (+6,6 proc. t/r), 1T
(+8,3 proc. 1/r), maszyn do produk-
cji tworzyw sztucznych (+5 proc. t/r)
czy innych maszyn (+25,8 proc. t/1),
natomiast w strefie spadkéw pozosta-
walo finasowanie maszyn rolniczych

1. AKTYWA

(12,3 proc. t/r), maszyn poligraficz-
nych (-16,4 proc. 1/r) czy sprz¢tu me-
dycznego (-21,4 proc. t/r). Istotny,
+34 proc. wzrost t/1, osiagnelo finan-
sowanie nieruchomosci, przy warto-
$ci nowych kontraktéw na poziomie
371 mln zt. Znaczacy udziat w tym
wyniku mialy kontrakty dotyczace
finansowania obiektéw handlowych
i ustugowych, obiektow biurowych
i innych nieruchomosci.

Wplyw leasinguna
gospodarke i opinie MSP

Rozwdj polskich przedsi¢biorstw
leasingowych jest powiazany ze
wzrostem i dojrzewaniem polskiej
gospodarki. Wzrost wartosci no-
wych uméw leasingowych (wlicza-
jac pozyczki) w danym kwartale
o 1 proc. prowadzi do wzrostu na-
kladéw inwestycyjnych na $rodki
trwate ogétem o 0,17 proc. i przy-
rostu kwartalnego PKB 0 0,19 proc.
Te i inne wnioski ptyng z raportu
,25 lat leasingu w Polsce” przygoto-
wanego przez PwC we wspétpracy
ze Zwiazkiem Polskiego Leasingu
m.in. na bazie wynikéw pracy eko-
nomistéow z SGH. Pelny raport
mozna pobraé ze strony interne-
towej polskiej organizacji leasingo-
wej (www.leasing.org.pl). O tym,
ze firmy korzystajace z leasingu s

taczne aktywa sfinansowane przez firmy leasingowe
w latach 2018 i 2019 (I potowa roku, mid zf)

17,8 16,5

104 108

2018 2019

pojazdy osobowe,
pojazdy dostawcze
i ciezarowe do 3,5
tony

ciezki

2018 2019 2018 2019

transport

103 10,7

maszynyiinne nieruchomosci
urzadzenia
wtymIT
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Kanaty wptywu leasingu na PKB

STYMULUJE INWESTYCJE

Zapewnia dostep do kapitatlu podmiotom
majacym ograniczong zdolnos¢ kredytowa

SPRZYJA INNOWACYJNOSCI

Utatwia dostep do zaawandowanych, drogich
rozwigzan technologicznych

2018 2019 2018 2019

inne

zadowolone z tej formy finansowa-
nia (92 proc.) i deklaruja zamiar po-
nownego skorzystania (42 proc.)
méwig badania zrealizowane przez
CBM INDICATOR, wsréd ma-
tych firm' w IT kw. tego roku. Przed-
sicbiorcy wybierajac leasingodawce
kieruja si¢ oferta cenows (81 proc.
— zsumowane odpowiedzi ,miato
duzy” i ,bardzo duzy wplyw”),
szybko$cia podejmowania decyzji
(76 proc.), otwartoscia na negocja-
cje (71 proc.) oraz jakoscia obstugi
klienta (68 proc.). W opinii matych
przedsi¢biorcow leasing jest ela-
styczniejsza i tarisza dla firm forma
finansowania niz kredyt. Wedtug
przedstawicieli matych firm leasing
jest tez bardziej bezpieczny i przyja-
zny niz kredyt. Przedstawiciele ma-
tych firm optymistycznie patrza na
rynek leasingu za 10 lat. Ponad po-
towa badanych uwaza, ze leasing be-
dzie przynosit korzysci podatkowe
(58 proc.), firma leasingowa zaofe-
ruje samochdd i rozbudowany pa-
kiet ustug dodatkowych (57 proc.)
oraz umozliwi nabycie samochodu
na wlasnos¢ (57 proc.)’. Te i inne
wyniki sugeruja, ze przedsigbiorcy
przyzwyczaili si¢ do modelu funk-
cjonujacego na rynku i przez to
trudniej im sobie wyobrazi¢, ze za-
wieranie umowy leasingowej za 10

Dynamika polskiej
branzy leasingowej
w | potowie 2019 r. (r/r)

-0,6%

2018 /2019

PRZYCZYNIA SIE DO WZROSTU ZATRUDNIENIA
Wiekszy kapitat oznacza wieksza wydajnosc pracy, a przez
to wieksze zapotrzebowanie na prace

Zrédto:Radto, Napiérkowski.,,Rola branzy leasingowej w finansowaniu polskiej gospodarki
i przedsiebiorstw”. Instytut Gospodarki Swiatowej, Szkota Gtéwna Handlowa w Warszawie, 2017

lat moze odbywa si¢ za posrednic-
twem telefonu/ aplikacji (takiego
zdania jest 39 proc. badanych,
35 proc. raczej nie zgadza si¢ z tym
stwierdzeniem, a 26 proc. nie ma
zdania). Wicksza grupa badanych
nie zgadza si¢ tez z teza méwiaca,
ze posiadanie samochodu prze-
stanie mie¢ znaczenie (47 proc.),
a 36 proc. uwaza, ze tak whasnie
bedzie. Co ciekawe, 46 proc. ba-
danych nie bedzie korzystato wy-
tacznie z samochodu na zasadzie
car sharingu, podczas gdy 33 proc.
w taki spos6b wyobraza sobie przy-
szly model mobilnosci (22 proc. ba-
danych nie ma wyrobionego zdania
na ten temat). Badani nie s3 dzisiaj
przekonani takze do tzw. pakietéw
mobilnosci, ktére umozliwia im
przemieszczanie si¢ za pomoca 16z-
nych i skorelowanych metod: sa-
mochodu, takséwki, komunikacji
publicznej. 43 proc. nie uwaza, ze
za 10 lat wykupi taki abonament,
32 proc. jest o tym przekonana,
podczas gdy ¥4 nie ma zdania na ten
temat. Wydaje si¢, ze wiedza na te-
mat wymienionych modeli mobil-
noci nie jest dzisiaj wystarczajaco
szeroka i powszechna.

Wyniki badania koniunktury
branzy leasingowej

Ostatni pomiar koniunktury po-
kazuje, ze ankietowane firmy le-
asingowe oczekuja nieznacznego
wzrostu zatrudnienia, ale tez pogor-
szenia jakosci portfela w III kwar-
tale 2019 r. Jednoczesnie firmy
spodziewaja si¢ wyraznego przy-
spieszenia aktywnosci sprzedazowej
w tym okresie — spodziewany jest
wyzszy poziom finansowania dla
wszystkich badanych grup srodkéw
trwaltych, a wyrazne wzrosty finan-
sowania oczekiwane sa w zakresie fi-
nansowania pojazdéw lekkich oraz
segmentu maszyn i I'T.

Troche stabsze, ale wciaz wyraz-
nie pozytywne perspektywy ry-
sujg si¢ dla finansowania $rodkéw
transportu cigzkiego. Dodatnig dy-
namike¢ wzrostu w III kw. br. po-
winien uzyska¢ réwniez sektor
finansowania nieruchomosci.

Prognoza na 2019 r.

Prognoza wynikéw branzy leasingo-
wej pokazuje istotne wyhamowanie
po 6 latach intensywnego rozwoju
rynku. Dynamika branzy leasingo-
wej w 2019 . na poziomie 2,4 proc.
bedzie zgodna z prognozowanym
wzrostem inwestycji prywatnych
i scenariuszem rozwoju gospodar-
czego w Polsce. W 2019 r. branza le-
asingowa mozne udzieli¢ tacznego
finansowania o wartosci przekracza-
jacej 84,6 mld zt.

1. CBM INDICATOR, ,,Mate firmy o ustu-
gach finansowych 2019, termin realizacji ba-
dania: IT kw. 2019r.

2. Tamsze.
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Leasing dzwignig inwestycji w Unii Europejskie;

Rynek leasingu odpowiada za wazng czes¢ inwestycji

w Unii Europejskiej. Wedtug ostatnich danych Eurostatu
za 2017 rok, w catej Wspoélnocie inwestycje sektora
publicznego i prywatnego wyniosty 3,1 biliona euro.

W tym samym roku - jak podaje federacja europejskich
firm leasingowych Leaseurope - warto$¢ nowo
wydzierzawionych przedmiotéw wyniosta 342,4 mid euro
w 22 panstwach Unii. Oznacza to, ze wartos¢ udzielonego
w 2017 roku leasingu stanowita ponad 11 proc. wartosci
inwestycji dokonanych w catej UE.

Wedtug danych Eurostatu, w ciagu
minionej dekady jedynie Szwecja,
Austria i Niemcy zwickszyly udziat
inwestycji w relacji do PKB w poréw-
naniu z 2007 rokiem, natomiast w 24
z 28 patistw czbonkowskich stosunek
inwestycji do PKB zmalat. Europej-
ski Bank Centralny przyznaje, ze ro-
snacy popyt na forme finansowania,
jaka jest leasing $wiadczy o wzroscie
znaczenia pozabankowego finanso-
wania gospodarki. Polska branza le-
asingowa przez ostatnie kilka lat
rozwijata si¢ bardzo dynamicznie.
Skala sfinansowanych nig inwesty-
cji wzrosta w przeciagu 20 lat prawie
dziesigciokrotnie. Istnieje kilka czyn-
nikéw, keére wplynely na dynamike
branzy — dobra sytuacja gospodarcza,
wysokie tempo wzrostu PKB, niskie
stopy procentowe, bardzo dobra sy-

tuacja polskich przedsigbiorstw oraz
absorpcja $rodkéw unijnych. Ubie-
gloroczny spektakularny wzrost wy-
sunat polski rynek leasingu na piata
pozycje w Unii Europejskiej za
Wielka Brytania, Niemcami, Francja
i Whochami, a przed Szwecje i Ho-
landie, keérych PKB jest wigkszy niz
PKB naszego kraju. Oznacza on réw-
niez, ze niemal co trzeci Ztoty wydany
w 2018 roku na inwestycje pochodzit
z leasingu — podkresla Pawel Pach,
prezes PKO Leasing.

Leasing coraz bardziej popularny
w Unii Europejskiej i w Polsce
Dynamicznie ro$nie warto$¢ udzie-
lonego finansowania poprzez leasing,
ktére staje si¢ dogodna dzwignia dla
inwestycji, szczegdlnie w przypadku
miodych, wzrostowych, matych oraz

najmniejszych podmiotoéw gospodar-
czych, a takze start-upéw. Choé euro-
pejska Wspdlnota ma za soba ponad
dwa lata silnej poprawy koniunk-
tury, inwestycje w relacji do jej PKB
s3 wciaZz na nizszym poziomie niz
przed wielkim globalnym kryzysem
finansowym. Potrafily je zwickszy¢
jedynie Szwecja, Austria i Niemcy,
a poziom sprzed kryzysu wyrdw-
nata takze Belgia. W 24 z 28 paristw
cztonkowskich, w tym takze w Pol-
sce, stosunek inwestycji do PKB si¢
obnizyl. Rynek leasingu dynamicz-
nie ro$nie, a juz teraz odpowiada za
wazna cze$¢ inwestycji w Unii Euro-
pejskiej. Wedtug danych Eurostatu
za 2017 rok w calej Wspdlnocie in-
westycje sektora publicznego i pry-
watnego wyniosly 3,1 biliona euro.
W tym samym roku — jak podaje fe-
deracja europejskich firm leasingo-
wych Leaseurope — warto§¢ nowo
wydzierzawionych aktywéw wynio-
sta 342,4 mld euro w 22 paristwach
Unii. Oznacza to, ze warto$¢ udzielo-
nego w 2017 roku leasingu stanowita
ponad 11 proc. wartoéci inwestycji
dokonanych w catej UE. Gdyby do-
taczy¢ szes¢ pozostatych paristw, dla
keérych nie ma danych poréwnaw-
czych, wynik ten zapewne bylby jesz-

cze lepszy. Dla poréwnania, w 2017
roku banki ze strefy euro udzielity
przedsi¢biorstwom kredytéw o war-
todci nieco przekraczajacej 100 mld
euro, gdy tymczasem z calej puli
udzielonego leasingu 69 proc., a wiec
ponad 236 mld euro trafifo do przed-
siebiorstw. Europejski rynek leasingu
w okresie poprawy koniunktury osia-
gat wysoka dynamike wzrostu. W la-
tach 20142015 roczne wzrosty nowo
udzielanego finansowania w tej for-
mie siggaly 8 proc., by w 2016 roku
przekroczy¢ 10 proc., a w 2017 roku
zblizy¢ si¢ do 16 proc. W wielu kra-
jach — podobnie jak w Polsce — le-
asing staje si¢ coraz czgsciej rozwazang
przez przedsi¢biorcow alternatywa

dla pozyskania finansowania na in-
westycje z innych Zrodet — zwraca
uwage Pawel Pach, prezes zarzadu
PKO Leasing,

Finansowanie leasingiem najszyb-
ciej rosnie w tych krajach, gdzie
kryzys najmocniej dotknat gospo-
darke, a sektor bankowy zmaga si¢
weiaz z duzymi wolumenami ztych
kredytéw. Wysoka dynamike osiaga
w Grecji, we Whoszech, Portuga-
lii, na Wegrzech, Litwie i Lotwie.
Polskie firmy leasingowe udzie-
lity w 2018 roku finansowania na
82,6 mld z}, czyli 0 21,8 proc. wi¢-
cej niz rok wezesniej, bedac pod
wzgledem dynamiki rynku w euro-

pejskiej czotdwee.

Dynamicznie rosnie wartosc udzielonego
finansowania poprzez leasing, ktore staje si¢
dogodna dzwignia dla inwestycji, szczegolnie
w przypadku mlodych, wzrostowych, malych
oraz najmniejszych podmiotow gospodarczych,

a takze start-upow.

Coraz wigcej przedsigbiorcow wybiera leasing w ING

ING Lease obstuguje juz prawie 27 tys. klientow.

W pierwszym pétroczu spétka odnotowata bardzo
wysoki, ponad - 28 proc. wzrost wartosci zawartych
umow leasingu i wydanych aktywéw w poréwnaniu do
analogicznego okresu 2018 roku, podczas gdy caty rynek
leasingu w Polsce lekko wyhamowat. Czemu spétka

zawdziecza tak dobre wyniki?

Prowadzenie wiasnej firmy to nie
lada wyzwanie. Zeby odnies¢ suk-
ces w biznesie, trzeba sprostac
trudnosciom, z ktérymi codzien-
nie spotyka sie kazdy przedsie-
biorca.—WING Lease chcemy by¢
partnerem i wspiera¢ naszych
klientéw w osigganiu sukcesow.
Przede wszystkim staramy sie po-
dazac za oczekiwaniami klientow
oraz dostosowywac oferte doich
potrzeb tak, aby oferowac najlep-
sze, szyte na miare rozwigzania.
Dostarczamy klientom produkty
finansowe, ktére umozliwiaja
szybka i sprawna realizacje inwe-
stycji. Stawiamy na optymalizacje
proceséw operacyjnych, integra-
cje z systemami ING Banku Sla-
skiego oraz ktadziemy nacisk na
automatyzacje, ktéra pozwala
na szybsza obstuge transakgji
- moéwi Ewa tuniewska, Prezes
Zarzadu ING Lease (Polska).

Mocniejsza pozycja

Z nowymi kontraktami o wartosci
ponad 2,7 mld zt ING Lease znacz-
nie umocnito swoja pozycje ryn-
kowa, osiggajac 7,2 proc. udziat
w rynku (vs. 5,6 proc. w analogicz-

nym okresie 2018 roku). Na koniec
czerwca 2019 roku spétka obstu-
giwata juz prawie 27 tys. klien-
téw, co stanowi wzrost o 33 proc.
w poréwnaniu do stanu na ko-
niec czerwca 2018 roku. Catkowita
wartos¢ portfela ING Lease na ko-
niec pierwszego poétrocza 2019
roku wyniosta 9,7 mld zt, co ozna-
cza wzrost 0 23,4 proc. w porow-
naniu do analogicznego okresu
w 2018 roku.

Swojej przewagi konkuren-
cyjne ING Lease upatruje w wy-
korzystaniu potencjatu klientéw
Grupy ING w Polsce i scistej
wspdtpracy z ING Bankiem Sla-
skim. Spotka skupia sie takze
na dalszym rozwoju prostych
i wygodnych produktéw w ob-
szarze leasingu standardowych
aktywoéw. Juz teraz w ofercie
ING Lease mozemy znalez¢ takie
programy uproszczone jak ING
Auto dla samochodéw osobo-
wych i dostawczych do3,5t,ING
Truck dla samochodéw ciezaro-
wych oraz ING Maszyny dedyko-
wany maszynom i urzgdzeniom.
- Na wysoka dynamike wyni-
kéw w pierwszej potowie roku

[ o —
—— T

Ewa tuniewska, Prezes Zarzadu ING Lease (Polska)

wptynat m.in. rozwdj oferty i ka-
natéow dystrybucji w obszarze
pojazddw. Konsekwentnie reali-
zujemy strategie rozbudowy ka-
natéw zewnetrznych, takich jak
obecnos¢ w salonach dealer-
skich oraz kanatach zdalnych
(wnioski online w bankowosci in-
ternetowej i mobilnej ING). Dzia-
tania te pozwolity na osiagniecie
imponujacego, 37 proc. wzrostu
w obszarze finansowania pojaz-
déw do 3,5 T na bardzo konku-
rencyjnym rynku. Warto zwrécic
uwage, ze rynek, wg raportu
opublikowanego przez Zwiazek
Polskiego Leasingu, zanotowat
w tym obszarze spadek o 7 proc.
Dynamika wzrostu w obsza-

rze leasingu maszyn i urzadzen
(26 proc.) oraz transportu ciez-
kiego (21 proc.) jest znacznie
wyzsza od rynku (odpowiedni
3,5 proc.i 8,2 proc.) - dodaje Ewa
tuniewska.

Pracujac narzecz

satysfakgji klientow

ING Lease kieruje oferte za-
réowno do mikro, matych i $red-
nich przedsiebiorcow, jak
i najwiekszych spoétek na pol-
skim rynku. Wspiera polskich
przedsiebiorcéw oraz firmy po-
przez finansowanie zakupow
srodkow trwatych w formie le-
asingu. Oferuje finansowanie
szerokiej gamy ruchomosci (po-

jazdow, maszyn i urzadzen, linii
technologicznych, sprzetu me-
dycznego i IT), jak i nierucho-
mosci (budynkéw biurowych,
obiektéw handlowych, centréw
logistycznych).
Oferta dostepna jest w blisko
360 stacjonarnych placéwkach
ING Banku Slaskiego w catej Pol-
sce, jak réwniez w systemie ban-
kowosci elektronicznej. Klienci
ING moga wypetni¢ wniosek
online w dogodnym dla siebie
miejscu i czasie, bez koniecz-
nosci wychodzenia z biura lub
domu. To wszystko w kilku pro-
stych krokach: po zalogowaniu
do systemu bankowosciinterne-
towej Moje ING, klient wprowa-
dza podstawowe dane pojazdu
(np. marka, model i cena) oraz
wybiera optymalne do swoich
potrzeb i ptynnosci finansowej
warunki umowy leasingu (okres
umowy, wysokos¢ udziatu wia-
snego oraz wartosci koncowej).
To wystarczy, aby otrzymac na-
tychmiast kalkulacje zawierajaca
catkowity koszt leasingu i wyso-
kos¢ miesiecznej raty. Zakoncze-
nie procesu sktadania wniosku
nastepuje po uzupetnieniu da-
nych oraz dodaniu zdje¢ lub ska-
néw wymaganych dokumentéw.
—Mamy nadzieje, ze nasze dziata-
nia przetoza sie na dalszy wzrost
satysfakgji i liczby naszych klien-
tow - podsumowuje Ewa tu-
niewska, Prezes ING Lease.
TEKST PROMOCYINY
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Leasing napedza branze metalowa

Az 012 proc. zwiekszyta sie wartos¢ leasingu na maszyny
i urzadzenia do obrébki metali w 2018 r. To efekt bardzo
szybkiego wzrostu branzy metalowej, ktéra notuje jedne
z najwyzszych dynamik na rynku. Jak utrzymac wysokie
tempo rozwoju w obliczu spowolnienia gospodarczego

i niedoboru pracownikéw?
Anita Grygorowicz

szef zespotu vendorskiego,
Siemens Financial Services

W Polsce dziata ponad 45 tys. firm
z branzy metalowej, a zdecydowana
wiekszoé¢ z nich to mate i $rednie
przedsigbiorstwa. Duza konkuren-
cja wymusza na firmach state podno-
szenie efektywnosci, migdzy innymi
poprzez uruchamianie nowych linii
produkcyjnych. Technologie w tym
zakresie wcigz si¢ rozwijaja — coraz
czesciej odchodzi si¢ od manualne;
obrdbki na rzecz pelnej automatyzacji
systemu produkcyjnego. Taki kieru-
nek zmian jest zgodny z ideg Prze-
mystu 4.0 (tzw. czwartej rewoludji
przemystowej), ktdra bazuje na cyfro-
wych rozwiazaniach i dazy do integra-
qi nowoczesnych systemow i maszyn,
co znaczaco poprawia produktyw-
no$¢ przedsigbiorstwa. Czy mimo
wyzwatl, jakie stang przed przedsic-
biorcami w nowym roku, ten pozy-
tywny trend zostanie utrzymany? Jak
branza metalowa moze sfinansowac¢
potrzebne inwestycje?

Kolejne lata pod znakiem wyzwar
Jednym z najwazniejszych wyzwan
w gospodarce z punktu widzenia
MSP w 2019 r. bedzie spowolnie-
nie wzrostu gospodarczego w Polsce
—25,1 proc. (rok do roku) w IIT kwar-
tale 2018 r. (wg GUS) do 3,5 proc.
w 2019 r. (prognoza wg Miedzyna-
rodowego Funduszu Walutowego).
Juz teraz wida¢ symptomy tego zja-
wiska, na przyklad wskaznik PMI za
luty znéw byt ponizej 50 pke. Branza
metalowa, ze wzgledu na swoje silne
powigzanie z innymi branzami, jest
papierkiem lakmusowym calej gospo-
darki. Dlatego, cho¢ na razie kondycja
sektora jest bardzo dobra (w 2017 r.
r6st w tempie 20 proc.), jest duze
prawdopodobieristwo, ze ewentu-
alne spowolnienie odczuje jako jeden
z pierwszych, ze wzgledu na zmniej-
szajace si¢ zaméwienia. Na spadajace
tempo wzrostu gospodarczego natoza
sie rosnace trudnosci ze znalezieniem
pracownikéw. — Problem ten nie jest
jeszcze na tyle powazny, by ograni-
czaé rozwdj branzy. Sytuacja stanie
si¢ jednak trudniejsza wraz z otwar-
ciem rynku pracy w Niemczech dla
obywateli Ukrainy. Przewidujaca
to ustawa ma wejs¢ w zycie 1 stycz-
nia 2020 r. i bedzie obowiazywaé do
30 czerwca 2022 1. Popyt na pracow-
nikéw z Ukrainy za nasza zachod-
nig granica bedzie ogromny, a jego
skutki moga dotkna¢ branzy metalo-
wej. Wedlug ankiety przeprowadzo-
nej na koniec 2018 . przez Niemiecka
Izbg Przemystowo-Handlowa, juz te-
raz w niemieckich firmach z branzy

metalowej brak fachowcow powo-
duje utrudnienia w produkcji w co
czwartym przedsi¢biorstwie z sek-
tora. Jak w takich warunkach zwiek-
szaé efektywnos¢ firmy i utrzymaé
przewage konkurencyjna? Kluczem
moga okaza¢ si¢ inwestycje. — Zasto-
sowanie nowych technologii zwigksza
wydajno$¢ produkgji przy mniejszej
liczbie zatrudnionych, moze zatem
stanowi¢ recept¢ na spowolnienie
i problem niedoboru na rynku pracy.

Leasing — bez formalnosci

i wkladu wlasnego

W jaki sposob firmy z branzy meta-
lowej mogg sfinansowa¢ niezbedne
inwestycje? Jednym z coraz czgéciej
wybieranych sposobéw jest leasing.
Warto$¢ uméw udzielonych na le-
asing maszyn i urzadzen zawartych
w branzy metalowej w pierwszych
trzech kwartatach 2018 r. prze-
kroczyta 1 mld 165 mln zt (wg da-
nych Zwiazku Polskiego Leasingu).
Dzigki temu przedsi¢biorcy sfinan-
sowali ponad 3,5 tys. inwestycji.
Eksperci spodziewaja si¢, ze na ko-
niec roku te wartosci beda jeszcze
wyzsze. Firmy z branzy metalowej
chetnie siggaja po leasing opera-
cyjny, kedry polega na uzyczeniu
przedmiotu w zamian za oplaca-
nie comiesigcznych rat. Po zakon-
czeniu umowy przedsigbiorca moze
go wykupi¢. Taka formuta umozli-
wia przedsi¢biorcy nie tylko ko-
rzystanie z najnowoczesniejszych
urzadzen i maszyn bez angazowa-
nia whasnych $rodkéw, ale takie
pozwala na optymalizacj¢ podat-
kowa dzieki mozliwosci wliczenia
calej raty leasingowej w koszty uzy-
skania przychodu, a tym samym
obnizenie podatku dochodowego.
Dodatkowo przy leasingu opera-
Cyjnym czgsto nie jest wymagany
wkitad wlasny — jedyna forma za-
bezpieczenia, nawet przy duzych
i skomplikowanych projektach, jest
sama maszyna. Dzigki temu przed-
sigbiorca nie musi angazowac $rod-
kéw firmy np. na zaliczke, co jest
szczegOlnie istotne w sytuadji, gdy
dostawa urzadzenia trwa kilka ty-
godni lub nawet miesiccy. Leasing
operacyjny to bardzo elastyczne na-
rz¢dzie, doskonale dopasowane do
potrzeb MSP — odpowiednio re-
gulujac wysoko$¢ optaty wstepnej
oraz warto$¢ koficowa przedmiotu
leasingu, firma moze dopasowaé
wysokos¢ miesiecznej raty do swo-
ich mozliwosci. W przypadku le-
asingu finansowego przedmiot
jest wlasnoscig finansujacego, jed-
nak korzystajacy z niego wykazuje
go w swoim bilansie i amortyzuje.
W przeciwienistwie do leasingu ope-
racyjnego, leasing finansowy moze

zosta¢ zawarty na krotki okres (np.
tylko rok), poniewaz nie jest ograni-
czony stawka amortyzacji urzadze-
nia. W tym rozwiazaniu, wlasnos¢
przedmiotu po zakoriczeniu umowy
automatycznie przechodzi na ko-
rzystajacego po zaplacie ostatniej
raty miesigcznej. Zalety leasingu
(niezaleznie od jego formy) to takze
minimum formalnosci i szybkos¢
wydawanych decyzji. Aby otrzy-
ma¢ finansowanie wystarczy ztozy¢
whniosek leasingowy oraz dostar-
czy¢ podstawowe dokumenty fi-
nansowe. Decyzja wstgpna zostanie
wydana juz po kilkunastu minu-
tach, a cata procedura, w zaleznosci
od wolumenu transakcji, zajmie od

jednego do maksymalnie kilku dni.

Pozyczka jako uzupelnienie
funduszy UE

Modernizacj¢ linii produkeyjnej
mozna réwniez sfinansowa¢ do pew-
nego stopnia z dotacji unijnych. Jed-
nak w tym wypadku wymagane jest
posiadanie wkladu wlasnego, a takze
finansowania pomostowego do czasu
otrzymania refundacji poniesionych
wydatkéw. Jesli firmie brakuje na to
pieniedzy, najlepszym narzedziem fi-
nansowym do jego uzyskania jest po-
zyczka. Zakupiony z jej udziatem
towar od razu staje si¢ wlasnoscia
firmy, co umotzliwia szybkie rozlicze-
nie dotacji. Leasing w tym wypadku
bylby bardzo trudny do wykorzysta-
nia, poniewaz refundacji podlegaja
tylko zaplacone raty leasingowe, co

oznaczaloby konieczno$¢ rozliczania
wydatkow przez caly okres leasingu
— méwi Anita Grygorowicz z Sie-
mens Financial Services.

W jaki sposéb pozyczka faczy sig
z pozyskaniem publicznych fun-
duszy? Dotacja unijna moze zosta¢
wyptacona dopiero po nabyciu no-
wego sprzetu. Dlatego konieczne
jest by juz na poczatku dyspono-
waé pelng wymagana kwotg na za-
kup. Po otrzymaniu dotacji zwraca
si¢ pozyczkodawcy warto$¢ przyzna-
nych funduszy, a nastgpnie regularnie
splaca pozostaly nalezng kwotg w for-
mie rat, zgodnie z ustalonym harmo-
nogramem. Pozyczke i leasing faczy
wiele wspélnych zalet. W obu przy-
padkach najczesciej jedyna forma za-
bezpieczenia jest zakupiony sprzet,
a formalnosci konieczne do uzyska-
nia finansowania sa niewielkie. Do
otrzymania pozyczki wystarczy zto-
zy¢ odpowiedni wniosek, dostarczy¢
podstawowe dokumenty finansowe
oraz projekt wniosku o dotacje. Jezeli
chodzi o sposéb rozliczania podatko-
wego, to jest on bardzo zblizony do
leasingu finansowego. Koszty amor-
tyzacji oraz odsetki od zaciagnictej
pozyczki moga by¢ wliczone w koszty
uzyskania przychodu.

Leasing i pozyczka — jak

wybra¢ firme i oferte?

Przed podjeciem decyzji o wyborze
zrédla finansowania warto spraw-
dzi¢ doswiadczenie instytuji finan-
sowych, ktdre cheg nam go udzielic.

Jest ono wazne migdzy innymi ze
wzgledu na wspomniang elastycznosé
leasingu. Tylko firma, kt6ra dobrze
zna realia rynku i ma doswiadcze-
nie — takze miedzynarodowe — we
wspdlpracy z wieloma najwigkszymi
dostawcami maszyn i urzadzen, be-
dzie partnerem do rozmowy z wha-
Scicielem badz zarzadzajacym firma
i jednoczesnie zaproponuje rozwiaza-
nia dobrze dopasowane do konkret-
nych potrzeb klienta. Do mozliwosci
firmy powinien by¢ réwniez dopaso-
wany okres finansowania. Im dtuz-
szy czas splaty rat, tym wicksza szansa
na to, by naby¢ najnowoczesniejsze
srodki produkji za korzystna ceng.
Dlatego warto szuka¢ firm, ktére
oferujg finansowanie nawet na 10
lat oraz umozliwiajg splate w walu-
cie, w ktérej osiggana jest wickszo§¢
przychodéw. Jezeli firma planuje bar-
dzo duza inwestycje — jak na przyktad
cata linia produkcyjna zamiast jednej
maszyny — to leasingu bedzie mogta
udzieli¢ tylko firma finansowa, ktéra
zgadza si¢ na wysoki wspétezynnik
wartosci finansowania do obrotéw
spétki. Co to oznacza? Jezeli firma
ma np. 5 mln z} obrotéw rocznie
to maksymalne finansowanie be-
dzie réwne tej kwocie, a nie — jak
jest przyjete w standardzie rynko-
wym — polowie, czyli 2,5 mln zt.
Istotng kwestig jest réwniez bie-
glos¢ firmy leasingowej w realizacji
zakupu przedmiotu leasingu. Kazdy
dostawca proponuje inne warunki
platnosci, czgsto wymagajac du-
zych zaliczek przed wyprodukowa-
niem maszyny. Stad doswiadczenie
i elastycznos¢ firmy leasingowej sa
kluczowe na tym finalnym etapie
transakgji leasingowej. Sa to ele-
menty czesto pomijane przez klien-
téw, a jak praktyka pokazuje, s one
kluczowe w sprawnej realizacji za-
kupu bez opéinieri generujacych
wymierne koszty po stronie klienta.
Jezeli za$ chodzi o rynek pozyczek,
to — tak samo jak w przypadku le-
asingu — do$wiadczenie instytu-
cji finansowej realizujacej projekty
w branzy metalowej powinno by¢
jednym z najwazniejszych kryteriéw
wyboru. Wynika to z tego, ze klienci
korzystajac z dotacji unijnych reali-
zujg czgsto duzo wicksze projekty, niz
te na keére byloby ich sta¢ bez dofi-
nansowania. Dotacje potrafia sigga¢
nawet 70 proc. ceny netto maszyny,
wigc firma leasingowa musi mie¢
procedury umozliwiajace udziela-
nie pozyczek pomostowych do czasu
splaty z dotacji, na projekty przewyz-
szajace mozliwosci finansowe klienta.
Nie bez znaczenia jest réwniez sama
dokumentacja niezbedna do prze-
prowadzenia inwestycji, keora musi
spetnia¢ wysrubowane oczekiwa-
nia instytucji przyznajacej fundusze.
Bez szczegdtowej znajomosci tych
wytycznych, finansujacy moze na-
razi¢ klienta na problemy z rozlicze-
niem poniesionych wydatkéw i tym
samym na ryzyko wstrzymania wy-
platy naleznej dotagji.



