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DLA MSP

Jak weryfikowac kondycje finansowg
partnerow biznesowych?

Niewyptacalnos¢ kontrahentow to najwieksze zagrozenie
dla sektora MSP. Wedtug raportu KRD z kwietnia 2019 .
ponad 50 proc. polskich przedsiebiorcéw boryka sie

z problemem nieuregulowanych w terminie faktur.
Sredni okres ptatnosci wydtuzyt sie prawie do 40

dni po terminie. Niepokojaco szybko wzrasta liczba
opoznien platnosci przekraczajacych az rok. Czy maty

i Sredni przedsiebiorca jest w stanie uchronic sie przed
finansowymi konsekwencjami nieuregulowanych

naleznosci? Sprawdzmy.

Maciej Drowanowski

prezes zarzadu, Monevia

Prawo silniejszego

Rynek jest mato wyrozumialy dla mi-
kro- i malych przedsi¢biorcéw. Kon-
trahenci czgsto uzalezniaja wspdtprace
z nimi od wydluzonego terminu plat-
noéci fakeur. Norma stato si¢ regulo-
wanie zobowigzan po czasie, bywa
ze w ogole. Niezaptacone faktury
i utrata plynnosci finansowej stano-
wig nie lada problem, nawet na miarg
,by¢ albo nie by¢”. Jesli mikroprzed-

sigbiorca chce przetrwa¢ na rynku,
musi dostosowac si¢ do panujacych
regut i coraz duzej czeka¢ na zaptatg
swoich naleznosci, bez gwarandji, ze
je odzyska. Czy mozna wigc rozwijaé
malg firme i nadal stosowaé wydtu-
zone terminy platnosci? Oczywiscie!
Fakroring takze dla matych

Oferta zewngtrznego finansowa-
nia dla najmniejszych przedsie-
biorstw bywa mocno ograniczona.
Uzyskanie kredytu wiaze sie czesto
z udokumentowaniem odpowied-
nio wysokich obrotéw, posiada-
nych kapitaléw lub stazu na rynku.
Réwniez faktoring wydawat si¢ do
niedawna ustugg zarezerwowana
wylacznie dla wigkszych firm, mo-
gacych pochwali¢ si¢ wysokimi
przychodami. Jednak w ostatnich
latach sytuacja ta zaczeta si¢ zmie-
niaé. Firmy faktoringowe znala-

zly nisze, jaka jest wykup faktur od
nieduzych podmiotéw i tak powstat
mikrofaktoring. Zatory platnicze s3
jedna z najwickszych bolaczek sek-
tora MSP. Mali i $redni przedsie-
biorcy szukaja dodatkowego Zrédta
finansowania, aby utrzyma¢ biezaca
dziatalnos¢. Zamrozenie gotéwki
nawet na 90 dni oznacza w prak-
tyce trudnosci z prowadzeniem
firmy i realizowaniem nowych zle-
cent czy inwestycji. Mikrofaktoring
jest szansg na utrzymanie ptynnosci
finansowej nieduzego przedsigbior-
stwa. Jednak to nie jedyna korzy$¢
plynaca z tej ustugi.

Korzysci z mikrofaktoringu
Podstawowsa zaleta mikrofakto-
ringu jest przyspieszenie rotacji
gotowki z fakrur, ale to nie jedyna
korzy$¢. Przedsigbiorca, keéry de-
cyduje si¢ na wspétprace z fakeo-
rem, zyskuje takze dostgp do wielu
dodatkowych narzedzi.

Weryfikacja kontrahentéw

Przy sprzedazy faktur oceniana jest
kondycja i wiarygodnos¢ finansowa
phatnika. Weryfikacja ptatnikéw po-
maga z wyprzedzeniem planowaé
kolejne kroki firmy i unika¢ nierze-
telnych kontrahentéw.

Monitoring platnosci

Sprzedaz faktur oznacza réwniez mo-
nitoring platnoéci. Faktor we wia-
snym zakresie kontroluje zblizajace si¢
terminy wymagalnosci i kontaktuje
si¢ z platnikami w celu przypomnie-
nia o zaptacie. Czgsto mali przed-
sibiorcy nie maja na to ani czasu,
ani do$wiadczenia. Dzigki przeje-
ciu monitoringu przez faktora moga
skoncentrowa¢ si¢ na biezacych dzia-
taniach biznesowych.

Obnizenie kosztéw

Warto doda¢, ze samodzielne moni-
torowanie ptatnosci przez firm¢ moze
zwigksza¢ koszty jej dziatalnosci.
Bledy popetnione na tym etapie (np.
wspdlpraca z nierzetelnym kontra-
hentem, czego nie mozna bylo prze-
widzie¢) moga skutkowaé zatorami
finansowymi. Wsparcie profesjonal-
nej firmy faktoringowej to doskonaty
sposéb na oszczednosé kosztéw, bo
mikrofaktoring nie obciaza budzetu
firmy. Aby dodatkowo obnizy¢ koszt
pozyskania kapitatu, warto sprzeda-
waé faktury wystawione na wiary-
godnych (sprawdzonych) ptatnikéw.
Fakrtor wyceni wéwczas transakcje na
korzystniejszych warunkach, a pozy-
tywna wspotpraca wplynie na ogélne

warunki finansowania w przysztosci.

Funkcjonalnos¢

Drzisiejszy mikrofaktoring to nowo-
czesny produkt, oferowany przez In-
ternet 24/7, elastyczny i mobilny.
Faczy biezace potrzeby mikro- i ma-
tych firm z nowoczesnym systemem
operacyjnym, pozwalajacym szybko
i profesjonalnie ocenia¢ wiarygodnos¢
finansowa dtuznika. Internetowe sys-
temy zarzadzania wierzytelnodciami,
jakie udostgpniaja swoim klientom
faktorzy, pozwalaja odzyska¢ go-
téwke z fakeur juz w ciagu kilku go-
dzin, a aplikacje mobilne informuja
na biezaco o statusie wystawianych
fakeur. Czy matym i $rednim przed-
sigbiorcom optaca si¢ wspétpracowad
z firmami faktoringowymi? Jak naj-
bardziej! Wspétpraca pozwala unikaé
strat wynikajacych z braku plynnosci
finansowej — stalej lub przejsciowej
— 1 na biezaco dyscyplinowa¢ kon-
trahentéw. Faktor to takze nieoce-
nione Zrédio informagji finansowej
o kontrahentach, konkurendji czy sy-
tuacji gospodarczej otaczajacej przed-
siebiorstwo. Jedli dziatasz w sektorze
MSP i codziennie wystawiasz fak-
tury z odroczonym terminem plat-
nosci, skorzystaj z mikrofaktoringu.
Sprawdz jego zalety, a przede wszyst-
kim wplyw na poprawe Twojej ptyn-
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Niewyptacalnos¢ kontra

zagrozeniem dla sektora MSP

W Polsce nie ma jednego centralnego zrédta
umozliwiajacego weryfikacje kondycji biznesowe;j
kontrahenta. Z uwagi na konkurencyjnos¢ rynku
dostawcéw informacji oraz zréznicowane potrzeby
odbiorcow danych nie mozemy takze méwic o jednym
najlepszym zrdédle. W wiekszosci przypadkow optymalny
bedzie zestaw wybranych zrédet, zapewniajacych
firmie rownowage pomiedzy kosztem (ceng) informacji,
a jej jakosciaq, czyli dopasowaniem do indywidualnych
potrzeb w kontekscie profilu odbiorcy (sprawdzanej
firmy) czy branzy, w jakiej dziata.

Andrzej Staniszewski

dyrektor ds. sprzedazy
w Big Consulting

Na podstawie u.i.g.' dzialalnos¢ re-
gulowang w zakresie przetwarzania
informadji gospodarczej o zobowia-
zaniu pieni¢znym realizuje obecnie
kilka biur informacji gospodarczej
(dalej: BIG?). BIG-i moga przetwa-
rza¢ i udostgpnia¢ informacje do-
tyczace zobowiazan negatywnych,
niespfaconych powyzej 30 dni, jak
tez pozytywnych, czyli tych splaca-
nych w terminie lub z opéZnieniem
nie wigkszym niz 30 dni.

BIG-i oraz BIK

Z kolei Biuro Informacji Kredyto-
wej (BIK) umozliwia wglad w dane
raportowane do systemu BIK Przed-
sichiorca przez banki oraz inne in-
stytucje finansowe. Z raportu BIK
dowiemy si¢ m.in. o tacznej: liczbie
rachunkéw (jak: kredyt, limit w ra-
chunku, debet, leasing, faktoring,
gwarancja, poreczenie), kwocie fi-
nansowania, sumie rat, kwocie nalez-
noéci wymagalnych. Dziatalnos¢ BIK
reguluje ustawa Prawo bankowe, na-
tomiast samo sprawdzenie (takze
firmy) wymaga udzielenia przez nig

zgody na taka weryfikacje.

Wywiadownie gospodarcze

Na rynku od wielu lat z sukce-
sami ustugi oferuje takze kilka wy-
wiadowni gospodarczych, ktére
w ramach raportéw handlowych do-
starczaj szereg uzytecznych informa-
cji jak np. sprawozdania finansowe,
sugerowany limit kupiecki, oceng
kredytowa (rating). Ten ostatni
moze mie¢ szczegdlng warto$é, je-
$li naliczany jest przez wywiadow-
ni¢ dynamicznie, takie w oparciu
o jej dane wewnetrzne. Dwie naj-
wigksze wywiadownie sg takze ubez-
pieczycielami naleznosci, stad ich
ocena moze uwzglednia¢ m.in. bez-
skuteczne dziatania windykacyjne
czy niebezpiecznie rosnace zaanga-
zowania w finansowanie u innych
dostawcoéw. W szczegdlnosei zna-
czace obnizenie ratingu wywiadowni
w krétkim okresie moze zwiastowaé
problemy z wyptacalnoscia kontra-
henta. Ponadto wywiadownie pro-
wadzg systemy wymiany informacji
o zobowiazaniach. Uczestniczac
w takim programie firma cyklicz-
nie (z reguly co miesiac) raportuje

cale saldo swoich naleznosci od kon-
trahentéw (wymagalnych oraz prze-
terminowanych) w formie tabeli
wiekowania z rozktadem przedziatéw
opéznien oraz ich kwot dla poszcze-
gdlnych kontrahentéw. Wywiadow-
nia, agregujac takie dane pochodzace
od wielu uczestnikéw rynku, jest
w stanie w sposob dynamiczny pre-
zentowaé tzw. moralno§¢ platnicza
poszczegdlnych odbiorcéw.

-
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Zrédta publiczne

Warto tez mie¢ na uwadze fakt
istnienia szeregu Zrédet publicz-
nych (bezptatnych) o zobowia-
zaniach pieni¢znych. W ramach
serwisu Ministerstwa Sprawiedli-
wosci KRS-online’ istnieje mozli-
wo$¢ pobrania aktualnego odpisu
o podmiocie KRS, gdzie w dziale
4 odpisu mozemy znalez¢ informa-
cje o ujawnionych zobowigzaniach
publicznoprawnych np. wobec
ZUS czy US. Ponadto serwis Mi-
nisterstwa umozliwia aktualnie po-
bieranie sprawozdai finansowych
(Bilans, RZiS). Mimo ze w najlep-
szym razie dane te opisuja kondy-
cje finansows firmy za rok miniony,
mogg by¢ przydatne np. do wylicze-

nia wskaznika ptatnosci zobowiazan,
czyli po ilu dniach kontrahent regu-
lowat platnosci w zesztym roku.

W Internecie dostgpnych jest takze
kilkadziesiat serwiséw, na ktérych
wierzyciele wystawiaja na sprzedaz
dhugi (gietdy dtugéw) w celu sprze-
dazy wierzytelnodci. Juz sama infor-
macja o wystawionym ogloszeniu na
sprzedaz dugu dotyczacym spraw-
dzanego podmiotu jest informacja
negatywna, wplywajaca na oceng
wiarygodnosci platniczej sprawdza-
nej firmy.

Weryfikacja podmiotéw
powiazanych

Moralno$¢ patnicza kontrahenta
warto oceniaé takze przez pryzmat
kondyqji innych firm: zaréwno jego
odbiorcéw jak tez podmiotéw po-
wigzanych z kontrahentem kapita-
towo-osobowo. W tym pierwszym

przypadku wykaz firm (portfela od-
biorcéw naszego kontrahenta) umoz-
liwi ich wstgpna weryfikacje oraz
dokonanie oceny, na ile ryzykowna
jest sama polityka kredytowa naszego
kontrahenta. Takie podejécie stoso-
wane przez firmy faktoringowe, kt6-
rym badany podmiot ujawnia swoich
odbiorcéw (lub ich lista pozyskiwana
jest wrecz z wyciagu bankowego do-
starczonego przez firme), moze by¢
jednak generalnie utrudnione.

Dlatego warto siggna¢ po dostepne
na rynku narzedzia ulatwiajace lub
wigcz automatyzujgce badanie oto-
czenia kapitatowo-osobowego kon-
trahenta. Korzystajac z informacii
o powiazanych firmach i osobach
na podstawie relacji KRS (aktual-

nych i historycznych) mozna doko-
na¢ szybkiej ich oceny pod katem
wystapienia incydentow jak ujaw-
nione zadtuzenie czy upadlosci. In-
formacja o nie najlepszej kondycji
podmiotéw powigzanych z pew-
noscig powinna by¢ sygnatem do
wigkszej ostroznoéci w kontaktach
z kontrahentem.

Optymalne zrédto

Warto mieé takze na uwadze fake, 7e
zadne ze 7rédet nie daje gwarangji
przewidzenia zachowania kontra-
henta w przysztosci, gdyz odzwier-
ciedla jego przeszte zachowania.
Stad zdrowy rozsadek poparty wia-
snym do$wiadczeniem, wewnetrzng
informacja o kontrahencie czy wie-
dza branzowa sprawdzi si¢ w wick-
szo$ci przypadkéw.

Jednak sprawdzanie ,wlasnymi
metodami” nie powinno by¢ wy-
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Moralnosc platnicza
kontrahenta warto
oceniac takze przez
pryzmat kondycji
innych firm: zarowno
jego odbiorcow,

jak tez podmiotow
powiazanych

7 kontrahentem
kapitalowo-osobowo.

nentow najwiekszym

méwka dla niewykorzystywania
zrédet weryfikacji kontrahenta
w ogdle. Poréwnywanie potencjal-
nego kosztu wykorzystywanej in-
formacji do dotychczasowych strat
z tytutu braku platnosci nierzetel-
nych kontrahentéw moze spro-
wadzi¢ firme na manowce. Takie
podejscie w sytuacji wystapie-
nia naglych zmian na rynku czy
w branzy czesto koriczy si¢ z zasady
spdznionym podejmowaniem dzia-
tan zapobiegawczych. W ich wy-
niku okazuje si¢ z reguly, ze przez
prowadzenie niefrasobliwej poli-
tyki kredytowej (lub jej brak) oraz
nieodpowiedzialne napedzanie
sprzedazy duzg cze$é portfela od-
biorcéw firmy stanowia podmioty
zagrozone niewyptacalnoscia.

W mydl zasady ,lepiej zapobiegad,
niz leczy¢” warto jako regule wdro-
zy¢ zasade weryfikacji kazdego

kontrahenta. Wybér optymalnego
zrédla (czy raczej zestawu zrédet)
pozostanie w takim przypadku de-
cyzja wtorng. W przypadku pod-
miotéw  niewykorzystujacych
zadnych baz do weryfikacji kon-
trahenta z pewnoscig sprawdzi
si¢ parafraza maksymy dotyczacej
ubezpieczen: ,lepsze jakiekolwiek
zrédlo informacji o kontrahencie
niz zadne”.

1 ustawa o udostgpnianiu informacji gospodar-
czych i wymianie danych gospodarczych z dnia
9 kwietnia 2010 r

2. hitps:/fmr.bip.gov plfbinra-informacji-gospo-
darczejlwykaz-binr-informacji-gospodarczej-i-
-ich-adresow. html

3. hitps:/leters.ms.gov.pl/
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5 nieoczywistych sytuacji, w ktorych MSP optaca
sie siegngc po faktoring

Faktoring coraz rzadziej bywa postrzegany jako
rozwigzanie finansowe wylacznie dla korporacji.
Natomiast wciaz jest uwazany za alternatywe dla
kredytu, choc ta ustuga dos¢ mocno sie od niego rozni.
Kto i kiedy powinien sie zainteresowac faktoringiem?
Oto piec¢ przypadkow, w ktorych predzej czy pozniej
znajdzie sie kazdy mikro-, maty lub sredni przedsiebiorca
i warto, by znat wtedy ten produkt finansowy.

Michatl Pawlik

prezes zarzadu, SMEO

O tym, Ze zatory finansowe to realny
problem, wie kazdy polski przedsie-
biorca. Potowa mikrofirm w ciagu
ostatnich dwdch lat kilkukrotnie na-
potkata problemy finansowe, wynika
z badania SMEO przeprowadzo-
nego na grupie kilkuset drobnych
przedsicbiorcéw. W ankiecie Kon-
federacji Lewiatan wigkszo$¢ wiasci-
cieli firm stwierdzita, ze warunki do
prowadzenia biznesu w 2018 r. jesz-
cze si¢ pogorszyly. Kto jest temu wi-
nien? Oczywiscie niepfacacy klienci,
nieuczciwi partnerzy biznesowi,
skomplikowane i wykluczajace si¢
prawodawstwo, odpowiemy jako
przedsigbiorcy. Ale powinni$my jed-
nak uczciwie powiedzied, ze w pew-
nym stopniu odpowiedzialni jeste$my
takze my sami! Prowadzac biznes, nie
mozemy znac si¢ tylko na naszym fa-
chu: $lusarstwie, marketingu, sztucz-
nej inteligencji. Musimy takze zna¢

wionej faktury z dtugimi terminami
platnosci. Najprosciej méwiac, jest
to ,odmrozenie” §rodkéw znajdu-
jacych sie na wystawionej fakturze.
Moze wspiera¢ firmg na réznych eta-
pach jej rozwoju. Natychmiastowe
uzyskanie pieniedzy pozwala mysle¢
w spokoju o rozwoju biznesu, a nie
martwi¢ si¢ tym, kiedy dotrze prze-
lew za juz sprzedane towary czy do-
starczong ushugg.

Kiedy faktoring moze wesprze¢
male i $rednie przedsigbiorstwa?

1. Duzy kontrahent

i duzy kontrakt

Kiedy mata firma zdobywa kontrakt
z duzo wigkszym graczem, moze da¢
jej to stabilnos¢ na wiele miesiecy,
lecz réwnie dobrze moze skoriczyé
si¢ jej upadkiem. Dlaczego? W nie-
ktérych branzach (np. budowlanej)
taki kontrakt moze trwaé nawet rok
i cho¢ uda si¢ wynegocjowa¢ podziat
platnosci na etapy, to i tak kontra-
hent bedzie proponowat dtugie ter-
miny platnosci — 45, 60 czy nawet

teriatéw budowlanych, wynajmu
zurawia, pensji pracownikéw czy
ewentualnych pozwolert budowla-
nych. Jesli taki kontrahent zapewnia
wickszo§¢ przychodéw Twojej firmy,
to mozliwo$¢ szybszego uzyskania
pieniedzy z juz wystawionej faktury
motze okazaé sie nieoceniona.

2. Sprawdzanie nowego
kontrahenta

Zaczynasz wspétprace z nowa firma,
kedra oferuje dtugi termin ptatnosci?
Oczywiscie warto sprawdzi¢ o niej in-
formacje w réznych dostepnych Zré-
dfach, od strony internetowej, przez
profile w mediach spotecznosciowych
i portale oceniajace pracodawcéw, az
po platne wywiadownie gospodarcze.
Jednak w takim przypadku mozna
takze skorzysta¢ z faktoringu. Dla-
czego? Dobra firma faktoringowa
zawsze weryfikuje obie strony trans-
akgji, sprawdzi poza Toba takze Two-

jego partnera biznesowego.

3. Nagle problemy z ptynnoscia

Zawsze moze zdarzy¢ si¢ sytuacja,
kiedy nagle potrzeba Ci srodkéw.
Okazja inwestycyjna, potrzeba na-
glej naprawy lub wymiany sprzetu
czy cho¢by najbardziej prozaiczne
opézniajace si¢ ptatnosci. Faktoring
pozwoli Ci szybciej uzyska¢ Twoje
pieniadze. Korzystajac z tego spo-
sobu finansowania nie wpadniesz

wplywu na uzyskanie finansowania
w ramach faktoringu.

4. Stali klienci z dlugimi
terminami platnosci

Masz dlugoterminowa umowe
z klientem. Wszystko uktada si¢ do-
brze, ale boli Cig jedna rzecz macie
45-dniowy termin platnosci, a do
tego jego ksiegowo$¢ przelewa pienia-
dze zawsze 10. dnia danego miesiaca,
wiec ten termin czasem sie troche wy-
dluza (choé czasem skraca). W takim
wypadku faktoring jest rozwiazaniem
idealnym. Placisz jedynie za rzeczy-
wisty czas finansowania faktury i do-
kfadnie wiesz, ile pieni¢dzy dostaniesz
iile Cig to kosztuje. Przyktadowo: je-
$li w ramach faktoringu w Smeo.
pl wgrywasz swoja pierwsza fakture,
ktéra opiewa na 5 tys. zt i jej splata
od Twojego klienta ma nadej$¢ za 90
dni, placisz za to niespetna 33 z1.

5. Poczatek dziatalnosci firmy

Poczatek dziatalnosci jest zawsze
trudny, a najtrudniejsi sa klienci.
Nawet jesli uda si¢ szybko ich po-
zyska¢, to nie masz jeszcze zbudo-
wanych z nimi dobrych relacji, nie
znasz ich, czesto nie myslisz o ich we-
ryfikacji. To moze si¢ odbi¢ czkawka,
Pierwszy klient, ktéry zaptaci do-
piero po 60 dniach — to moze bole¢,
ale jest do przezycia. Dwéch takich

klientéw moze pograzy¢ Ci¢ juz na

Problemem mtodych firm jest tez
finansowanie. Sprzet mozna wziaé
w leasing, cho¢ to, ze mloda firma
go dostanie, tez nie jest oczywi-
ste. Srodki na biezaca dziatalnog¢
zdoby¢ jest jeszcze trudniej. Nowe
przedsigbiorstwo nie uzyska szyb-
kiego kredytu, natomiast musi pta-
ci¢ cho¢by za wynajem biura, za
ksiggowos¢, o podatkach nie wspo-
minajac. W takim wypadku fakto-
ring przychodzi z pomoca i pozwala
szybko uzyskaé $rodki na dziatal-
noé¢ firmy i dalsze inwestycje.

%
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PORADNIK FINANSOWY DLA MSP

Jak sfinansowac rosngce potrzeby matej firmy?

Jeszcze kilka lat temu finansowanie matej firmy byto
sporym problemem. Banki niechetnie udzielaty
kredytéw bez dobrego zabezpieczenia (np. na hipotece)
lub poreczenia. Inne formy finansowania byty mato
popularne lub wrecz niedostepne. Najtrudniej byto
uzyskac finansowanie na rozpoczecie dziatalnosci.
Obecnie ta sytuacja znacznie sie poprawita.
Mikroprzedsiebiorstwa moga skorzystac z dos¢ szerokiej

gamy mozliwosci.

Andrzej Reterski

wiceprezes zarzadu, Availo

Jedna z najprostszych form jest do-
tacja z Powiatowego Urzedu Pracy
na rozpoczecie dziatalnosei gospo-
darczej. Kazdy urzad ma swéj we-
wnetrzny regulamin, ktdry okresla
zasady przyznawania pomocy finan-
sowej, ale pewne reguly sa stafe. Na-
lezy do nich miedzy innymi zasada
nieposiadania wczesniej przez okres
12 miesigcy zarejestrowanej dziafal-
noéci gospodarczej oraz obowiazek
rejestracji zainteresowanego jako bez-
robotnej osoby bezrobotnej, planuja-
cej uzyskac takie wsparcie. Nie zawsze
tego typu warunki sg atrakcyjne dla
nowych przedsiebiorcéw, a kwoty,
ktére mozna uzyska¢ tq droga, tez
nie s3 wysokie. Warto wicc zwroci¢
uwagge na dotacje z Unii Europejskiej.
W tym wypadku mozna uzyska¢ fi-
nansowanie na réznych etapach roz-
woju firmy i na znaczne kwoty.

Wsparcie rozwoju gospodarczego
wszystkich krajéw Unii

Pig¢ gléwnych funduszy unijnych
wspiera rozwodj gospodarczy wszyst-
kich krajéw Unii. Sg to: Europejski
Fundusz Rozwoju Regionalnego, Eu-
ropejski Fundusz Spoteczny, Fundusz

Spéjnosci, Europejski Fundusz Rolny
na rzecz rozwoju obszaréw wiejskich
oraz Europejski Fundusz Morski
i Rybacki. Unia Europejska w przy-
jetej strategii Europa 2020 okreslita
swoje cele i priorytety rozwoju, a na
tej podstawie swoje polityki hory-
zontalne. Kazdy projekt, keory ma
by¢ realizowany z udziatem Funduszy
Europejskich, jest oceniany w kon-
tekscie zgodnosci z tymi politykami.
Korzystna strong wszystkich dotacji
jest fake, iz nie podlegaja one opodat-
kowaniu jako przychdd firmy.

Leasing

Oczywiscie tradycyjng juz forma fi-
nansowania dzialalnosci jest leasing.
Mozemy méwi¢ o leasingu opera-
cyjnym, gdzie rzecz leasingowana
pozostaje przez caly okres leasingu
wlasnoscia firmy leasingujacej,
a przedsi¢biorca nie moze wprowa-
dzi¢ jej do ewidencji srodkéw trwa-
tych firmy i odlicza¢ amortyzacji,
ale wliczy w koszty raty leasingowe.
Mozemy tez méwi¢ o o leasingu fi-
nansowym, w kedrym leasingowana
rzecz zwykle od poczatku trwania
umowy leasingowej jest juz wiasno-
Scia przedsigbiorcy. Réznica polega
na tym, co tworzy podstawe nali-
czania kosztu. W odréznieniu od
leasingu operacyjnego, w leasingu
finansowym do KPiR nie zostana
zaksiegowane poszczegdlne raty le-
asingu, ale kosztami uzyskania przy-
chodu beda odpisy amortyzacyjne
i wydatki zwigzane z eksploatacja
przedmiotu leasingu.

Nowoczesne Zrédta finansowania
Kolejnym Zrédlem finansowania
malych przedsi¢biorstw moze by¢
lokalny fundusz pozyczkowy, keory
jest instytucjg samorzadowa, powo-
tang na terenie kazdej gminy uczest-
niczacej w projekcie ,,Samorzadowa
Polska”. Jej gléwnym celem jest udzie-
lanie pozyczek przedsigbiorcom zare-
jestrowanym na terenie danej gminy.
Bardzo ciekawa forma finansowania
przedsiewzigé, szczegdlnie w obsza-
rze nowych technologii, s fundusze
venture capital i private equity. Tego
typu finansowanie mozna pozyskaé
we wezesnej fazie rozwoju biznesu.
Réinig si¢ one co do zasady tym, ze
pierwsze z nich inwestuja w mniej-
sze i bardziej ryzykowne przedsie-
wziecia, podczas gdy private equity
sq zainteresowane dluzszymi inwe-
stycjami, obliczonymi nawet na kil-
kanascie lat.

Do$¢ nowa i ciekawa formg finan-
sowania dziatalnosci sa inkubatory
przedsigbiorczosci, ktdre poczat-
kowo powstaly w celu eliminowa-
nia nieréwnosci ekonomicznych
w poszczegdlnych regionach. Z cza-
sem jednak zakres ich dzialalno-
§ci poszerzal si¢ o nowe zalozenia
i pojawily si¢ inkubatory techno-
logiczne, zajmujace si¢ tworzeniem
nowych miejsc pracy i zwigkszaniem
konkurencyjnosci.

Kolejnym pomystem na finansowa-
nie rosnacych potrzeb przedsigbior-
stwa moga by¢ obligacje. Réznig si¢
one od reszty zrédet finansowania
tym, ze maja forme papieru warto-
$ciowego, gdzie warunki ustalane sg
przez emitenta. Dzigki mozliwosci
ustalenia wlasnych zasad sptaty zo-
bowiazania przez przedsigbiorcg (po-
zyczkobiorce), jest to korzystniejsza
forma finansowania niz np. kredyt.
Jest to rozwiazanie, z ktérego moga
korzysta¢ duze firmy uzyskujace sta-
bilne przychody, a takze charaktery-
zujace si¢ dobra kondycja finansowa.

Najbardziej rozpowszechniona
forma finansowania

Oczywiscie kredyt bankowy, z zabez-
pieczeniem lub bez zabezpieczenia,jest
nadal najbardziej rozpowszechniong
forma finansowania maltych pod-
miotéw gospodarczych. Kredyty
z zabezpieczeniem na hipotece moga
by¢ oczywidcie znacznie wyzsze. Ko-
nieczne jest jednak posiadanie hipo-
teki, na ktérej bank moze ustanowi¢
zabezpieczenie. Dostgpne na rynku
oferty kredytéw niezabezpieczonych
osiagaja poziom 500-550 tys. zL. Sa to
sumy, ktére moga by¢ atrakcyjne dla
nieduzej firmy. Niestety oferta ban-
kowa jest nadal obwarowana sporymi
wymaganiami co do biezacej kondy-
¢ji finansowej przedsiebiorstwa i jedli
firma ma straty lub jest podmiotem
rozpoczynajacym dziatalnosé, uzyska-
nie nawet niewielkiego kredytu moze
by¢ trudne i zaja¢ sporo czasu.

W tych okolicznosciach, w odpo-
wiedzi na rosnace potrzeby rynku,
zaczely pojawiaé si¢ oferty firm po-
zyczkowych. Firmy te sg instytucjami
rynku pozabankowego. Nie wiaza
ich ograniczenia narzucane bankom
przez KNE gdyz nie gromadza depo-
zytéw osob fizycznych. Moga wiec
dziata¢ z wigkszym ryzykiem i wigk-
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Pomyslem na
finansowanie
rosnacych potrzeb
przedsi¢biorstwa
moga byc obligacje.
Maja forme papieru
wartosciowego, gdzie
warunki ustalane sa
przez emitenta.

sz4, elastycznoscia. Z reguly ryzykuja
tylko whasnym kapitatem lub kapi-
talem pochodzacym od innych in-
stytucji finansowych. Stworzyly one
szerokg oferte produktowsa skiero-
wang do klientéw indywidualnych
i coraz dynamiczniej wchodza, réw-
niez w sektor malych przedsigbiorstw.
Kwoty pozyczek udzielanych sekto-
rowi MSP nie s3 wysokie i oscyluja
w granicach od 5 tys. zt do 50 tys. 2.
Zalety tej oferty jest jednak szybkos¢
decyzji i duza elastyczno$¢ w ocenie
zdolnosci kredytowej pozyczkobiorcy.
Wsparcie takim produktem moze
poméc w sytuacji sezonowych wa-
han koniunktury w danej branzy lub
przejéciowych klopotéw z plynno-
$cia. Pozyczka stanowi czesto $wietne
rozwiazanie jako finansowanie po-
mostowe, réwniez w sytuacjach, gdy
w firmie brakuje $rodkéw na termi-
nowe uregulowanie splaty kredytu
bankowego. Z tych powodéw dyna-
micznie ro$nie popularno$¢ tego ro-
dzaju finansowania. Wiele drobnych
firm korzysta z niego systematycznie.
Niestety najnowszy projekt rzadowy
dotyczacy tzw. ustawy antylichwiar-
skiej stwarza powazne zagrozenie dla
dalszego istnienia sektora firm po-
zyczkowych. Mimo ze jest on przygo-
towany w trosce o konsumenta, niesie
powazne zagrozenia dla najmniej-
szych firm z sektora MSP Instytucje
pozyczkowe nadal w najszerszym za-
kresie obstuguja rynek consumer fi-
nance i mimo iz szybko rozwijaja
swoje ustugi w sektorze MSE, to nie
s3 w stanie utrzyma¢ si¢ (w przewa-
zajacej wickszosci przypadkéw) tylko
z tego sektora. Nalezy wige oczekiwaé
zubozenia oferty dla matych przed-
sigbiorstw; o ile ustawa wejdzie w zy-
cie w obecnie przygotowanej formie.
Sektor pozyczkowy nie bedzie w sta-
nie dalej funkcjonowad, a przy okazji
male firmy straca jedno z najprost-
szych zrédet finansowania.

Leasing zewnetrznym narzedziem finansowym
pierwszego wyboru dla MSP

Od poczatku realizacji pomiardw,, Barometr EFL; czyli od
stycznia 2015 roku zarzadzajacy mikro-, matym i srednim
biznesem najczesciej finansuja swoja dziatalnosc srodkami
wiasnymi. Podobnie sytuacja wygladata w ostatnim

pomiarze, w Il kwartale br. - ponad 92 proc. przedsiebiorcow
zadeklarowalo, ze siega do swoich portfeli w celu
sfinansowania zaplanowanej inwestycji. Od kilku kwartatow
rowniez lider wsrod zewnetrznych instrumentéw finansowych
pozostaje ten sam. Pierwszym wyborem jest leasing, z ktérego
korzysta ponad 55 proc. MSP. Na drugim miejscu tym razem
uplasowat sie kredyt bankowy (49 proc. wskazan).

“
Radostaw Wozniak

wiceprezes zarzadu EFL

MSP transportuja

i produkuja w leasingu

Kazda branza ma swoje ulubione
lub najbardziej odpowiednie do jej
specyfiki narzedzia finansowania in-
westycji. W przypadku az czterech
branz, takich jak transport, pro-
dukgja, handel i budownictwo, nu-
merem jeden, jesli wezmiemy pod

uwage zewnetrzne instrumenty,
jest leasing. Przedsigbiorcy wybie-
raja go tak chetnie z kilku powo-
déw. Mogg dokona¢ inwestycji bez
angazowania czesto duzej gotéwki,
t¢ moga przeznaczy¢ na inne cele,
na przyktad zwiazane z rozwojem
swoich pracownikéw, a kupione
srodki trwale zwigkszajq wartos¢
firmy i jej konkurencyjnos¢. Biorac
pod uwagg branze, leasing jest naj-
popularniejszy w firmach transpor-
towych (74 proc.). W ten sposéb
przedsi¢biorcy najczeéciej finansujg
swoja flot¢ pojazdéw. Z tego in-
strumentu chetnie korzystajg réw-
niez firmy produkcyjne — 66 proc.
z nich finansuje w ten sposéb swoja
dziatalno$¢. Trzecia branza, ktéra
jest za pan brat z leasingiem, jest
budownictwo (57,5 proc. wska-

zan), a tuz za nig uplasowat si¢ han-

del (55,8 proc.).

Najczesciej leasinguja

najwieksi

Od wielu pomiaréw widoczna jest
takze tendencja, zgodnie z ktdrg im
wigksza firma, tym czgéciej korzy-
sta z leasingu. Podczas gdy wéréd
mikro- firm blisko 32 proc. zarza-
dzajacych bazuje na tym produk-
cie, wéréd matych ten odsetek jest
dwa razy wyzszy i wynosi 62 proc.,
a wsrdd $rednich podmiotéw po-
nad 79 proc. Podobny trend wida¢
w przypadku kredytu bankowego
i ubezpieczenia majatku. Z pierw-
szego korzysta 66 proc. $rednich
podmiotéw, 58 proc. matych i 26
proc. mikroorganizacji. Po ubez-
pieczenie sigga natomiast 59 proc.

$rednich firm, 55 proc. matych i 34

proc. mikro.

Ubezpieczenie majatku

zyskuje na popularnosci

Z roku na rok coraz wigksza po-
pularno$¢ zyskuje ubezpieczenie
majatku. W II kwartale br. to na-
rzedzie zajeto miejsce tuz za kre-
dytem bankowym — si¢ga po nie
niecate 49 proc. przedsi¢biorcow.
Najczgéciej za pan brat z ubezpie-
czeniem jest branza budowlana —
57,5 proc. wskaza, produkcyjna
— 54 proc. wskazan oraz HoReCa
— niecate 54 proc. odpowiedzi. Co
ciekawe, w przypadku hoteli i re-
stauracji, ubezpieczenie majatku
firmy jest zewngtrznym narzg-
dziem finansowym, po ktére za-
rzadzajacy siggaja najczescie).
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Leasing sitg napedowg inwestycji
i rozwoju polskich firm

W tym i kolejnym roku firmy chca inwestowac. Takie
cele stawia sobie 74 proc. Srednich i 61 proc. matych
firm'. Wsréd zew. zrédet finansowania pierwsze
miejsce zajmuje kredyt ztotowy, przy czym najczesciej
wykorzystywany jest kredyt w rachunku biezacym

lub saldo debetowe, a drugie miejsce zajmuje leasing,
finansujacy gtéwnie inwestycje. Jednoczesnie w 2019 .
leasing wzmocnit swogq pozycje w zakresie wspierania

dziatalnosci polskich
kilka punktow.

Przedstawiciele matych i $rednich
firm, ktdre stanowia znakomita wick-
szo§¢ firm funkcjonujacych w Pol-
sce, zamierzaja inwestowac. To dobra
wiadomo$¢ dla polskiej gospodarki.
74 proc. rednich i 61 proc. matych
firm w latach 2019-2020 zamierza
zrealizowaé inwestycje, podczas gdy
24 proc. $rednich i 39 proc. malych
firm nie ma takich planéw. Takie
wnioski plyng z badania zrealizowa-
nego przez CBM INDICATOR na
tacznej grupie 1210 matych i $rednich
firm w [T kw. 2019 r.

Zrédta finansowania
W dalszym ciagu male (96 proc.)
i $rednie (93 proc.) przedsigbior-

rm, podczas gdy kredyt stracit

stwa wolg finansowa¢ swojg dziatal-
no$¢ z whasnego kapitatu. Jednak, jedli
spojrzymy na grupg zewngtrznych
zrédet finansowania, pierwsze miej-
sce na podium zajmuje kredyt zto-
towy (kazdego rodzaju), a zaraz za
nim wskazywany jest leasing. Obec-
nie 69 proc. $rednich i 58 proc. ma-
lych przedsi¢biorcéw korzysta lub
korzystalo z kredytu, przy czym kre-
dyty inwestycyjne nie s najczescie]
wykorzystywanym zew. zrédtem. Ak-
tualnie $rednie i male firmy najcze-
Sciej wykorzystuja kredyt w rachunku
biezacym lub saldo debetowe, nato-
miast z kredytu inwestycyjnego ko-
rzysta 23 proc. Srednich i 12 proc.
matych firm.

Zmiany

Rok wczesniej na wszystkie ban-
kowe Zrédfa finansowania dziatal-
nosci  wskazywalo odpowiednio
75 proc. $rednich i 64 proc. matych
firm. To istotny spadek, na ktérym
zyskuje drugi w kolejnosci leasing,
kedry w 99 proc. finansuje inwesty-
cje przedsigbiorstw.

Korzystanie z leasingu i pozyczki le-
asingowej deklaruje 55 proc. $rednich
140 proc. matych firm to wynik lep-
szy odpowiednio o 5 proc. (w przy-
padku $rednich firm) i az o 8 proc.
(w przypadku malych firm) w sto-
sunku do ubieglego roku. W sytuacji,
gdy kredyty inwestycyjne udzielane
przez banki tracq na znaczeniu, ich
ofertg coraz czgsciej uzupetnia leasing.
»Leasing pozostaje i umacnia swoja
pozycjg jako istotna sita napedowa
inwestycji i rozwoju polskich firm
oraz polskiej gospodarki. Z jed-
nej strony ten instrument stymu-
luje inwestycje, zapewniajac firmom
dostep do kapitalu. Drugim czynni-
kiem przemawiajacym za leasmglem
jest jego pozytywny wplyw na inno-
wacyjnosé, poniewaz utatwia dostep

do zaawansowanych i drogich roz-
wiazari technologicznych. Wreszcie
leasing przyczynia si¢ do wzrostu za-
trudnienia, bowiem wigkszy kapitat
oznacza wigksza wydajno$¢ pracy,
a przez to wicksze zapotrzebowanie
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na pracg” — twierdzi Andrzej Sugaj-
ski, dyrektor generalny Zwiazku
Polskiego Leasingu.

W przysztosci przedstawiciele matych
i $rednich firm zamierzaja wykorzy-
sta¢ zewngtrzny kapital na inwestycje
i finansowanie biezacej dziatalnosci
(opowiedzialo tak 47 proc. $rednich
142 proc. malych firm). Na wytacznie
cel inwestycyjny wskazato 42 proc.
$rednich i 39 proc. matych firm. Na-

tomiast zainteresowanych finanso-

A

Korzystanie

z leasingu i pozyczki
leasingowej deklaruje
55 proc. srednich

i 40 proc. malych
firm; to wynik lepszy
w stosunku do
ubieglego roku.

waniem biezacej dziatalnosé, przy
udziale zew. kapitatu, jest 11 proc.
$rednich 119 proc. matych firm. Tym
samym tylko 11 proc. w przypadku
$rednich i 19 proc. matych firm nie
zamierza wykorzystywa¢ zew. Zrodet
na realizacje inwestycji.
L . Mikro, mate i srednie firmy o ustugach fi-
nansowych”, CBM INDICATOR, Warszawa
20197.

Opracowanie: Zwiqzek Polskiego Leasingu

Prosty sposob na finanse
w Banku Ochrony Srodowiska

Zachowanie ptynnosci finansowej to jedno

z najtrudniejszych zadan w biznesie, dlatego tym
bardziej jest ono wymagajace dla oséb, ktore
prowadzg mikroprzedsiebiorstwa, czestokro¢
jednoosobowo. Z jednej strony presja na ograniczenie
stale pojawiajacych sie nowych kosztéw: zakup
surowcow, robocizna, opftaty state, z drugiej che¢
rozwoju wlasnej firmy przez zwiekszanie produkgji

i poszerzanie rynkow zbytu, co wymusza kolejne,
wieksze naktady oraz inwestycje. Przedsiebiorcy ciggle
towarzyszy takze presja utrzymania konkurencyjnosci
produktu, ktéra wymusza poszukiwanie oszczednosci,
aby uchroni¢ sie przed obnizeniem marzy i zapewni¢

optacalnos¢ catego biznesu.

W rozwoju mikrofirm elementem
blokujacym je przed silniejszymi
dziataniami rynkowymi jest cze-
sto mate zaplecze kadrowe oraz
niewielki kapitat firmy. Duze
firmy przez lata funkcjonowania
zgromadzity odpowiedni kapi-
tat, w maszynach, fabrykach, pro-
duktach; mate firmy nie posiadajg
duzego majatku, w rodzimych
warunkach mikroprzedsiebiorca
na starcie w rozwdj firmy inwe-
stuje majatek osobisty. Jednak
bez podjecia dziatan do przeobra-
Zania swojej mikrofirmy w silny
podmiot gospodarczy, utrzy-
mujac jedynie status quo, moga
straci¢ swoich klientéw na rzecz
konkurengiji, ktéra bedzie ofero-
wac wiecej, lepiej i taniej. Pozy-

skanie Zrédet finansowania dla
matej firmy, szczegdlnie jedno-
osobowej, moze by¢ trudniejsze
niz dla duzego przedsiebiorstwa
wiasnie z powodu braku bazy
kapitatowej.

Oferta dedykowana dla

mikroprzedsiebiorcow

Polski sektor przedsiebiorstw
jest zdominowany przez mikro-
przedsiebiorstwa, czyli podmioty
zatrudniajace od 0 do 9 os6b.
Ich udziat w strukturze wszyst-
kich przedsiebiorstw wynosi
az 96 proc. Generujg one takze
najwiekszy, bo 30 proc., udziat
w tworzeniu PKB'. Dostrzega-
jac tak duza grupe podmiotowa,
polski rynek finansowy przygo-

towat oferte dedykowana dla
mikroprzedsiebiorcow.
Podstawowym  produktem
wspierajgcym codzienne funk-
cjonowanie firm jest kredyt ob-
rotowy, stuzacy finansowaniu
wydatkow zwigzanych z biezaca
dziatalnoscig firmy. Moga zatem
by¢ to srodki na zakup niezbed-
nych towardw, surowcéw, czy
tez stuzy¢ regulowaniu bieza-
cych zobowiazan ptatniczych.
Od dtuzszego czasu w ofercie
Banku Ochrony Srodowiska znaj-
duije sie produkt kredyt obrotowy
- Kredyt dla firmy. To rozwiazanie
zapewnia wysoka kwote kredytu
nawet do 500 tys. zt z mozliwoscia
kredytowania do 8 lat, cozapewnia
ptynnos¢ finansowg przez okres
najwrazliwszy dla wielu matych
firm.W realiach rynkowych mikro-
przedsiebiorstwa charakteryzuje
nizsza przezywalnos¢ - pierwszy
rok udaje sie przetrwac $rednio
dwdém trzecim z nich, a takze ko-
lejne lata dziatalnosci s trudniej-
sze niz pozostatych podmiotow?
Kredyt dla firmy moze by¢ prze-
znaczony na dowolny cel zwigzany
zdziatalnoscig gospodarcz, alinia
kredytowa zostaje uruchomiona
bez dokumentéw potwierdzaja-
cych cel inwestycji, co znakomicie
utatwia i przyspiesza realng moz-

liwos¢ dysponowania pieniedzmi
przez przedsiebiorce. Nalezy do-
da¢, ze decyzje kredytowa bank
wydaje juz w dwa dni od ztoze-
nia wniosku, gdyz jego proceso-
wanie oparte jest 0 uproszczong
procedure z ograniczong iloscia
dokumentéw niezbednych do do-
taczenia do wniosku.

Ulatwienia
proceduralno-formalne
Wszelkie utatwienia procedu-
ralno-formalne sa mile widziane
z punktu widzenia przedsiebiorcy,
ktéry z powodu braku wiekszego
zaplecza kadrowego musi wie-
lokrotnie petni¢ wiele réznorod-
nych funkgji, co pochfania jego
czas i energie. Jednakze najwiek-
szg obawa i zarazem blokada dla
mikroprzedsiebiorcy przed sie-
gnieciem po kredyt bankowy sg
wymagane przez instytucje fi-
nansowa zabezpieczenia dla
udzielanego kredytu. Skoro przed-
siebiorca prowadzac swojg matg
firme uruchamiat jg na bazie ma-
jatku osobistego, a firma nie zdo-
tata jeszcze zgromadzi¢ swojego
kapitatu, to skad wzig¢ sktadniki
majatku, ktére mogtoby by¢ za-
bezpieczeniem kredytu? BOS Bank
w Kredycie dla firmy stawia na
maksymalne utatwienie w przed-

stawianiu zabezpieczen. Moga
nimi by¢ facznie: weksel wiasny
in blanco, petnomocnictwo do ra-
chunku biezacego lub gwarancja
COSME. Te zabezpieczenia w pro-
sty sposob sa do spetnienia przez
mikroprzedsiebiorce.

Mikroprzedsiebiorstwa wytwa-
rzaja coraz wieksza czes$¢ pol-
skiego PKB, tworzac nowe miejsca
pracy dla zatrudnianych i samo-
zatrudnionych. Ich dynamika,
determinacja i czesto pasja do
tworzenia wiasnego biznesu sg
godne podziwu, a wsparcie tych
zamierzen zapleczem finansowym
moze przynies¢ kolejne korzystne
i wymierne zmiany w polskiej
gospodarce.

1. Raport ostanie sektora MSP w Polsce.
PARP str.61

2. Raport ostanie sektora MSP w Polsce.
PARP str.9
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PORADNIK FINANSOWY DLA MSP

Popularna forma finansowania inwestycji
w sektorze MSP

Stowo ,leasing” (to lease) pochodzi z jezyka angielskiego
i oznacza ,wynaja¢, wydzierzawic¢”. Jednak leasing to

nie tylko wynajecie czy tez dzierzawa, a réwniez np.
zakup na raty. Jego cecha charakterystyczna jest to,

ze przedsiebiorca, chcac zainwestowacé w swoj biznes,
nie musi wydatkowa¢ wtasnych srodkéw na zakup
potrzebnych maszyn, urzadzen czy tez nieruchomosci.
Leasing dzi$ odgrywa istotng forme finansowania
inwestycji w przedsiebiorstwach z sektora MSP. Bez
watpienia jest to najbardziej atrakcyjne, a przy tym
proste zrodto finansowania. Umowy leasingu sg mniej
sformalizowane i tatwiejsze do uzyskania niz np. kredyty.

Piotr Juszczyk

doradca podatkowy w firmie inFakt

Przedsi¢biorcy, zwlaszcza z sek-
tora MSP, musza stale sie rozwija¢,
aby méc utrzymywaé si¢ na rynku.
W mysl stéw Johanna Wolfganga
von Goethe — ,kto nie idzie do
przodu, ten si¢ cofa”. Gospodarka
wymaga od przedsigbiorcéw odpo-
wiednich naktadéw na inwestycje,
jednak nie kazdy moze je zreali-
zowal ze $rodkéw wihasnych. Le-
asing stanowi nowoczesna forme
finansowania inwestycji, przede
wszystkim nie wymaga duzej ilosci

wlasnych naktadéw finansowych.
Daje to mozliwos¢ szybkiego roz-
woju firmy, co stanowi niezbedny
warunek dla skutecznego konku-
rowania z innymi podmiotami
na rynku.

Forma optymalizacji podatkowej
Leasing to réwniez jedna z form opty-
malizacji podatkowej. W zwiazku
z tym z jednej strony, stosujac go,
zyskujemy korzy$¢ podatkowa,
a z drugiej — tatwos¢ zainwesto-
wania w przedsiebiorstwo. Nalezy
podkresli¢, ze w Polsce 70 proc. le-
asingobiorcéw pochodzi z sektora
MSP. Z kazdym rokiem ro$nie réw-
niez znaczenie samego leasingu jako
jednej z form finansowania inwesty-
cji. Kluczem do pozyskania niezbed-
nych zasobow s3 koszty, a przez to
zachowanie odpowiedniej plynno-
§ci finansowej. Leasing nie ma wick-
szych ograniczen. Za posrednictwem

tej formy finansowania mozemy roz-
wija¢ sie, jak i modernizowaé wha-
sne przedsicbiorstwo. Najbardziej
popularny pozostaje leasing samo-
chodéw. Jednoczesnie za jego po-
mocg mozna finansowaé np. cate
hale magazynowe, linie produk-
cyjne, wprowadza¢ nowe techno-
logie. Przedsi¢biorcy moga réwniez
w ten sposob finansowaé zakup
komputera czy telefonu. Poprzez le-
asing mozemy nawet stworzy¢ od
podstaw gabinet stomatologiczny
— nie ma ograniczer.

Istota leasingu

Umowa leasingu zawierana jest
pomiedzy finansujacym a korzy-
stajacym. Samag istota leasingu jest
to, ze korzystajacy za okreslone
w umowie oplaty ma mozliwos¢
uzytkowania przedmiotu leasingu.
Natomiast gtéwnym celem dla
leasingobiorcéw jest generowa-
nie zyskéw w wyniku korzystania
z przedmiotu leasingu.

Wsréd rodzajéw leasingdw prze-
znaczonych dla firm nalezy wyré6z-
ni¢ leasing operacyjny i finansowy.
Leasing operacyjny polega na
tym, ze dla korzystajacego zostaje
przekazany przedmiot leasingu
do uzytkowania. Przedmiot od-
dawany jest do uzytkowania na
czas okre$lony w umowie. Korzy-
stajacy jest zobowigzany optacad
okre$lone raty. Raty leasingowe

stanowia koszty uzyskania przy-
chodu, a gdy mamy do czynienia
z podatnikami VAT, to réwniez
mamy mozliwo$¢ odliczenia od
rat podatku VAT. W umowach
leasingu operacyjnego czgsto jest
mozliwos¢ zakupu przedmiotu le-
asingu po zakofdczeniu umowy.
Wykup nastepuje oczywiscie po
okreslonej w umowie kwocie. Po
wykupie przedsi¢biorca staje si¢
wlascicielem przedmiotu.

Finansowy czy operacyjny?

Leasing finansowy polega na tym,
ze rzecz oddawana jest do uzytko-
wania za raty leasingowe. Wtasci-
cielem przedmiotu jest finansujacy,
ale to korzystajacy dokonuje od
niego odpiséw amortyzacyjnych.
Ponadto do kosztéw uzyskania
przychodu mozna zaliczy¢ czgs¢
odsetkows raty. W tym przypadku
leasingu finansowego réwniez ist-
nieje mozliwo$¢ przeniesienia
wlasnosci na korzystajacego po za-
koniczeniu okresu umowy. Podsu-
mowujac, w leasingu operacyjnym
kosztem korzystajacego sq cate raty,
w finansowym tylko cze$¢ odset-
kowa, a takze odpisy amortyza-
cyjne — dlatego tez mozna wskaza¢,
ze leasing finansowy jest bardzo
zblizony do kredytu. Ponadto w le-
asingu finansowym VAT od przed-
miotu leasingu nalezy zaptaci¢ od
razu, za caly okres trwania umowy.

W leasingu operacyjnym VAT jest
platny z kazda ratg leasingowa.

Zalety leasingu:

— prostota z uwagi na mato sforma-
lizowane procedury. Przedsigbiorcy
nie musza przedstawia¢ wymaga-
jacych zaswiadczen czy tez innych
dokumentéw.

— szybko$¢ i to w dwoch aspekrach:
po pierwsze, szybkie udzielenie le-
asingu, przez co przedsigbiorcy
szybko wchodzg w ,posiadanie”
przedmiotu leasingu. Po drugie,
mozliwo$¢ inwestowania prakeycz-
nie od ,,reki”.

— optymalizacja podatkowa. Inwe-
stowanie, a co za tym idzie wydatki
z tym zwiazane obnizaja naleznosci

z tytutu podatkdw.

Podsumowanie

Leasing jest bardzo korzystnym
rozwigzaniem dla przedsigbiorcéw
z sektora MSP. W gléwnej mierze
umozliwia on realizacj¢ inwesty-
cji, nawet jedli przedsicbiorca nie
jest w dobrej kondycji finansowe;.
Jest to mozliwe z racji tego, ze to fi-
nansujacy jest wlascicielem przed-
miotu leasingu. Fakt ten jest istotny
zwlaszcza dla matych i $rednich
firm, zaréwno dla tych juz funkcjo-
nujacych jak i nowo powstatych.
Leasing to niewatpliwie bardzo do-
bra droga do rozwoju firm w sek-
torze MSP.

Czy mate firmy potrzebuja czego innego niz duze?

Dostep do kapitatu jest jednym z najwiekszych

wyzwan dla sektora MSP. Instytucje finansowe, cho¢
przekonuja, ze rozumieja ten segment, wciaz nie maja
oferty skrojonej bezposrednio na miare potrzeb tych
przedsiebiorcow. Rynek klientéw korporacyjnych od

lat dziela miedzy siebie najwieksze banki. Te mniejsze
prébuja zdobywa¢ nowych klientéw biznesowych,
proponujac im sporo ciekawych rozwigzan. Mato jednak
jest instytucji, ktore faktycznie traktuja przedsiebiorcow

segmentu MSP wyjatkowo.

Szymon Ostrowski

bloger biznesnaostro.pl

Do tych $rednich podchodzi sig juz
jak do korporacyjnych klientéw.
Maja profesjonalnych doradcéw, ak-
tywnie informowani s3 o nowych
produktach i mogg liczy¢ na bardzo
indywidualng ustuge, a mali wciaz sa
klientami, kedrych obstugi banki caly
czas si¢ uczg. Bankowcy rzadko do-
strzegaja zroznicowanie mniejszych
firm. I nie chodzi tu tylko o skale
dziatalnosci, lecz przede wszystkim
o specyfike konkretnej branzy, a co
za tym idzie ich réznorodne potrzeby.

Zachowad plynno$¢ finansowa

Najmniejsze firmy (mikroprzedsie-
biorcy) szukaja oferty produktow
bankowych gléwnie przez Inter-

net. Zalezy im przede wszystkim
na prostych rozwiazaniach, takich
jak tani rachunek bankowy i do-
brze dziatajaca bankowos¢ elektro-
niczna. Dla takich przedsigbiorcow
sporym wyzwaniem jest utrzyma-
nie plynnosci finansowej.

Badania pokazuja, ze co czwarta firma
tego segmentu doswiadcza okreso-
wego braku gotéwki. W zwiazku z
tym mikroprzedsi¢biorcy szukaja pro-
stych produkeow kredytowych, takich
jak np. limit w rachunku biezacym.
Dla bankéw mikroprzedsicbiorcy sa
klientami wysokiego ryzyka. Znacz-
nie tatwiej uzyska¢ niewielki kredyt
osobie, keéra dopiero zaczeta prace
na etacie niz przedsigbiorcy z krétkim
stazem biznesowym. Mikroprzedsie-
biorcy nie musza korzysta¢ z placé-
wek. Wola wszystko zatatwia¢ przez
internet. I wlasnie dlatego na poletko

bankéw wchodza fintechy, oferujace
drozsze, za to bardzo szybko i tatwo
dostepne finansowanie w formie po-
zyczek, a takze mikroleasingu.

W bankach bardzo trudno uzyska¢
limit w rachunku, jesli firme prowa-
dzimy od kilku tygodni. Powaznym
partnerem dla banku przedsi¢biorca
staje si¢ mniej wigcej po roku prowa-
dzenia biznesu. Taki przedsi¢biorca
moze wtedy wnioskowa¢ np. o kre-
dyt inwestycyjny (nawet do kilku mi-
lionéw ztotych), ale jesli jest to mata
firma, problem moze stanowi¢ zabez-
pieczenie takiej pozyczki.

Zréinicowanie

Banki obecnie upraszczaja oferte
dla przedsi¢biorcéw, lecz sporym
wyzwaniem okazuje si¢ sprostanie
wszystkim oczekiwaniom. Cho-
dzi o wspomniang juz réznorod-
no$¢ matych firm. Weiaz trudno
znalez¢ na polskim rynku banko-
wym rozwigzania przeznaczone dla
konkretnych branz. A przeciez ina-
czej wyglada prowadzenie biznesu
transportowego, sieci sklepéw spo-
zywezych czy firmy ustugowej zaj-
mujacej si¢ doradztwem. Jeden
przedsi¢biorca bedzie potrzebowat
tanich przelewéw zagranicznych,
inny niedrogiej obstugi gotéwkowej.

Rozréznienie widaé jedynie w for-
mie prowadzenia dziatalnosci. Ina-
czej skonfigurowane sa ustugi dla
jednoosobowych firm, a inaczej dla
tych prowadzonych w formie spétki.
Sporo bankéw zaczyna konkuro-
wad, proponujac ustugi ksiegowe po-
taczone z rachunkiem bankowym,
a przynajmniej narzedzie do wysta-
wiania faktur.

Male firmy potrzebujg dzi§ pro-
stego, fatwo dostgpnego finansowa-
nia dopasowanego do branzy, ktéra
reprezentujg. Szkoda, ze na palcach
jednej reki mozna policzy¢ rozwiaza-
nia, ktére faktycznie odpowiadaja po-
trzebom matych firm ustugowych czy
transportowych albo handlowych.

Istota specyfiki biznesu

Przedstawiciele instytucji finanso-
wych musza zda¢ sobie sprawe z faktu,
ze zwigkszajac dostepnos¢ produktéw
dla MSP, nie zrobig z nich korporagj.
Zamiast celowa¢ w firmy pod katem
ich wielkosci, znacznie korzystniejsze
moze by¢ proponowanie rozwigzan
skrojonych dla konkretnej branzy.
Dla duzych firm specyfika biznesu
jest juz mniej istotna. Dlaczego? Bo
struktura biznesu jest uporzadkowana
i prowadzona zgodnie z korporacyj-
nymi standardami, dzi¢ki czemu pro-

dukt kredytowy moze by¢ taki sam
dla ogromnej firmy budujacej mosty
jak i dla potentata farmaceutycznego.
W przypadku matych firm taka ,uni-
fikacja” bedzie bardzo trudna. Warto
zaczaé od potraktowania mikroprzed-
sighiorcy jak klienta indywidualnego.
Przeciez weiaz 80 proc. przedsigbior-
céw prowadzi firme w formie jedno-
osobowej dziatalnosci, a to znaczy, ze
za zobowigzania odpowiadajg pry-
watnym majatkiem. Dlaczego wige
tak trudno mikroprzedsi¢biorcom
uzyska¢ dodatkowe finansowanie?
Wystarczytoby przeciez spojrze¢ na
histori¢ rachunku indywidualnego
takiego klienta.

Z analiz Instytutu Badari nad Gospo-
darka Rynkowa wynika, ze 40 proc.
kredytéw banki udzielajg matym
i $rednim firmom. I cho¢ wiele
z nich jest poreczanych przez pomo-
cowe programy unijne, to biurokra-
cjazniecheca matych przedsigbiorcow
do starania si¢ o te $rodki. Reasumu-
jac, male przedsicbiorstwa potrze-
buja prostych rozwiazan bankowych,
ktére moga zatatwi¢ przez Internet.
To spore wyzwanie dla tradycyjnych
instytucji finansowych, dla ktérych
spora konkurencje stanowia fintechy,
znacznie lepiej rozumiejace specyfike

matych firm.



