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Z jakich ustug finansowych
korzystaja potezne
przedsiebiorstwa? A z jakich
beda korzysta¢ w przysztosci?
Przy pomocy ekspertow
»Gazeta Finansowa” sprobowata
odpowiedzie¢ na te pytania.

Mateusz Milan

Dla bankéw, ubezpieczycieli, faktoréw, do-
méw maklerskich i funduszy inwestycyjnych
wielkie korporacje to klienci priorytetowi, kt6-
rych specyficzne potrzeby wymagaja nie mniej
specyficznych produktéw i ustug finansowych.
Skomplikowane przeplywy odsetkowe po-
mi¢dzy firmami tworzacymi jedna grupe ka-
pitalowa, lokowanie nadwyzek finansowych
w produkty inwestycyjne, zabezpieczenie ry-
zyka kursowego i stép procentowych — to tylko
niekeore z potrzeb korporagji, ktérym musza

sprosta¢ banki. Ubezpieczenie przyszlego zy-
sku, ochrona przed cyberatakami, polisa dla
pracownikéw w zagranicznej delegacji — to na-
tomiast dziatka dla ubezpieczycieli. Zabezpiecze-
nie plynnosci finansowej korporacji, przejecie na
siebie ryzyka niewyplacalnosci kontrahenta kra-
jowego i zagranicznego — to zas zadania stojace
przed faktorami. Nie zapominajmy réwniez, ze
korporacje kazda wolng zotéwke przeznaczaja
na inwestycje. | tutaj z pomoca przychodza
domy maklerskie oraz fundusze inwestycyjne.

Nietypowe produkty bankowe

W raporcie o sytuacji bankéw w 1. pétroczu
2017 r. Komisja Nadzoru Finansowego (KNF)
wskazywata na spadek zainteresowania kredy-
tem wéréd przedsiebiorstw, w tym tych najwigk-
szych (korporagji) ,,i to pomimo jego wysokiej
dostepnosci i historycznie najnizszej ceny”. Po-
nadto wielkie korporacje coraz czesciej szukaja
dodatkowych srodkéw w emisji obligacji (kor-
poracyjnych), co w naturalny sposéb zmniejsza
zapotrzebowanie na klasyczne kredyty. Banki
odnotowaly réwniez zmniejszenie stanu depo-

zytéw w poréwnaniu do poprzednich lat. Spa-
dek ten dotyczy takze duzych firm, dla ke6rych
lokowanie §rodkéw na depozytach bankowych
stalo si¢ nieoplacalne z powodu niskich stop
procentowych oraz zjawisk inflacyjnych.
Spadek zainteresowania wsréd korporacji pod-
stawowymi produktami (kredyt, depozyt/lo-
katy) banki prébuja zrekompensowaé cata gama
ustug skierowanych do duzych firm. Roman
Maciejewski, dyrektor sprzedazy bankowosci
korporacyjnej BZ WKB, w rozmowie z ,,Ga-
zeta Finansowa zaznacza, ze coraz wicksza role
odgrywaja ,narzedzia do zarzadzania plynno-
$cia i nadwyzkami finansowymi”. Chodzi na
przyklad o produkty, ktére pozwalaja skierowaé
nadwyzki pomigdzy rézne instrumenty finan-
sowe. Mogg to by¢ zaréwno obligacje korpora-
cyjne, jak i lokaty strukturyzowane. Z powodu
historycznie niskich stép procentowych takie
narzedzia stanowig atrakeyjng alternatywe dla
zwyklych lokat.

Wéréd korporacji na popularnosci zyskuja réw-
niez produkty stuzace do optymalizacji kosztéw
i przychodéw odsetkowych. Jest to szczegdlnie

atrakcyjne narzedzie dla wielkich instytucji two-
rzacych jedng grupe kapitatowa, w ramach k6-
rej poszczegdlne podmioty zaciagaja pozyczki
ije splacaja.

Roman Maciejewski zwraca takze uwagg na
duza rol¢ produkeéw skierowanych do ekspor-
teréw, ktdrych zadaniem jest ,,minimalizowanie
ryzyka kursowego”. W tym zakresie korporacje
najczesciej korzystaja z kontraktéw termino-
wych na waluty oraz z opciji.

Drugim najwickszym ryzykiem, poza kurso-
wym, z ktérym musza zmierzy¢ si¢ korpora-
gje, jest ryzyko zmiennych stop procentowych.
W tym kontekscie duzg popularnos¢ zyskuja
produkty, zabezpieczajace wymiang platnosci
odsetkowych opartych na zmiennej stopie pro-
centowej. W takim wypadku bank bierze nasie-
bie ryzyko zmiennej stopy, umozliwiajac tym
samym klientowi przeprowadzenie wspomnia-
nych transakeji w oparciu o wynegocjowana
stala stopg (tzw. IRS — czyli transakeja zamiany
stop procentowych). Podobnie dziatajg pro-
dukty polegajace na zamianie zmiennych cen
towaréw na state, co gwarantuje ochrong przed
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rynkowymi wahaniami cen débr i ustug (tzw.
transakcje SWAPA towarowego).

Jakich nowych produktéw bankowych mo-
zemy spodziewa¢ si¢ w najblizszej przyszosci?
»(+..) jesli chodzi o trendy, to beda one doty-
czy¢ raczej wykorzystania nowych technologii,
w tym np. mozliwosci korzystania i zarzadza-
nia produktami w kanafach mobile czy tez roz-
wigzani host2host, faczacych systemy ksiegowe
klientéw z systemami bankowymi” — wyjasnia
Roman Maciejewski. Ekspert zaznacza, ze pro-
dukty bankowosci korporacyjnej w wigkszo-
§ci przypadkéw sq indywidualnie negocjowane
i,,szyte namiarg”. W tym kontekscie kazdy pro-
dukt mozna rozpatrywaé w kategorii ,,nowosci”.

Bez faktoringu ani rusz

Kazdy nieplanowany ,zator” w przeptywach
pienieznych korporacji moze wywota¢ efeke
kuli $niegowej i doprowadzi¢ do klopotéw fi-
nansowych calej instytucji. Dlatego aby unik-
na¢ nieplanowanych probleméw ze $ciaganiem
wierzytelnosci korporacje korzystaja z ustug fak-
toringu, ktdre gwarantujg zachowanie ptynno-
§ci finansowej. W wypadku wielkich firm jest to
o tyle cenne narzedzie, poniewaz sporo z nich
funkcjonuje w formie spétek akeyjnych, a to
oznacza, ze nawet niewielki problem w przeply-
wach finansowych moze by¢ negatywnie ode-
brany przez akcjonariuszy.

Najwigkszym zainteresowaniem wéréd korpo-
racji cieszy si¢ faktoring petny, w ktérym ry-
zyko braku uregulowania wierzytelnosci w petni
spada na bank lub inna instytucje faktoringowa.
W tym produkeie zbycie wierzytelnosci jest de-
finitywne, a faktorowi nie przystuguje prawo
regresu. ,,Przy tym, jak twierdza przedsi¢biorcy,
gléwna zaletg tego rodzaju faktoringu nie jest
samo przejecie ryzyka niewyptlacalnosci kontra-
henta, lecz efekt poprawy plynnosci oraz struk-
tury bilansu” — tlumaczy w rozmowie z ,,Gazeta
Finansowa Pawet Kacprzak, dyrekror ds. fakto-
ringu w Raiffeisen Polbanku.

Kacprzak dodaje, ze korporacje, zwhaszcza te no-
towane na gietdzie lub majace w akcjonariacie
fundusze inwestycyjne, bardzo dbaja o wskaz-
niki finansowe, miedzy innymi unikajac nad-
miernego zadiuzenia. ,I tu faktoring petny
sprawdza si¢ idealnie!” — twierdzi ekspert, uza-
sadniajac, ze dzigki niemu ,nie powstajg zobo-
wiazania kredytowe po stronie pasywdw, jako
to ma miejsce w przypadku kredytu”. Zdaniem
Kacprzaka faktoring petny ciagle bedzie zyski-
wal na popularnosci. Wedtug réznych szacun-
kéw juz teraz stanowi on blisko potowe wéréd
wszystkich rodzajéw faktoringu wybieranych
przez wielkie przedsigbiorstwa.

Coraz wigkszym zainteresowaniem wsréd kor-
poradji cieszy si¢ réwniez faktoring odwrécony,
bedacy lustrzanym odbiciem klasycznego fakto-
ringu. W tym wypadku faktor nie skupuje wie-
rzytelnodci faktoranta, lecz splaca jego diugi.
Zaleta tego rozwiazania jest przede wszystkim
utrzymanie dobrych relacji z kontrahentami,
poprzez terminowe regulowanie zobowigzan,
co czgsto jest nagradzane w formie rabatu.
Duze przedsicbiorstwa prowadzace wymiang
handlowa z zagranica chetnie korzystaja takze
z faktoringu eksportowego, ktéry oprécz
,udroznienia” sptywu naleznosci oferuje réw-
niez ustugi poboczne, takie jak np. monitoring
platnosci czy tez weryfikacja kondycji finanso-
wej zagranicznego kontrahenta.

Nowinki w ubezpieczeniach

Wsréd korporacji najwigksza popularno-
$cia wciaz ciesza si¢ podstawowe ubezpie-
czenia majatkowe oraz te chroniace $rodki
trwale oraz obrotowe przed zdarzeniami lo-
sowymi. Coraz czeiciej jednak zarzadzajacy
wielkimi firmami decyduja si¢ na objecie

Jakich nowych produktéw bankowych mozemy spodziewad

si¢ w najblizszej przysztosci? ,,(...) jesli chodzi o trendy, to

beda one dotyczy¢ raczej wykorzystania nowych technologii,

w tym np. mozliwosci korzystania i zarzadzania produktami

w kanalach mobile czy tez rozwiazan host2host, taczacych
systemy ksiegowe klientéw z systemami bankowymi” — wyjasnia
Roman Maciejewski. Ekspert zaznacza, ze produkty bankowosci
korporacyjnej w wiekszoéci przypadkéw sa indywidualnie
negocjowane i ,,szyte na miar¢”. W tym kontekscie kazdy produkt
mozna rozpatrywaé w kategorii ,,nowosci”.

ochrong réwniez przyszty zysk. Chodzi
o tzw. ubezpieczenia BI (business interrup-
tion), chroniace przed ryzykiem obnizenia
lub utraty zyskéw (pojawienia sig straty). Tego
typu produkty sa najczesciej ,,dodatkiem” do
podstawowej oferty ubezpieczenia mienia
korporacji. Polegaja one na objeciu ochrong
szacowanego zysku, kt6ry zostatby osiagniety,
gdyby dziatalno$¢ korporagji nie ulegta zatrzy-
maniu albo ograniczeniu na skutek uszkodze-
nia majatku (np. systemu informatycznego,
tasmy produkeyjnej, itd.)

Nowoscig na rynku ubezpieczeri Bl s pro-
dukty chroniace przed stratami spowodowa-
nymi wirusami komputerowymi oraz atakami
hakerskimi. To szczegélnie istotne narzedzie
dla korporacji operujacych na duzych bazach
danych (klientéw, produktéw), przesytajacych
znaczng ilo§¢ informadji czy tez posiadajacyc
dostep do informagji wrazliwych z punktu wi-
dzenia klienta (np. dane o stanie zdrowia pa-
cjenta w prywatnych klinikach). Tego typu
ubezpieczenia, zwane tez czasem ,cyber poli-
sami”, oprécz ochrony przerw w dziatalnosci
(business interruption), moga polega¢ réwniez
na pokryciu przez ubezpieczyciela kosztow zwia-
zanych z wynajeciem specjalistycznej firmy do

%

usuniccia awarii, czy tez zainstalowania nowego
oprogramowania antywirusowego.

Oprécz ubezpieczen mienia oraz przyszego zy-
sku nie mniej istotna jest ochrona tzw. kapitatu
ludzkiego, ktéry w zyciu duzych firm odgrywa
istotng role. I tak korporagje, ktdre czesto wy-
sylaja swoich pracownikéw w zagraniczng de-
legacje albo po prostu organizuja szkolenia
pracownicze w kraju innym niz Polska, mogg
skorzysta¢ z pakietéw ubezpieczeri przewidzia-
nych nawypadek podrézy po Europie i Swiecie.
Tego typu produkty swoja ochrona obejmuja
przede wszystkim ubezpieczenie kosztéw lecze-
nia oraz nastgpstw nieszezesliwych wypadkow.
Niektore towarzystwa oferuja réwniez pakiety
assistance (np. pokrycie kosztéw transportu,
skorzystania z ustugi prawnej) a takze ubezpie-
czenia odpowiedzialnosci cywilnej za szkody
wyrzadzone przez pracownikéw podczas zagra-
nicznego wyjazdu.

W co inwestuja korporacje?

Inwestycje prowadzone przez korporacje cha-
rakteryzujg si¢ duzym poziomem dywersy-
fikacji. W portfelu inwestycyjnym wielkich
przedsicbiorstw znajdziemy zaréwno bezpieczne

obligacje skarbowe, jak i akcje spétek notowa-

nych na ryzykownych rynkach. Wszystko zalezy
od strategii inwestycyjnej.

Najczgsciej w wielkich firmach tworzone s
specjalne oddzialy odpowiedzialne za inwesto-
wanie wolnych $rodkéw. Czasem jednak za-
rzadzajacy wolg skoncentrowaé wszystkie sity
na biezacej dziatalnosci, zas sprawy inwestowa-
nia zleci¢ profesjonalnym instytucjom, takim
jak banki, domy maklerskie, czy tez fundusze
inwestycyjne.

Wymienione wyzej instytucje oferuja korpora-
cjom dziesiatki réznych form inwestowania. Do
najbardziej podstawowych nalezy zaliczy¢ nego-
cjowane indywidualnie lokaty inwestycyjne oraz
dhuzne papiery wartosciowe (obligacje skarbowe
ikorporacyjne) bedace w ofercie bankéw, czy tez
akgje, kontrakty terminowe, opcje (oferowane
przez domy maklerskie).

Oprécz wspomnianych standardowych form
inwestowania wolnych §rodkéw oraz nadwy-
zek finansowych korporacje korzystaja takze
z bardziej nietypowych sposobéw lokowania
kapitatu. Mowa chociazby o tzw. funduszach
venture capital, tworzonych przez korpora-
cje w celach inwestycyjnych. Z badai firmy
doradczej KPMG wynika, ze w gospodarce
$wiatowej w drugim kwartale 2017 roku co
czwarta inwestycja w tzw. startupy (mfode
firmy najczgdciej zwiazane z nowymi techno-
logiami) zostata zrealizowana przez korpora-
cyjne fundusze venture capital.

,Przy obecnym tempie rozwoju technolo-
gicznego korporacje sa $wiadome, ze musza
pozyskiwaé¢ innowacje z zewnatrz. Dlatego za-
kfadaja whasne fundusze typu venture capital,
ktére oprécz budowy wartosci portfela inwe-
stycyjnego maja przede wszystkim na celu in-
westowanie w startupy tworzace rozwiazania
wspomagajace rozw6j korporacji” — wyjasnia
Jerzy Kalinowski szef grupy doradczej w sekto-
rze nowych technologii, telekomunikacji i me-
diéw w KPMG. Dobrym przykladem jest tutaj
wewngtrzny fundusz korporacyjny ,,PGE Ven-
tures” stworzony rok temu przez Polska Grupe
Energetyczna (PGE).

REKLAMA

Faktoring w ING
przyspiesza rozwoj
Twojego biznesu

Faktoring w ING Commercial Finance to wiecej niz
finansowanie. Uwalniamy gotéwke zamrozong w Twoich
fakturach i zapewniamy kompleksowe wsparcie dla Twoich

naleznosci. Zyskujesz nie tylko pewnos¢ otrzymania
ptatnosci, ale przede wszystkim swobode dziatania.

Sprawdz, jak uwolni¢ potencjat Twojego biznesu na

www.ingcomfin.pl.

ING Commercial Finance

Faktor #1 na rynku

ING
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Od zgtoszenia projektu do rozpoczecia
wspotpracy - etapy pozyskania inwestora

Fundusze venture capital przeznaczajg na wybran% projekt
od kilkuset tysiecy do nawet kilku milionéw ztotych.
Wspieraja spotki nie tylko kapitatem, ale takze swoim
doswiadczeniem i wiedza, szczeg6lnie w kwestiach
dotyczacych zarzadzania finansami oraz prawnych. Jakie
doktadnie etapy przechodzi przedsiebiorstwo, by otrzymac
takie wsparcie oraz ile trwa proces pozyskania inwestora?

Krystyna Kalinowska

dyrektor inwestycyjny
z Podlaskiego Funduszu
Kapitatowego

Mtodzi przedsigbiorcy, zeby rozwi-
ja¢ swéj biznes i osiaga¢ zatozone
cele, potrzebuja odpowiedniego
wsparcia. Pomocng dlon wyciagaja
do nich fundusze venture capital,
ale zanim dojdzie do podpisania
umowy inwestycyjnej, przedsig-
biorcy musza przejs¢ przez proces
inwestycyjny. W gléwnej mierze
czas trwania takiego procesu uzalez-
niony jest od stopnia przygotowa-
nia danego projektu. Zazwyczaj na
analiz¢ merytoryczna projektu, due
diligence prawne oraz finansowe,
a takze przygotowanie umowy in-
westycyjnej i negocjacje jej osta-
tecznych warunkéw potrzeba okoto
3 miesi¢cy. Duzy wplyw na dtu-
go$¢ procesu ma réwniez przebieg
wspétpracy z  pomystodawcami
projektu na poszczeg6lnych jego
etapach. Jak zatem przebiega caty
proces inwestycyjny?

Analiza potencjalnych

projektéw inwestycyjnych
Przedsigbiorcy, kedrzy cheg otrzymaé
wsparcie ze strony funduszu venture
capital, w pierwszej kolejnosci po-
winni przedstawi¢ inwestorowi swéj
projeke. W celu zgloszenia projektu
nalezy przesta¢ do funduszu teaser
inwestycyjny lub formularz zglosze-
nia projekeu. Taki dokument powi-
nien by¢ krétki i zawiera¢ najbardziej
istotne informagje, takie jak: opis
oferowanych produktéw lub ustug,
przewagi konkurencyjne, wysokos¢
poszukiwanych §rodkéw i ich plano-
wane przeznaczenie, kluczowe para-
metry finansowe. Warto takze poda¢
informacje odnosnie do$wiadczenia
0s6b zarzadzajacych, poniewaz kom-
petentny zespét jest dla funduszu
kluczowym kryterium przy podej-
mowaniu decyzji o zaangazowaniu
si¢ w konkretne przedsiewzigcie. Spo-
§réd otrzymanych zgloszen fundusz
wybiera te, ktére dotycza najciekaw-
szych oraz najlepiej przygotowa-
nych projektow. Weedy dochodzi do
pierwszego spotkania z pomystodaw-
cami. Na tym etapie przeprowadzana

jest wstepna ocena i weryfikacja
przedstawionego projektu oraz ze-
spotu zarzadzajacego i podpisywana
jest umowa o zachowaniu poufno-
sci (NDA — Non Disclosure Agre-
ement). Nastepnie przeprowadzana
jest analiza merytoryczna i finansowa
pomystu na biznes.

Term Sheet

Projekt, ktdry zainteresowal inwe-
stora przechodzi do nastgpnego
etapu. Kolejnym krokiem pomysto-
dawcow i inwestora jest uzgodnienie
wstepnych warunkéw, takich jak wy-
sokos¢ inwestycji, wycena udziatéw,
termin realizacji inwestycji i podpi-
sanie listu intencyjnego — tzw. term
sheet. Taki list zawiera kluczowe wa-
runki przyszlej transakgji i zwykle
réwniez zobowiazanie pomystodaw-
céw do nieprowadzenia negocjacji
z innymi inwestorami przez pewien

okres. Co wazne, term sheet nie jest
wigzacym dokumentem i nie zobo-
wiazuje zadnej ze stron do zawarcia
transakgji.

Badanie due diligence

i zawarcie umowy

Nastepnie przeprowadzane jest
szczegdtowe badanie finansowe oraz
prawne spétki, tzw. due diligence. Po-
glebiona analiza podmiotu obejmuje
miedzy innymi analiz¢ biznesowa
oraz audyt prawny i podatkowy. Jej
celem jest identyfikacja ryzyk zwia-
zanych z dotychczasowa dziatalno-
$cig przedsicbiorstwa. Natomiast
jezeli w ramach inwestycji ma dojs¢
do powotania nowego podmiotu,
ustalane sa warunki zawigzania ta-
kiej spétki. Na tym etapie dochodzi
do finalnej oceny projektu i identyfi-
kacji wszystkich zagrozen zwiazanych
z inwestycja.

Inwestycja

Po zakoriczeniu badania due diligence
nastgpuje ostateczne zatwierdzenie
decyzji o inwestydji przez komitet in-
westycyjny funduszu. Na tym etapie
negocjowane s3 ostateczne warunki
transakgji oraz zapisy w umowie in-
westycyjnej. Po podpisaniu umowy
eksperci funduszu scisle wspétpracuja
z zarzadem w celu monitoringu i we-
ryfikacji przyjetej strategii. Fundusz
zapewnia wsparcie doradcze, m.in.
w kwestiach prawnych, finansowych
oraz podatkowych. Zwykle fundusz
jest reprezentowany w spétce przez
przedstawicieli delegowanych do
rady nadzorczej. W ten sposob mo-
nitorujemy biezaca dziafalno$¢ oraz
wyniki osiagane przez firme¢. Na co
dzied pozostawiamy wtascicielom
wolng reke w prowadzeniu biznesu,
co ma duzy wplyw na szybkie po-
dejmowanie decyzji i swobodg dzia-
tania. W kwestiach strategicznych
zarzad moze jednak zawsze liczy¢ na
nasze wsparcie. Droga do podpisa-
nia umowy inwestycyjnej z fundu-
szem venture capital trwa od trzech
miesigcy do nawet p6t roku i wymaga
zaangazowania ze strony inwestora,
a takze pomystodawcéw projektu.
Jednak sfinalizowana umowa to cze-
sto poczatek wieloletniej wspdtpracy
i — jak przyznaje wielu miodych
przedsigbiorcéw — szansa na realiza-
cj¢ strategii, a takze wejécie w $wiat
swielkiego biznesu”.

Faktoring dla najwiekszych
— czy to sie optaca?

Na tak postawione pytanie mozna udzieli¢ odpowiedzi
z dwoch punktéw widzenia - z punktu widzenia faktora lub
z punktu widzenia klienta korzystajacego z ustugi faktoringu.

Dla faktoréow duze firmy sg bar-
dzo waznymi klientami, wspét-
praca z nimi stanowi istotna
czes¢ biznesu faktoringowego
- podkresla Pawet Perekitko dy-
rektor departamentu klientow
strategicznych w ING Commer-
cial Finance. W ubiegtym roku
Europejska Federacja Faktoringu
i Finansowania Handlu opubliko-
wata wyniki raportu o stanie fak-
toringu w Europie. Cztonkowie
EUF realizuja 97 proc. obrotéw ca-
tego rynku europejskiego. Bada-
nie dotyczyto m.in. takze wielkosci
firm i ich udziatu w obrotach i fi-
nansowaniu. Przy czym definicja
europejska wielkosci firm jest na-
stepujaca - firmy mate maja ob-
roty roczne do 10 min €, $rednie
od powyzej 10 min €, ale ponizej
50 min €, a duze powyzej 50 min €.
Odpowiedzi respondentéw ra-
portu w tej czesci potwierdzity
obiegowa opinie, ze faktoring jest

produktem dla matych i srednich
firm. Najwieksza liczba klientéw
faktoringowych jest w grupie ma-
tych firm (76 proc.), nastepnie du-
zych (13 proc.) i $rednich (11 proc.).
Ale odpowiedz na pytanie o wiel-
kos¢ obrotow w w/w kategoriach
nie jest juz oczywista: najwiecej
obrotéw, bo az 54 proc. zrealizo-
waty firmy duze. Jeszcze wieksza
dysproporcja byta w kategorii fi-
nansowania — duze firmy uzyskaty
od faktoréw az 60 proc. Srodkow
finansowych, srednie 22 proc.
a mate jedynie 18 proc.

Raport potwierdza, ze takze dla
segmentu klientéw duzych fak-
toring jest waznym i docenia-
nym produktem - powiedziat
Barttomiej Swieca, v-ce prezes za-
rzagdu ING Commercial Finance.
Nasza oferta w tym segmencie
jest bardzo bogata. W ramach fi-
nansowania naleznosci oferu-
jemy faktoring (z regresem lub

bez regresu) krajowy oraz eks-
portowy, faktoring wymagalno-
$ciowy oraz in-house. Faktoring
wymagalnosciowy pozwala za-
oferowac naszemu klientowi do-
godne rozwigzania finansowania
faktur swoim odbiorcom po ter-
minie wymagalnosci na ich koszt.
Faktoring in-house to z kolei roz-
wigzanie finansowania nalezno-
$ci, w ktérym konta odbiorcéw
i rozliczenia pfatnosci prowadzi
nasz klient na swoich kontach
rozliczeniowych.

W obszarze outsourcingu ptat-
nosci oferujemy faktoring od-
wrocony z automatycznym
finansowaniem dostawcéw lub
na ich zadanie. To produkt dla
firm chcacych wesprze¢ swoich
dostawcow w uzyskaniu korzyst-
nego cenowo finansowania dla
swoich dostawcdw i jednocze$nie
zleci¢ zarzadzanie swoimi ptatno-
$ciami instytucji finansowej.
Powyzsze dane oraz komplek-
sowa oferta ze strony faktoréw
potwierdzajg opfacalnos¢ fakto-
ringu dla segmentu duzych firm.

Nieterminowe ptatnosci
nakrecajg rynek faktoringu

Rynek faktoringowy nadal dyna-
micznie ro$nie, cho¢ w I potowie
roku tempo wzrostu bylo nizsze
niz w poprzednich latach. Przedsi¢-
biorcy chetnie si¢gaja po ten sposéb
radzenia sobie z nieterminowymi
platnosciami, bo w tym modelu to
firma faktoringowa bierze na sie-
bie ryzyko. Dobra koniunktura po-
woduje, ze przedstawiciele branzy
otwieraja si¢ na wigksze ryzyko. To
rowniez efeke coraz wigkszej kon-
kurengji na rynku. Firmy posze-
rzaja swoja ofert¢ o nowe ustugi.
— Rynek bankowy i faktoringowy
nie powinny by¢ sobie przeciw-
stawiane. Dowodem jest to, ze
niemal kazdy liczacy si¢ bank ma
swoja spotke faktoringowa. Ban-
kierzy — w szczegélnosci zarza-
dzajacy ryzykiem — sa $wiadomi
omplementarnosci tych produk-
tow. Najczesciej spotykana oferta
dla klientéw korporacyjnych jest
oferta finansowania uwzgledniajaca
oba te produkty. — méwi agencji in-
formacyjnej Newserii Biznes Mar-
cin Pogorzelski, dyrektor sprzedazy
w PKO Faktoring,.

Wysoka dynamika

Na koniec II kwartatu tego roku
z faktoringu korzystato juz ponad
8,1 tys. podmiotéw gospodarczych, a
firmy faktoringowe obstugiwaly zo-
bowiazania pochodzace od 174 tys.
dtuznikéw. W I pétroczu br. branza
sfinansowata wierzytelnoéci o warto-
Sci przekraczajacej 83,6 mld z. Ob-
roty firm faktoringowych rok do
roku zwickszyly si¢ o 13,6 proc. To
nieco mniej niz wynosi dotychcza-
sowe $rednioroczne tempo wzrostu
wostatnich pieciu latach (17,5 proc.).
— W poprzednich latach wartosci
procentowe byly wyizsze, przekraczaly
20 proc. Jednak patrzac nominalnie,
wzrost jest w tym samym przedziale —
pomiedzy 8 213 mld zt rok do roku.
Szczegblng uwage zwraca duza roz-
pigtos¢ pomiedzy dynamika u po-
szezegblnych fakeoréw, sigga ona od
-10 do +30 proc. Ciekawe jest to, ze
wysokie dynamiki osiagaja kluczowi
gracze na rynku fakcoringowym.
To wskazuje na bardzo duzy poten-
cjal rozwoju rynku faktoringowego
w Polsce — ocenia Marcin Pogorzel-

ski. Kafra



