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Z optymizmem w przysztosc

Z Malgorzatq Szymanska, dyrektor departamentu faktoringu
Banku Ochrony Srodowiska, rozmawiata Joanna Zielinska.

Ostatnie lata to
nieprzerwanie wzrost
obrotéw w transakcjach
faktoringowych w Polsce.

To prawda, od wielu lat staty-
styki pokazuja trend wzrostowy
w transakcjach faktoringowych.
Interesujace jest, ze wzrosty te
- jako branza - obserwujemy
zaréwno w czasie koniunktury,
jakiw momentach gorszych dla
gospodarki. Rowniez w Banku
Ochrony Srodowiska kolejny
rok notujemy dwucyfrowg dy-
namike wzrostu obrotu w trans-
akcjach faktoringowych.

Jakie wyzwania stoja przed

branza faktoringowa w 2018?
Jak coroku, najwieksze wyzwania
czekajq juz na etapie tworzenia
oferty — trzeba jak najlepiej roz-
poznaé potrzeby swoich obec-
nych i potencjalnych klientéw
i na tej podstawie stworzy¢ dla
nich rozwiazania zapewniajace
nie tylko ptynnos¢ finansowa,
lecz takze zarzadzanie nalezno-
$ciami i monitowanie odbiorcéw.
Nalezy rowniez zagwarantowac
najwyzsza jakos¢ oferowanego
serwisu — tak, aby jak najwiecej
elementéw obstugi odbywato sie

w sposob automatyczny, a tym
samym jak najmniej obcigzato
czasowo klienta.

Kolejne wyzwanie to biezace
monitorowanie i dopracowywa-
nie oferty ustug faktoringowych
w taki sposéb, aby spetniata
ona oczekiwania coraz wiek-
szej grupy potencjalnych klien-
toéw. Takie zmiany s3 mozliwe,
gdyz faktoring jest ustugg szale-
nie elastyczna, ktéra umozliwia
oferowanie klientom z réznymi
potrzebami specjalnie dopa-
sowanych i dedykowanych im
rozwigzan. Jest to szczegdlnie
wazne, gdyz nalezy pamietac, ze
z faktoringu korzystaja bardzo
rézne firmy: duze i mate, w do-
brej i $redniej sytuacji finansowej.
Rok 2018 to réwniez wyzwania le-
gislacyjne. Ustawa split payment
zmieni dotychczasowe zwyczaje
pfatnicze kontrahentéw — tym
samym wymusi zmiany takze
w ustugach faktoringowych.

Na co, wedtug Pani, klient
powinien szczegdlnie

zwrdci¢ uwage przy wyborze
ustugi faktoringowej?

Ciesze sie, ze wielu naszych
klientow wybiera ustuge fakto-
ringowa, kierujac sie nie tylko jed-
nym - waznym, ale nie jedynym
- parametrem, czyli cena. Z mo-
ich rozméw z klientami wynika,
ze bardzo cenig sobie oni wysoki
standard realizacji uméw fakto-
ringowych. Istotna jest dla nich

mozliwos$¢ uzyskania od swo-
ich dostawcow rabatéw za weze-
$niejsze realizowanie wiasnych
zobowigzan, realne skrécenie ro-
tacji naleznosci dzieki skutecz-
nemu monitowaniu odbiorcéw
przez bank, czy tez szanse na po-
zyskiwanie nowych odbiorcéw
z mozliwoscia oferowania im
wydtuzonych terminéw pfatno-
$ci, bez ryzyka utraty ptynnosci.
W faktoringu eksportowym do-
chodza réwniez mozliwosci re-
dukgji ryzyka réznic kursowych.
Kolejny element to stosowane
w faktoringu zabezpieczenia.
Standardowo sg to: cesja wie-
rzytelnosci i weksel, czyli zabez-
pieczenia, ktére moze ustanowic
kazda firma, réwniez taka, ktéra
nie ma duzego majatku wia-
snego np.firma handlowa.Trzeba
rowniez doda¢, ze ustanowie-
nie takich zabezpieczen nie jest
zwiazane z dodatkowymi kosz-
tami dla klientow.

Jak widzi Pani przysztos¢
branzy faktoringowej?
Optymistycznie. Nowe legislacje
to na pewno wyzwanie, ale je-
stem przekonana, ze sobie z nimi
poradzimy. Najwazniejsze, ze co-
raz wiecej firm korzysta z fakto-
ringu, dynamicznie rozwija sie
eksport i import, a to sg obszary,
gdzie finansowanie w formie fak-
toringu moze by¢ dla naszych
klientéw bardzo interesujaca

propozycja.

Rok

2018 to rowniez
wyzwania
legislacyjne.
Ustawa Split
payment zmieni
dotychczasowe
ZWYCZaje
platnicze
kontrahentow

- lym samym
wymusi

zmiany takze

w ustugach
faktoringowych.



B BIZNES RAPORT

GAZETA FINANSOWA

16-22 lutego 2018 r.

RYNEK FAKTORINGUW POLSCE

Rynek z duzym potencjatem

Rok 2017 byt kolejnym okresem dynamicznego rozwoju
na rynku ustug faktoringowych. Raportujace do
Polskiego Zwigzku Faktoréw (PZF) firmy sfinansowaty
wierzytelnosci o tacznej wartosci 185 mld zt. Oznacza to
16,7 proc. wzrost obrotow liczony rok do roku.

W ’
Stanistaw Atanasow

prezes zarzadu
Eurofactor Polska

Z raportowanych przez PZF danych
wynika, ze w 2017 r. z faktoringu sko-
rzystalo 9 tys. klientéw (7853 w roku
2016). Faktorzy obstuzyli tacznie
10,2 min fakeur. Klienci najczgscie]
korzystali z faktoringu pelnego.

Faktoring petny dedykowany jest
firmom, ktére chca, oprécz bie-

73cego finansowania, réwniez za-
bezpieczy¢ si¢ przed ewentualnym
brakiem zaptaty za towar lub ustuge
z istniejacymi klientami lub pozy-
skaly nowych klientéw i nie posia-
daja z nimi wezeéniejszej historii
wsp6tpracy. Faktoring petny popra-
wia wskazniki finansowe poprzez
trwale wyksiegowanie krétkoter-
minowych naleznosci handlo-
wych z bilansu, co poprawia jego
strukture.

Co siédmy przedsiebiorca
korzysta z faktoringu

Juz ponad 14 proc. przedsi¢biorcéw
sektora MSP korzysta z ustug fakto-
ringowych. Jest to najwyzszy odczyt
»Barometru EFL™ od momentu pro-
wadzenia badania.

Prowadzone od 2015 roku przez
EFL cykliczne badania ,,Barometru
EFL” wskazuja na rosnacg role fak-
toringu jako Zrédta zewnetrznego fi-
nansowania, po ktére siegaja mate
i $rednie przedsi¢biorstwa. Fakto-
ring, obok kredytu bankowego, po-
woli staje si¢ jedna z podstawowych
form pozyskania $rodkéw finan-
sowych w przedsigbiorstwach. Dla
poréwnania przytoczg wyniki Baro-
metru rok do roku. I tak w IV kw.
2015 r. z ustug faktoringu korzystato
4,3 proc. przedsigbiorcow, w IV kw.
2016 6,4 proc. Z badania wynika, ze
po faktoring najczesciej siggaja firmy
srednie. W firmach zatrudniajacych
od 50 do 249 pracownikéw ponad
66 proc. inwestycji finansowanych
jest ze Srodkéw whasnych, kredytem
positkuje si¢ 81,7 proc. przedsi¢bior-
cbw, leasingiem niemal 73,3 proc.,
a po faktoring siega az 22,5 proc.
firm. Male firmy (10-49 pracow-
nikéw) nadal finansuja si¢ gléwnie
$rodkami whasnymi. Korzystanie

z tego instrumentu deklaruje bli-
sko 79 proc. badanych. Z kredytu
i leasingu korzysta odpowiednio
68,2 proc. i 61,1 proc. przedsic-
biorcow, a po faktoring siega blisko
15 proc. z nich. W przypadku mikro
firm (1-9 pracownikéw) z faktoringu
korzysta 9 proc przedsigbiorcow
(w IV kw. 2016 - 2,5 proc.), z kre-
dytu 38 proc., a po leasing si¢ga
29 proc. z nich. Ponad 90 proc. in-
westycji mikro firm finansowanych
jest ze $rodkéw wiasnych.

Z faktoringu najczesciej korzy-
stajg firmy z branzy HoReCa
— blisko 24 proc. i przemystowej
ok. 20 proc. Duze zainteresowa-
nie obserwujemy w branzy trans-
portowej i ustugach — ok 14 proc.
i handlowej 10 proc. Najrzadziej
po faktoring si¢gaja firmy z branzy
budowlanej. Tylko nieco ponda
6 proc. (6,3 proc.) przedstawicieli
tej branzy deklaruje wykorzysta-
nie faktoringu do poprawy plyn-

-
nosci firmy.

To pokazujg, ze rynek ustug faktorin-
gowych ma duzy potencjat i kolejne
lata powinny by¢ dalszym okresem
dynamicznego rozwoju faktoringu
w Polsce.

1 Barometr EFL jest syntetycznym wskazni-
kiem informujacym o sklonnosci firm z sektora
MSP do wzrostu (3. rozwoju rozumianego,
Jako stawianie sobie przez przedsighiorstwa
celow zwigzanych ze wzrostem sprzedazy
i produkeci, ekspansig na nowe rynki i maksy-
malizacjg zyskdw, co jest zwigzane z inwesty-
cjami w Srodki trwale). Prognozowana na dany
lewartal kondycja finansowa firm MSP daje
punkt odniesienia do wnioskowania o zakla-
danym kierunku zmian, kidre sprayjaja wzro-
stowi lub dzialajg hamujgco na rozwdj firm.
Badanie przygotowywane jest przez Ecorys na
zlecenie Europejskiego Funduszu Leasingowego
SA., a jego wyniki sq publikowane co kwartat.
Jego uczestnicy to mikro, male i srednie firmy
tevenu catej Polski. W badaniu wzicla udziat
repregentatywna grupa 600 mikro, matych
i Srednich firm. Aktualna edycja badania od-
byla sig w dniach 6-13 listopaca 2017 1.

Faktoring w branzy transportowej a utrzymanie
ptynnosci finansowej - czy to dziata?

Terminy pfatnosci w branzy transportowej moga wydtuzy¢
sie nawet do 120 dni. Przewoznicy najczesciej otrzymuja
wynagrodzenie za Swiadczone ustugi na samym koncu.
Zewnetrzne finansowanie staje sie czesto sposobem

na regulacje biezacych optat wynikajacych z rozwijania
biznesu. Kredyt nie jest jedynym produktem finansowym
dla przedsiebiorcow. Czy wobec tego faktoring jest realnym
wsparciem dla firm przewozowych?

Magdalena Baranowska

prezes zarzadu TransCash.eu SA,
wchodzacej w sktad Grupy Trans.eu.

Z danych wynika, ze ustuga fakto-
ringu blyskawicznie rozwija si¢ na
polskim rynku. Firmy zrzeszone
w Polskim Zwiazku Faktoréw
po zamknigciu 2017 r. zarza-
dzaja wierzytelno$ciami o warto-
$ci 185 mld zl, co oznacza wzrost
o 16,7 proc. w poréwnaniu do
2016 roku. Warto doda¢, ze we-
dlug badan PZF z ustug fakto-
réw korzysta juz ponad 9 tys. firm
w kraju. To oznacza, ze ten instru-
ment nie jest juz nowosciag w biz-
nesie: stal si¢ realnym wsparciem
i rozwigzaniem problemu zatoréw

platniczych.

4 miesiace oczekiwania
na platno$&
W branzy TSL az 55 proc. fak-

tur nie jest optacanych w termi-

nie. Wydtuzony czas ptatnosci za
ustugi wiaze si¢ ze specyfika sek-
tora: moze on wynosi¢ 60, a nawet
90 dni. W taicuchu platnosci to
przewoznik jest na koricu, wiec za-
plata za jego prace jest zalezna od
kontrahentéw. Wazny jest takze
termin wykonania zlecenia przez
przewoznika. Moze wigc dojsé¢ do
sytuacji, w ktérej transakcja zo-
stanie rozliczona po 120 dniach.
Poszukiwanie zewngtrznego fi-
nansowania wiaze sie z koniecz-
noscia regulacji biezacych kosztéw
wynikajacych z tytutu prowadzo-
nej dzialalnosci, takich jak optaty
za leasing oraz wynagrodzenie
dla pracownikéw. Przedsi¢biorcy
w celu przywrécenia plynnosci fi-
nansowej si¢gaja po kredyt obro-
towy lub faktoring. Ta druga opcja
stala si¢ alternatywa dla produk-
téw bankowych w branzy trans-
portowej: jest dedykowana firmom
wystawiajacym faktury z odroczo-
nym terminem platnosci.

Faktor pomaga firmom, ktére:

* Potrzebuja zastrzyku gotowki, by
moc rozwinaé dziatalno$é,

* Dopiero buduja swojg histori¢
kredytowa,

* Dzialaja w branzy charaktery-
zujacej si¢ dlugimi terminami
platnosci,

* Stosujg odroczone terminy
platnosci.

Ustuga dopasowana do
specyfiki biznesu

Faktoring dedykowany konkret-
nym branzom wiaze si¢ z koniecz-
noscia dopasowania rozwigzan
do potrzeb klientéw. Do dyspo-
zycji firm transportowych jest
kilka rodzajéw tego produktu fi-
nansowego. Faktoring pelny jest
najpopularniejszy ze wzgledu
na to, ze egzekwowaniem na-
leznodci zajmuje si¢ faktor. Fak-
toring z regresem lub faktoring
mieszany zaktadajg koniecznogé
zwrotu naleznosci w przypadku
braku ptatnosci od kontrahenta.
Dla przewoznikéw wazne jest nie
tylko szybkie otrzymanie $rod-
kéw finansowych, ale réwniez wa-
luta, w jakiej sg wyplacane. Wielu
z nich korzysta z faktoringu eks-
portowego ze wzgledu na wspét-
prac¢ miedzynarodowa, gtéwnie
z kontrahentami z Niemiec. Po-
nad 40 proc. faktur w branzy jest
rozliczanych w euro, a obstuga
transakeji zagranicznych nie jest
utrudnieniem dla faktoréw.

Wspétpraca tylko

z profesjonalistami

Faktor moze przeja¢ nalezno-
éci klienta i niemal natychmiast
wykonaé przelew faktorantowi.
Z ustugi czgsto korzystaja mate
i $rednie przedsigbiorstwa, ktore
nie chcg opdzniad swojego rozwoju
w branzy transportowej. Bardzo
wazne jest to, by przed przekaza-
niem fakeur ekspertom, zweryfi-

kowa¢ w zleceniach zapisy o cesji.
W faktoringu jawnym zlecenio-
dawca musi wiedzie¢ o tym, ze
wszelkie prawa wierzyciela zostaly
przeniesione na firm¢ zewnetrzna.
Brak jego zgody na takie dziata-
nie, moze by¢ waznym sygnatem
dla przewoznika. Warto zasta-
nowi¢ sie, czy to pewny partner
w interesach. W przeciwieristwie
do kredytu, ustuge faktoringu za-
bezpieczaja nieoptacone faktury.
To dlatego faktor staje si¢ w pew-

nym sensie partnerem i doradca
swojego klienta, a jego zadaniem
jest analiza sytuacji platnikéw.
W przypadku odmowy sfinanso-
wania faktury, przedsi¢biorca nie
otrzyma zaplaty przed terminem,
jednak zyska wiedz¢ o optacalno-
§ci i ryzyku wspélpracy ze zlece-
niodawca. Warto pamigtaé takze
o tym, ze profesjonalna firma fak-
toringowa dba o dobre relacje
z kontrahentami, gdy ci sp6zniaja
si¢ z platno$ciami.

Dynamika obrotéw

Faktorzy 2017 2016 Zmiana proc.
(wminzt) (wminzt)
spétka

1 | Eurofactor Polska 2192 1206 81,75
2 | BGZ BNP Paribas Faktoring 18 627 12247 52,09
3 | KUKE Finance 1459 1064 37,12
4 | HSBC 3962 3106 27,55
5 | BZWBK Faktor 23356 19030 22,73
6 | Pragma Faktoring 666 553 20,43
7 | PKO Faktoring 11601 9757 18,89
8 | mFaktoring 13738 11607 18,35
9 | BOSBank 3095 2638 17,32
10 | Coface Poland 15016 12808 17,3
11 | Bank Millennium 16796 14640 14,72
12 | INGCF 27789 24356 14,09
13 | Faktorzy 225 204 10,29
14 | Pekao Faktoring 14984 13777 8,76
15 | Arvato Financial Solutions 835 768 8,72
16 | UBI Factor 1856 1720 79

17 | Magellan 431 403 6,94
18 | Bibby Financial Services 2258 2215 1,94
19 | Raiffeisen Polbank 18318 18267 0,27
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FAKTORING TO GORACY TREND!

Jak obecna sytuacja w branzy faktorinf?owej wptywa

na oferte firm oferujacych taka forme

nansowania

przedsiebiorstw i jakich zmian w tym zakresie mozemy
spodziewac sie w przysztosci? O obecnej sytuacji na
rynku, trendach i prognozach rozmawiamy z Damianem
Sapielakiem, dyrektorem Departamentu Sprzedazy

Mobilnej Idea Money.

Jak ocenia Pan sytuacje
na rynku i rozwoj
branzy faktoringowej
w minionym pétroczu?

Zgodnie z oczekiwaniami, popyt
na faktoring ciagle rosnie, po-
dobnie jak swiadomosc¢ przed-
siebiorcow w zakresie obecnosci
na rynku, dostepnosci i istoty
samej ustugi. Odnotowalismy
znaczny wzrost w odniesieniu
do liczby nowych klientéw, jak
i wysokosci limitow faktorin-
gowych przyznanych klientom
juz przez nas obstugiwanych.

Firmy, ktére skorzystaty z ofe-
rowanych przez Idea Money
produktéw, doceniajg zalety
ptynace z faktoringu i z checia
siegaja po wiecej. Z przyjem-

noscig obserwujemy ich wzrost,
oferujac im coraz to nowe pro-
dukty dopasowane do tempa
ich rozwoju. Pamietajmy jed-
nak, ze w dalszym ciggu istnieje
ogromna potrzeba edukowa-
nia wiascicieli matych i srednich
przedsiebiorstw odnosnie tego,
w jaki sposéb ich firmy moga
skorzysta¢ z faktoringu, jakie
sg realne korzysci i w jaki spo-
so6b optymalnie wykorzystywac
przyznawane im limity. W tym
réwniez staramy sie pomagac.
Uruchomienie przez nas w 2017
roku ustugi FAKTORING ONLINE,
réwniez ma na celu pokazanie,
ze faktoring jest dla wszystkich
i jest powszechnie dostepny
- szybko, bez zbednych doku-
mentéw i formalnosci. Jeste-
$my mocno ukierunkowani na
wspotprace partnerska, dzieki
ktdrej bedziemy mogli oferowac
faktoring jeszcze szerszej rzeszy
polskich przedsiebiorcow.

W jaki sposob zareagowata
branza na zwiekszony
popyt na faktoring?

Rosnace zapotrzebowanie na
faktoring, spowodowane wzro-
stem zadtuzenia wsréd firm

z wielu sektoréw gospodarki
i stale wydtuzajacymi sie termi-
nami pfatnosci, skutkuje oczy-
wiscie znacznym wzrostem
konkurencji. Naturalnie, sko-
rzystajg na tym sami przed-
siebiorcy. Dzieki rosngcemu
popytowi, a co za tym idzie
wiekszej konkurencji, faktorzy
juz teraz starajg sie zaoferowac
firmom wiecej, niz tylko podsta-
wowa ustuge faktoringu, syste-
matycznie rozszerzajac swojg
oferte i wchodzac we wspdt-
prace z innymi podmiotami,
w celu zaoferowania swoim
klientom kompleksowego pa-
kietu ustug.

Co na to Idea Money?

My szczegdlnie wychodzimy
naprzeciw potrzebom przed-
siebiorcéw, na biezaco urucha-
miajac nowe ustugi i produkty.
Dlatego réwniez jestesmy li-
derem, a co szczegdlnie cieszy,
otrzymalismy nagrode - Firma
przyjazna Klientowi. Skiero-
wane wytacznie do naszych
klientow atrakcyjne oferty le-
asingowe, cross-selowe, czy
internetowy modut do wysta-
wiania faktur — FAKTUROMAT,

pozwalajacy znacznie zaosz-
czedzi¢ czas spedzany nad przy-
gotowaniem dokumentoéw, to
tylko niektére z proponowa-
nych przez nas juz teraz do-
datkowych korzysci. Kladziemy
duzy nacisk na rozwdj progra-
méw afiliacyjnych, a naszym
posrednikom oferujemy liczne
benefity. Wierzymy, ze razem
mozemy zaoferowac klientom
znacznie wiecej, postrzegajac
ich obstuge nie poprzez pry-
zmat pojedynczej ustugi, ale
kompleksowej i realnej pomocy.
Jestesmy otwarci na partnerska
wspotprace, a stworzenie jak
najbogatszej oferty dla klien-
téw faktoringowych Idea Mo-
ney traktujemy jako priorytet,
nad ktérym dynamicznie pra-
cujemy. Mamy wiele pomy-
stéw w zakresie tego, co jeszcze
bedziemy oferowac przedsie-
biorcom z naszego portfela
klientéw. PAki co, wiekszos¢
z nich jest jeszcze owiana ta-
jemnica, ale zapraszam do
bacznego obserwowania roz-
woju ldea Money, gdyz szyku-
jemy wiele niespodzianek dla
przedsiebiorcéw, ktérzy swia-
domie chca rozwija¢ z nami
swdj biznes.

TEKST PROMOCYINY

REKLAMA

Faktoring w ING

przyspiesza rozwaoj
Twojego biznesu

Faktoring w ING Commercial Finance to wiecej niz
finansowanie. Uwalniamy gotéwke zamrozona w Twoich
fakturach i zapewniamy kompleksowe wsparcie dla Twoich
naleznosci. Zyskujesz nie tylko pewnos¢ otrzymania
pfatnosci, ale przede wszystkim swobode dziatania.

Sprawdz, jak uwolni¢ potencjat Twojego biznesu na

www.i ngcomfin .pl.

ING Commercial Finance

Faktor # 1 narynku

ING [
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Rozwigzania dla firm roznej wielkosci, czyli

jak dobrac faktoring idealny

Rézne warianty faktoringu oraz rézne oferty faktoréw
daja przedsiebiorstwom mozliwos¢ doboru rozwigzan
wspierajacych ich dziatalno$¢ w najkorzystniejszy sposéb.
Biezace finansowanie dziatalnosci jest troska kazdego
przedsiebiorstwa, jednak wariant faktoringu zastosowany
w duzej firmie nie zawsze bedzie optymalnym rozwianiem

dla mniejszej.

p

Mariusz R(izanek

ekspert Capital Access, whasciciela
serwisu FAKTORINGoferty.pl

Dla wigkszych firm majacych zwy-
kle réwniez duzy portfel statych
odbiorcéw, optymalne bedzie wy-
korzystywanie faktoringu z regre-
sem. Przy duzej liczbie np. kilkuset
kontrahentéw ryzyko zwiazane z za-
torem platniczym jest mocno roz-
proszone. Ponadto ewentualna
strata wynikajaca z niewyplacal-
noci jednego odbiorcy nie bedzie
mie¢ znaczacego udzialu w calym
przychodzie przedsi¢biorstwa i be-
dzie mniejsza niz koszty ubezpie-
czenia calego portfela.

Zminimalizowane ryzyko
Zauwazy(¢ tu nalezy, ze wspomniane
ryzyko jest juz znacznie zminima-

lizowane dzieki samemu korzysta-
niu z fakeoringu, ktéry problem
pojawiajacej si¢ niewyplacalnosci
odbiorcéw w znacznej czgsci przy-
padkéw pozwala wykry¢ na weze-
snym etapie, co umozliwia podjecie
dziatan zapobiegajacych stratom.
Jest to mozliwe, poniewaz fakto-
ring to nie tylko Zrédto finansowa-

nia, lecz takze pakiet dodatkowych
ustug, jak administrowanie na-
lezno$ciami oraz egzekwowanie
opdiniajacych si¢ platnosci. Do-
$wiadczenie i specjalizacja fakto-
réw oraz pozyskiwana przez niech
z roznych Zrédel wiedza, pozwalaja
wezesnie wychwyci¢ pojawiajace
sic problemy i w pore interwenio-
waé, m.in. ostrzegajac firme¢ przed
realizacja transakeji z budzacym
watpliwosci kontrahentem. Jezeli
natomiast doszfo juz do transak-
¢ji, po ktdrej nie nastapita zaptata
— firma faktoringowa potrafi szybko
egzekwowad nalezno§é, co czgsto
decyduje o skutecznosci.

W zaleznosci od wielkosci

W rozwiazaniu dla takiej firmy warto
uwzgledniaé jednak objecie niektd-
rych kontrahentéw faktoringiem
petnym. Bedzie to wskazane w przy-
padku dominujacych (znaczacy
udziat w obrotach) oraz nowych od-
biorcow. Taka elastycznos¢ pozwoli
na balansowanie migdzy optymaliza-
cja kosztéw a minimalizacjg ryzyka.
Mniejsze przedsi¢biorstwa maja
zwykle réwniez mniej odbiorcow.
Czym muniejsza liczbie kontrahen-
téw, tym bardziej przedsi¢biorca
powinien si¢ sktania¢ w kierunku
faktoringu petnego. W faktoringu
pelnym to instytucja finansowa
przejmuje ryzyko wyplacalnosci
kontrahenta, zabezpieczajac w petni
firme na ewentualno$¢ wystapienia
probleméw u odbiorcy. W $red-
nich i matych przedsi¢biorstwach,
faktoring petny bedzie wskazanym
rozwigzaniem zawlaszcza w przy-
padku, gdy kontrahent ma duzy
udzial w przychodach firmy.
Osobna kwestia, wymagajaca indy-
widulanego podejécia, sa rozwiazania
dla najmniejszych firm, keére do nie
niedawna mialy trudnos¢ w doste-
pie do ustugi faktoring. O ile jeszcze
mikrofirmy, ktére posiadaly statego
kontrahenta, mogly uzyska¢ finanso-
wanie poprzez faktoring, to dla mi-
kro przedsi¢biorcéw, ktérzy nie, mieli
statych odbiorcéw lub cheieli by ko-
rzysta¢ z faktoringu incydentalnie nie
byto zadnych propozycji.

Z pomoca mikrofirmom
Faktoring dla takich firm byt zbyt
pracochtonny a przez to zbyt kosz-
towny, dlatego dotychczas firmy
faktoringowe rezygnowaty z ob-
stugi najmniejszych przedsie-
biorstw, zwlaszcza tych bez statych
kontrahentéw. Z pomoca mikro-
firmom przyszedt nowym trend
znany jako FinTech, ktéry ozna-
cza synergi¢ branzy finansowej
oraz technologicznej. Dzigki auto-
matyzacji i nowym technologiom
informatycznym udato si¢ ograni-
czy¢ koszty ustugi, tym samym fak-
toring w spos6b faktyczny stat si¢
dostepny dla najmniejszych firm.
Dzisiaj nawet mate jednoosobowe
przedsigbiorstwa moga korzy-
sta¢ z faktoringu. Mikrofaktoring
w wydaniu FinTech pozbawiony
jest bowiem wielu typowych dla
faktoringu barier, jak wymagany
staly kontrahent, czy minimalny
obrét do faktoringu. Z rozwia-
zania firma moze skorzysta¢ na-
wet jednorazowo, poniewaz nie
jest zobowiazana umowa stalej
wspblpracy.

Aktualnie oferta faktoringu jest bo-
gata, a dostep do ustugi szeroki jak ni-
gdy dotad. Chociaz nie ma i pewnie
nie bedziecie uniwersalnego faktora,
keéry miatby idealne rozwiazanie dla
kazdego przedsi¢biorstwa, to dzisiaj
juz kazda firma, bez wzgledu na wiel-
ko$¢, moze cieszy¢ si¢ dobrodziej-
stwami faktoringu.

Korzysci ptynace z korzystania
z ustug faktoringowych

Gléwna zaletq ustug faktoringowych jest poprawa ptynnosci
finansowej. Jest to szczegdlnie istotne zarowno w czasach
spowolnienia gospodarczego, kiedy klienci czesciej
zauwazajg opO6znienia w ptatnosciach od swoich odbiorcow,
jakiw czasach prosperity, gdy dzieki rosnacej sprzedazy
klienci odczuwaja niedostatek kapitatu obrotowego

hamujacy rozwoj ich firm.

Tomasz Mazurkiewicz

prezes zarzadu
ING Commercial Finance

Korzystanie z ustug firmy fakto-
ringowej daje poczucie bezpie-
czeristwa i swobode dzialania.
Klient nie musi martwic sie o bie-
zace finansowanie, poniewaz ma
zapewnione $rodki od faktora. Po-
nadto, faktor zbierajac informacje
o dhuznikach i prowadzac moni-

toring sytuacji finansowej odbior-
cow w przypadku zauwazalnego
pogorszenia dotrzymywaniu ter-
mindéw platnosci jest w stanie
szybko zareagowaé, nie dopuszcza-
jac tym samym do ryzykownych
dla swoich klientéw sytuacji. To
kolejna istotna zaleta korzystania
z ustug faktoringowych — przeje-
cie przez faktora ryzyka wyptacal-
nosci odbiorcéw klienta. W takim
przypadku faktor badz oferuje bez-
posrednio przejecie ryzyka wypla-
calnosci odbiorcéw klienta, badz
przejmuje na siebie obstuge polisy
ubezpieczeniowej klienta zawartej
bezposrednio z ubezpieczycielem.
Klient moze skupi¢ swoja uwage
na sprzedazy i nieskrgpowanym
rOZWOju SWOjego biznesu, powie-

rzajac fakcorowi zarzadzanie nalez-
nosciami. Korzystajac z faktoringu
klient, dzicki znakomitej ptynno-
$ci, moze skrdci¢ terminy platno-
$ci do swoich dostawcéw, a tym
samym uzyska¢ lepsze warunki ce-
nowe. Korzystanie z ustug faktorin-
gowych wplywa zatem pozytywnie
nie tylko na skrécenie cyklu ob-
rotu naleznosciami, ale takze skré-
cenie cyklu obrotu zobowiazaniami
klientow. Jesli klient faktora prowa-
dzi takze sprzedaz eksportowa, ko-
rzystanie z ustug faktoringowych
nie tylko pozwala na bezpieczna
sprzedaz na innych rynkach, lecz
takze, dzieki finansowaniu w wa-
lutach kontraktu, zmniejsza ryzyko
réznic kursowych ze sprzedazy to-
waréw lub ustug. Z kolei klienci
faktora, ktérzy zdecydowali sie na
korzystanie z ustug faktoringu od-
wrotnego, nie tylko zapewniaja
swoim dostawcom atrakcyjne ce-
nowo finansowanie, lecz réwniez
znaczaco obnizaja u siebie praco-
chlonnos¢ zwiazang z ptatnosciami
za faktury dostawcow.

%

Jesli klient

faktora prowadzi
takze sprzedaz
eksportowa,
korzystanie z ustug
faktoringowych

nie tylko pozwala
na bezpieczna
sprzedaz na innych
rynkach, lecz takze,
dzigki finansowaniu
w walutach
kontrakitu,
zmniejsza ryzyko
roznic kursowych
ze sprzedazy
towarow lub uslug.

Obroty faktoréw w 2017 .

Faktorzy 2017 2016
(wminzt) | (wminzh)
ING CF 27789 24356
BZ WBK Faktor 23356 19030
BGZBNP Paribas | 18627 12247
Faktoring
Raiffeisen Polbank | 18318 18267
Bank Millennium 16796 14 640
Coface Poland 15016 12808
Pekao Faktoring 14984 13777
mFaktoring 13738 11607
PKO Faktoring 11601 9757
Alior Bank 5028 5330
HSBC 3962 3106
BOS Bank 3095 2638
Bibby Financial 2258 2215
Services
Eurofactor Polska 2192 1206
IFIS Finance 2069 2099
UBI Factor 1856 1720
KUKE Finance 1459 1064
Arvato Financial 835 768
Solutions
BPS Faktor 741 775
Pragma Faktoring 666 553
Magellan 431 403
Faktorzy 225 204
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Efektywnie zarzadzac zasobami

Ewelina Zielonka

dyrektor wydziatu sprzedazy w departamencie
faktoringu i finansowania handlu, Bank Millennium

Zalety korzystania z faktoringu dostrzega z roku
na rok coraz wiccej polskich przedsiebiorcéw.
Swiadomos$¢ korzysci, jakie faktoring przy-
nosi, bardzo szybko rosnie nie tylko wsréd du-
zych, ale réwniez wérdd $rednich i matych firm.
W 2017 r. z faktoringu skorzystato ponad 9 tys.
podmiotéw gospodarczych, 0 12,6 proc. wigce]
niz w roku poprzednim, natomiast obroty fakto-
réw w 2017 r. siggnely 185 mld 2%, 0 16,7 proc.
wiccej niz przed rokiem.

Plynno$¢ finansowa, a co za tym idzie bezpie-
czefistwo, sa warunkiem pomyslnego rozwoju
kazdej firmy. Niestety zatory platnicze sg jed-
nym z najpowazniejszych probleméw, z jakimi
borykaja si¢ przedsi¢biorcy.

Rozdzwigk pomiedzy papierowym wynikiem,
a przeptywami gotéwkowymi moze by¢ powo-
dem powaznych klopotéw, szczegdlnie w cza-
sach kryzysu. W takiej sytuacji podstawowa
kwestig jest zapewnienie przedsigbiorstwu efek-
tywnego zarzadzania finansami, w tym zarzadza-
nia nalezno$ciami i zobowiazaniami. Wynikiem
tego bedzie zmniejszenie zapotrzebowania na
kapitat obrotowy netto, zachowanie jego bez-
piecznego poziomu oraz zapewnienie mu do-
godnych zrédet finansowania, ktére poza
utrzymaniem plynnosci pozwola firmie nadal
si¢ rozwija¢. Czesto jest to kredyt, ale coraz cze-
Sciej firmy siegaja po faktoring,

Faktoring gwarantuje natychmiastowy do-
step do gotdwki, umozliwia jej otrzymanie na-
wet w dniu wystawienia faktury. Dzigki temu
firma moze zniwelowa¢ rozbieznosci pomiedzy
terminami platnosci swoich zobowiazan, a ter-
minami splaty naleznosci. Faktoring umozliwia
wice efektywne zarzadzanie przeplywem $rod-
kéw finansowych.

Jednak dla wielu przedsi¢biorcéw szybki do-
step do gotéwki to za mato — oczekuja réwniez
ochrony przed ryzykiem braku zaptaty ze strony
kontrahentéw. A faktoring, w odréznieniu od
kredytu, nie ogranicza si¢ jedynie do finanso-
wania, stanowi takze pakiet ustug dodatkowych
z zakresu zarzadzania naleznosciami handlo-
wymi i platnodciami z ich tytutu, co w dzisiej-
szych realiach stanowi dla przedsiebiorstwa duza
warto$¢ dodana.

Faktor przejmuje na siebie zarzadzanie ryzy-
kiem. Zweryfikuje parteréw handlowych firmy
— sprawdzi, jakimi s3 ptatnikami nie tylko w sto-
sunku do niej, ale takze w stosunku do innych
jej dostawcdw. Jest to szczegdlnie istotne na po-
czatku wspdtpracy z nowym kontrahentem,
kiedy firma nie jest w stanie oceni¢ kondycji
i moralnosci platniczej potencjalnego klienta.
Co wigcej, sam fakt przeniesienia wierzytelnosci
na bank/instytucje finansowa sprawia, ze dtuz-
nicy staja si¢ bardziej zdyscyplinowani w podej-
Sciu do ptatnosci fakeur.

Aktualne rynek oferuje wiele ciekawych rozwia-
zani faktoringowych, ktére pomagaja efektywnie
zarzadza¢ plynnoscia, poczawszy od faktoringu
klasycznego (niepetny, petny), faktoringu od-
wrotnego, skoficzywszy na bardzo popularnym
powiazaniu faktoringu klasycznego z faktorin-
giem odwrotnym. Najwicksza popularnoscia
wirod przedsicbiorcow cieszy sie obecnie fakto-

ring pelny, istota kedrego jest przeniesienie ry-
zyka na faktora w przypadku, gdy kontrahent
statby si¢ niewyptacalny. W takiej sytuacji to
fakeor dochodzi od dtuznika roszczen wynika-
jacych z naleznosci, co jest bardzo wygodne dla
przedsigbiorstw. Dobrym uzupelnieniem lub al-

ternatywna dla tradycyjnych form finansowania
biezacej dziatalnosci jest tez faktoring odwrotny,
instrument aktywnego ksztaltowania polityki
zakupowej. W tym rozwigzaniu faktor splaca
zobowigzania przedsigbiorcy wobec dostawcy
w terminie platnosci faktury lub tez przed ter-

minem platnosci, jezeli dostawca za wezesniejsza
platnosé jest w stanie udzieli¢ skonta. W fakto-
ringu odwrotnym faktor poza finansowaniem
oferuje réwniez obstuge ptatnosci.

*dane dot. firm faktoringowych zrzeszonych w Polskim
Zwigzku Faktoréw

Faktoring poprawi ptynnosc finansowa
Twojego przedsiebiorstwal

Wedtug 14. fali badania Bibby MSP Index prawie 70 proc. firm odnotowuje
opdznienia w ptatnosciach, a az ¥4 spotyka sie z taka sytuacja 2-5 razy

w miesiagcu i na ptatnosc czeka od 14 dni do miesigca po terminie. Problem
zatoréw platniczych ze wzgledu na swoja skale wystepowania ma istotne
znaczenie dla sektora MSP, ktory jest szczeg6lnie narazony na negatywne
konsekwencje wynikajace z nieotrzymywania swoich naleznosci na czas.
Ptynnos¢ finansowa to nic innego jak zdolnos¢ przedsiebiorstwa do
terminowego regulowania biezacych zobowigzan i wydatkéw. To od niej
zalezy, czy pracownicy dostana swoje wynagrodzenia i czy rozliczenia

z partnerami biznesowymi zostana uregulowane w terminie.

dyrektor generalny
Bibby Financial Services w Polsce

Cafta gospodarka to system naczyn po-
taczonych - przedsiebiorstwa wptywaja
wzajemnie na siebie, gdyz tacza je réz-
nego rodzaju transakcje i zobowigzania
finansowe. Na nie wplywaja z kolei insty-
tucje finansowe (m.in. banki), ktére dyspo-
nuja kapitatem i udzielajg kredytéw na ich
rozwdj. Na to wszystko bezposredni wptyw
ma réwniez sytuacja polityczna, decyzje
rzadzacych panstwem i instytucji stano-
wigcych prawo. Jesli ktorys z elementow
uktadanki nie funkcjonuje prawidtowo, lub
dotyka go istotna zmiana, odbija sie to na
wszystkich pozostatych podmiotach.

Kredyt kupiecki a zator ptatniczy

Kredyt kupiecki, czyli odroczenie terminu
ptatnosci za okre$long dostawe, to forma
rozliczenia cieszaca sie ogromna popular-
noscig wsérod polskich przedsiebiorcéw.
Jednej ze stron transakcji umozliwia szyb-
szg sprzedaz, a drugiej gwarantuje zato-
warowanie bez koniecznosci zaciaggania
kredytu bankowego. Poniewaz opéznie-
nia ze strony kontrahentéw i wigzace sie
z nimi ryzyko utraty ptynnosci, a nawet za-
toréw pfatniczych, sa niestety w gospo-
darce do$¢ powszechne, warto skorzystac
znarzedzi, ktére wspierajg proces zarzadza-
nia taka sytuacja. Nalezy pamietac, ze odro-
czone ptatnosci to dla dostawcy zagrozenie
utraty ptynnosci finansowej. W takim przy-
padku kotem ratunkowym moze okazac sie
faktoring.

Faktoring to...

...W uproszczeniu zamiana faktur z odro-
czonym terminem ptatnosci na gotowke.
Firmy korzystajace z tego rozwigzania fi-
nansowego otrzymuja swoje naleznosci

niemal natychmiast. Gwarantuje ono re-
gularny i systematyczny nadzér nad kon-
trahentami, a takze mozliwos$¢ przejecia
ryzyka niewyptacalnosci partnera (fak-
toring bez regresu). Dzieki faktoringowi
przedsiebiorstwa tatwiej moga zapewnic
sobie ptynno$¢ finansowa. Decydujac sie
na te opcje finansowania moga liczy¢ na
poprawe wskaznikdw finansowych. Firma
korzystajaca z faktoringu oddaje swoje na-
leznosci w rece specjalistéw, ktorzy pro-
fesjonalnie dbajg o to, by kontrahenci
terminowo ptacili za wystawione faktury.
Przedsiebiorca korzystajacy z faktoringu
gwarantuje sobie staty doptyw gotdwki,
ktéry pozwala mu terminowo regulowac
zobowiazania wobec kontrahentéw i pra-
cownikéw. Oprocz tego uzyskuje wsparcie
W procesie zarzadzania naleznos$ciami.
Szukajac odpowiedniego partnera finan-
sowego przedsiebiorcy powinni wzigé
pod uwage nie tylko korzystne warunki
faktoringu, ale réwniez przeanalizowac za-
kres dodatkowych $wiadczen oferowanych
przez faktora. Klienci Bibby Financial Servi-
ces moga liczy¢ na pomoc opiekuna klienta
na kazdym etapie wspdtpracy oraz wspar-
cie firmy przy weryfikacji potencjalnych
kontrahentéw z catego $wiata. Miedzyna-
rodowy zespét moze usprawnic¢ réwniez
komunikacje z obcojezycznym partne-
rem biznesowym i poméc w poznaniu kul-
tury biznesu panujacej w danym kraju, co
znacznie ufatwia wspoétprace z nowym
kontrahentem.

Place faktury - jestem gospodarczo
odpowiedzialny

Problem zatoréw pfatniczych jest po-
wszechny. Aby zmieni¢ sytuacje na rynku
wazna jest edukacja, jak przeciwdziatac
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Zaniepokojeni niska
swiadomoscia wiedzy
o sposobach na
poprawe plynnosci
finansowej,
uruchomilismy
kampanie¢ edukacyjna
stworzona z mysla

o przedsiebiorcach

7 sektora MSP

- .Place faktury

- jestem gospodarczo
odpowiedzialny™.

temu zjawisku oraz promowanie dobrych
praktyk biznesowych.

Zaniepokojeni niska swiadomoscig wie-
dzy o sposobach na poprawe ptynnosci
finansowej, uruchomilismy kampanie edu-
kacyjna stworzong z myslg o przedsiebior-
cachz sektora MSP -, Place faktury - jestem
gospodarczo odpowiedzialny”. Jej celem
jest propagowanie dobrych praktyk i po-
kazanie, ze nieoptacanie swoich nalezno-
$ci na czas uruchamia reakcje taricuchowa.
W kampanii wyjasnimy, dlaczego warto
ptaci¢ faktury w terminie i co zrobi¢, gdy nie
otrzymujemy ptatnosci na czas. Przedsta-
wiamy réwniez historie przedsiebiorcow,
ktérzy bedac w trudnej sytuacji, znaleZli
rozwigzanie i poprawili swojg ptynnosc.

Zapraszamy do odwiedzenia strony kampanii www.placefaktury.pl

;?:-3

N

Ptace faktury

- jestem gospodarczo odpowiedzialny

TEKST PROMOCYINY
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PostawicC na bezpieczenstwo

Dla przedsiebiorcéw korzystajacych z finansowania w formie
faktoringu dostep do srodkéw na biezaca dziatalnos¢ to nie
wszystko. Oczekujg oni takze komfortu i bezpieczenstwa.
Nie chca brac na siebie ryzyka niewyptacalnosci swoich
kontrahentéw. Na przeciw ich oczekiwaniom wychodzi

faktoring peiny.

Sebastia Grabek

wiceprzewodniczacy
Komitetu Wykonawczego
Polskiego Zwiazku Faktoréw

Za nami kolejny rok dynamicznego
rozwoju rynku faktoringu w Polsce.
Z ustug firm dziatajacych w tej branzy
skorzystato w 2017 r. ponad 9 tys.
przedsicbiorstw, czyli o 12,6 proc.
wiecej niz w poprzednim roku. Wy-
stawity one ponad 10 mln faktur
przedstawionych krajowym fakto-
rom do sfinansowania. To takze wie-
cej niz rok wezesniej i to o ponad
jedna trzecia.

Wieksze obroty

Dzigki temu firmy faktoringowe
znacznie zwickszyly swoje obroty.
Ich warto$¢ siggneta w 2017 . kwoty
przekraczajacej 185 mld zt. Daje to
wzrost 0 16,7 proc. w poréwnaniu

do roku poprzedniego. Firmy fak-
toringowe obstugiwaly zobowiaza-
nia pochodzace od ponad 250 tys.
dtuznikéw, wérdd kedrych na kai-
dego przypadato $rednio blisko 740
tys. z naleznosci. Faktorzy staja si¢ dla
polskich przedsi¢biorcéw coraz waz-
niejszym partnerem. Ich ofertaumoz-
liwia szybkie i proste zaspokojenie
najpilniejszych potrzeb, zwiazanych
z wyplatami wynagrodzen, pokry-
waniem ubezpieczenia spofecznego,
wypelnianiem obowiazkéw podatko-
wych. Dzicki tej formie finansowania
przedsigbiorcy moga je bez przeszkéd
zrealizowa¢, pomimo dhugich termi-
néw platnosci wystawianych fakeur.

Najpopularniejsza forma

Najpopularniejsza forma faktoringu
stal si¢ faktoring petny. Podmioty
zrzeszone w Polskim Zwiazku Fakto-
16w objely w 2017 r. w jego ramach
ponad 100 mld zt wierzytelnosci.
Oznacza to, ze przedsigbiorcy coraz
czesciej stawiaja na bezpieczeristwo.
Otrzymuja przy tym rozwiazanie
komfortowe. Faktorzy przejmuja
w nim bowiem ryzyko niewypfacal-
noéci kontrahenta. Jest to wiec nie
tylko finansowanie biezacej dziatalno-

§ci firmy, ale réwniez pewnos¢ unik-
nigcia ewentualnej przediuzajacej si
zwloki w platnosciach ze strony na-
bywcow lub wrecz braku ptatnosci.

Alternatywne rozwiazanie
Z kolei 24-proc. wzrost faktoringu

cichego (tajnego) wskazuje na fak,
ze coraz wigcej firm korzysta z fak-
toringu w celu pozyskania finanso-
wania, jako alternatywy do kredytu
obrotowego. Z faktoringu cichego
korzystaja gléwnie duze firmy, w po-
taczeniu z faktoringiem pelnym,
w celu osiagnigcia poprawy struk-
tury bilansu.

Mniej pozytywny jest rozwdj sy-
tuacji w obszarze faktoringu eks-
portowego, ktérego dynamika
wzrostu byta nizsza od tempa roz-
woju calego rynku, mimo znacz-
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nego wzrostu eksportu (9 proc.
rok do roku w okresie styczen-li-
stopad 2017 roku, jak wynika z da-
nych GUS).
Tymczasem rozwigzanie to moze
stuzy¢ eksporterom nie tylko do
ograniczania ryzyka braku zaptaty
ze strony zagranicznych kontra-
hentéw, lecz takze do ograniczania
wplywu ryzyka walutowego na ich
iznes. Korzystajac z faktoringu,
eksporterzy moga otrzyma¢ zaptatg
od faktora w walucie faktury nawet
w dniu wystawienia faktury, a nie
w ciagu kilkudziesigciu dni (w Eu-
ropie, gdzie trafia okofo 80 proc.
polskiego eksportu, Sredni termin
platnosci wynosi ok. 50 dni), kiedy
kurs walutowy moze ulec zmia-
nie w poréwnaniu do stanu z mo-
mentu sprzedazy.

24-proc. wzrost faktoringu

cichego wskazuje na

fakt, ze coraz wiecej firm
korzysta z faktoringu

w celu pozyskania finansowania, jako
alternatywy do kredytu obrotowego.

7 faktoringu cichego korzystaja glownie
duze firmy w celu osiagnig¢cia poprawy

struktury bilansu.

Najliczniej reprezentowane branze
Z ustug faktoringowych najczedcie]
korzystaja firmy z branzy spozyw-
czej, chemicznej i metalowej. Ta
forma finansowania pozwala im na
zachowanie plynnosci przy wzmo-
zonych operacjach handlowych.
Umozliwia dynamiczny rozwdj pro-
wadzonej dziatalnosci, wzrost sprze-
dazy produktéw i ustug, a w slad za
tym — liczby i wartosci wystawio-
nych fakeur.

W ujeciu sektorowym, najwiecej
wierzytelnosci firmom faktoringo-
wym powierzaja przedsigbiorstwa:
produkcyjne i dystrybucyjne. W ich
przypadku utrzymanie plynnosci fi-
nansowej ma fundamentalne znacze-
nie, poniewaz umozliwia utrzymanie
konkurencyjnosci.

Producenci i dystrybutorzy dziataja
w warunkach zmiennej koniunktury
na rynku. Potrzebuja wickszej puli
$rodkéw do wykorzystania na biezaca
dziatalnog¢. Dzigki nim mogg szybko
i fatwo regulowa¢ wiasne zobowiaza-
nia. Moga tez udostepni¢ kontrahen-
tom wiecej czasu na zaplate fakeur.
Siegajac po fakroring, podnosza swoja
konkurencyjnos¢ w sektorach, w ktd-
rych dziataja.

Ustuga jest prosta i wygodna, a to dla
prowadzacych dziatalnos¢ gospodar-
cza jeden z priorytetéw. Dzigki niej
przedsi¢biorcy uzyskuja srodki na fi-
nansowanie biezacych zobowigzan.
Moga wigc rozwija¢ swoje firmy bez
obaw o plynnos¢.

Faktoring to nie windykacja

Styczniowe raporty GUS jednoznacznie wskazuja,

ze w Polsce mamy wzrost gospodarczy. Najwieksza
poprawa dotyczyta ocen sytuacji finansowej gospodarstw
domowych. A jak oceniana jest sytuacja przedsiebiorcow?
Oczywiscie to zalezy od branzy, niemniej jednoznacznie
sygnalizowany jest wzrost opoznien w platnosciach

- zwlaszcza w budownictwie i transporcie. Znacznie
wiekszym problemem wydaje sie by¢ tzw. brak rak do pracy.
Przedsiebiorcy przescigaja sie w ofertach, lecz takze gtowia
nad rosnacymi kosztami zatrudnienia.

-

prezes zarzadu Monevia

Konkurencja bardzo czgsto na-
rzuca stosowanie wydtuzonych
terminéw platnosci. Dzi§ jest to
wrecz  powszechnie stosowana
praktyka — zwlaszcza wsréd tych,
ktérym zalezy na utrwalaniu swo-
jej pozycji, a nawet przetrwaniu
na rynku. Jak zatem pogodzi¢
kwesti¢ braku gotéwki, ktéra dzis
jest potrzebna na splat¢ wlasnych
zobowigzan, a wptynie dopiero
za jaki$ czas?

Zaistnie¢ na rynku

W Polsce jest ponad 2 mln mikro-
przedsigbiorcdw, ktdrzy chea zaistnied
na rynku i preznie rozwijac swéj biz-
nes. Przy rosnacej liczbie wystawia-
nych faktur dynamicznie rozwija si¢
faktoring, ktdry jest dobrym sposo-
bem na poprawienie ptynnosci. Wraz
ze wzrostem jego popularnosci wéréd
polskich przedsi¢biorcéw, wiedza na
jego temat staje si¢ coraz bardziej po-
wszechna. Niemniej jednak nadal ko-
jarzony jest z windykacja.

Zminimalizowaé ryzyko
niewyplacalnosci

Fakroring polega przede wszystkim
na uplynnianiu gotéwki zamrozo-
nej w formie fakeur z odroczonymi
terminami platnosci. Firmy czesto
siegaja po ten produkt zaraz po wy-
stawieniu faktury, a nie dopiero gdy
widza problem z odzyskaniem za-
platy. W przypadku gdy faktura ma

odlegly termin platnosci, przedsie-
biorca ma zablokowane $rodki na
dalszy rozwdj, dlatego korzysta z do-
datkowego Zrédta finansowania. Po
narzedzia windykacyjne z kolei naj-
czesciej sigga sie, gdy zaplata za fak-
ture nie wplyneta w wyznaczonym
terminie i wszystko wskazuje na to,
ze moze by¢ klopot z jej odzyska-
niem. Faktoring minimalizuje ryzyko
niewyptlacalnosci kontrahentow oraz
sprzyja wzmacnianiu pozycji konku-
rencyjnej — podmiot moze nadal sto-
sowa¢ wydluzone terminy platnosci
przy jednoczesnym biezacym doste-
pie do gotéwki. Faktoring zapewnia
réwniez elastyczno$¢ w dostosowa-
niu si¢ do zmiennego otoczenia oraz
wszgdzie tam, gdzie biznes jest rozto-
zony w czasie — czyli np. cechuje go
sezonowos¢ lub obroty zaleza od in-
westydji dtugoterminowych.

Szansa dla kazdego przedsi¢biorcy
Utrwalanie dobrych relacji bizne-
sowych wplywa na rozwéj firmy,
a fakroring jest szansa dla kazdego
przedsicbiorcy, niezaleznie od branzy
w jakiej dziata. Niestety czgsto tez bu-
dzi obawy — zreszta mylne — popsucia
tych relacji w zwiazku ze stosowa-
nymi przez faktora dziafaniami mo-
nitorujacymi splate naleznosci. Jest to
naturalne dziatanie, gdyz faktor staje

si¢c nowym whascicielem naleznosci.

Natomiast nie wptywa na dotych-
czasowe zasady wspOlpracy, a wrecz
motywuje do zachowania dyscypliny
platniczej, ktéra jest niezbedna, jesli
kontrahent chee zachowaé swoja wia-
rygodnos¢ finansowa,

Elastyczny produkt

Z faktoringu mozna korzysta¢ nie
tylko w momentach czasowego
braku gotéwki w kasie firmowej,
lecz takze gdy pojawia si¢ szansa
nowych inwestycji. W zwiazku
z tym moment rozpoczgcia wspot-
pracy z faktorem to indywidualna
decyzja przedsigbiorcy, uzalezniona
od biezacych potrzeb. Faktoring
jest produktem elastycznym — to
wystawca faktury decyduje kiedy
z niego skorzysta¢. Jest doskonaty
alternatywa dla pozyczek czy in-
nych produktéw finansowych, ofe-
rowanych np. przez banki. Stata
wspbtpraca z firmg faktoringowa
pomaga nie tylko zachowad ptyn-
no$¢ finansowa, lecz takze pro-
wadzi¢ biznes bezpiecznie. Przy
sprzedazy faktur oceniana jest bo-
wiem wiarygodno$¢ finansowa
platnika, co ma istotny wplyw
na wspé6tprace. Dorazna sprzedaz
nalezno$ci pozwala ,ata¢” przej-
$ciowe dziury w budzecie, by nie
popas¢ w spirale zadtuzenia i efek-
tywnie rozwija¢ biznes. Aby do-

datkowo obnizy¢ koszt pozyskania
kapitatu warto sprzedawa¢ fak-
tury wystawione na wiarygodnych
ptatnikéw. Faktor wyceni wéwezas
transakcje na korzystniejszych wa-
runkach, a pozytywna wspétpraca
wplynie na ogélne warunki finan-
sowania w przysziosci.

Model wsparcia

Nie ma zatem konkretnie wskaza-
nego momentu dla przedsigbiorcy,
kt6ry bytby najlepszym do skorzy-
stania z faktoringu. Produkt ten
dostepny jest na kazdym etapie
rozwoju firmy, stat si¢ duzym kon-
kurentem dla tradycyjnych pro-
duktéw bankowych. Dzisiejszy
faktoring jest produktem ,szytym
na miar¢” zaréwno dla start-upow,
ktére dopiero rozpoczynaja swoja
droge w biznesie, jak réwniez dla
dojrzatych podmiotéw stale walcza-
cych o utrwalenie pozycji na rynku.
Firmy faktoringowe stworzyty mo-
del wsparcia finansowego, oparty
na biezacej informacji o kondycji
finansowej, potencjale biznesu oraz
nowoczesnej technologii pomaga-
jacej obstugiwa¢ transakcje on-line,
24/7 z kazdego miejsca na Ziemi.
Dzigki temu przedsi¢biorcom ta-
twiej jest zarzadzaé wlasnymi nalez-
nosciami, co z pewnoscia ma wplyw
na ogdlng koniunkture w kraju.



