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Faktoring zyskuje na popularnosci

Rok 2019 byt kolejnym z rzedu okresem

sprawozdawczym, w czasie ktorego faktoring zyskiwat

na popularnosci wéréd przedsiebiorcow. Firm?/ zrzeszone
n

w Polskim Zwigzku Faktoréw nabyty wierzyte

osci

wynikajace z faktur wystawionych przez krajowych
przedsiebiorcow o tacznej wartosci 281,7 mld zt. Rynek
zakonczyt rok z 16-procentowym wzrostem obrotow.

w7
Sebastian Grabek

przewodniczacy Komitetu
Wykonawczego Polskiego
Zwiazku Faktorow

Z ustugi korzysta juz 18 tys. firm,
z ktorych wickszo$¢ to przedsta-
wiciele sektora MSP. Fakroring to
ustuga idealnie dopasowana do ich
potrzeb. Cho¢ korzystaja z niego
réwniez niektére duze podmioty,
a takze pewna grupa mikroprzedsie-
biorstw. Oferta jest prosta i umotzli-
wia dostep do $rodkéw na biezaca
dziatalnos¢, bez zbgdnych formalno-
éci, szybko i wygodnie.

Polski rynek faktoringu

jest juz dojrzaly

Klienci czgsciej wybieraja produkt
w wersji petnej, czyli takiej, ktéra
umozliwia dostep do gotéwki, po-
taczony z ochrong przed brakiem
zaptaty za dostarczone towary lub
ushugi ze strony kontrahentéw. Sta-

nowi ona 51 proc. obrotéw pod-
miotéw zrzeszonych w PZE Jej
przewaga nad faktoringiem niepet-
nym jest cechy charakterystyczna
dla rynkéw rozwinietych. Swiad-
czy o wysokiej swiadomosci eko-
nomicznej klientéw korzystajacych
z tego rodzaju finansowania.

Tym, co wymaga poprawy, jest prze-
konanie wigkszej grupy eksporteréw
do naszych ustug. Obecnie faktoring
mi¢dzynarodowy rosnie wolniej niz
krajowy. Stanowi ok. 16 proc. ob-
rotéw. Tymczasem na rynkach za-
chodnich jego udzial przekracza
20 proc. Podmioty realizujace mie-
dzynarodowe kontakty handlowe
musza mierzy¢ si¢ z ryzykiem po-
niesienia straty z uwagi na wystepu-
jace w dtuzszych okresach réznice
kurséw walut. Dlatego mozliwos¢
przyspieszenia wplywu $rodkéw
z wystawianych faktur jest dla nich
szczegolnie cenna. W polaczeniu
z faktoringiem pelnym zabezpie-
cza tez przed ryzykiem braku za-
platy ze strony odbiorcéw, co moze
mie¢ szczegdlne znaczenie w obli-
czu ewentualnego spowolnienia za-
réwno w gospodarce $wiatowej, jak
i europejskiej, ktora jest kluczowa
dla naszych eksporteréw.

Przedsi¢biorcy coraz wyizej
oceniaja swoja wiedze

na temat faktoringu

Badania prowadzone przez PZF
wskazuja, ze duza i bardzo duza
ocena wiedzy na temat ustug fakto-
ringowych w tym roku wzrosta w po-
réwnaniu z rokiem poprzednim z 36
do 40 proc. Podobnie wzrosta ocena
samej ustugi. Dobrze lub bardzo do-
brze ocenia jg 46 proc. przedsigbior-
céw (w ub. r. 41 proc.).

Jedna z powazniejszych barier w ko-
rzystaniu z faktoringu jest wyste-
powanie w umowach handlowych
zakazu cesji wierzytelnosci. Szcze-
gélnie dotyka ona sektora MSP. Ba-
dania PZF pokazuja, ze zetknelo si¢
znim 36 proc. przedsi¢biorcéw. Prze-
pisy kodeksu cywilnego regulujace t¢
kwesti¢ wymagaja w ocenie $rodo-
wiska faktoringowego aktualizacji.
Obecna praktyka wzmacnia ponad
miare — i tak juz bardzo uprzywile-
jowang — pozycje duzych odbiorcéw.
Czesto staje si¢ ona takze elementem
nieuczciwych praktyk handlowych,
np. duze koncerny godza si¢ na ce-
sj¢ w zamian za nizsza ceng lub wy-
dhuzenie terminu platnosci faktur. To
jedno z gléwnych Zrédel powstawa-
nia zatoréw platniczych. Wydaje si¢
wicc, ze nie ma innego sposobu na
ukrdcenie tych praktyk, jak wprowa-
dzenie zmian legislacyjnych, co PZF
postuluje w kampanii ,, Wolne Fak-
tury — bez zakazu cesji”.

Polski Zwiazek Faktoréw glosi ko-
niecznoé¢ ochrony wszystkich stron
transakcji handlowej: dostawcy (3.

pierwotnego wierzyciela, zbywcy
wierzytelnosci), instytucji finanso-
wej (. wtérnego wierzyciela, na-
bywcy wierzytelnosci) i odbiorcy (4.
dhuznika wierzytelnosci). Tak szeroko
okreslone postulaty sprawiaja, ze nie-
zbedne jest zaproponowanie zmian
kodeksowych, bo tylko one beda spo-
sobem na przywrdcenie réwnowagi
miedzy wspomnianymi stronami.

W obliczu rewolucji

Podstawowa kwestia jest rozréznienie
wierzytelnosci na pieni¢zne i niepie-
nigzne (model dualistyczny). W przy-
padku wierzytelnosci niepienieznych
istniejace kodeksowe restrykcje (4.
skutecznos¢ kontraktowych zakazéw
cesji) moglyby zosta¢ utrzymane.
W przypadku wierzytelnosci pie-
nigznych (bedacych surogatem za-
platy) konieczne jest wprowadzenie
zmian majacych na celu osiagniccie
wywazonej ochrony dtuznika i stano-
wiacych fundament zastosowania no-
woczesnej zmiany wierzyciela (cesji),
z uwzglednieniem jednak, w okreslo-
nych przypadkach, potrzeby bezpie-
czefistwa nabywcy wierzytelnosci.
Ten kierunek bedzie miat niewat-
pliwie pozytywny wplyw na dalszy
rozwoj faktoringu w Polsce. Czynni-
kami, ktére moga ten rozwéj ogra-
niczaé, beda inne zmiany prawne,
takie jak biata lista podatnikéw czy
obowiazkowy split payment. Same
w sobie nieistotnie muszg wplynaé
na nasz rynek, jednak ich kumulacja
moze zadziata¢ na przedsi¢biorcéw
zniechecajaco jesli chodzi o poszu-

EK FAKTORINGU W POLSCE

kiwanie zewngtrznego finansowania
dziatalnosci. Majac tego $wiado-
mo$¢, szczegdlnie bacznie obser-
wowalimy proponowane zapisy
i bardzo aktywnie uczestniczylismy
w fazie konsultacyjnej.

Wplyw zaréwno na funkcjonowanie
matych i §rednich przedsi¢biorstw; jak
i faktoringu, jako ustugi je wspieraja-
cej, bedzie miat rozwoj nowych tech-
nologii. Eksperci, jak chocby panelisci
bioracy udziat w niedawnym Miedzy-
narodowym Kongresie Faktoringu,
wskazuja, ze w ciagu najblizszych
15 lat rynki czeka rewolucja podobna
do zmian, jakie wniosly w ciagu
ostatnich lat w nasze zycie smart-
fony. Procesy operacyjne, réwniez
w faktoringu, ulegng przyspieszeniu,
a ich realizacja bedzie tarisza i bar-
dziej efektywna. A grupa odbiorcéw,
keérzy o tym zdecyduja, sa przedsta-
wiciele miodego pokolenia. Ich nie-
odtacznym narzedziem do kontaktu
z rzeczywistoscig jest telefon i zainsta-
lowane w nim aplikacje. O ile same
potrzeby odbiorcéw wszelkich ustug
nie zmienia si¢ radykalnie, o tyle ich
sposéb komunikowania si¢ z otacza-
jacym $wiatem z calq pewnoscia prze-
niesie si¢ na plaszczyzne mobilnosci.
Podsumowujac, to whasnie w duzej
mierze mate i $rednie przedsigbior-
stwa wskazujg nam, jak powinien
wyglada¢ faktoring przysztosci. Pro-
wadzimy z nimi dialog, wspieramy
dziataniami edukacyjnymi, w za-
mian otrzymujac sugestie, w jakich
kierunkach powinni$my rozwija¢ na-
sz3 ustuge.
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Pod znakiem wzrostow

Jak pokazuja najnowsze badania, problem

z regulowaniem zobowiazan przez kontrahentéw ma juz
88 proc. firm. W obliczu spowolnienia gospodarczego
firmy zaczety przgglqdac’ sie kazdej ztotowce.

Przedsiebiorcy o

awiaja sie zatorow ptatniczych i utraty

lennoéci finansowej. Wzrosto wiec zainteresowanie
faktoringiem. Na takie rozwigzanie decyduje sie juz

12 proc. firm.

Z badania przeprowadzonego przez
Instytut Keralla Research na zlecenie
NFG , Percepcja faktoringu w MSP”
wynika, ze rosnie odsetek przedsie-
biorstw korzystajacych z ustugi fi-
nansowania faktur. Aktualnie z takiej
opdji korzysta 12 proc. mikro-, ma-
tych i §rednich firm. To ponad cztery
razy wigcej niz jeszcze w 2016 r., kiedy
to firm korzystajacych z faktoringu
byto 2,8 proc. Tym, co zmusza przed-
siebiorcéw do finansowania faktur, sa
bez watpienia diugie terminy zaplaty
w sytuacji, gdy potrzebne sa $rodki
na biezaca dziatalno$¢. — W przed-
sigbiorstwach produkcyjnych i dys-
trybucyjnych, dziatajacych w branzy
budowlanej, transportowej lub ustu-
gowej, zupetnie normalnym zjawi-
skiem jest platnos¢ za realizacj¢ ustugi
po 30, 60, a nawet 90 dniach. Tak
dlugie oczekiwanie moze zachwiaé
plynnoscia finansowa przedsiebior-

stwa z kilku powodéw: firma for-
malnie wykazuje dochéd, od kt6rego
nalezy zaptaci¢ podatek, pracownicy
muszg otrzyma¢ wynagrodzenia na
czas oraz konieczny jest biezacy za-
kup materiatéw i towaréw. Dzigki
fakroringowi firmy zyskuja staly do-
step do kapitatu obrotowego, co nie
tylko chroni ich plynnos¢ finansowa,
ale tez pozwala planowa¢ wydatki na
biezaca dziafalnos¢ i rozwéj — méwi
Dariusz Szkaradek, prezes zarzadu
firmy faktoringowej NFG. A me-
chanizm dziatania faktoringu online
jest prosty: przedsigbiorca przeka-
zuje firmie udzielajacej finansowania
(faktorowi) faktury z odroczonym
terminem platnosci (przelewowe,
nieprzeterminowane). Faktor wy-
placa przedsi¢biorcy do 100 proc.
wartoéci faktury netto nawet w kilka
minut po jej przekazaniu. W efekcie
przedsigbiorca uzyskuje §rodki finan-

sowe zaraz po dokonaniu sprzedazy
lub wykonaniu ustugi, a nie dopiero,
gdy kontrahent zrealizuje platnos¢.

Spowolnienie gospodarcze
przyspiesza zatory

Nie ma watpliwosci, ze gospodarka
hamuje, a spowolnienie gospodarcze
odbija si¢ na kondycji finansowej
firm. Wedtug danych GUS, wzrost
PKB w trzecim kwartale 2019 r. wy-
niést 3,9 proc., podczas gdy w po-
przednim kwartale byto to 4,6 proc.
Firmy obawiajg si¢ najgorszego:
obecnie 88 proc. z nich ma pro-
blem z regulowaniem zobowigzan
przez kontrahentéw, a 93,1 proc.
przedsigbiorcéw spodziewa si¢ tego
typu probleméw w przysztosci — ta-
kie dane przynosi najnowszy ra-
port Krajowego Rejestru Diugdw
i Zwiazku Przedsigbiorstw Finan-
sowych ,,Portfel naleznosci polskich
przedsi¢biorstw”. Ponadto autorzy
raportu prognozuja, ze w okresie
spowolnienia gospodarczego wigcej
firm stanie si¢ bardziej narazonych
na zatory finansowe. Przedsigbior-
stwa, ktore do tej pory zachowy-
waly swoja plynnos¢ finansowa,
moga stana¢ przed problemem
nieterminowosci  swoich klien-

téw w obszarze regulowania nalez-
nosci. — Whasciciele firm obawiaja
sie, ze nawet przedsi¢biorcy, kto-
rzy dotychczas rzetelnie regulowali
swoje zobowiazania, w przypadku
spadku lub znaczacego spowolnie-
nia tempa wzrostu gospodarczego,
moga mie¢ problem z placeniem
na czas. Jak pokazuje badanie ,Rze-
telno$¢ branz”, juz prawie 46 pro-
cent whadcicieli firm z sektora MSP
uwaza, Ze na to, czy firma termi-
nowo reguluje zobowigzania, maja
wplyw przede wszystkim czynniki
zewngetrzne, takie jak: sezonowos¢,
zmiany przepiséw, konkurencja czy
whasnie aktualna sytuacja gospodar-
cza — méwi Andrzej Kulik, ekspert
Rzetelnej Firmy.

Ratunek tak, ale nie

za wszelka cene

Skutecznym lekarstwem na nieter-
minowos$¢ kontrahentéw jest fakto-
ring. Firmy chca korzystad z pomocy
fintechéw, ale nie za wszelka cene.
— Firmy widza sens w faktoringu,
pod warunkiem, ze jego koszt jest
przez nich akceptowalny i ade-
kwatny do wykonanej ustugi — po-
twierdza Dariusz Szkaradek, prezes
Zarzadu firmy faktoringowej NFG.

— SpytaliSmy przedsigbiorcow, ile
powinien kosztowac faktoring. Trzy
czwarte z nich uwaza, ze maksy-
malny koszt faktoringu za 30 dni
finansowania powinien wynosi¢
nie wigcej niz 2 procent wartosci
faktury. Blisko 6 procent przedsie-
biorcéw byloby sklonnych zaak-
ceptowal prég cenowy faktoringu
na poziomie 3—4 procent. To re-
alne koszty faktoringu i jednocze-
$nie niewielka cena, jaka firmy placa
za stabilno$¢ finansowa, poczucie
bezpieczenistwa i dostgp do kapi-
talu — dodaje Dariusz Szkaradek.
Badanie NFG wskazuje réwniez,
ze 92,7 proc. przedsigbiorcéw do-
strzega zalety faktoringu. Wsrdd ko-
rzysci tego rozwiazania wymieniaja
oni: szybko$¢ pozyskania pienic-
dzy, minimum formalnosci, nizszy
koszt pozyskania pieniedzy w po-
réwnaniu do kredytu, mozliwos¢
szybszego rozwijania firmy, pomoc
w utrzymaniu plynnosci finanso-
wej, dyscyplinowanie kontrahen-
téw, szybszy obrét pienigdza i brak
ryzyka utraty whasnych srodkéw.
Kafrafnewseria

Trédia: Percepcja faktoringu w MSP”,,, Port-
Jel naleznosci polskich przedsigbiorstw’, ,, Rze-

telnos¢ branz”

Faktoring — instrument wielofunkcyjny

Faktoring Swietnie sprawdza sie w przypadku duzych
przedsiebiorstw. Na tle oferowanych instrumentéw
finansowych jest najbardziej efektywnym narzedziem
do konwersji wierzytelnosci w gotowke. Firmy z sektora
MSP dzieki niemu réwniez moga budowac przewage

konkurencyjna.
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Tomasz Kaminski

dyrektor Departamentu
Faktoringu, Bank Ochrony
Srodowiska

Korporacje, u ktérych nalezno-
$ci czesto stanowia najwiekszy
skladnik aktywoéw obrotowych,
bez wiekszych probleméw moga
uzyskac¢ finansowanie w fakto-
ringu klasycznym na poziomie
80-90 proc. ich wartosci. Analo-
gicznie, po drugiej stronie bilansu,
faktoring odwrotny sfinansuje
duze zakupy po okazyjnej cenie
lub pomoze uzyska¢ skonto za
wczesniejsza ptatnos¢. Finansowa-
nie w postaci faktoringu pozytyw-
nie wptlynie réwniez na poprawe
bilansu, ktéra jest niezmiernie
istotna z punktu widzenia spotek
gietdowych i innych znaczacych
firm. £aczac oba produkty, mozna
osiggna¢ efekt synergii, dzieki
ktéremu spétka otrzyma dodat-
kowa korzys¢ w postaci nizszego

poziomu wymaganych zabez-
pieczen w poréwnaniu do trady-
cyjnego finansowania.

Faktoring takze dla

mniejszych firm

Co jednak w przypadku mniej-
szych przedsiebiorstw, ktére sa
w trakcie budowania pozycji ryn-
kowej i zdobywania przewag
konkurencyjnych? Czy i tu fakto-
ring moze by¢ rownie efektywny
i tatwo osiagalny? Okazuje sie, ze
moze on zapewnic im dostepnos¢
i zarzadzanie finansami na pozio-
mie najwiekszych firm.
Podstawowym wyzwaniem dla
sektora MSP jest ptynnos¢. To wia-
$nie te firmy, zaopatrujac sie u du-
zych graczy, czesto zmuszone s
do funkcjonowania w ramach
krétkich terminéw pfatnosci. Jed-
noczesnie, aby by¢ konkurencyj-
nymi, same oferuja dtugie terminy
ptatnosci, co powoduje, ze zobo-
wigzania krétkoterminowe w bar-
dzo matym stopniu finansujg
majatek obrotowy. Konsekwen-
Cjg tego jest staba ptynnos¢, ktéra
staje sie najczestsza przyczyna
ktopotéw finansowych. Oczywi-
$cie sytuacje moze poprawic kre-
dyt, jednak przy niskim poziomie
mozliwych zabezpieczen, krétkiej

historii dziatalnosci czy niepewnej
pozycji rynkowej jest on trudny
do uzyskania. W ofercie Banku
Ochrony Srodowiska (BOS) mo-
zemy znalez¢ faktoring klasyczny,
ktéry pozwoli wykorzystac fir-
mom site swoich odbiorcéw i bez
LAwardych” zabezpieczer pozy-
ska¢ finansowanie na poziomie
nawet kilkumiesiecznych warto-
$ci obrotow.

Kolejna bariera w rozwoju matych
i Srednich firm moze by¢ ryzyko
wyptacalnosci odbiorcéw. Nie-
rzadko przedsiebiorcy otrzymuja
kuszace oferty wspédtpracy od po-
tencjalnych kontrahentéw, ktore
moga znaczaco zwiekszy¢ ich
skale dziatalnosci. Jednak w przy-
padku niewyptacalnosci takiego
odbiorcy podobny los szybko
moze spotkac i dostawce. Korzy-
stajac z faktoringu masz gwaran-
cje, ze oceng sytuacji finansowej
Twoich kontrahentéw zajmie sie
wyspecjalizowana kadra fak-
tora, ktéra - jak w przypadku BOS
- bardzo szybko odpowie na pyta-
nie, czy warto i na jaka skale pod-
ja¢ wspdtprace zdanym odbiorca.
Innym aspektem, z ktérym czesto
borykaja sie podmioty z sektora
MSP, jest szeroki portfel drobnych
kontrahentéw, ktérzy wymagaja
duzego nakfadu pracy na rozli-
czenia i monitowanie w zakresie
ptatnosci. Tutaj ponownie najlep-
szym rozwigzaniem moze oka-
zac sie faktoring, ktéry w ramach
ustug skutecznie dyscyplinuje
odbiorcéw na kilka sposobdw.

W zakresie rozliczen klient fakto-
ringowy ma do dyspozycji system
faktoringowy, ktéry nie tylko uta-
twia prace, ale przez dwadziescia
cztery godziny na dobe daje do-
step do petnej informacji na temat
naleznosci, wigczajac w to wiedze
o kosztach zwiazanych z kredy-
tem kupieckim dla poszczegél-
nych partneréw biznesowych.

Sprawnie dostosowac sie do

obowiazujacych przepiséw

Obecnie zyjemy w czasach dy-
namicznych zmian w zakresie
prawnym, ktére majg znaczacy
wplyw na otoczenie biznesowe.
Doskonatym tego przyktadem
byty te dotyczace tzw. split pay-
ment (mechanizm podzielonej
ptatnosci) czy White List (biata
lista). Mniejsze firmy, w przeci-
wienstwie do duzych graczy, za-
zwyczaj nie moga sobie pozwoli¢
na szeroka obstuge prawna
i w zakresie compliance. Fakto-
rzy, a w szczegdlnosci instytu-
cje bankowe, posiadaja jednak
w tej sferze wysokie kompeten-
cje. Dzieki nim pomagaja swoim
klientom faktoringowym spraw-
nie dostosowac sie do obowigzu-
jacych przepisdw, utatwiajac tym
samym ich dziatalno$¢. Dodat-
kowo w przypadku Biatej Listy
odbiorcy funkcjonujacy w fakto-
ringu i dokonujacy ptatnosci na
rzecz banku (tak jak to sie dzieje
w przypadku BOS) zgodnie z or-
dynacja podatkowa sa pewni, ze
nie narazg sie na sankgcje i to bez
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Bariera w rozwoju
malych i srednich
firm moze by¢ ryzyko
wyplacalnosci
odbiorcow.
Korzystajac

z faktoringu masz
gwarancje, ze

ocena syluacji
finansowej Twoich
kontrahentow zajmie
sie wyspecjalizowana
kadra faktora.

koniecznosci kazdorazowej wery-
fikacji rachunku do wptat.
Faktoring to narzedzie wielo-
funkcyjne: finansowania, ad-
ministrowania naleznos$ciami,
monitowania. Jest to unikatowy
produkt taczacy w sobie cechy po-
zadane przez MSP za relatywnie
niewielka cene. Zastosowanie fak-
toringu pozwala przedsiebiorcy
skupi¢ sie na rozwijaniu dziatal-
nosci, ekspansji na rynku, a takze
maksymalizacji zysku, nawet
w okresie szybko zmieniajgcego
sie otoczenia.
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Faktoring dla kazdego, czy tylko dla duzego?
O roli faktoringu w rozwoju sektora MSP

Jeszcze kilka lat temu uwazano, ze faktoring to produkt
wytacznie dla duzych przedsiebiorstw. Teraz jednak
znaczna czes¢ klientéw firm faktoringowych stanowia
przedstawiciele z sektora MSP. W 2019 r. az 18 tys.

z nich skorzystato z tej ustugi.

N §
Klaudiusz Sytek

prezes zarzadu, Aforti Factor

Ostatnie lata to dla faktoringu czas
rozkwitu. Ro$nie $wiadomos¢ pol-
skich przedsigbiorcéw dotyczaca tej
formy finansowania i przede wszyst-
kim z roku na rok padaja kolejne re-
kordy — czy to pod wzgledem liczby
klientéw, czy to pod wzgledem ob-
rotéw firm faktoringowych. Jak po-
kazuja statystyki opublikowane przez
Polski Zwiazek Faktoréw, w 2019 .
ponad 18 tys. firm skorzystato z ustug
faktoringu, co zaowocowato obro-
tami przekraczajacymi 281,7 mld zt.
Te liczby sq az o 16 proc. wigksze niz
statystyki za 2018 r. czyli utrzymany
zostal pozytywny trend dotyczacy
dwucyfrowej dynamiki wzrostu na
tym sekeorze.

Pozytywne wyniki polskiego rynku
faktoringu za 2019 r. s szczegélnie
satysfakcjonujace, gdy skoreluje si¢ je
z sytuacja makroekonomiczng w
kraju. Dane przedstawione w Szyb-
kim Monitoringu Narodowego

Obroty faktoréw 2019
Lp. | Firma Obroty 2019
(wmlinzl)

1. | Pekao Faktoring 48987
2. | BNP Paribas Faktoring 45462
3. | ING Commercial Finance 35647
4. | Santander Factoring 29555
5. | mFaktoring 22295
6. | Bank Millennium 21044
7. | PKO Faktoring 20702
9. | Coface Poland Factoring 18790
9. | CitiHandlowy 9822
10. | HSBC Bank Polska 4974
11. | BOS Bank 3582
12. | Eurofactor Polska 3330
13. | Alior Bank 3330
14. | Bibby Financial Services 3123
15. | IFIS Finance 2551
16. | KUKE Finance 2481
17. | UBI Factor 2101
18. | Idea Money 1792
19. | BPS Faktor SA 696
20. | BFF Polska 581
21. | Pragma Faktoring 522
22 | Faktorzy 294

Banku Polskiego po III kwartale
2019 r. wyraznie pokazuja, ze w Polsce
spada popyt konsumpcyjny, co odbija
si¢ na calej gospodarce. Ten stan po-
twierdzaja réwniez inne wskazniki.
PMI dla Polski wynidst 45,6 pkt i
jest niemal 3 pkt. nizszy od wcze-
$niejszych zatozeri. Natomiast Mie-
dzynarodowy Fundusz Walutowy w
raporcie World Economic Outlook
obnizyt prognoze¢ dynamiki polskiego
PKB na 2020 r. z 4,0 proc. do 3,1
proc. Stad tez rosnace zainteresowa-
nie faktoringiem pomimo wyraznego
ochtodzenia w gospodarce pokazuje,
jak duzy potencjat skrywa ten rynek.

Ochlodzenie napedza faktoring
Paradoksalnie pogarszajaca si¢ sy-
tuacja makroekonomiczna w kraju
moze sta¢ si¢ motorem napgdowym
dla tej ustugi. Faktoring, jak zaden
inny produkt, wplywa na utrzyma-
nie ptynnosci finansowej w przed-
sighiorstwie i przede wszystkim
niweluje najwigkszy problem pol-
skich przedsi¢biorcéw, jakim sa
zatory platnicze. Dane Minister-
stwa Przedsiebiorczoséci i Techno-
logii pokazuja, ze z opéznieniami
w platnosciach spotyka si¢ nawet
90 proc. polskich firm. O ile w cza-
sach rozwoju gospodarczego popyt
na rynku jest tak duzy, iz przed-
sicbiorstwa potrafig poradzi¢ sobie
z opdznieniami, to w przypadku
ochtodzenia gospodarczego (i zara-
zem spadku popytu) zdecydowanie
tatwiej naruszy¢ plynnos¢ finan-
sowg przedsi¢biorstwa.
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Przedsiebiorcy, chcac zachowaé od-
powiedni poziom plynnosci swoich
firm, si¢gaja po pomoc dostgpnych
produktéw finansowych. Dzigki za-
czerpnicciu z do§wiadezenia instytucji
finansowych moga aktywnie zmini-
malizowad ryzyko zachwiania wiel-
kosci przychodéw. W tym przypadku
faktoring jest najlepsza mozliwa
opcja, poniewaz oprocz utrzymania
plynnosci finansowej pozwala zabez-
pieczy¢ obrot przedsigbiorstwa.

Dostepnosé dla kazdego

Jeszcze na poczatku drugiej dekady
XXI w. rola faktoringu na rynku
byta znikoma, poniewaz ten pro-
duke byt uwazany za dostgpny tylko
dla najwigkszych firm, ktére charak-
teryzuja si¢ duzymi wolumenami
obrotéw ze sprawdzonymi kontra-
hentami. Owczesnie przedstawiciele
sektora MSP nie mogli sobie po-
zwoli¢ na skorzystanie z tej ustugi.
Jednak w ostatnich latach spoty-

Dynamika obrotéw faktoréw rok do roku (2018 vs 2019)

Lp. | Firma Obroty 2018 Obroty 2019 Zmiana proc.
(wminzb) (wminzt)
1. Pekao Faktoring 27839 48987 76
2. | BFFPolska 408 581 4
3. | BPSFaktor 495 696 4
4. | KUKE Finance 2029 2481 22
5. Eurofactor Polska 2820 3330 18
6. mFaktoring 19171 22295 16
7. PKO Faktoring 17978 20702 15
7. Citi Handlowy 8567 9822 15
8. ING Commercial Finance 31538 35647 13
8. Bibby Financial Services 2763 3123 13
9. Santander Factoring 27281 29555 8
9. Coface Poland Factoring 17422 18790 8
10 | Bank Millennium 19767 21044 6
11. | BOS Bank 3396 3582 5
12. | BNP Paribas Faktoring 43710 45462 4
13. | HSBCBank Polska 4815 4974 3
13. | UBIFactor 2032 2101 3
14. | IFIS Finance 2493 2551 2

Zrédfo: Polski Zwiqgzek Faktorow
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kamy si¢ z otwarciem tego rynku na
malych i $rednich przedsigbiorcéw.
Zapotrzebowanie ze strony przed-
stawicieli MSP i mikroprzedsie-
biorstw na faktoring spowodowato,
ze faktorzy zaczeli dostosowywacé
swoje ustugi réwniez dla tej czesci
rynku. W tym momencie ten ro-
dzaj finansowania jest juz dostgpny
nie tylko dla MSP, ale nawet dla
jednoosobowych dziatalnosci go-
spodarczych czy start-upéw. Umoz-
liwit to fake, ze wielu faktoréw juz
nie wymaga kilkuletniego do$wiad-
czenia w prowadzeniu dziatalnosci
czy znaczaco obnizyto minimalng
kwotg limitu faktoringowego.
Popularnos¢ faktoringu opiera si¢
na tym, ze skupia si¢ on na wierzy-
telnosciach handlowych, co spra-
wia, iz ta forma finansowania jest
atrakcyjna dla przedsigbiorcy. Po-
nadto jego dostepnos¢ z reguly jest
tatwiejsza niz w przypadku pozyczek
dla firm czy kredytéw. Jest to spo-
wodowane w duzej mierze tym, ze
faktoring opiera si¢ na finansowaniu
wystawionej faktury za rzeczywiscie
wykonane zlecenie.

Elastyczno$¢ produktu

Duzy wplyw na popularno$¢ fakto-
ringu wsréd przedstawicieli sektora
MSP oraz mikroprzedsi¢biorstw ma
fake, ze w ostatnich latach powstato
wiele jego odmian, dzigki czemu
przedstawiciel kazdej branzy moze
go dostosowa¢ do swoich potrzeb.
Wedtug danych Polskiego Zwiazku
Faktoréw, w 2019 r. najpopular-
niejsza forma fakeoringu w Polsce
byt faktoring pelny (znany réwniez
jako faktoring bez regresu). Jest to
zdecydowanie najbezpieczniejsza
forma finansowania dla faktoranta,
poniewaz catkowicie zabezpiecza
jego przychody, niezaleznie od tego,
czy kontrahent oplaci swoje zobo-
wiazania. Wolumen obrotu tego
rodzaju faktoringu wynidst ponad
145 mld zt i byt 0 17 proc. wickszy
niz w 2018 r.

Kolejnym istotnym kryterium po-
dziatu faktoringu z perspektywy

przedsi¢biorcéw MSP jest rozrdz-
nienie na krajowy oraz migdzyna-
rodowy. Szczegélnie warto zwrécié
uwagg na to, w jaki sposdb rozwija sig
finansowanie faktur z zagranicznymi
podmiotami, co jest pozytywnie
skorelowane ze wzrostem eksportu
polskich towaréw i ustug na rynki
migdzynarodowe. Faktoring mie-
dzynarodowy jest szczegélnie inte-
resujacy przy wspolpracy z nowymi
kontrahentami. Dzigki wykorzysta-
niu know-how faktora, firma moze
zabezpieczy¢ swoje przychody otrzy-
mywane od niesprawdzonych do-
tad partneréw biznesowych. Dane
przedstawione przez PZF pokazuja,
ze dynamika obrotéw w tym ro-
dzaju faktoringu wzrosta o 8 proc.,
jednak biorac pod uwagg niepewna
sytuacje gospodarcza na rynkach za-
granicznych, to whasnie ta forma fi-
nansowania moze zyska¢ najwigcej
zwolennikéw w najblizszych latach.

Bezpieczeristwo na

trudnym rynku

Faktoring dla przedstawicieli MSP
i mikroprzedsi¢biorstw nie jest juz
czyms nieznanym. Badania przepro-
wadzone przez Instytut Kerrall Rese-
arch pokazuja, ze jeszcze w 2016 1. co
czwarty polski przedsi¢biorca nie miat
zadnej wiedzy na temat faktoringu.
Natomiast juz w 2019 r. ten odse-
tek spadt do 13,6 proc. Gdy dodamy
do tego fakt, ze w minionym roku
Agencja Rozwoju Przemystu posta-
wita na program wspierajacy MSP
i mikroprzedsigbiorstwa poprzez za-
stosowanie nowych rozwiazani fak-
toringowych dla poczatkujacych
eksporteréw, to wyraznie wida¢, ze
perspektywy przed ta forma finanso-
wania wydaja si¢ by¢ $wietlane. Co ja
wyréznia sposréd innych dostgpnych
produktéw dla MSP? Przede wszyst-
kim zabezpiecza obroty handlowe
i pozwala wykorzystaé know-how
faktora. To wszystko powoduje, ze
popyt na fakroring ze strony sektora
MSP i mikroprzedsigbiorstw powi-
nien rosna¢ niezaleznie od tego, jaka
bedzie sytuacja w polskiej gospodarce.
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Faktoring pomaga MSP i... sam potrzebuje pomocy

Ponad 280 mld zt w fakturach polskich firm. Kiedy pod
uwage bierzemy taka sume sfinansowana przez firmy
faktoringowe, wydaje sie, ze branza kwitnie i odpowiada
na problemy polskiego biznesu. Z drugiej strony tylko
18 tys. firm skorzystato z ustugi faktoringu. Czy ta
ustuga, zwlaszcza online, moze przynies¢ realng pomoc
rodzimym matym przedsiebiorstwom?
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Tomasz Sekalski

niezalezny ekspert w dziedzinie
bankowosci, finanséw, prawa
i fintechu

Faktoring juz od jakiego$ czasu
promowany jest jako narzedzie
przeznaczone nie tylko dla najwick-
szych graczy na rynku. I stusznie.
Ci zawsze mieli utatwione zada-
nie. Banki i instytucje finansowe
o nich ,walczyly”, a dedykowany
takiej firmie konsultant propono-
wal najlepsze rozwigzania: kredyt
obrotowy, leasing, optymalizacj¢
podatkows lub wlasnie faktoring.
O sile gospodarki naszego kraju
stanowig jednak nie tylko poten-
taci — notabene w wigkszosci sta-
nowiacy firmy zagraniczne — ale
nasze, rodzime przedsigbiorstwa.
Czasem to firmy rodzinne, czasem
zatrudniajace kilkanascie pracow-
nikéw albo i mniej, rzadziej kilka-
dziesiat. Takich matych i $rednich
przedsi¢biorstw jest w Polsce po-
nad 2 miliony. Stanowia 96 proc.
wszystkich firm, wigc o nich pan-
stwo powinno dba¢ w wyjatkowy
sposéb. Tym bardziej, ze pierwszy

rok dziatalnosci przezywaja tylko
dwie na trzy firmy. Te, ktére nie
przetrwaja, oznaczaja wigcej oséb
bezrobotnych, mniej wplywow
z podatkéw i wolniejszy rozwdj ca-
lej gospodarki.

Faktury oplacone

jednym kliknieciem?

Swoje wsparcie takim nieduzym
biznesom coraz intensywniej ofe-
rujg instytucje prywatne, w tym
faktoringowe. Wszystko za sprawg
rozwoju ustug online. Firmy prze-
$cigaja si¢ z informacjami, jak
szybko i za jak niewielkg optatg
mozna skorzysta¢ z ich ustug. Fak-
toring zdecydowanie jest rozwia-
zaniem, na ktérym MSP moga
skorzysta¢. Dzialanie jest do$¢ pro-
ste, cho¢ cz¢sto mylone z windy-
kacja czy pozyczka. Jak to dziala?
Jezeli pan Kowalski ma dziatalno$¢
gospodarcza wspdtpracujaca przede
wszystkim z podmiotami B2B (wy-
stawia faktury), niekiedy decyduje
si¢ na wystawienie faktury z nieco
duzszym terminem platnosci — np.
w celu utrzymania duzego kontra-
henta. Wtedy na gotéwke czeka 30,
45 czy 60 dni. A sam przeciez musi
oplaci¢ rachunki, paliwo, leasingo-
wany sprzet niezbedny do wyko-
nywania swoich ustug. W takiej
sytuagji faktoring jest dobrym roz-
wigzaniem, bo firma faktoringowa
bierze na siebie optacenie faktury.
Oczywiscie nie za darmo. Gdy

juz kontrahent pana Kowalskiego
oplaci fakture, ten poniesie dodat-
kowe koszty — zwykle kilka pro-
cent kwoty z fakcury. Brzmi zbyt
tatwo i optymistycznie? Oczywi-
$cie faktoring niesie za soba pewne
zagrozenia i nie jest dla kazdego.
Szczegblnie jezeli transakcja doty-
czy nowych klientéw, ktérych pan
Kowalski nie jest do korica pewny
i obawia sie, ze kontrahent nie
oplaci faktury w terminie. Przede
wszystkim powinien skorzystaé
wicc z ustugi dajacej mozliwosé
sprawdzenia swojego kontrahenta
(wigkszo$¢ firm faktoringowych
$wiadczy takie ustugi bezptatnie),
a nastepnie zdecydowad, ktéry pro-
dukt faktoringowy bedzie dla niego
najlepszy. W przypadku faktoringu
petnego firma faktoringowa bierze
na siebie ryzyko niewyptacalnosci
kontrahenta. T¢ forme szczegdl-
nie polecam tym przedsi¢biorcom,
ktdrzy rozwijajg swoja dziaalnos¢
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O sile gospodarki
naszego kraju
stanowia jednak
nie tylko potentaci
- notabene

w wigkszosci
stanowigcy firmy
zagraniczne - ale
nasze, rodzime
przedsi¢hiorstwa.

w szybko zmieniajacych si¢ warun-
kach rynkowych.

Trzy najwicksze wyzwania
branzy faktoringu w 2020 roku
Firmy faktoringowe nie zawsze
chcg o tym méwig, ale same bory-
kaja si¢ z pewnymi wyzwaniami.
Pierwszy z nich wiaze si¢ z gtéwna
sfera ich dziatalnosci: udzielaniem
finansowania. Najpierw to one mu-
sza uzyska¢ od bankéw dostgpnos¢
$rodkéw na finansowanie. Jesli in-
stytucjonalnie nie jest si¢ powiaza-
nym z ktéryms$ z nich, to weale nie
jest takie proste zadanie. Bolesnie
przekonata si¢ o tym cz¢$¢ firm fak-
toringowych dziatajacych na pol-
skim rynku. Tym samym uwazam,
ze fintech (ang. financial techno-
logy) nie stanowi konkurencji dla
bankéw — bez nich po prostu nie
istnieje. Dlatego polskie fintechy,
w tym firmy faktoringowe, musza
nauczy¢ si¢ dobrze zy¢ z bankami
(a banki z nimi, bo korzysci sa obo-
pélne). Wydaje sig, ze trochg wody
musi jeszcze w Wisle uplynaé, za-
nim wzorcowy model takiej wspdt-
pracy stanie si¢ norma.

Kolejnym ryzykiem calej branzy sa
fraudy, czyli oszustwa finansowe.
Ustuga faktoringu online musi by¢
szybka, prosta i fatwo dostepna. Po-
mimo inwestycji w sztuczng inteli-
gengje czy technologie blockchain,
majacg wykrywaé préby oszustw,
nie wszystkim udaje si¢ zapobiec.
A firmy faktoringowe, obiecujac
~ekspresowa” niemalze gotéwke,
muszg i§¢ na pewne kompromisy.
Klienci przekazujg tylko najwaz-
niejsze dokumenty, czasem wrecz
wystarczy zdjecie faktury zrobione
telefonem. Z pomoca przychodza
rozwiazania wprowadzone wraz

z Dyrektywa PSD2, w szczegélno-
$ci mozliwos¢ wykorzystania ustugi
Account Information Service (AIS)
w celu identyfikacji klienta i wery-
fikacji jego tozsamosci, split pay-
ment czy biata lista podatnikéw
VAT. Trzecie wyzwanie to ciagle
niezrozumienie przez przecigtnego
odbiorcg, na czym polega fakto-
ring. Jak zauwaza Polski Zwiazek
Faktoréw (PZF), faktoring czgsto
bywa mylony z windykacja, kre-
dytem, a nawet ubezpieczeniem.
Poza edukacja wazna jest réwniez
jako$¢ ustug $wiadczonych przez
firmy faktoringowe. Wedtug ba-
dan prowadzonych przez PZF ni-
ski poziom wskaznika NPS (Net
Promoter Score) wyraznie wska-
zuje na konieczno$¢ doskonalenia
proceséw zwigzanych z jakoscia
i profesjonalizmem obstugi klienta.
Pomimo wspomnianych we wste-
pie 18 tys. polskich firm korzysta-
jacych w 2019 . z faktoringu (dane
dotycza tylko ustug firm zrzeszo-
nych w PZF) i tak wydaje sig, ze
weiaz duzo jest do zrobienia, zeby
kolejny z dwéch milionéw panéw
i pant Kowalskich zrozumialo i po-
lubito zalety faktoringu.
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W zesztym roku 87 proc. polskich
matych i §rednich przedsi¢biorstw
chciato inwestowa¢, ale jedna na
pie¢ nie uzyskato kredytu. Odsetek
MSP uwazajacych, ze dostgpnosé fi-
nansowania jest doskonata lub do-
bra, spada (z 41 proc. w 2017 r do
29 proc.). Dlatego dobrze dopaso-
wane narzedzia pozyczkowe, leasin-
gowe i faktoringowe powinny by¢
dostgpne dla MSP, ale naprawde
powinny odpowiada¢ na potrzeby
tego specyficznego sektora.

Rynek faktoringu nie traci dynamiki

Rok 2019 na rynku polskiego faktoringu by rokiem
wyzwan zwigzanych ze zmianami regulacyjnymi. Faktorzy
musieli sie przygotowac na wdrozenie obowigzkowego
mechanizmu podzielonej ptatnosci, jak réowniez na
uruchomienie biatej listy podatnikéw VAT. Pomimo wielu
zmian w prawie rynek faktoringu nie traci swojej dynamiki.
Obroty og6tem mierzone wartoscia wykupionych faktur
wzrosty 016 proc. do kwoty 281,7 mld zt. Firmy i banki
zrzeszone w Polskim Zwigzku Faktoréw wykupity 12,7 min
faktur od ponad 18 tys. klientéw.

—-W naszej firmie szczeg6lng wage
przyktadamy do wprowadzania
innowacji przektadajacych sie na
jakos¢ ustug i atrakcyjnosc¢ oferty.
W ubiegtym roku kontynuowali-
$my rozwdj naszego interneto-
wego rozwigzania, dostepnego
na www.finansowaniefaktur.pl.
Zintegrowaliémy nasz system
z ustugg ING Ksiegowos¢, jak
réwniez, wykorzystujac regula-
cje dotyczace obowigzku prze-
sylania przez przedsiebiorcow
pliku JPK_VAT, wprowadzilismy
mozliwo$¢ automatycznego

podniesienia limitu na finan-
sowanie - powiedziat Tomasz
Mazurkiewicz, prezes zarzadu
ING Commercial Finance.

Wazny krok

Finansowanie Faktur to serwis,
ktéry pozwala mikrofirmom na
przesyfanie do ING faktur sprze-
dazowych i otrzymanie za nie
gotéwki nawet w dniu ich wy-
stawienia (decyzje wydajemy
w ciggu kilku minut po zlece-
niu faktury). Oferte skierowali-
$my gtéwnie do mniejszych firm
wspotpracujacych z wiekszymi
odbiorcami swoich produk-
téw lub ustug, ktérzy najczesciej
wymagaja wystawiania faktur
sprzedazowych z wydtuzonymi
terminami ptatnosci. W 2019 r.
ustuga dynamicznie sie rozwijata,
0 czym $wiadczy liczba ponad
2700 klientéw na koniec okresu
(wzrost o 115 proc. r/r) i kilkadzie-
sigt miliondw ztotych sfinansowa-
nych faktur.

Waznym krokiem rozwoju pro-
duktu byfa integracja Finansowa-
nia Faktur zING Ksiegowoscia. Od
marca 2019 r. to rozwiazanie daje

klientom mozliwo$¢ wystawiania
faktur sprzedazowych i zlecania
ich finansowania w jednym sys-
temie. Przedsiebiorca korzysta-
jacy z ING Ksiegowo$¢ w ramach
swojej bankowosci elektronicznej
nie musi sie rejestrowac i logowac
w osobnej aplikacji. Jesli posiada
lub wystawia fakture sprzeda-
zowg z odroczonym terminem
ptatnosci, moze za nig otrzymac
gotéwke na konto w bardzo wy-
godny sposéb, za pomoca jed-
nego klikniecia.

Kolejne wygodne narzedzie

Druga ciekawa zmiang byto wy-
korzystanie w serwisie plikdw
JPK_VAT. Nowe regulacje podat-
kowe nakfadajace na przedsie-
biorcow obowiazek generowania
i wysyfania tych plikéw do US,
pozwolity nam zbudowac bar-
dzo wygodne narzedzie do pod-
wyzszania limitu finansowania.
Klienci moga szybko, wygodnie

i bezptatnie skorzystac z finanso-
wania nawet do 100 000 zt na pod-
stawie przestanego pliku JPK_VAT
za ostatni zakoriczony miesiac.
Po zafgczeniu pliku w serwisie,
na podstawie informacji o firmie
i historii dotychczasowej wspot-
pracy, klient otrzymuje oferte
zwiekszenia limitu finansowa-
nia. Podwyzszony limit moze
utrzymywac w kolejnych okre-
sach podstawiajac nowe pliki
JPK_VAT, o czym przypomina
mu wygodny licznik.

Nowa funkcjonalno$¢ bardzo
przypadta do gustu klientom
ustugi. Cenia oni sobie przede
wszystkim tatwosc¢ i intuicyjnos¢
rozwigzania, a takze elastycz-
nos$¢ produktu, ktéra pozwala
im wykorzystywac limit jedynie
w sytuacjach, kiedy go potrze-
buja, bez ponoszenia dodatko-
wych kosztow.

PREZENTACJA
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Faktoring a biata lista podatnikow

Ustawa z dnia 12 kwietnia 2019, zmieniajaca ustawe

o podatku od towarow i ustug, wprowadzajgca m.in.
koniecznos¢ sprawdzenia rachunku kontrahenta na
biatej liscie, dotyka w duzym stopniu rowniez faktoringu.

fot.: D. Sobieski

Marcin Stefaniuk

dyrektor Departamentu
Faktoringu i Finansowania Handlu,
Bank Millennium

O jej wplywie na faktoring mozna
méwi¢ w dwoch kontekstach — po-
zytywnym i negatywnym. Pozytywny
jest taki, ze ustawodawca w nowej re-
gulacji wzigt pod uwagg, iz w obrocie
gospodarczym na masows skalg do-
konywane sa cesje naleznosci lub ptat-
nosci za zobowigzania osoby trzeciej.
Tym samym obydwie formy fakto-
ringu — klasyczny i odwrotny — moga
by¢ stosowane i umowy je regulujace
w zasadzie nie wymagaja zadnych
zmian. Biorac pod uwagg wydane 20
grudnia 2019 r. przez Ministerstwo
Finanséw objasnienia do ustawy,
kwestia mozliwosci stosowania fak-
toringu i zaptaty na inny rachunck
niz rachunek dostawcy nie budzi zad-
nych watpliwosci.

W obliczu zmian

Dla potwierdzenia stusznosci ta-
kiego stanowiska mozna wskazac,
ze sankcje nakladane s3 na podat-
nikéw za zaplate ,przelewem na ra-
chunek inny niz zawarty na dzied
zlecenia przelewu w wykazie”, pro-
wadzonym przez KAS. Nie ma tu
obowiazku zaptaty na rachunek po-
datnika, wystawcy fakeury. Wystar-
czy zatem, aby rachunek faktora (za

wyjatkiem faktora, ktdry jest ban-
kiem) byt rachunkiem zarejestrowa-
nym w wykazie. Dotyczy to zaréwno
sankgji w podatku VAT, jak i PIT
i CIT. Konsekwentnie, biorac pod
uwage ustugi faktoringu oraz nie-
zwykle powszechne cesje wierzytel-
nosci, ustanawiane na zabezpieczenie
kredytéw, ustawodawca nafozyt na
banki i firmy faktoringowe obowia-
zek dalszego przekazywania otrzyma-
nych wptat na rachunki prowadzone
przez KAS (np. art. 12 ust. 4i). W ten
sposob ostatecznie zapewniony jest
wplyw $rodkéw do wystawcy fakeury
na jego rachunek, zarejestrowany na

biatej liscie.

Zrédto tatwej weryfikadji
Nowa sytuacja tworzy si¢ jedynie
dla mafo rozpowszechnionego fak-

toringu cichego, czyli ustugi, w keé-
rej faktor nabywa wierzytelnosci bez
powiadomienia o tym fakcie dtuz-
nika. Biala lista ma te nowa w ob-
rocie gospodarczym ceche, ze jest
w zasadzie jedynym Zrédlem tatwej
weryfikacji, do kogo nalezy dany ra-
chunek. Dhuznik jest w takiej sytu-
acji po$rednio informowany o tym,
ze placi na rachunek nienalezacy
do wystawcy faktury. Nie zmienia
to wprawdzie jego sytuacji prawnej
— do takiej zmiany potrzebne jest
zawiadomienie o cesji, jednak moze
tworzy¢ po stronie placacego dodat-
kowe pytania czy watpliwosci. Oczy-
wiscie cesja cicha jest nadal mozliwa,
w oparciu o rozliczenia poprzez ra-
chunek klienta banku-wystawcy
faktury. Mozna tu przy okazji wspo-
mnie¢ dodatkowo o ograniczeniach
tej ustugi, wprowadzonych wezesniej
przez rozporzadzenie RODO, ktére
nakazuje poinformowaé osoby fi-
zyczne o przetwarzaniu ich danych
osobowych wraz ze wskazaniem celu
takiego przetwarzania.

Usunag luki prawne

Z drugiej strony wprowadzona re-
gulacja nie tylko nakfada na podat-
nika obowiazki, ktére co do zasady
powinien petni¢ urzad (sprawdzanie,
czy partner przedsi¢biorcy spetnia
wymogi ustawy), ale jest tez bardzo
rygorystyczna i trudna do stosowa-
nia w codziennej praktyce, zawiera
réwniez luki prawne, dla usuniecia
ktdrych przygotowywana jest juz no-
welizacja, bedaca obecnie w procesie
legislacyjnym.

Jedna z takich luk jest pominiccie ra-
chunkéw whasnych bankéw i SKOK-
-4w, ktére to rachunki nie sa co do
zasady raportowane w STiR i nie zo-
staly w ogéle objete nowa legislacja.
Nalezy podkredli¢, iz zgodnie z ob-
jasnieniami Ministerstwa Finanséw,
zaptata na taki rachunek nie powo-
duje zadnych sankeji dla ptacacego.
Wynika to jednak tylko posrednio
z nowych przepisow i dla zapewnie-
nia jednolite] interpretacji urzedow
takie dodatkowe, jednoznaczne obja-
$nienie bylo niezbedne.
Utrudnienia techniczne, zwiazane
z bialg lista, tagodzone sa przez
nicktére banki, w tym Bank Mil-
lennium, oferujace mozliwos¢
sprawdzenia rachunku w wyka-
zie, podczas dokonywania platnosci
bezposrednio w bankowosci elektro-
nicznej. Takze stosowanie faktoringu
odwrotnego staje si¢ korzystniej-
sze — klient przerzuca w ten sposéb
na bank obowiazek weryfikacji ra-
chunku wystawcy faktury.
Udostepniony juz projekt ,,ustawy
naprawczej” daje ponadto nadzieje
na zmniejszenie obciazeri podatni-
kéw i zawiera wytacznie (z jednym
drobnym wyjatkiem, ktéry bedzie
wprowadzony od 1 stycznia 2021 r.)
rozwiazania korzystne, zmierza-
jace do ztagodzenia skutkéw nowej
ustawy. Dodatkowym, dobrym sy-
gnatem jest fake, iz planowane jest
wdrozenie tych przepiséw ze skut-

kiem od 1 stycznia 2020 r., co jest
prawnie mozliwe z uwagi na jedno-
znaczne korzysci uzyskiwane przez
wszystkich podatnikéw.

Nalezy tu wymieni¢ np. zmiang
terminu na zlozenie zawiadomie-
nia do urzedu skarbowego o za-
placie na rachunek spoza bialej
listy z 3 do 7 dni. Zmieni si¢ réw-
niez wiasciwo$¢ urzedu skarbo-
wego — podatnik musi zawiadomi¢
swoj urzad, a nie trudzi¢ si¢ usta-
laniem wtadciwosci urzedu skarbo-
wego odbiorcy. Ponadto podatnik
nie bedzie juz musiat informowa¢
wielokrotnie o zaptacie na ten sam
rachunek nieistniejacy w wykazie
— wystarczy jednorazowe poinfor-
mowanie urzedu.

Wazne zmiany

Wazna zmiang jest rozszerzenie ko-
rzystnych skutkéw zaptaty w for-
macie split payment — obecnie taka
zaplata wylacza jedynie sankcje w po-
datku VAT, a po nowelizacji znosi
réwniez dolegliwosci w podatkach
dochodowych. Réwniez zaplata za
dostawy wewnatrzwspSlnotowe, do-
konywana na rzecz podmiotu zagra-
nicznego, ma zosta¢ jednoznacznie
wylaczona z sankcji, nawet w przy-
padku, gdy podmiot ten posiada inne
rachunki krajowe.

Faktoringu dotyczy réwniez wpro-
wadzenie omawianej wyzej jed-
noznacznej regulacji, iz rachunki
whasne bankéw i SKOK-6w sg wy-
taczone z obowiazku ich sprawdza-
nia na bialej liscie. Zatem w takim
przypadku, gdy faktorem jest bank,
a nie spotka banku, wystarczy jed-
norazowe poinformowanie o tym, ze
wskazany rachunek jest rachunkiem
wiasnym, nie objetym regulacja bia-
tej listy. W konsekwencji nie ma
koniecznosci sprawdzania takiego
rachunku przy kazdej platnosci, co
moze ulatwié¢ rozliczenia pomigdzy
dostawca i odbiorca.

Ponad 18 tys. firm w Polsce korzysta z faktoringu

Polski rynek faktoringowy zakonczyt 2019 r.
z16-procentowym wzrostem obrotéw. Firmy zrzeszone
w Polskim Zwigzku Faktorow nabyty wierzytelnosci
wynikajace z faktur wystawionych przez krajowych
przedsiebiorcow o tacznej wartosci 281,7 mld zt.

Dynamika rozwoju sektora pod ko-
niec roku wyhamowata, a najwick-
szy wplyw na stabnace tempo miaty
zmieniajace si¢ warunki prawne
oraz pogarszajaca si¢ sytuacja ma-
kroekonomiczna. Mimo to fakto-
ring zachowal dwucyfrowy wzrost
obrotéw, dowodzac silnej odporno-
§ci na negatywne zjawiska rynkowe.
Firmy cztonkowskie PZF pozyskaly
nowych klientéw, a ich faczna liczba
w 2019 r. przekroczyta 18 tys. Pol-
ski Zwiazek Faktoréw (PZF) skupia
obecnie przewazajaca cz¢é¢ pod-
miotéw $wiadczacych ustugi fak-
toringowe. Zrzesza 31 czfonkéw: 5

bankéw komercyjnych, 19 wyspe-
cjalizowanych firm udzielajacych
finansowania, 4 podmioty o sta-
tusie partnera oraz 3 cztonkéw ho-
norowych. Firmy nalezace do PZF
sfinansowaly w 2019 r. dziafal-
nos¢ krajowych przedsigbiorstw na
taczna kwote 281,7 mld zt. Dzigki
temu rynek zanotowat wzrost o 16
proc. Najpopularniejszg forma fak-
toringu, podobnie jak na innych
rozwinigtych rynkach europejskich,
pozostaje faktoring petny. Umozli-
wia szybki dostep do $rodkéw na
biezaca dziatalno$¢, polaczony z
ochrong przed brakiem zapflaty za
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dostarczone towary lub ustugi ze
strony kontrahentéw. Podmioty
zrzeszone w PZF objely w 2019 r.
w jego ramach blisko 145 mld zt
wierzytelnos’ci, co stanowi 51 proc.
obrotéw calego rynku. Z ustug
firm nalezacych do PZF korzy-
sta obecnie 18 tys. przedsigbiorstw,
szczegblnie matych i $rednich. Wy-
stawity one blisko 12,7 mln fak-
tur, na podstawie kedrych krajowi
faktorzy udzielili finansowania. Z
ustug firm faktoringowych w ujeciu
sektorowym, najczesciej korzystaja
przedsi¢biorstwa: produkeyjne i
dystrybucyjne. Utrzymanie ptynno-
§ci finansowej w ich przypadku de-
cyduje o przetrwaniu lub rozwoju.
Faktoring umotzliwia im zachowa-
nie dobrej kondycji ekonomiczne;j,
a przez to - stabilnej pozycji rynko-
wej i przewagi konkurencyjnej.



